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Introducao

Schumpeter — profeta da destruiciao inovadora
Eduardo de Sousa Ferreira

No espodlio escrito a mao de Joseph A. Schumpe-
ter encontram-se notas para um romance autobiogra-
fico que nunca chegou a ser publicado, mas de que nos
¢é dado conhecimento por Arthur Smithies'. Em “Schiffe
im Nebel” (Navios no nevoeiro) a personagem central é
Henry, filho duma inglesa de familia notdvel e dum pai
com ascendentes de multiplas nacionalidades europeias,
de nacionalidade indefinida, e que foi para Inglaterra como
representante duma companhia de navegacao de Triesch
na Monarquia Austro-Huingara. O pai morre num acidente
de caca quando Henry tem 4 anos, e a mae passa a ser
0 seu centro emocional, uma personalidade com grandes
relagdes sociais, que lhe permitem, apesar de nao ter meios
financeiros, abrir ao filho acessos aos altos circulos sociais,
com a esperanga de ele seguir para a politica. Mas ele desi-
lude a mae e, apds vdrios anos de rodeios, emigra nos anos
de 1930 para os Estados Unidos. Henry apaixona-se pelo
trabalho, mas nao deixa de ter atenc@o a oportunidades.

Estas notas para um romance contém os topicos rele-
vantes para a vida de Schumpeter, a comegar pela morte
prematura do pai, passando pela consequente estreita
ligacdo a mde e pela questdo preocupante da sua identi-
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dade familiar, social e nacional, sem definir se € austriaco,
inglés ou americano, mas com caracteristicas nitidas de
um Habsburgo.

Schumpeter nasceu realmente em Triesch (hoje Trest,
a sudeste de Praga) em 1883, o mesmo ano do nascimento
de John M. Keynes, duas personalidades que inspiraram e
cunharam as disciplinas das ci€ncias sociais assim como a
politica econémica do século XX.

Schumpeter ndo tem razdes para se preocupar com
a sua vida na pequena cidade onde o seu pai possui uma
fabrica de téxteis, até que este morre com 31 anos prova-
velmente num acidente de cagca. No ano seguinte morrem
os dois pais da mae. Na sequéncia destes acontecimentos
as expectativas que a mae tinha para o filho levaram-nos a
mudar-se para Graz que possuia uma das poucas universi-
dades do Kaiserreich. A relagdo entre mae e filho permane-
ceu muito estreita, procurando ela cada vez maiores palcos
onde o seu filho pudesse revelar as suas capacidades.
E encontrou o mais adequado, mudando-se para Viena,
onde o filho passou a frequentar o “Theresianum”, uma
das melhores e mais exigentes escolas. Tal como John
M. Keynes em Eton e Franklin D. Roosevelt em Groton,
entrou Schumpeter, com aquele passo, no meio social da
aristocracia. Como escreveu mais tarde um seu amigo em
Harvard, “Schumpeter adquiriu no ‘Theresianum’ as agra-
daveis, e com isso um pouco exageradas, maneiras delica-
das do ‘Velho Mundo’ que em ligagao com o seu ‘charme’
natural, a sua amabilidade e vitalidade o fizeram aquele

292

homem como nds o conhecemos’™.
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Do “Theresianum™ passou em 1901 para a Universi-
dade de Viena, uma Universidade de primeira classe, a ver-
sdo austriaca de Oxford e Cambridge, onde os alunos eram
submetidos a exames extremamente rigorosos. Sigmund
Freud, na altura psicanalista em Viena, descreveu o medo
de reprovar nos “sonhos de exames” que se mantinham
pela idade mais avancada®.

Schumpeter esteve desde o principio interessado no
estudo da economia, o que nessa altura em Viena so era
possivel no quadro da Faculdade de Direito onde em 1906
se doutorou. O estudo da ciéncia econdmica era nessa
altura dominado por trés métodos com os quais teve de se
confrontar®.

O primeiro ficou conhecido como Escola Classica.
Esta, dominada por economistas britanicos, fora criada por
Adam Smith com The Wealth of Nations, desenvolvida por
David Ricardo e atingiu o seu auge com os Principles of
Political Economy de John Stuart Mill.

Como Adam Smith, também Schumpeter acreditava
nas virtudes do mercado livre e no papel dos economistas
na politica do Estado. Admirava a Riqueza das Nagdes,
criticava a falta da forca imaginativa criadora dos econo-
mistas britdnicos de tradicdo cldssica: “Estes autores
viviam nessa altura no limiar do maior desenvolvimento
de todos os tempos. Debaixo dos seus olhos tornavam-se
realidade grandes possibilidades. Mas eles nao viam mais
nada que uma limitada economia que com sucesso retro-
grado luta pelo seu pao do dia-a-dia. Eram todos estagna-
cionistas. Mesmo Stuart Mill, o mais optimista entre eles,
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nao tinha ideia nenhuma do que mais tarde a maquina de
produgdo capitalista iria prestar’™.

Também o segundo método da Ciéncia Econémica
da altura, a Escola Histérica Alema, influenciou o pensa-
mento de Schumpeter. O seu método consistia em compor
a historia dos vdrios ramos da industria e das institui¢des.
Tal como os Classicos, dava grande relevo ao papel dos
economistas na politica do Estado. Com centro em Berlim,
a influéncia da Escola Histérica deveu-se, em parte, a diné-
mica transmitida por Gustav von Schmoller.

Um problema para Schumpeter era o facto de esta
Escola ndo dar a atencdo devida a teoria econémica, mas
considera a sua utilidade indiscutivel. Max Weber, que
Schumpeter ndo s6 admirava como por vezes trabalhava
com ele, foi colher a Escola Histérica uma parte das suas
ideias. Mas a maior influéncia sobre Schumpeter veio do
terceiro método, a Teoria da Utilidade Marginal. Dos trés
mais importantes economistas desta Teoria, o suico Léon
Walras, o inglés William Stanley Jevons e o austriaco Carl
Menger da escola de Viena, foi este iltimo o mais influente
enquanto viveram, sendo Walras o que teve mais aceitagao
a longo prazo. Schumpeter considerou Walras um econo-
mista maior do que Menger devido a sua contribui¢do para
a teoria do equilibrio geral: “pela primeira vez na Histéria
da Ciéncia — escreveu Schumpeter — deu Walras ao Mundo
um plano coerente que exprimiu a pura logica da depen-
déncia mitua de quantidades econdmicas”. O seu sistema
de equacdes do equilibrio geral era “a Magna Carta da
Teoria Econémica”. E sem a teoria da utilidade marginal
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o desenvolvimento abarcador da teoria do equilibrio seria
extremamente dificil, se ndo impossivel®.

Contudo, o mais importante professor de Schumpeter
foi um aluno de Menger: Eugen von Béhm-Bawerk que
ocupa trés vezes o lugar de ministro das financas do impe-
rador.

Sem comparacdo, as mais relevantes experiéncias
para a constru¢cdo da sua maneira de ver o capitalismo
ganhou-as Schumpeter do semindrio de Bohm-Bawerk
sobre Marx em 1905, onde participava também o noté-
vel grupo Otto Bauer, Rudolf Hilferding, Emil Lederer
e Ludwig von Mises. O grande interesse de Schumpe-
ter por questdes do marxismo derivou precisamente da
convivéncia com estes profundos conhecedores da maté-
ria’. Bohm-Bawerk e Marx sdo os autores que deixaram
mais marcas na obra da sua vida. Logo apds a morte de
Bohm escreveu Schumpeter um brilhante artigo sobre a
sua produgdo tedrica® onde por varias vezes se ocupa da
relacdo entre Bohm e Marx. A ligacao entre as obras destes
dois grandes tedricos’® deriva, para Schumpeter, do facto
de ambos — um baseando-se em Carl Menger, o outro em
Ricardo — considerarem a teoria do valor a chave para a
compreensdo tedrica de qualquer ordem econdmica.

Mas tal ndo impede que Schumpeter se demarcasse
de Marx, por exemplo, quanto a teoria do valor do traba-
lho. O que Schumpeter admira é a capacidade de Marx ter
uma concepgao global dinamica que “will forever attract
more attention than the Keynesian System of comparative
statics”'°. A mesma admirag@o transmite-a em relagio a
Teoria do Materialismo Histérico.
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Apoés os seus estudos, dedica-se Schumpeter a um
périplo académico, sendo Berlim a sua primeira esta¢ao
a que se seguiu uma estadia de um ano em Londres que
aproveita para contactar Alfred Marshall em Cambridge
e Francis Edgeworth em Oxford. Com Marshall, na altura
talvez o mais conhecido economista ao nivel mundial,
discutiu sobre as teorias de Bohm—Bawerk, a aplicacdo da
teoria econdémica a questdes praticas, mas também fala-
ram da carreira profissional do visitante. E Marshall tentou
nitidamente explorar a sinceridade dos interesses econd-
micos de Schumpeter, 0 que este comentou mais tarde,
como transmite Smithies no seu “Memorial”, (pagina 11):
“No ano de 1907 eu olhei (Marshall) por cima da mesa
do pequeno almogo, e disse: ‘Senhor Professor, depois
da nossa conversa sinto-me como um namorado impru-
dente que se quer meter na aventura dum casamento.
Mas vocé comporta-se como um benévolo tio que me
quer convencer a desistir do meu plano’. Ele respondeu:
‘e assim deve ser. Porque se hd alguma coisa nisso, entao
0 tio estd a pregar em vao’”. Na realidade duvidas sobre
a paixao de Schumpeter pelas Ciéncias Econdmicas eram
infundadas. Quando ele visitou Marshall ja trabalhava
diligentemente no seu primeiro livro “Wesen und Inhalt
der Theoretischen Nationalokonomie” (Esséncia e Con-
teido da Economia Nacional Tedrica), que terminou dois
anos mais tarde'.

Em 1907, ja casado, vai para o Cairo onde trabalha
na chancelaria dum advogado italiano e administra com
sucesso a fortuna de uma princesa egipcia, que lhe deu,
para além dos honorarios combinados, um generoso bénus

XVI



de 60 000 coroas de ouro. Ao mesmo tempo cria uma refi-
naria através duma inovagao redutora de custos. O manus-
crito da sua agregacdo é datado de Cairo 1908, em 1909
tem licencga para ensinar Economia Politica na Universi-
dade de Viena e em 1911 passard a professor de Economia
Politica na Universidade de Graz.

Passando por Secretario de Estado das Financgas (na
altura correspondendo a Ministro) de 1919 a 1921 e adqui-
rindo entretanto a nacionalidade alema, é chamado neste
ultimo ano para a Universidade de Bona a ocupar a cadeira
de Ciéncia do Estado da Economia.

Contudo a vida de Schumpeter ird ser sombreada de
forma muito grave pela perda, no verao de 1926, da mae,
da mulher e do filho. Os anos de 1927 e de 1928, passa-os
Schumpeter em Cambridge, Massachusetts, na Harvard
University como professor convidado, mas passa em 1932
a professor permanente daquela Universidade por cerca de
duas décadas, ndo tendo voltado mais a Bona. Entretanto,
em 1939, passa a ter a nacionalidade americana. 1940/41
¢é Presidente da Econometric Society que ajudou a fundar,
e em 1948 passou a Presidente da American Economic
Society e, depois, em 1949 a Presidente da International
Economic Association, criada na altura. Em 1937 casa
Schumpeter pela terceira vez, agora com Elisabeth Boody
Firuski que, quatro anos ap6s a morte do marido em 1950,
tomaria em maos a publicacdao da History of Economic
Analysis deixada por ele como manuscrito ndo publicado.

O periodo de Harvard € uma época de grande sucesso
para Schumpeter, tendo brilhantes economistas sido por ele
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inspirados, como Paul A. Samuelson, Richard Musgrave,
Paul Sweezy, Kenneth Galbraith entre outros. Rege uma
cadeira em Teoria Econémica Matemadtica que ele préprio
ensina antes de a passar a Wassily Leontief, que, apds
estadias em Berlim, Kiev e China, fora para Harvard.
Contudo, para desgosto de Schumpeter, Keynes tinha ja ha
muito alcangado grande prestigio e é também aceite com
entusiasmo por muitos professores e estudantes. Poucos
se poem fora desse entusiasmo, mas Schumpeter sentiu-se
mal tanto mais quanto Galbraith e depois também Samuel-
son passaram a keynesianos, divulgando Keynes nos livros
de estudo. Em 1936 publica uma recensao'?, reveladora de
uma inveja que o atormentava. Criticando Keynes de parti-
lhar o vicio de Ricardo de tirar grandes conclusdes de poli-
tica econémica a partir de modelos triviais. Mas qualifica
de boa a teoria do juro de Keynes, por ela — diz Schum-
peter — “ser a primeira a seguir a minha propria Teoria™"?.

11

A obra de Schumpeter pode ser classificada em dois
periodos de producdo: o periodo europeu e o periodo
americano'*.

O 1.° periodo, o europeu, abrange “Esséncia e Princi-
pal Contetddo da Economia Nacional Tedrica” (Das Wesen
und der Hauptinhalt der Theoretischen Nationalékono-
mie) publicado em 1908, “Teoria do desenvolvimento
econémico “(Theorie der Wirtschaftlichen Entwicklung),
publicado em 1911, e ainda, “Epocas da Histéria dos
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Dogmas e dos Métodos” (Epochen der Dogmen-und
Methodengeschichte), publicado em 1914.

O 2.° periodo, o americano, abrange “Ciclos Conjun-
turais” (Business Cycles), publicado em 1939, “Capi-
talismo, Socialismo e Democracia” (Capitalism, Socia-
lism and Democracy), publicado em 1942 e “Histéria
da Andlise Econémica” (History of Economic Analysis),
publicado em 1954, esta ultima editada pela sua mulher
apds a morte dele''”. Se bem que os livros deste segundo
ciclo tenham marcado durante muito tempo a imagem de
Schumpeter, o facto é que mais recentemente e nomeada-
mente apds o centendrio do nascimento em 1983 tem sido
dado mais relevo a Teoria do Desenvolvimento Econo-
mico, do periodo Europeu'®.

Stephan Bo6hm chama a aten¢do para a existéncia
de um plano no “labirinto” desta obra de Schumpeter:"’
“Business Cycles”, do 2.° periodo, € a Teoria da Conjun-
tura construida em “Theorie der Wirtschaftlichen Entwick-
-lung” do 1.° periodo, surgindo da ligacdo de Teoria e
Historia com Métodos Estatisticos, na altura rudimentares.
A “History of Economic Analysis™, do 2.° periodo, retoma
as ideias inseridas em “Epochen der Dogmen-und Metho-
dengeschichte” do 1.° periodo. E “Capitalism, Socialism
and Democracy”, do 2.° periodo, retoma os temas que
invocam os trabalhos socioldgicos dos anos de Graz'®.
Perante a sua imensa obra, Schumpeter comenta acerca da
terceira década de investigacio que esta foi “the decade of
sacred fertility”.

Num prentincio do futuro prestigio, publica Schum-
peter, com a idade de 25 anos, uma obra de 650 paginas
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“A Esséncia e Principal Contetido da Economia Nacional
Teorica”?, de que algumas ideias ja tinham surgido num
estudo publicado dois anos antes “sobre métodos mate-
madticos da economia teérica” (Uber die Mathematische
Methode der Theoretischen Okonomie)®. Aos 30 anos
Schumpeter € convidado por Max Weber a contribuir com
um ensaio sobre a histéria da economia nacional (Epocas
da Historia dos Dogmas e dos Métodos) para o seu
compéndio da Economia Social (Grundriss der Sozialoko-
nomik), o que manifesta o apreco em que Max Weber o
tinha®'. A obra de Weber ocupava-se do estado da investi-
gacao nos varios campos da disciplina. Esta contribui¢ao
de Schumpeter € o embrido da sua obra de 1954 “ History
of Economic Analysis™?, que segue a tradi¢do austriaca
do interesse pela histéria e desenvolvimento do ramo.
E um trabalho impressionante, mesmo tomando em consi-
deracdo que se alimenta em grande parte de duas fontes
— “Histoéria e Critica das Teorias do Juro do Capital”
(Geschichte und Kritik der Kapitalzinstheorien) de
Bohm-Bawerk e “Teorias sobre a Mais-Valia” (Theorien
iiber den Mehrwert) editadas por Karl Kautsky?.

A “magnum opus” de Schumpeter €, na opinido de
muitos comentadores, a ‘“Teoria do Desenvolvimento
Econémico”, publicada em 1911. Parte Schumpeter dum
modelo estaciondrio da economia, com propriedade pri-
vada, divisdo de trabalho e livre concorréncia, mas sem
qualquer alargamento descontinuo da producdo. “Isto
significa que o sujeito econdmico actua conforme dados
que obtém por experiéncia e de uma maneira que também
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¢ determinada pela experiéncia e também numa forma
tradicional. O circuito dos periodos econdmicos nao
contém nada que possa indicar por si proprio a possibi-
lidade de um desenvolvimento. E dominado por determi-
nadas necessidades e, enquanto estas necessidades ndo
mudarem, mantém-se igual a si proprio (...) e, na medida
em que os elementos que considerdmos até agora sao as
for¢cas motrizes da economia, a sua imagem ficard ano
apOs ano a mesma. Sempre a mesma actividade econo-
mica, para obter a maxima satisfacdo das necessidades
possiveis de acordo com as circunstancias existentes —
esta € a descri¢do desta imagem. Por isso falamos de uma
economia inerte, passiva, condicionada pelas circunstan-
cias, estaciondria, estdtica™*. Nao deixa de surgir como
uma situacdo irreal onde faltam principalmente o empre-
sdrio e o capitalista. Uma economia de mercado com livre
concorréncia ndo € imagindavel sem formacao de capital
e, por isso, sem desenvolvimento. Schumpeter na sua
obra posterior “Capitalism, Socialism and Democracy”
(pag. 136) concede que o capitalismo nao € s6 nunca esta-
ciondrio como nem nunca o pode ser.”"

O equilibrio econémico € perturbado constantemente,
na realidade, por choques de desenvolvimento na nova
época do capitalismo, ndo por alteracdo de certos dados
sociais (como da populagdo, necessidades), mas, sim, como
resultado da alteragao dos métodos econdmicos, aquilo a
que Schumpeter chama o “levar a cabo de novas combina-
¢Oes” que mais tarde passa a chamar “inovacao”. As com-
binacdes econdmicas e técnicas, as combinagdes que t€m
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em conta as necessidades e 0s meios existentes, e as combi-
nacdes com base na ideia dos métodos nao coincidem.

O modelo de uma economia estaciondria ja fora apre-
sentado por Francois Quesnay no seu Tableau Economi-
que, no esquema da reproducdo simples de Marx e nos
Principles de Marshall que Schumpeter conhece. Para
Schumpeter toda a teoria existente era estdtica e tornava-
-se agora necessdrio desenvolver uma teoria dindmica, se
bem que concedesse a Escola Classica alguns passos neste
sentido. A tnica tentativa maior de abordar o problema
do desenvolvimento fora de Karl Marx: “ele tenta tratar o
desenvolvimento da prépria vida econémica com meios da
teoria economica. As suas doutrinas da acumulagio, depau-
peracdo e colapso, resultam, de facto, de raciocinios pura-
mente economicos. Tem sempre um alvo em mira, que € o
desenvolvimento da vida econémica como tal e nao procura
apenas perceber como funciona o circuito econémico num
determinado momento. Mas mesmo assim, os fundamen-
tos da sua teoria sao totalmente estaticos por natureza’>-.

A légica do circulo econémico permite transforma-
¢Oes que nao sejam resultado do meio ambiente ou pertur-
bacOes externas a economia? Responder que ndo signi-
ficaria para Schumpeter que desenvolvimento fosse um
fendmeno extra-econémico. Schumpeter nao compreende
o desenvolvimento como uma filosofia da histéria nem
como analogia no sentido de Darwin, mas como um meca-
nismo através do qual a economia, por si prépria, cria trans-
formagdes. Novas combinagdes das possibilidades econé-
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micas existentes alteram as relacdes existentes. Uma utili-
zagdo diferente dos meios de producdo existentes numa
economia pode assumir formas diferenciadas:*

1. Produgdo de um novo bem, quer dizer, de um bem
com o qual os consumidores ainda nao estao familia-
rizados, ou de uma nova qualidade de um bem (inova-
¢ao de produto).

2. Introducdo de um novo método de produgdo, ou seja,
de um método de produgcao que o respectivo ramo
industrial ainda nao conhece na prética; este método
nao necessita de forma alguma de se basear numa
nova descoberta cientifica, podendo consistir também
numa nova maneira de tratar um bem comercialmente
(inovagao de processo).

3. Abertura de uma zona de venda, quer dizer, de um
mercado no qual o respectivo ramo de industria ainda
nao tenha sido introduzido, sendo indiferente se este
mercado ja tenha existido ou nao.

4. Conquistade umanovafonte de fornecimento de maté-
rias-primas ou produtos semimanufacturados. Nova-
mente ndo interessa se esta fonte de fornecimento ja
existiu antes — seja por simplesmente nao se ter repa-
rado nela ou por se ter considerado inacessivel — ou
se terd de ser criada primeiro.

5. Introdugdo de uma reorganizagdo, como a criacao de
monopolio (por exemplo, através de um “trust”) ou a
destrui¢do de um monopolio.
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S6 a estas transformagdes chama Schumpeter inova-
¢ao0, excluindo as que surgem regularmente € que nao
provocam perturbagdes do sistema de equilibrio. As verda-
deiras inovagdes sdo choques continuos da conjuntura
e, como tal, o factor eminente na Historia da Sociedade
Capitalista criador do desenvolvimento econémico?’. No
entanto, a no¢ao schumpeteriana de inovacao € tao flexivel
que, por exemplo, a criacdo de uma mera empresa pode
estar incluida naquela nocao, e neste sentido “o Capita-
lismo sem inovagao é uma contradi¢cdo légica” segundo
Gottlieb e Solo. O préprio Schumpeter caracterizou a cria-
¢ao dum monopdlio como inovagao®.

Preocupado com a perspectiva sociolégica na econo-
mia, Schumpeter aborda a questdo de saber quais sao os
suportes e condigdes do desenvolvimento econdémico.
Considera que ndao sdo normalmente os empresarios
jéa instalados que levam a cabo as novas combinagdes,
nao sendo normalmente utilizadas reservas de produgdo
improdutivas®; “de acordo com a concepgao e também por
regra, as novas combinag¢des, melhor dito, as empresas, 0s
lugares de produgdo, etc., que lhes dao corpo, ndo tomam
meramente o lugar das antigas entidades, mas, para come-
car, existem lado a lado com elas que, alids, normalmente
nao existiriam, por si s6s, em condi¢des de dar o grande
novo passo; geralmente nao eram os chefes das estacdes da
malaposta que fundaram os caminhos-de-ferro... Aimplan-
tacdo de novas combinagdes significa, por isso, (... ) a utili-
zagao diferente dareserva de meios produtivos daeconomia
nacional’™"!, o que Schumpeter define como “destrui¢ao
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criadora”. Mira Godinho considera o conceito “Destruicao
Criadora” um conceito “fortemente paradoxal” na medida
em que une dois estados opostos: o da destruicdo e o da
criac@o. Ora, Schumpeter, usando a nog¢do de “Destrui¢ao
Criadora” pela primeira vez em 1942, considerou-a um
factor essencial da realidade capitalista. A imprescindibi-
lidade da inovagdo significa que o capitalismo tem uma
tendéncia imanente para a inovagado, sendo uma contradi-
¢do conceber um capitalismo em equilibrio permanente.
A nogao da destruig¢@o criadora traz consigo duas ideias
contrarias a0 comum, o que ndo admira em Schumpeter,
cuja vida consistiu em muitos paradoxos. Para Scott Fitz-
gerald, Schumpeter personificava uma alta inteligéncia: a
pedra-de-toque para uma inteligéncia de primeira ordem
é a capacidade de ter simultaneamente duas ideias opos-
tas e continuar a funcionar. Assim o “fortemente parado-
xal” de Mira Godinho acerca da destruicdo criadora deve
interpretar-se como “fortemente contrdrio ao comum”.**?
Os agentes da “destrui¢do criadora” sd@o os empresarios.
A estes ele define-os como “sujeitos econémicos cuja fun-
¢do € levar a cabo novas combinagdes e de que elas sao ele
mento activo. Alguém s6 é empresdrio quando leva a
cabo, na sua funcao de dirigente, uma nova combinagdo, e
ndo pode ser uma descoberta ou uma exploragdo que sao
coisas do investigador e do técnico®. Estas nogdes sdo ao
mesmo tempo mais latas e mais estreitas que as comuns.
Mais latas porque incluem ndo sé os ‘“independentes”
como “dependentes” que exercem aquela fun¢do numa
empresa, como directores € membros de direccio, etc., €
incluem 6rgaos de sociedades socialistas ou chefes de uma
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tribo primitiva. Mais estreitas porque nao abrangem todos
os “independentes” a trabalhar por conta prépria: proprie-
dade na empresa ndo € para Schumpeter uma caracteristica
essencial.

“Para poder produzir de todo, para poder executar as
suas novas combinacdes, 0 empresdrio precisa de poder de
compra. Este poder ndo lhe é oferecido automaticamente
como resultado dos produtos vindos do periodo econémico
anterior, como € o caso do produtor no circuito. Se nao o
tiver, por ventura, ja de outra forma (...) terd de o pedir
emprestado. Se ndo conseguir isto, entdo obviamente nao
se pode tornar empresario”*2.

De onde lhe vem o poder de compra? Ao contrario dos
chefes de tribo, senhores feudais e dirigentes de empresas
no socialismo, o empresario na economia de mercado nao
pode requisitar ou transferir recursos financeiros. Como
em equilibrio do circulo econémico estaciondrio ndo ha
poder de compra excedente, o crédito é a condic@o sine
qua non da actividade do empresério, pelo que o inova-
dor esta dependente da ajuda do Banco, este na funcao de
capitalista. Na relac@o entre crédito e o levar a cabo da
inovag@o encontra Schumpeter a differentia specifica da
ordem econémica do capitalismo®. O banqueiro é o éforo
da economia de mercado — diz Schumpeter** — e ndo age
tanto com poder de compra mas produzindo-o pela criagio
de dinheiro (Geldschopfung).

E de notar que actualmente o surgir regular de grandes
empresas altera as condi¢des, na medida em que o suporte
da inovagdo nao € s6 o empresario individualmente mas,
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sim, a propria grande empresa. E neste caso € possivel a
empresa acumular meios financeiros, passando o finan-
ciamento externo a ter s6 um papel complementar para a
execucao de inovacdes, o que Schumpeter reconhece em
escritos mais recentes que o “Theorie ...”", como € 0 caso
no “Capitalism ...”.

Stiglitz, na sua “Introduction” anovaedicao de “Capi-
talism ...” foca a atitude dos Estados e das grandes empre-
sas no que se refere a inovagdo: “One of Schumpeter’s
important contributions was to generate deeper thinking
about innovation systems. Today, there is much more recog-
nition of the central role of the government in promoting
basic science But government has ever played a critical
role in promoting technology, and had done so long before
Schumpeter wrote his treatise. Today, we think of the role
of government in helping create the most transformative
innovation of the twentieth century, including the Internet;
but even in the nineteenth century, government financed
the first telegraph line, and not only supported the research
that provided the foundations of America’s increase in agri-
cultural productivity, butprovidedthe extensionservicesthat
brought that knowledge to farmers. More controversial is
Schumpeter’s seeming emphasis on the role of large, often
monopolistic, enterprises in promoting innovation; there is
an important strand of research which argues that a large
fraction of modern and key innovations originate in new
and smaller firms. While some aspects of the innovation
process can be routinized, real creativity can'’t be and if
large enterprises stifle opportunities for new entrants,

innovation may suffer”®.

XXVII



A*“Teoriado Desenvolvimento Econémico’ incluiana
sua 1.* edic@o um capitulo — ndo considerado nas edi¢des
seguintes — sobre desenvolvimento cultural social de
que o desenvolvimento econémico € uma parte.*® Assim
aquela primeira edicao da “Teoria” combinada com “Busi-
ness Cycles” constitui uma estacdo intermédia entre
“Wesen ...” a caminho de “Capitalism ...”. O capita-
lismo da “Teoria”, que se entende como contribui¢ao
para a teoria econdmica com as devidas institui¢des,
estd limitado, a partir da 2.* edi¢do, a um minimo institu-
cional: propriedade privada, mecanismo de mercado e
crédito bancdrio. A ocupagdo com instituicdes estd reser-
vada a sociologia econémica. E é “Capitalism, Socialism
and Democracy” que vem preencher esta lacuna’’. Esta
obra, que se tornou a obra de maior sucesso de Schumpe-
ter, foi a primeira dirigida a um largo publico e nao s6 a
académicos, e foi a primeira, e provavelmente até a tnica,
tentativa de um grande economista moderno a prognos-
ticar o futuro desenvolvimento do capitalismo, 100 anos
ap6s “Das Kapital” de Karl Marx.

Em “Capitalism” o autor disserta sobre a teoria
da democracia e a utilizagdo duma maneira de pensar a
economia na andlise do processo politico. A tese central
do livro, considerado um complemento de “Business
Cycles™, defende que o Socialismo surge inevitavelmente
da também inevitdvel desagregacao do capitalismo, enca-
rado como uma civilizagdo. E esta substitui¢do, opina
Schumpeter, ndo € produto de debilidade ou débito, como
Marx tinha admitido, mas precisamente pelo contrario,
devido as suas poderosas prestacdes histdricas. “A tese
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da autodestrui¢do do capitalismo faz lembrar o aprendiz
de feiticeiro que ndo consegue livrar-se dos espiritos que
ele chamou”.*® Em estado avangado o Sistema comega a
desmoronar-se: “O capitalismo consegue manter-se? Nao,
na minha opinido nao”, declara Schumpeter®’ e apresenta
as razoes principais:

1.

A importancia da personalidade do empresario dimi-
nui. E verdade que continua o processo da “Creative
Destruction”, na concorréncia monopolista, mas o
mesmo processo econémico mostra “a tendéncia a
ser despersonalizado e automatizado. Trabalho de
escritdrio e trabalho em comissdes tende a substituir
a criatividade individual (...) afasta também o empre-
sdrio e expropria a burguesia como classe que neste
processo corre o risco de perder também a sua fungao.
Os verdadeiros pioneiros do socialismo ndao foram os
intelectuais ou agitadores que o pregavam, mas, sim,
os Vanderbilts, Carnegies e Rockefellers™.

Acresce a destruicdo das camadas sociais protecto-
ras. O elemento aristocratico protegeu politicamente
o capitalismo, de que tirava vantagens econdémicas.
Mas entretanto, esta proteccdo desapareceu longa-
mente: o capitalismo, ao quebrar o enquadramento
social pré-capitalista, ndo abateu s6 barreiras que
impediam o seu progresso mas também os contrafor-
tes que impediam a sua derrocada*'.

A grande familia e a sua casa perdem cada vez mais
em importancia como argamassa de ordem burguesa
e, com isso, desaparece um motivo importante para a
actividade empresarial.
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4. Destruicdo do enquadramento institucional da socie-
dade capitalista. Ao mesmo tempo que o grande capi-
tal dizima o estrato social intermédio, suprime a pro-
priedade individual e ndo deixa verdadeiras alter-
nativas de decisdo aos contratantes no mercado,
estd a0 mesmo tempo a cavar as bases da proprie-
dade privada e do contrato livre, em que assenta o
préprio grande capital. “O verdadeiro fundamento
da propriedade privada e do livre direito ao contrato
desmorona-se numa nagdo cujas figuras mais vitais,
tangiveis, expressivas, desaparecem do horizonte
moral do povo*.

A tese de que os sucessos do capitalismo aceleram
a sua prépria decadéncia, parecendo paradoxal ndo o é.
Schumpeter tem em mente um capitalismo “maduro” cuja
fase superior € o socialismo, ndo por determinismo mas por
tendéncias que, em se acentuando, criam condi¢des que o
tornam politicamente plausivel. Ao argumento de que a
realidade do século XXI contradiz aquela tese, Schumpe-
ter responde que “para estas coisas um século € um prazo
curto (...) ndo havendo nenhuma razao econdémica para
que o capitalismo ndo sobreviva ainda outros periodos”*.
O factode nos ultimos anos vérios paises terem passado para
o capitalismo s6 confirma o que Schumpeter ja afirmava
em 1920: que uma socializagdo com sucesso se devia apoiar
num alto nivel capitalista**. Schumpeter é socialista, mas
nenhum socialista, seja marxista ou fabiano, encontrard o
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seu socialismo num Schumpeter que se demarca com rigor
de Marx, mas que também dignifica imparcialmente a sua
obra. Esta dupla face de Schumpeter revela-se também
noutras dreas. Em lugar algum, salvo talvez em Marx, é
apresentado com tanta seguranca cientifica o fim préximo
do capitalismo; mas em lado nenhum também —salvo talvez
também em Marx e Sombart — € exaltada a importancia
econdmica e social do capitalismo. Em lugar algum o papel
dos monopdlios como coveiro do capitalismo é demons-
trado de forma tdo incontorndvel; mas também em nenhum
outro lado € tdo sublinhada a importancia econdmica,
social e principalmente estabilizadora da conjuntura, pre-
cisamente destes monopdlios*>!. O tecido barato, os artigos
baratos de algodao e seda artificial, os sapatos, os carros,
etc. sdo os resultados tipicos da produgao capitalista, e nao,
em regra, melhoramentos que pudessem significar muito
para um homem rico. A rainha Elizabeth I possuia meias
de seda. Os resultados do capitalismo ndo consistem,
tipicamente, em produzir mais meias para rainhas, mas
sim leva-las para o campo da rapariga da fabrica como
recompensa para trabalho constantemente mais reduzido.
O processo capitalista eleva progressivamente o nivel de
vida das massas, e ndo por qualquer acaso, mas por forca
do seu mecanismo*2. Mira Godinho aborda um dos prin-
cipios desses mecanismos no seu ensaio sobre a difusdo
da inovagdo para ilustrar o conceito schumpeteriano da
destruicdo criadora — estabelecendo uma analogia entre
as curvas sigmodides de difusdo e as ondas de destrui-
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¢do criadora. Dai, extrai o autor “ilagcdes sobre o que a
teoria econdmica a partir quer das perspectivas abertas por
Schumpeter quer da observagao factual do enorme poder
dessas ondas avassaladoras que alteram a paisagem econé-
mica”. E, confirmando as teses de Schumpeter, acrescenta
que “a difusdo concretiza esses impulsos, ao permitir o
alastramento dos beneficios da inovacdo a populagdes
inteiras™*-,

Como Karl Marx também Schumpeter subestimou
a capacidade de transformacdo e adaptacdo do sistema
capitalista. Esta iltima base monopoléide do capitalismo,
suportada pelos reams das grandes empresas, ndo deu
até agora sinais duma mudanga de sistema. As institui¢des
da propriedade, da economia de mercado e das empre-
sas orientadas para o lucro revelam-se suficientemente
resistentes para garantir persisténcia da forma de produ-
¢do capitalista também num futuro previsivel. Stiglitz
aborda esta questao no seu prefacio a edicao mais recente
de Schumpeter: “No one today thinks of ‘socialism’ as
superior to capitalism as a way of organizing the produc-
tion of goods and services. The increases in standards of
living brought about by the market economy were beyond
anything envisioned sixty years ago. The pace of innova-
tion has been even faster than he expected. We talk today
of the ‘innovation’ economy’.

Joan Robinson, numa notdvel recensao de “Capi-
talism, Socialism and Democracy” (Economic Journal
1943) resumiu a sua opinido, declarando que “este livro,

XXX1I



se convence ou nao, contrabalanca toda a ‘gaiola de papa-
gaios’ de tedricos econdmicos, de ortodoxos da direita e da
esquerda e do centro contemporaneos”™’.

Na sua obra de 1908 “Esséncia e Principal Con-
teido da Economia Nacional Tedrica”, numa revisao
sobre a situagdo e métodos da economia, defende Schum-
peter um perfil da economia nacional semelhante ao das
chamadas “Ciéncias exactas”, pela utilizagcdo da matema-
tica na andlise das interdependéncias econémicas, dado
os conceitos da economia politica serem ‘“quantitativos”.
As suas sentencas tém o cardcter de equagdes, escreve
Schumpeter®®. Este trabalho apresentou-o Schumpeter
como tese de agregacdo na Universidade de Viena, apds o
que passou a ser Professor desta Universidade®. Os dois
pareceres sobre a tese, um de Eugen von Bohm-Bawerk
e o outro de Friedrich von Wieser, revelaram-se impres-
sionados pela dimensdo e qualidade do seu trabalho.
Ele pretendia com esta obra transmitir aos economistas
alemaes, que prosseguiam normalmente uma linha histé-
rica, o mundo das ideias na teoria econdmica pura. Schum-
peter reagia a “polémica do método” entre Carl Menger e
Gustav Schmoller. Mais decidido que Menger, que rece-
ava a unilateralidade do Historismo, defendia Schumpeter
que a teoria pura era imprescindivel, mas também a utili-
zagao do método histdrico, sendo a pluralidade de méto-
dos imprescindivel num ramo como a economia nacio-
nal. Ele segue, nesta obra, uma espécie de “Doutrina de
Monroe
nada com a metafisica e deve separar-se de outras disci-

70 segundo a qual a Teoria Econémica niao tem
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plinas das Ciéncias Sociais — incluindo também a filosofia
— em especial a Psicologia e a Biologia. Para Schumpeter
a Teoria Econdmica era colocada perto das Ciéncias Natu-
rais e longe das Sociais, 0 que na sua época surgia como
algo provocatério, mas com que o desenvolvimento da
drea da Economia, nomeadamente pela corrente neoclés-
sica, se tornou mais aceitdavel®".

“Epocas da Histéria dos Dogmas e Métodos™ é um
ensaio com mais de 100 pédginas, um embrido da futura
History of Economic Analysis, publicada em 1954.

Schumpeter ocupa-se das linhas de evolugao do pen-
samento econdmico desde os antigos, tratando-se de um
trabalho impressionante. Inicia a sua obra®, dissertando
desde os antigos aos mercantilistas, considerando Francois
Quesnay “um dos maiores e mais originais pensadores
da nossa drea” que com o desenvolvimento do “tableau
économique” conseguiu captar todo o processo econémico
e lancar um olhar no interior do curso dos bens e o processo
da sua auto-renovagdo®’. Ao lancar o olhar sobre Adam
Smith, declara-o como uma personagem de trabalho de
coordenacgio e exposi¢ao equilibrada, mas nao de grandes
ideias, que percorria caminhos trilhados, criando com isso
um trabalho de vida grandioso; uma maneira de ver que a
investigacdo moderna nao confirma®.

Criticando Ricardo de estreiteza, apresenta-se fasci-
nado por Marx e rejeita o ataque de Bohm-Bawerk a Marx,
apds a publicagdo do terceiro volume de “Das Kapital”,
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com o argumento que ha contradi¢c@o entre a Teoria do Valor
do Trabalho do 1.° volume e a Teoria do Preco de Produ-
¢ao do 3.° volume. A dltima parte ocupa-se da Escola
Histdrica e a Teoria da Utilidade Marginal. Esta obra foi
recebida com grande entusiasmo; Erich Schneider escre-
veu: “é dificil dizer o que mais se deve admirar: o conhe-
cimento colossal do autor, a capacidade de dar relevo as
ideias centrais dos pensadores com uma clareza extrema, a
maturidade da opinido de trinta anos ou o brilho da lingua-
gem"SS.l.

Em 1918 fez Schumpeter uma conferéncia perante a
Wiener Soziologischen Gesellschaft (Sociedade Sociol6-
gica de Viena), que ele posteriormente elaborou como um
estudo sobre as perspectivas da Austria durante e depois
da guerra. A andlise debrugou-se sobre os problemas com
que ele, pouco depois, iria ser confrontado como minis-
tro. Com o titulo “A crise do Estado Fiscal”*?, analisa
as relagOes entre a Guerra, a Tributagcdo e o Capitalismo,
sendo o termo “Steuerstaat” por Schumpeter entendido
como o sistema de governo dum pais capitalista. O seu
conteido abrange a economia, a sociologia e a histéria e é
essencialmente uma notdvel avaliagado critica do trabalho
de sociologia financeira “Staatssozialismus oder Staatska-
pitalismus” de R. Goldscheid. Ao contrdrio deste autor,
considera Schumpeter um elevado imposto, excepcional,
sobre a fortuna um meio de sanear o or¢camento de estado
que entrara em desordem total devido a politica desen-
freada de despesa do governo austriaco.
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Caracteristico do seu hébito de ver as coisas numa
perspectiva de longo prazo, comeca Schumpeter a disser-
tar sobre tempos pré-capitalistas. Quem analisar a histo-
ria fiscal de um Estado — como ele decide gastar o que
recebe —, diz Schumpeter, “ouve mais nitidamente do que
em qualquer outro sitio o trovdo da Histéria do Mundo™.

Alguns meses depois da conferéncia de que surgiria
este livro, era Schumpeter nomeado Secretério de Estado
das Finangas da entdo recente Repiblica da Austria®®,

“Business Cycles” é um titulo escolhido por Schum-
peter para um seu livro, ndo s6 porque “estava em moda”
na altura, mas, principalmente, para acentuar o crescer
e a queda da economia. A obra de mais de mil péginas,
publicada em 1939, ¢é a teoria da conjuntura conseguida
da ligacao de Teoria e Histéria com os entao rudimentares
métodos estatisticos.

Aqui alarga-se Schumpeter na sua visao da dinamica
da economia capitalista, especifica o seu entendimento do
cerne do processo do desenvolvimento e 0s mecanismos
de reforgo activos, debate o jogo de ciclos sobrepostos de
duragdo e amplitude diferente, tentando apoiar a sua inter-
pretacdo com uma riqueza de material empirico. Trata-se
de uma nova tentativa de dinamizar o conceito estatistico
apresentado na “Theorie”. A obra é muito mais que um
ensaio sobre ciclos conjunturais, que o titulo d4 a enten-
der. E também um trabalho sobre a evolugido do capita-
lismo apresentada com o exemplo da prosperidade de
trés grandes economias, Inglaterra, USA e Alemanha, ao
longo de trés séculos. Nesta medida o subtitulo da obra é
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uma descri¢do muito mais correcta do que o titulo: “uma
andlise tedrica, histdrica e estatistica do processo capita-
lista”. Uma primeira parte apresenta a sua maneira de ver
como as oscilagdes da actividade econémica surgem, uma
drea que jd tinha tentado 30 anos antes na “Theorie”, mas
que agora ¢ alargada e aperfeicoada. A grande maior parte
seguinte alarga-se com apresentacao e analise do material
historico e estatistico que juntara ao longo de muitos anos
de intensivo trabalho.

A atenc¢ao concentra-se sobre cinco ramos: téxteis de
algodao, caminhos-de-ferro, ago, construcdo automével
e electricidade. Para além dessa abordagem, Schumpe-
ter acentua trés novidades institucionais decisivas para o
capitalismo: a fabrica, a sociedade de capitais e o sistema
financeiro moderno.

Em primeiro lugar ocupa-se com a teoria geral do
desenvolvimento capitalista, onde a inovagdo repetida
estimula a Economia. De seguida concentra a atengdo
no Empresario, o principal actor neste sistema, € no seu
importante estimulo, o lucro. O exemplo de inovagdo que
mais entusiasma Schumpeter é o do Caminho-de-ferro
americano, seguido pela industria automdvel.

Ap0s a exposi¢cao do modelo-base da actividade capi-
talista, passa Schumpeter a inundar o leitor com exem-
plos histéricos, comeg¢ando com os inicios do Sistema de
Fabrica na Inglaterra.

Um tema relevante sdo as dificuldades da mudanca
que colide com a antiga maneira de agir. Mais que qual-
quer outro autor, acentua Schumpeter o lado destruidor da
“destruicao criadora”.
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Quando terminou “Business Cycles”, considerava
Schumpeter, numa carta a um amigo, que era uma obra
“assustadoramente ruim”’. Um exagero de Schumpeter.
exactamente como quando presungoso falava da sua supe-
rioridade. A maior parte dos comentadores falavam dele
de forma benévola, mas também tinham muito a criticar,
apesar de considerarem o seu trabalho monumental, uma
obra quase impossivel de ter sido feita por um homem s6.

O prémio Nobel, Kuznets, na sua recensao, na Ameri-
can Economic Review, louvando a obra, escandaliza-se
com vdrias teses de Schumpeter, em especial com a de
que as inovagdes vém de forma intermitente e em feixe
e a de que existem vdrias espécies de ciclos que se sobre-
pdem, assim como com 0s Seus processos estatisticos que
ele considera muito primitivos para apoiar as teses que
defende.

Num semindrio de Schumpeter para estudantes na
Harvard University para discutir Business Cycles, tor-
nou-se claro que ninguém tinha lido o livro, ao que ele
reagiu: “Se estdo ou ndo de acordo com o que eu escrevo,
¢ um problema deles. Mas eu desejava que pelo menos o
tivessem lido”®?.

As reacgdes ao livro tiveram ainda a ver com a
altura da sua publicacao. Foi publicado pouco depois de
Keynes, em 1936, ter publicado a notdvel General Theory
of Employment, Interest and Money.

Virios editores insistiram com Schumpeter para
publicar em inglés as ” Epocas da Histéria dos Dogmas e

Meétodos” publicadas em 1914. O tema atraia-o na medida
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em que ao longo dos anos a Histdria o tinha interessado
cada vez mais. E assim decidiu, na base das “Epochen”,
trabalhar num livro mais desenvolvido — History of
Economic Analysis —, uma obra-prima de volume enciclo-
pédico, ndo s6 da drea da Economia como da Histéria do
Pensamento Humano e da Biografia. Numa carta ao seu
editor escreve Schumpeter que o livro descreve o desen-
volvimento e o destino da andlise cientifica na drea da
Economia desde o tempo dos greco-romanos até a actua-
lidade”. Perto do fim da sua vida manifestou um credo
pelo primado da Histdria: “se eu tornasse a escrever 0 meu
trabalho na drea da Ciéncia Econémica e se pudesse estudar
sé uma das areas fundamentais (Teoria, Estatistica e His-
téria) eu decidir-me-ia pela Histéria da Economia, e isto
por trés razdes. Primeiro: o objecto da Ciéncia Econ6-
mica cria, na sua esséncia, um processo histdrico tnico ...
Em segundo lugar: a visao histérica nao se pode resumir
a actos econdémicos puros, antes tem de reflectir factos
“institucionais” que ndo sdo de natureza puramente econo-
mica ... E em terceiro lugar: a maior parte dos erros que se
fazem na analise econ6mica sdo frequentemente devidos a
falta de experiéncia histérica™®.

O periodo da preparacio da “History” coincidiu
com a fase de maiores dificuldades na satide de Schum-
peter. Em boa parte valeu-lhe a estreita colaboracao da
sua mulher Elizabeth que foi quem editou o livro apés a
morte do marido. Na longa introducdo e no aditamento
explica Elizabeth a estrutura do livro e revela a sua funcao
na preparacao do manuscrito para a publicacdao. Explica
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que o livro surgiu do esforco de traduzir, aperfeicoar e
actualizar “Epochen der Dogmen-und Methodengeschi-
chte”, que hd muitos anos estava esgotado. O volume
desta obra cria vdrios problemas, nomeadamente para
Elisabeth: “se bem que eu tenha estudado economia e
disponha de certa experiéncia a publicar, ndo foi facil
para mim coordenar uma obra com tal dimensao e com
tantos economistas que escreveram em linguas tdo dispa-
res e de eras tao diferentes”.®' Elisabeth encontrou partes
do manuscrito em diversos sitios “algumas em caixas
de arquivo, outras em prateleiras na Cambridge-Bibliothek
na Acacia Street, na Biblioteca em Taconic e ainda algu-
mas no seu escritério no Littauer Center”®.

Esta obra foi acolhida com grande interesse. Vérios
criticos foram da opinido de que Schumpeter nos seus
ultimos anos conseguiu produzir trabalhos impressionan-
tes. “Esta obra apela a exclamacdo: c’est formidable! (...)
praticamente cada frase vale uma atencdo cuidada (...)
realmente grandioso” escreve um critico. E um outro:
Schumpeter € “o ultimo dos grandes eruditos univer-
sais” e o seu livro, a grande distancia, a mais criadora,
original, douta e brilhante contribui¢do jamais feita para
a Histdria das fases analiticas da nossa disciplina®. Trés
Prémio Nobel posteriores exprimiram o seu louvor, cada
um a sua maneira, entre eles, Simon Kuznets e George
J. Stigler. G. B. Richardson de Oxford comenta: “E-se
naturalmente tentado a fazer comparagdes com Keynes.
Espirito brilhante, autoridade, uma inteligéncia rdpida e
agil assim como sentido do humor parece ser comum a
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ambos. Ambos encaram os valores burgueses com resis-
téncia e ambos tinham uma forte aversao pessoal ao utili-
tarismo (...) Por outro lado diferiam fundamentalmente.
Na minha opinido, Schumpeter, como letrado, era, pelo
menos no que respeita a economia, superior a Keynes®.

III

Foi de uma forma irregular que a actividade e a obra
de Schumpeter foram conhecidas e reconhecidas.

A actividade docente atraiu, desde o inicio, pelo entu-
siasmo com que Schumpeter se dedicava a relacdo com os
alunos e também com os seus colegas. E uma profunda
energia para estudar, transmitir e escrever manifestou-se
durante toda a sua vida, sem interrup¢do, mas sempre em
“crescendo” eatingindooseucimulonoperiodode Harvard.

A irregularidade da aceitacdo manifestou-se, por
exemplo, nos efeitos da confrontacao de Schumpeter com
Keynes, nomeadamente quando da publicacdo da “Gene-
ral Theory” de Keynes em tempo oportuno € com impacto
invulgar, um verdadeiro triunfo, no mundo académico e na
vida econémica, pondo na sombra os trabalhos de Schum-
peter.

Mas, se a importancia da sua obra ndo surgia de forma
tao clara nas trés décadas apds a sua morte, 0 mesmo ja
nao acontece desde entdo e nomeadamente na década de
1980, em que vérias manifestagdes festejavam os 100 anos
do dia do seu nascimento.

S6 nas ultimas décadas do século XX se confirma
que razdo tinha Schumpeter com a sua énfase na inova-
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¢do, no espirito empreendedor, na destrui¢do criadora e
na disponibilidade do crédito como fonte do crescimento
econdémico. Muitos economistas, sociélogos, historiado-
res, cientistas da politica, professores de gestdo sao hoje
schumpeterianos declarados.

A derrocada das economias centralizadas da Europa
Oriental e Central, assim como os impressionantes avan-
cos da China, da India e outros paises asidticos, levantaram
questdes politicas quanto a esséncia da inovagao e espirito
empreendedor, assim como quanto a relagdo da Economia
com o Estado.

Em 1983 a revista americana Forbes declara que nao
a obra de Keynes mas, sim, a de Schumpeter contribuiu
mais para a compreensao da rdpida alteracdo econdmica
em todo o Mundo.

Em 1984 aparecia na American Economic Review a
opinido de que a época de Keynes lentamente estava a ser
substituida pela época schumpetariana®. A influéncia pene-
trante na Teoria de Schumpeter do Empresario € talvez a
mais revelada, mas a sua influéncia alastra-se a Teoria do
Monopdlio e a Teoria do Crescimento®.

Se bem que a obra de Schumpeter fosse a de um
economista, constantemente ele acentua a necessidade de
abranger a sociologia e elementos politolégicos. Dai que
a sua influéncia nas Universidades nao se tenha, ultima-
mente, revelado de forma mais intensiva nas faculdades
de economia do que nas dreas da Sociologia, Ciéncia
Politica e Histéria, e ainda com mais relevo nos curricula
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de “Business Schools” especializadas por todo o Mundo.
Stiglitz acentua esta problematica: “Most importantly,
Schumpeter saw the interplay between economics and
politics. He was, perhaps, worried that in the aftermath
of the Great Depression and the disappointment with the
performance of the market economy, the true virtues of the
market economy — its innovativeness — would be ignored.
He was critical of the economics profession, whose analysis
was based on a particular model of the market economy,
an equilibrium model, in which innovation played no role.
In this model, perfect competition was the ideal, and when
that ideal was achieved, the market was fully efficient. But
in his zeal to make sure that the virtues of capitalism based
on imperfect markets were not overlooked, he himself
overlooked its limitations.

Social innovations are as important as techno-
logical innovations. Without an understanding of those
limitations, we cannot improve our market economy.
The concern today is not that it live up to some econo-
mists ideal. The problem is that the growth that has been
achieved may not be sustainable and that the benefits of
the growth that has occurred are accruing to but a frac-
tion of the population. But by giving us an alternative way
of seeing how our economic and political system works,
Schumpeter provided us some of the essential tools with
which to continue this never ending quest for a better
society” 7.

Tém surgido tomadas de posicao criticas que chamam
a atencdo para certas consequéncias da maneira como
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Schumpeter apresenta a sua principal “criag@o”, a inova-
¢ao. Assim Nathan Rosenberg nota em varios dos seus
trabalhos, a partir de 1975, que a limitacdo de Schumpe-
ter a inovagdes “grandes” e descontinuas confunde como
modelo de inovacgdo. A influéncia de Schumpeter — segundo
Rosenberg — perturbou a visao para alteragdes pequenas
e continuas das transformagdes tecnoldgicas. Dentro das
nocdes claramente separadas de invencdo (Erfindung),
inovacao (Neuerung) e imitacao (Nachahmung) limita-se
Schumpeter a tratar da inovagdo, tomando invencao como
um dado. E, ainda, segundo Rosenberg, a forma como
define o empresdrio desvaloriza a imita¢do, uma posi¢ao
também tomada por Ullrich Witt“®, que chama a aten-
¢do para o facto de o modelo de inovagcao de Schumpeter
nao esclarecer como surge o novo conhecimento (neues
Wissen).

William Baumol alarga as consideracdes de Schum-
peter e pde a questdao de saber em que condi¢des as inova-
¢Oes empresariais sdo produtivas, um problema que se pde
quando a priori ndo se encara a actividade do empresario
como uma virtude e que, portanto, pode surgir como acti-
vidade criminosa®.

Como um discipulo de Schumpeter formulou, este
participa com Marx na visdo dindmica do capitalismo,
mas os seus verdadeiros antepassados eram pensadores
ainda mais profundos que Marx, como Platao, Agostinho
e Tomas de Aquino.

O nicleo da heranga de Schumpeter €, na realidade, o
reconhecimento de que a Inovagao na forma de “destrui¢do
criadora” € a forca motora nao sé do Capitalismo como do
progresso material em si”.
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Tal ndo impede que a actividade do empresdrio inova-
dor e a vida das empresas inovadoras, independentemente
da sua solidez, um dia cheguem ao seu fim, seja pelo facto
de ndo estarem sempre a inovar, seja como consequéncia
da concorréncia que constantemente provoca alteracdes
com o aparecimento das suas inovacdes. Estas surgem
cada vez de forma mais frequente e acelerada, tornando a
empresa criadora das inovagdes anteriores cada vez menos
sélida no mercado. Com as empresas inovadores sucede
0 mesmo que se verifica com o bem-estar das economias
nacionais, que nao podem encarar o ciclo do bem-estar
como um fenémeno evidente e constante, por mais esta-
veis que, tanto a empresa como a economia nacional, se
encontrem numa certa fase — “numa época poderosa como
os dinossauros que, tal como aquelas, desapareceram da
superficie da terra””’'.

Schumpeter atribuia na década de 20 uma facili-
dade de manifestacdo do espirito empreendedor tanto nas
grandes empresas como nas médias e pequenas. Mas em
meados do século XX concedeu que a funcdo empresa-
rial inovadora encontrava um acesso mais facil nas gran-
des empresas. Hoje muito empresario deixa de criar uma
empresa, ndo por nao o poder fazer, mas, sim, por preferir
a maneira mais facil que é fazer uma grande empresa, e de
preferéncia num regime de “teams”.

A histéria dos ramos da técnica de informacgao
confirma a maneira de ver de Schumpeter. Tal vé-se nas
novas empresas concorrentes no Silicon Valley, que em
breve desapareceram ou ficaram pequenas ou médias,
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como nas que passaram a muito grandes como Hewlett-
-Packard, Oracle, Amazon, Yahoo; o mesmo se verifica
fora do Silicon Valley com Microsoft e Dell criadas por
Bill Gates e Michael Dell em 1975 e 19847,
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TEORIA DO DESENVOLVIMENTO ECONOMICO

Prefacio da quarta edicao

A quarta edi¢ao deste livro €, como a 3.%, uma reedi-
¢ao, sem alteragdes, da segunda edi¢@o para a qual tinha,
durante o Verdo de 1926, sujeitado o texto de 1911 a uma
renovagcdo em termos de exposi¢do, que também serve
de base as traducdes francesa e inglesas, que aparecerdo
em breve, assim como a edi¢do abreviada italiana que ja
foi publicada e a planeada japonesa. Ndo considero que
o texto seja ja definitivo, mas até agora ndo tenho encon-
trado tempo para modificar nele o que ainda quero modi-
ficar. Contudo, a prépria matéria que € aqui tratada tem
no decorrer dos ultimos anos ocupado um espaco maior
no meu plano de trabalho, mas sob outro aspecto. Tenho
feito um esforco de “trabalhar” o seu material estatistico e
histérico na medida em que me foi possivel, e me permiti-
ram os meios que o Committee on Reserach in the Social
Sciences da Universidade de Harvard amavelmente pds
a minha disposic¢do, vindos de um Fundo da Fundacdo

™ A presente edicdo é uma traducdo da 9.* edi¢do alema, que
¢ uma reimpressao, sem alteracdes, da 4.* edicao publicada em 1934,
pelo que se apresenta aqui o prefdcio da 4.* edi¢do (nota dos tradutores).
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Rockefeller. Neste processo, 0 meu esquema ou modelo
tornou-se 0 meu instrumento de pesquisa, tendo eu tido a
oportunidade de descobrir como funciona enquanto fio de
Ariadne. Permitam-me que diga algumas palavras sobre
isto para acompanhar a quarta edicao.

Nestas andlises de factos tratou-se, por um lado, do
problema da conjuntura e, por outro, de mais do que uma
mera verificacdo da minha teoria. Mas quem ler este livro
rapidamente se dd conta de que n@o apenas o seu ultimo
capitulo, mas, de facto, todo o livro tem que ver com o
problema da conjuntura. Isto é muito natural. Mal se sai
do dominio da teoria do equilibrio, comeca-se ja a nadar
no decurso das conjunturas, sendo que sem conexao a ele
nenhum fenémeno pode ser totalmente explicado. Cada
afirmacao, seja qual for o seu objecto, acaba por se revelar
uma afirma¢@o sobre uma conexdo conjuntural, confir-
mando deste modo a tese de Spiethoff, segundo a qual a
mudanca conjuntural é a forma de vida do capitalismo.
A minha teoria pretende dar um modelo logicamente con-
cludente da alteragdo da economia no decorrer do tempo.
Conseguindo fazeristo, € necessario ao mesmo tempo expli-
car uma série de fenémenos isolados e a mudanca ciclica
no ambito da qual acontecem. Por isso, o trabalho com o
material dos factos ciclicos fornece, por si, tudo de que
precisamos fora da drea dos problemas do equilibrio. E, por
conseguinte, este material e as configuracdes que fornece
sdo a fonte inesgotdvel da teoria que dai se pode abastecer
com sempre novos pontos de vista, perguntas e métodos,
muito para além do problema especifico de como se explica
a mudancga da conjuntura, ou do que se deve pensar de uma
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particular explicacdo da mudanca do ciclo. Ndo obstante,
penso que me serd permitido falar, do ponto de vista do
livro, como se a verificagdo de teorias existentes fosse o
alfa e o omega do estudo de factos estatisticos e histéricos
— por pouco que partilhe este ponto de vista.

Mas primeiro temos de estar de acordo sobre o que
se hd-de entender por “verificacao”. Nenhum facto nao-
-analisado, ndo limpo, pode, na realidade, em nenhum
momento mostrar se uma afirmacdo tedrica é verdadeira
ou falsa. Nem seria correcto dizer que a observagdo de
factos estatisticos ou histéricos nos pode ensinar se uma
determinada teoria é compativel com eles ou ndo. Porque
uma conexao muito real pode estar de tal forma encoberta
por outros elementos que, sem andlise aprofundada, no
facto como tal nao vemos nada disto. Resta, entdo, apenas
atingir um objectivo ainda mais modesto — isto €, em que
medida a conexao, que € afirmada por uma tese, € visivel,
ou, por outras palavras, quao grande € a contribuicao que
ela faz para a compreensdo dos factos. Alids, isto € assim
em todas as ci€ncias. S6 que em algumas delas, também
este objectivo ndo € assim tdo modesto, precisamente em
dreas onde pode exigir-se que uma teoria, alimentada com
os necessarios dados, permita o cdlculo de um efeito. Ilus-
tremos isto com um exemplo: o fisico diz que a teoria
atomica de Bohr-Sommerfeld falha, porque nao € capaz de,
baseado nos seus pressupostos, calcular os valores ener-
géticos dos estados estaciondrios de sistemas com varios
electroes.Ter-lhe-iam sido perdoadas mais facilmente as
suas afirmacdes arbitrdrias, as suas dificuldades logicas.
O sentido e o valor desta atitude intelectual sdo claros
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— 0 que interessa para a pratica do trabalho cientifico nao
sdo quaisquer “verdades”, mas, sim, métodos com os quais
se pode operar, e isto significa simplesmente: tratar os
dados de forma que haja um resultado que corresponda aos
factos observados. Se se distribuirem os predicados “ver-
dadeiro” e “falso” de acordo com este critério, isto nao &€,
por si, nenhuma desgraca, desde que se tenha em mente que,
com isto, se estd a defender um pragmatismo que justifica
que aos filésofos se lhes ponham os cabelos em pé.

Reduzido as nossas circunstincias, e tomando em
consideragdo que o nosso material estd sempre sujeito a
influéncia de causas perturbadoras para além de, sob o
aspecto puramente estatistico, ser frequentemente muito
mau e, por conseguinte, de pouca confianga, isto significa
que se tem de exigir o seguinte:

1.  Que a nossa teoria, onde fizer uma afirmacgao que.
conforme a sua natureza, permita uma expressao
numérica e, onde tiver a sua disposi¢cao os dados sufi-
cientes, nos permita indicar um resultado numérico
que coincide com o resultado real;

2. Que a nossa teoria, onde fizer uma afirmagao que.
conforme a sua natureza ou conforme o estado dos
dados, ndo permita uma expressao numeérica, nos
permita perceber que o resultado é grosso modo
assim, como com base na teoria seria de esperar;

3. Que, na situacdo de nem um nem outro ser 0 caso.
nds conseguimos comprovar a circunstancia concreta
ou a causa perturbadora concreta que sao responsa-
veis por isto, assim como a direc¢cdo e a ordem de
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grandeza — exacta ou aproximada — do seu efeito, de
modo que, com a respectiva correc¢do, o resultado
mesmo assim seja compreensivel.

Exigir menos parece-me insatisfatorio e, pelo menos,
uma prova de que o trabalho ainda ndo foi feito por com
pleto; exigir mais parece-me ser ridiculo. Espero, num
livro que serd publicado dentro de um ano, fazer a prova
de que a teoria deste livro satisfaz estas exigéncias em
todos os casos onde € possivel verificd-lo. Onde quer que
seja que haja um non liquet, ha também falta de material
ou de material digno de confianca. Onde o material fala
com clareza, coincide, salvo perturbacdes que em cada
caso podem ser indicadas, com a expectativa tedrica. Isto
significa, para aquela parte do material que existe em forma
de séries temporais, que estas séries — ou seja, indices de
precos e precos, indices de quantidades de mercadorias
e quantidades de mercadorias individuais, rendimentos,
nomeadamente lucros e salérios, taxas de juro, desem-
prego, volumes de vendas, depdsitos em cheques, suspen-
sdo de pagamentos, investimentos de capital, etc. — se
comportam da forma como se deveriam comportar, se a
teoria estivesse correcta. Todavia, aqui hd margem sufi-
ciente para explicacdes alternativas, porque as séries tem-
porais fornecem apenas os contornos quantitativos de um
processo histérico, que podem nascer de maneiras muito
variadas e sob a influéncia de processos muito distintos.
Significa sobrevalorizar consideravelmente o seu valor, se
se pensar que somente com elas pode sair-se bem. Antes,
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a sua interpretacao histdrica, ou seja, a verificagdo daquilo
que de facto aconteceu ano apds ano — se possivel, até més
ap6s més — na vida econdmica € necessdria, ndo apenas
por causa das “perturbagcdes vindas do exterior” mas
também ja para compreender o decorrer normalissimo e
o seu reflexo nos dados estatisticos. Somente esta inves-
tigacao fornece o comprovativo de que os momentos de
facto efectivos foram realmente aqueles indicados pela
teoria. Neste trabalho seria, com frequéncia, necessario
tratar até ao infimo pormenor processos nos diversos frusts
individuais — uma tarefa que ¢ muito superior as minhas
forcas. No entanto, até onde consegui avangar, encontrei
apenas confirmacdo do quadro tedrico que foi desenhado
pelo presente livro. Certamente, este teria de ser mais
elaborado e alguns tragos dele tornados exactos; a tarefa
de construir uma ponte das suas frases abstractas para
a confusdo dos acontecimentos reais encontrou alguns
novos problemas de detalhe; sobretudo tornou-se necessa-
rio transformar a ideia-base de exposicdo do modelo que
foi aqui esbogado, segundo o qual uma primeira onda de
desenvolvimento capitalista nasce imperturbada de um
estado de equilibrio completamente nivelado extinguin-
do-se depois num mesmissimo estado, de forma que fosse
capaz de abranger também o unico estado real, que ja
contém os efeitos do desenvolvimento anterior, nunca
existindo mais nada do que desequilibrio crénico. Essen-
cialmente, no entanto, tudo isto significou menos do que
eu proprio tinha esperado. O nexo que o meu modelo
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tedrico descreve € tio forte, que supera histdrica e estatisti-
camente todas as questdes que se lhe sobrepdem in praxis.

Alguns exemplos: entre as partes mais “abstrac-
tas” desta exposicdo estd a teoria do juro no Capitulo
V. Justifica-se pela implantagdo de novas combinacdes
produtivas, cujo sucesso cria o fundo de valor do qual flui.
Evidentemente, isto apenas se refere ao “juro produtivo™;
¢é igualmente evidente que o fenémeno, uma vez existente,
se difunde por toda a producdo e toda a actividade econ6-
mica até que aquela tltima fonte se perca totalmente de
vista — como, alias, a moderna investigacdo sobre o juro
ainda mostra o suficiente. E, a pesar disso, 0 movimento
da taxa do juro nos ciclos conjunturais decorre fundamen-
talmente do modo como se estivesse somente debaixo da
influéncia daquele tnico elemento fundamental, da activi-
dade empresarial.

A teoria do lucro empresarial, com que o Capitulo IV
se ocupa, desde o inicio ndo encontrou nenhumas objeccoes
fundamentais. Mas deveria ter-se esperado que a soma dos
lucros vindos das inovacdes no processo econémico, que,
alias, a propria teoria denomina apenas de espinha dorsal
do rendimento empresarial, se afundaria na massa de outros
elementos, mostrando a soma total um movimento inde-
pendente do lucro empresarial puro. Com efeito, em termos
quantitativos, os ganhos “secunddrios” de toda a espécie
sd0 maioritariamente muito mais significativos. Mesmo
assim, o ponto que interessa, ou seja, a conexao que justi-
fica a designag@o “secundario”, sobressai nitidamente, e o
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quadro numérico de todos aqueles rendimentos de produ-
¢a0, que no sentido mais lato podem ser chamados rendi-
mentos empresariais, ndo poderia ser diferente, se todos
fossem apenas verdadeiros lucros empresariais. A dis-
tincdo, em termos de estatistica, destes lucros priméarios
— por exemplo, através da estatistica do imposto sobre
o rendimento — s6 poderia ser conseguida por uma enti-
dade publica que estivesse disposta a utilizar o trabalho
de centenas de funciondrios — o que, alids, ndo seria a
despesa mais inutil. Através da andlise dos resultados das
inddstrias que, em cada caso, estao a prosperar mais, assim
como do maximo nimero de muitos trusts individuais e
também da histéria de grandes riquezas, porém, alguma
coisa pode ser conseguida.

Em contrapartida, a situag@o estd muito desfavoravel
— ja devido as imperfei¢cdes do material disponivel — em
relacdo a prova da conexao entre inovagdes produtivas e
investimento de capital, por um lado, e investimento de
capital e criagdo de crédito, por outro. Visto a estatistica
da formacao de capital também sofrer de todos os males
imagindveis e o quadro tedrico — antes de poder adaptar-
-se a realidade — ter de ser completado pelo momento da
poupanga que foi eliminado do contorno abstracto, a veri-
ficacdo da teoria do crédito e do capital do Capitulo III
pode somente consistir em demonstrar a concordancia dos
contornos da expectativa tedrica e do estado real. Efecti-
vamente, a relacdo entre inovagdes, emissoes industriais,
créditos bancdrios, depdsitos em cheque e aquilo que, de
modo enganador, se denomina de “velocidade de rotacdo
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dos depdsitos bancdrios” vé-se com suficiente clareza ja
no quadro dos dados estatisticos, tornando-se ainda mais
clara através da andlise dos vdrios processos que esclare-
cem sobretudo também divergéncias em termos de tempo,
neutralizando-as desta forma pelo menos parcialmente.
Imersos em questdes que, por enquanto, nao tém resposta,
estamos a ser encorajados por os factos corresponderem

tanto mais a expectativa tedrica quanto mais profunda-
mente penetramos na matéria.

A histéria econémica dos ultimos 150 anos — e
mais — constitui, para isto, um arsenal tnico de factos a
comprovar a constru¢ao-base do Capitulo II, o seu modelo
do modo como o corpo econdmico se altera, do trecho
de sociologia de lideranga que pde ao servigo da andlise
econdmica, e do processo de que, no Capitulo VI, se
deduz a explicac@o do decurso da conjuntura. Na verdade,
as ondas de desenvolvimento histdrico s@o interpretadas
de forma tanto mais satisfatéria nas ondas do modelo de
desenvolvimento tedrico quanto mais longas sdo: Nem
sempre € facil encontrar as inovagdes que provocam as
ondas que tém uma duracio, em média, de quarenta meses.
As ondas mais longas, porém, que podemos exprimir
em termos estatisticos — as chamadas “Wechselspan-
nen” de Spiethoff ou as “ondas longas” de Kondratieff
— adaptam-se tao bem no esquema que quase € escusado
comprovi-las. A primeira, cuja subida é conhecida como
a “revolucado industrial”, a segunda, a onda de vapor e
aco que comega nos anos quarenta, a terceira, a onda das
industrias eléctrica, quimica e de automovel que se inicia
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nos anos noventa e que estd a diminuir nos nossos dias
— todas estas ndo estdo apenas claramente marcadas nas
nossas séries estatisticas, mas também nao ha duvida
nenhuma acerca da relacdo dos seus fendmenos com a
actividade empresarial, com o lucro empresarial, com a
perturbacdo do equilibrio por parte das novas industrias
que podem sempre, sem dudvida, ser indicadas, assim
como com os processos de desclassificacdo e de reaccao
que constituem as suas curvas descendentes. A situa-
¢cao € semelhante aquelas ondas de comprimento médio
que, por razdes de honestidade cientifica, costumo chamar
ondas de Juglar. Em todos os casos isto comprova, como
foi dito, mais do que apenas a explicacdo da conjuntura
deste livro.

Até a imagem da economia que se reproduz ficando
igual, descrita no Capitulo I, e que se apresenta como uma
construc¢ao de apoio puramente mental, cujo objectivo ndo
€ mais do que nos fornecer um ponto de partida claro em
termos de conceito — até ela alguma coisa corresponde no
material estatistico e histdrico. Nao estou aqui a referir-me
a evidéncia que, como todas as teorias puras, também a do
equilibrio econémico somente exprime tracos da realidade
de forma logicamente mais precisa, razdo pela qual as suas
afirmagdes sobre determinadas relagdes entre os elemen-
tos do sistema de valores econémicos tém sempre de ter o
seu complemento “realista” em tendéncias que podem ser
observadas no material. Estou a referir-me, antes, a algo
muito mais imediato: € verdade que podemos confrontar
a imagem tedrica do equilibrio econémico com o estado
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de desequilibrio de cada momento historico, mas este
desequilibrio real, em certos trocos ou pontos do decurso
historico verificaveis, estdtica e historicamente, esta mais
perto do equilibrio histérico que todos os outros. Tais
trocos ou pontos nao surgem por acaso, mas regularmente,
embora ndo em intervalos temporais iguais. Numa alter-
nancia estritamente regular, que € igualmente verificivel
em termos estatisticos, o sistema afasta-se do equilibrio,
voltando novamente para um outro equilibrio, exacta-
mente como o exige a teoria da implantacdo das novas
combinacgdes (hoom) e da adaptacao do corpo econémico a
situagdo alterada por aquele (depressao). Entre estes movi-
mentos estdo agora situados 0s pontos — ou antes, trajectos
curtos — que na minha oficina costumo denominar “pontos
da proximidade do equilibrio”, e que também o homem de
negdcios reconhece como “relativamente normal”, razio
pela qual realmente um equilibrio que, certamente, nio
é perfeito, mas aproximadamente realizado, antecede a
cada prosperidade, exactamente da mesma forma como,
em agravag¢ao do conceito, acontece na teoria, sendo, para
além disso, afirmado como facto no capitulo VI.!

Com maior confianga do que antes, posso, portanto,
depois do periodo do estudo do material que j4 acabei, apre-
sentar novamente o0 meu modelo do desenvolvimento

! Esta teoria da existéncia de pontos discretos de equilibrio aproximado ou
de “pontos normais” discretos distingue-se, portanto, fundamentalmente da
teoria de H.L. Moore que constréi tendéncias continuas, das quais cada
ponto significa um equilibrio ideal. Ver a sua obra “Synthetic Economics”.
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econémico — isto €, com mais confianga de que, em tudo
0 que € essencial, estd construido correctamente. Nisto,
nem os progressos na técnica tedrica e estatistica que a
ultima década trouxe mudam nada. Os ultimos fornece-
ram-me alguns bonitos expedientes para a construcio dos
quais nunca teria tido espirito criador — menciono, como
exemplo, o método da andlise de tendéncias que se baseia
na ideia dos “pontos normais” de uma série temporal e
que devemos a Ragnar Frisch. Encaixa no meu modelo
como se tivesse sido inventado para ele. No que se refere
aos primeiros, € certo que fazem com que o Capitulo 1
apareca ainda mais antiquado do que jaderaem 1911, sendo
que também para outras passagens do meu instrumenta-
rio alguns dos meus melhores alunos olham com desdém
benevolente. Investigacdo mais recente, nomeadamente
nas dreas da concorréncia imperfeita, da fung¢do da produ-
¢ao, das linhas de indiferencga, das reac¢des descontinuas e
retardadas, alterou o edificio da teoria geral por completo
e enriqueceu a nossa caixa de instrumentos com coisas que
cortam a pedra de modo totalmente diferente do que os
meios inofensivos utilizados pelo raciocinio deste livro.
Nao obstante, quero que este continue a ficar com as suas
linhas simples e pronunciar-me em outro lugar? sobre o
que eventualmente tenha para contribuir para as conquis-
tas tedricas dos nossos dias, porque, somente nesta indu-
mentdria assim como somente nesta isen¢do de material

@ Entre outros, num livro sobre o “Theoretischen Apparat der Okono-
mie” (Instrumentdrio Teérico da Ciéncia Econémica) que é para ocupar o lugar
de uma segunda edi¢ao do meu “Wesen und Hauptinhalt”.
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estatistico e histdrico, a sua ideia-base pode continuar a ser
acessivel a um circulo mais amplo e transmitir de modo
util o método de interpretar os acontecimentos economi-
cos que se pressupde ensinar. E € s6 do ponto de vista
desta exposicdo simples que posso dizer ao leitor: olha a
tua volta — e veras que as coisas sao realmente assim.

Cambridge, Mass., finais de 1934

Schumpeter
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PRIMEIRO CAPITULO

O circuito econémico no seu condicionamento pelas
realidades existentes'

O processo social € um fenémeno indivisivel. Do seu
grande fluxo, a mao organizadora do investigador extrai
artificialmente os factos econémicos. Ja quando um facto
se denomina econdmico, isto representa uma abstrac¢io,
a primeira de muitas a que as necessidades técnicas de
mentalmente simular a realidade nos obrigam. Nunca um
facto € exclusivamente ou “puramente” econdmico, mas
contém sempre outros — e frequentemente mais importan-
tes — aspectos. Mesmo assim, falamos na Cié€ncia de factos
econdmicos, da mesma forma como o fazemos na vida
normal, e com 0 mesmo direito. Com o mesmo direito com
que se pode escrever uma histéria da literatura, embora a
literatura de um povo esteja inseparavelmente interligada
com todos os outros elementos da sua existéncia. Também
aqui se utilizara este direito.

Factos sociais sdo, pelo menos directamente, resulta-
dos de ac¢des humanas, factos econémicos sdo resultados
de ac¢des econdmicas, sendo estas definidas como acgdes,
cujo objectivo € a aquisicao de bens. Neste sentido, fala-
mos também de um motivo econémico das acg¢des, de
momentos econdmicos na vida social e individual, etc.
Mas, como apenas tomamos em consideracdo aquelas



acgdes cujos objectivos sdo a aquisi¢do de bens através
de troca ou produgdo, vamos limitar este conceito a estas
formas de aquisicdo, deixando aquela abrangéncia maior
para os conceitos de motivacdo econémica e de forca
econdmica, porque precisaremos também destes dois, fora
dos limites do campo restrito dentro do qual falaremos da
ac¢ao econdmica.

O campo dos factos econémicos estd, pois, limitado
primeiramente pelo conceito de ac¢do econdmica. Todas
as pessoas tém — pelo menos em parte — de agir em termos
de economia, cada individuo tem de ser “sujeito econé-
mico” ou depender de um sujeito econdémico. Mas, na
medida em que os membros do grupo social se tenham
especializado em profissdes, poderemos distinguir clas-
ses de pessoas cuja actividade principal tem a ver com
a economia, ou seja, com 0s negdcios de outras classes
de individuos nas quais as regras econdémicas propria-
mente ditas t€m menos importancia do que outros facto-
res. Assim, a vida econémica € caracterizada também por
um grupo especial de pessoas, se bem que todos os outros
membros da sociedade tenham igualmente de “agir econo-
micamente”. Entdo, pode dizer-se que a acc¢do daquele
grupo constitui a vida econémica xat’ ¢é§oxhv e dizendo
isto ja ndo implica nenhuma abstracc¢ao, apesar de todas as
ligacdes desta vida econdmica com todas as outras mani-
festacdes da vida do povo.

Tal como dos factos econdmicos em geral, falamos
também de um desenvolvimento econémico. O nosso
objectivo neste texto € explicar este desenvolvimento.
Mas, antes de entrarmos na nossa argumentagdo, vamos,



neste capitulo, adquirir as bases necessdrias e familiarizar-
-nos com certas formas de ver que vamos utilizar poste-
riormente. Além disso, o que se segue tera de estar munido
com uma espécie de “engrenagem”, com a qual podera
intervir no mecanismo da teoria. No que respeita a couraga
de comentdrios metodolégicos, vou prescindir dela por
completo. Neste aspecto apenas acrescento que, embora o
que este capitulo traz faca, de facto, parte da teoria econ6-
mica, ndo exige essencialmente nada do leitor que hoje em
dia pudesse necessitar de especial justificagdo. Além disso,
como muito poucos dos resultados da teoria sdo precisos
para atingir o nosso objectivo, aproveitei com muito gosto
a possibilidade que se me estava a oferecer para dizer
aquilo que tenho de dizer da forma mais simples possivel
e nao da forma mais técnica. Isto implica que prescinda
de ser totalmente correcto. Mas decidi a favor de um tal
procedimento em todos os casos onde as vantagens de me
exprimir com mais exactiddo dizem respeito a assuntos
que para nds nao sao muito importantes. Neste contexto
indico aqui um outro livro da minha autoria.’

Quando nos interrogamos sobre as formas gerais
dos fendémenos econdémicos, sobre as suas regularidades
ou sobre a chave para a sua compreensao, estamos com
isso a dizer ipso facto que neste momento as estamos a
considerar como algo que tem de ser pesquisado, pro-
curado, que € “desconhecido”, querendo reduzi-las a algo
relativamente “conhecido”, da mesma forma como todas
as ciéncias fazem com o seu objecto de investigagcdo. Se
conseguirmos encontrar uma determinada relagdo causal
entre dois fendmenos, a nossa tarefa estd a ser conse-



guida, se o fendmeno que nesta relagdo assume a fungdo
de “causa” ndo for de natureza econémica. Entdo fizemos
0 que, como economistas, pudemos fazer neste caso espe-
cifico, devendo dar a palavra a outras disciplinas. Mas
se esta “causa” for ela prépria, por sua vez, de natureza
econdmica, temos de continuar com as nossas tentativas
de explicac@o até chegarmos a uma ‘“causa” ndo econo-
mica. Isto € valido tanto para a teoria em geral como para
um caso concreto. Se, por exemplo, se pudesse afirmar que
o fenémeno da renda da terra depende das diferentes quali-
dades do solo, isto seria suficiente como explicacao econé-
mica. Se pudesse dizer que certas oscilagdes de precos tém
a sua razdo de ser nas regras de politica comercial, fiz o
que posso na minha fun¢@o de tedrico de economia, visto
as medidas de politica comercial ndo pretenderem direc-
tamente a aquisicao de bens através de troca ou produgao,
ou seja, ndo estarem incluidas no nosso conceito de factos
puramente econdémicos. A nossa preocupacdo € sempre
descrever as formas gerais da relacdo causal que une os
factos econdmicos com os ndo-econdmicos. A experiéncia
ensina-nos que isto € possivel. As coisas econdmicas tém
a sua ldégica, que todos os homens da prética conhecem
e que apenas temos de especificar conscientemente. Para
simplificar, vamos em geral considerar neste contexto uma
economia isolada: nela podemos, tdo bem como num caso
mais complexo, observar a esséncia das coisas, que € a
nossa tnica preocupacao neste livro.

Vamos, entdo, desenhar as linhas mestras de um
modelo mental do funcionamento do mecanismo econé-
mico. Mais especificamente, vamos comecgar por pensar
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numa economia de mercado, ou seja, numa economia
onde existem propriedade privada, divisao de trabalho e
livre concorréncia.

Se alguém, que nunca antes tenha visto uma tal econo-
mia nem tivesse ouvido falar dela, se pusesse a observar
a forma como, por exemplo, um agricultor cultiva trigo
que numa cidade longinqua € consumido por alguém sob a
forma de pao, ficaria intrigado com a pergunta de como ¢
que o agricultor sabia que este consumidor estava a preci-
sar de pao — e exactamente de quanto pao é que precisava.
Ficaria certamente muito surpreendido se fosse informado
de que o agricultor ndo faz nenhuma ideia de quem iria
consumir o seu trigo ou onde € que este iria ser consumido.
Para além disso, poderia também observar que todas as
pessoas pelas maos das quais o trigo tinha de passar até
chegar finalmente ao acto definitivo do consumo, com a
excepg¢ao daquela pessoa que vendeu o pao ao consumidor
final, ndo conheciam o seu fim concreto. E até que mesmo
este ultimo vendedor tinha, regra geral, que produzir ou
comprar este pao antes de poder saber que seria preci-
samente este consumidor a compra-lo. O agricultor nao
teria nenhuma dificuldade em responder a esta pergunta.
Uma longa experiéncia, em parte herdada dos seus ante-
passados®, ensinou-lhe qual teria de ser o volume da sua
producgdo para ter o melhor resultado; é também a expe-
ri€ncia que lhe ensina o volume e a intensidade da procura
com os quais tem de contar. Segue isto o melhor que pode,
fazendo algumas mudancas apenas muito gradualmente,
se as condicdes o pressionarem para tal.



Exactamente o mesmo € vdlido também para os outros
itens dos seus cdlculos, e ndao importa se calcula com
a perfeicdo de um grande industrial ou se chega as suas
decisdes de forma algo insconsciente e por habito. Normal-
mente, e dentro de certos limites de erro, conhece os precos
das coisas que tem de comprar; sabe quanto trabalho préprio
tem de investir (ndo faz diferenca se avalia este segundo
critérios meramente econémicos ou se olha o trabalho no
seu proprio solo com outros olhos que um qualquer outro).
conhece a sua maneira de funcionar — tudo isto resultado
de longa experiéncia. Por experi€éncia também todas aque-
las pessoas das quais ele costuma comprar conhecem o
volume e a intensidade da sua procura. Visto que o ciclo
dos periodos econdmicos — este ritmo que de todos os
ritmos da economia € o mais impressionante — ocorre com
relativa rapidez e que, em cada periodo econémico, acon-
tece essencialmente 0 mesmo, 0 mecanismo da econo-
mia de troca trabalha com grande precisdo. Mas nao € s6
porque lhe ensinaram com rigor o que ele deve fazer, que
os periodos econémicos passados estdo — num caso como
0 nosso — a controlar o que o sujeito econémico faz em
cada periodo seguinte. Existe também outra razao. Durante
cada periodo econémico, o0 nosso agricultor tem de viver
directamente do rendimento fisico do periodo anterior
ou do resultado da venda deste rendimento e daquilo que
pode adquirir com este. Para além disso, todos os periodos
econdémicos anteriores o integraram numa rede de relagdes
sociais e econOmicas, da qual ndo se pode libertar facil-
mente. Também lhe legaram determinados meios e méto-
dos produtivos. Tudo isto mantém-no, com mao de ferro,



no seu caminho. Surge aqui um elemento de considerdvel
importancia para nés e que, dentro de pouco, nos ocupara
mais em pormenor. Nesta fase s6 queremos fixar que no
texto seguinte vamos sempre supor que cada individuo
em cada periodo econémico vive dos bens produzidos no
periodo anterior, o que também € possivel sem dificuldade,
se a producao tiver sido ha mais tempo ou se o rendimento
de um meio produtivo estiver a fluir continuamente. E ape-
nas uma simplificacdo da apresentacao.

Vamos agora generalizar o caso do agricultor, e simul-
taneamente tornd-lo um pouco mais preciso. Imaginemos
que todos vendem todos os seus produtos e que, na medida
em que cada um consome 0s seus proprios produtos, ele é
o seu proprio cliente. Isto ndo levanta nenhum problema,
visto o preco do mercado ser decisivo também para um
tal consumo préprio — ou seja, indirectamente a quanti-
dade dos bens que poderiam ser adquiridos pela respectiva
reducdo do consumo préprio — e, ao contrdrio, o volume
do consumo préprio afectar o pre¢o do mercado, ambas as
coisas acontecendo exactamente como se a quantidade em
questao aparecesse realmente no mercado. Desta forma,
todos os sujeitos econémicos se encontram na situacao do
agricultor. Todos eles sao a0 mesmo tempo compradores
assim como vendedores — para os fins da sua produgdo e
do seu consumo. Para os propdsitos da nossa anélise, os
trabalhadores podem também ser entendidos assim, quer
dizer, os seus servicos podem, neste caso, ser agrupados na
mesma categoria junto com os outros artigos do mercado.
Mas como cada um destes sujeitos econdmicos, tomado
por si s, produz o seu produto com base na sua experiéncia



e encontra os seus compradores exactamente como acon-
tece com o nosso agricultor, o0 mesmo deve ser vdlido
também para todos em conjunto, e todos os produtos
devem ser vendidos (com excep¢ao de algumas perturba-
¢Oes que certamente poderdo acontecer pelas mais diver-
sas razdes), porque eles sao produzidos unicamente com
vista a uma possibilidade de venda da qual se sabe por
experiéncia que existe.

Fixemos isto bem. A quantidade de carne que o
homem do talho vende depende da quantidade que o seu
cliente, o alfaiate, quer comprar e do preco que quer pagar.
Isto, por sua vez, depende do lucro que este ultimo obtém
do seu negdcio, sendo este lucro, por sua vez, dependente
da procura e do poder de compra do seu cliente, o sapateiro,
cujo poder de compra depende por sua vez da procura e do
poder de compra das pessoas para as quais ele produz e
assim por diante, até finalmente chegarmos a alguém cujo
rendimento depende da venda do seu produto ao homem
do talho. Esta engrenagem e este condicionamento muituo
das quantidades com as quais se conta na vida econémica
encontram-se sempre, seja qual for o fio do contexto que
se queira seguir entre todos aqueles que estdo disponi-
veis. Seja qual for o ponto no qual uma pessoa comece e
seja qual for a direc¢cdo em que se movimente a partir dai,
depois de ter seguido sempre o fio deste contexto e de ter
dado um nimero extraordinariamente grande, mas finito.
de passos — sempre voltara a este ponto de partida. Neste
movimento ndo aparece nem um ponto final natural nem
uma “causa”, isto €, um elemento que tenha mais influén-
cia sobre os outros do que estes outros tenham sobre ele.



O nosso quadro fica mais completo, se imaginar-
mos o “acto de consumir” de forma diferente do que
habitualmente. Todas as pessoas se sentem, por exemplo,
como consumidores de pao, mas nio como consumido-
res de prestagdes de trabalho e de solo, de ferro, etc. Se,
no entanto, adoptarmos este ponto de vista, vemos com
mais clareza o caminho que os diversos bens percorrem
no circuito econémico.* E certo que, naturalmente, nem
todas as pecas de todos os bens percorrem ano apds ano o
mesmo caminho que o seu percursor percorreu no periodo
econdémico anterior no processo de produ¢dao do mesmo
produtor, para chegar ao mesmo consumidor. Mas pode-
mos supor que isto acontece, de facto, sem que nada mude
na natureza do assunto. Podemos imaginar que, ano apds
ano, cada repetido dispéndio de fontes de forca produtiva
permanente vai ao encontro do mesmo consumidor, do
acto andlogo de consumo. Em todo o caso, o resultado do
processo € 0 mesmo, como se isto realmente acontecesse.
Dai resulta que, por assim dizer, para cada oferta exista
j4 uma procura algures na economia, € que nao havera
em sitio algum na economia bens que carecam do seu
complemento, isto é, de outros bens nas maos de pessoas
que queiram trocar estes contra OS primeiros na propor-
¢do conhecida por experi€ncia. Deste facto resulta por
sua vez, porém, que todos os bens t€m a sua venda, que o
ciclo da vida econdmica fica fechado, quer isto dizer que
os vendedores de todos os bens podiam de novo aparecer
como compradores em numero suficiente, para adquirir
aqueles bens que durante o préximo periodo econémico



v3a0 manter 0 seu consumo € o seu equipamento produtivo
no nivel habitual, e vice-versa.

Quer isto dizer que o sujeito econdmico actua con-
forme dados que obtém por experiéncia, e de uma maneira
que também ¢é determinada pela experi€ncia. Natural-
mente, isto ndo significa que nao possam acontecer altera-
¢Oes na sua economia. Os dados da mesma podem mudar e
todos agirdo em conformidade, no momento em que se dao
conta disso. No entanto, nesta altura as pessoas nao fardo
simplesmente algo totalmente novo, mas manterao o mais
possivel a sua maneira habitual de agir, cedendo a pres-
s@o da situagdo somente na medida em que for necessario.
E também esta “cedéncia” serd feita em conformidade com
as regras da experié€ncia. Assim, o quadro da economia nao
se iria alterar arbitrariamente, mas ficaria ligado, sim, em
cada momento, a situagdo que existia anteriormente. Pode
chamar-se a isto “O Principio da Continuidade de Wieser™.

Se a economia realmente nao mudar “por si”,
nenhum processo econémico essencial poderia escapar
ao nosso conhecimento, se simplesmente partissemos do
principio de que a economia € constante. Estamos apenas
a exprimir um facto através de um conceito rigoroso e,
quando descrevermos uma economia meramente imével,
estamos certamente a fazer uma abstrac¢do, mas somente
para conseguirmos expor o cerne daquilo que esta real-
mente a acontecer. Por enquanto € isto que queremos fazer.
E fazendo tal, ndo estamos a entrar em contradicio com
a teoria vigente, mas, quando muito, estamos em contra-
dicdo relativamente a maneira habitual de exposi¢ao, que
ndo exprime a nossa ideia com clareza.®
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Pode chegar-se a0 mesmo resultado também da
maneira que vou expor. A soma de tudo o que numa
economia e num periodo econémico € produzido e levado
para o mercado podemos dar o nome de produto social.
Para os nossos fins ndo € necessdrio ocuparmo-nos mais
em pormenor com o significado deste conceito.” O produto
social nao existe como tal. Como tal € tdo-pouco o resultado
conscientemente pretendido de uma actividade planeada,
como o sistema econémico como tal é uma “economia”
que funciona conforme um plano uniforme. E, porém, uma
abstracc¢ao util. Podemos imaginar que todos os resultados
das producdes de todos os sujeitos econémicos, depois do
fim do periodo econdémico, se encontram acumulados em
qualquer sitio, sendo distribuidos pelos mesmos segundo
determinadas regras. Visto isto, em principio, ndo implicar
nenhuma alteracdo essencial relativa aos factos, esta supo-
si¢do €, tanto quanto se pode saber, perfeitamente licita.
Podemos, entdo, dizer que cada sujeito econémico contri-
bui com algo para este grande reservatério econdémico,
mas logo recebendo algo dele. A esta contribuicio corres-
ponde, algures na economia, o direito de receber de um
outro sujeito econémico; a parte a qual cada individuo tem
direito ja estd, em algum sitio, a espera dele. Cada contri-
buto € a0 mesmo tempo pressuposto e complemento de um
“receber”, a cada “receber” corresponde um contributo.
Como todos sabem, por experiéncia, o que € e quanto é
aquilo com que eles tém de contribuir, para obter aquilo que
desejam, tomando em considerag@o precisamente o pressu-
posto de que, para cada parcela que se recebe, € preciso
fazer uma determinada contribui¢do, também aqui o ciclo
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econdémico tem de estar fechado e todos os “contributos”
e todas as “parcelas que se recebem” t€m de ser equilibra-
dos, seja qual for o critério que rege a distribui¢do. Condi-
¢ao prévia aqui também €, e € preciso nao o esquecer, que
todos os valores tomados em conta vém da experiéncia.
Como ja tinhamos anunciado, queremos agora tornar
este quadro da economia mais preciso, na medida em
que, para os nossos fins e para a compreensao dos proxi-
mos capitulos, € necessdrio. Foi a experiéncia, dissemos,
que ensinou ao nosso agricultor qual a procura e quais
os precos que deverd esperar para o seu produto e qual
a oferta de meios de producdo e de bens de consumo que
existird para ele, e a que precos. De forma bem conhecida
percebemos a razao desta constancia empirica. Imagine-
mos que esta experiéncia ndo existia — tinhamos o mesmo
pais, as mesmas pessoas com a mesma cultura e técnica,
0s mesmos gostos € também as mesmas reservas de bens
como até agora, mas estas pessoas nao saberiam nada de
precos, de procura e de oferta, em resumo: da dimensao
de todos esses elementos sobre os quais estdao na realidade
a construir o seu comportamento. Com base neste pres-
suposto, perguntamos o que fardo elas; depois reconstrui-
mos o estado da economia que realmente existe, com o
qual cada individuo esta familiarizado na medida em que
o precisa, de forma que na pratica nao tem de se preocupar
com as suas razdes, dando-se por satisfeito com certos auxi-
lios®, por assim dizer, ab ovo’, e fazemos surgir frente
aos nossos olhos, o que, de facto, sempre existiu. Con-
fiando na sua experiéncia, o sujeito econémico pensa de
forma eliptica, por assim dizer, da mesma forma como

12



alguém que, por todos os dias percorrer o mesmo caminho,
ja nao tem necessidade de pensar sobre ele. Se perdesse
esta experiéncia, tinha de tentar reencontra-la a tactear'’,
com esforco, e s6 af irfamos ver a natureza das leis dos
processos que encontramos na realidade como que petrifi-
cadas pelo hébito. Consideremos mais uma coisa. Fazendo
0 processo econdmico revelar-se perante os nossos olhos,
ndo queremos de forma alguma entrar no desenvolvi-
mento econémico. O que queremos ver ndo € como o
processo econdmico se desenvolveu historicamente para
chegar a uma dada forma, mas sim como ele esta a decor-
rer ano apés ano. O que queremos estudar ndo é como o
funcionamento da economia muda no decurso da histéria,
mas, sim, como € que se apresenta em qualquer momento
arbitrario. Trata-se ndo de uma génese histdrica, mas de
uma reconstru¢ao em termos de conceito. Confundir estas
duas coisas completamente (fofo coelo) diferentes é um
erro muito frequente.

Portanto, no caso que estamos a imaginar, as pessoas
teriam de pensar — o que antes nio era preciso fazerem na
pratica — como € que se devem comportar, em que direc-
¢ao devem ir, que coisas devem conseguir. Obviamente
que ¢ para satisfazerem as suas necessidades e as dos seus.
Deste ponto de vista, olhardo os meios ao seu alcance que
possam servir este proposito. Estes meios sdo os bens.
E s6 pode haver qualquer “comportamento” em relacio
a bens onde isto € necessdrio, ou seja, em relacdo aque-
les que ndo existem em quantidades praticamente ilimita-
das — os bens econémicos. Todos os bens — econémicos e
livres — serdo apreciados na medida em que sdo capazes de
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satisfazer as necessidades do sujeito econémico, e todas
as unidades quantitativas individuais na medida em que
delas depende a satisfacdo de sensagdes de necessidade,
tomando em consideragdo a possibilidade da sua subs-
tituicdo por outras unidades quantitativas, primeiro do
mesmo bem e, de seguida, também de outros bens. Isto
significa, portanto, que unidades quantitativas individuais
de bens livres ndo sao de todo apreciadas, sendo que
unidades quantitativas individuais de bens econdémicos
sdo tanto menos apreciadas, quanto mais delas, numa
escala de intensidades de necessidades, um sujeito econo-
mico ja possui. Esta apreciacdo ou valorizacdo € decisiva
para o comportamento econdmico do individuo; o valor
¢ um indice da importancia de determinadas quantidades
de determinados bens para um determinado sujeito, assim
como para o comportamento deste em relacao a estes bens.
Raramente o sujeito econémico tem consciéncia do valor
total de uma quantidade de bens, assim como da escala das
intensidades de necessidades, escala de valores. Na pratica
da sua actividade didria, normalmente apenas sente o valor
de quantidades parciais, nomeadamente o valor das “ulti-
mas quantidades parciais”, o valor marginal ou a utilidade
marginal.'' Falta apenas acrescentar que o facto de o valor
atribuido descer com a quantidade crescente de cada bem
nao se explica de forma alguma apenas com o fenémeno
fisiolégico de “‘satura¢@o” ou “cansago”, no sentido mais
estreito, mas que também o esfor¢o para satisfazer, por
exemplo, as nessecidades de outros bens segue a mesma
regra.
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Quer isto dizer, entdo, que as pessoas regularao o seu
comportamento relativamente aos bens de forma a conse-
guirem realizar, com os bens que possuem, a maxima soma
de valor possivel. Tentardo utilizar os seus bens de forma
que, nas condic¢Oes existentes, ji ndo lhes seja possivel
aumentar mais esta soma de valor através de alteracdes na
forma como a aplicam. Se essa distribui¢ao dos bens entre
as varias categorias de necessidades for conseguida com
éxito, isto também determina o tamanho concreto dos seus
valores. Entdo os sujeitos econdmicos apreciardo os bens
na medida em que correspondem a satisfacdo das neces-
sidades que estes causam nessa maneira relativamente
melhor de utilizagdo. Também calculardo essas utiliza-
¢Oes com estes valores, quando se pde a questdo de novas
formas de utiliza¢do, uma delas sendo a possibilidade de
troca, com a qual nos ocuparemos ja a seguir. Primeira-
mente, porém, o valor aparece como valor de uso, que nio
¢ mais do que um indice da importancia dos bens para a
satisfacao das necessidades do seu proprietario, depen-
dendo destas necessidades e da “cobertura” existente, se
este é grande ou pequeno. Finalmente, como os bens estiao
relacionados entre si das mais variadas maneiras, sendo
de vez em quando ‘“complementares” na sua utilizagao,
podendo outras vezes substituir-se uns aos outros, também
os seus valores estao inter-relacionados. Nao sao valores
independentes, formando antes um sistema de valores.
A mais importante destas conexdes baseia-se na “proxi-
midade de produgdo”. Voltaremos em breve a esta relacdo
entre os valores dos bens.
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John Stuart Mill estabeleceu a rigorosa distingdo
entre produgdo e distribui¢do."””? Como ja expliquei ante-
riormente'’, ndo me parece que esta separacdo satisfaca
todas as exigéncias que hoje se podem fazer relativamente
a um sistema da economia pura. Mas ela € pratica para
os nossos fins, de maneira que vamos adopta-la por um
momento. A razao que Mill alega para essa divisdo € o facto
de os processos de produg@o apresentarem muito mais o
caracter de “leis da natureza” do que os da distribui¢do
que essencialmente seguem leis sociais. De facto estamos
a ver aqui mais claramente a pressdo das necessidades que
condicionam a ac¢do econdmica, estamos perante proces-
sos inalterdveis da natureza. E também neste sentido que
John Rae'* diz que a ac¢do econdmica das pessoas em rela-
¢d0 a natureza sé serve para ter uma visao abrangente do
decorrer dos processos da natureza e para a utilizar o mais
possivel. Se nos for permitido, podemos, entdo, imaginar
a posicao do homem econémico como sendo um rapaz de
rua que se pendura num eléctrico em andamento para tirar
proveito da possibilidade que isto lhe d4 de poupar tempo
e forgas, durante o periodo em que este eléctrico andar na
direc¢do desejada.

No entanto, o sujeito econdmico também pode em
parte alterar “o arranjo” das coisas com que estd rodeado,
desde que se mantenha dentro dos limites impostos, por um
lado, pelas leis da natureza e, por outro, pela sua capacidade
técnica. O mesmo se encontra expresso também na frase
de Mill, muito provavelmente inspirada por Rae: Labour,
in the physical world, is always and solely employed in
putting objects in motion; the properties of matter, the
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laws of nature do the rest. De forma semelhante, também
von Bohm-Bawerk parte de tais dados “da lei da natureza”
— no seu livro Positive Theorie que, alids, representa uma
andlise de todo o processo econdmico, embora do ponto de
vista da §01u950 de um tnico problema.

Isto € um dos lados do processo de produgio, segundo
o qual este é condicionado pelas propriedades fisicas dos
objectos materiais e do rendimento do trabalho, supondo-se
um dado entendimento deles e uma dada técnica. As condi-
¢des sociais existentes ndo sdo do mesmo tipo. No entanto,
para o acto produtivo individual sdo um dado tdo inaltera-
vel como as condig¢des naturais. E, por causa disto, sdo-no
também para a descricdo cientifica do processo produtivo,
porque as suas alteracdes se encontram fora do dominio
da teroria econdmica. Assim, acrescentamos a qualifica-
¢ao “supondo-se uma dada técnica” ainda as palavras “‘e
supondo-se uma dada organizagdo social”. Como € sabido,
nao fazemos com isto mais nada do que seguir o costume
vigente."

A outra vertente do assunto, aquela na qual pode-
mos penetrar mais profundamente no interior da produgdo
do que no seu lado “da ci€ncia da natureza” e social, € o
objectivo concreto de cada producdo. O fim que o homem
econdémico quer alcancar quando produz, e que explica
porque alguém se propde a produzir de todo, obviamente
imprime o seu cunho na forma e no volume da produ-
¢do. Certamente, nao € preciso nenhum argumento para
demostrar que, dentro do quadro dos meios existentes e
das necessidades, tem de ser determinante para o “o qué”
e o “como” da producgdo. Este objectivo sé pode ser o
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fabrico de utilidades, de objectos de consumo. Numa
economia sem troca s se pode, antes de tudo, tratar de
utilidades para o consumo dentro dessa economia. Neste
caso, cada economia individual produz para consumir o
que foi produzido, isto é, para satisfazer as suas necessida-
des. E, aparentemente, dentro das possibilidades préticas,
o tipo e a intensidade dessas necessidades sdo determi-
nantes para esta producdo. As necessidades sd3o a0 mesmo
tempo a razao e a norma para 0 comportamento econd-
mico do sujeito econémico, representando a forca motriz
do mesmo. As condi¢des externas existentes € as necessi-
dades da economia individual representam os dois factores
que sdo decisivos para o processo econdémico, cooperando
para o resultado do mesmo. A producao segue, portanto,
as necessidades, sendo ela, por assim dizer, arrastada por
elas. Mutatis mutandis, exactamente o0 mesmo € valido
para a economia de mercado.

E somente este segundo “lado” da producgio que faz
com que ela se torne num problema econdémico. Este deve
ser distinguido do problema meramente técnico da produ-
cdo. Existe um contraste entre ambos que, na vida real,
podemos frequentemente testemunhar nas posi¢des pes-
soais opostas entre as direc¢des técnica e comercial de uma
empresa. Ai observamos com frequéncia que alteracdes
no processo produtivo sdo recomendadas por um lado,
mas recusadas por outro; que, por exemplo, o engenheiro
propde um processo novo, processo esse que o director
comercial rejeita com o argumento de ndo ser rentdvel.
Este caso, por si sO, oferece-nos a chave para compreen-
dermos esta questdo. Ambos, o engenheiro € o comer-
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ciante, podem exprimir a sua opinido dizendo que o seu
objectivo € o funcionamento titil da empresa, sendo o seu
juizo resultado do reconhecimento dessa utilidade. Pondo
de lado mal-entendidos, falta de conhecimento professio-
nal, etc., a diferenca entre as suas posi¢des s6 pode vir
do facto de que cada um deles visa uma distinta forma de
utilidade. Nao ha divida acerca daquilo que o comerciante
quer dizer gqando fala de utilidade. Quer dizer vantagem
comercial, e podemos traduzir a sua opiniao dizendo que
os meios dispendidos para adquirir a madquina podem, com
maior vantagem, ser gastos de outra forma. Numa econo-
mia fechada, o director econémico é da opinido que a
satisfacdo das necessidades da economia nao serd fomen-
tada por essa alteracdo do processo produtivo, mas, pelo
contrdrio, diminuird. Se isto for verdade, qual é o sentido
que a atitude do técnico podera ter, qual € a utilidade que
ele tem em mente? Se a satisfacdo das necessidades € o
tnico objectivo da produgdo, nio faz, de facto, nenhum
sentido do ponto de vista econémico, tomar uma medida
que prejudique essa satisfacdo. No caso da objeccdo do
director econémico ser objectivamente correcta, ele faz
bem em ndo seguir a proposta do engenheiro. Abstrai-
mos aqui do prazer, parcialmente estético, de conseguir a
perfeicao técnica do aparelho produtivo. Também observa-
mos que na vida pratica o factor meramente técnico, se em
colisdo com o factor econdmico, tem de ficar atrds. Mas
isto nd@o impede que tenha uma existéncia assim como uma
importancia proprias e que a opinidao do engenheiro faca
inteiramente sentido. Porque, embora o objectivo econd-
mico também se sobreponha aos métodos técnicos nas suas
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implementacgdes praticas, faz sem divida bastante sentido
nao esquecer a logica interna dos métodos sem ter em
conta estas barreiras. Isto demostra-se melhor dando um
exemplo. Supondo que uma mdaquina a vapor esteja, em
todas as suas partes, a corresponder a utilidade econd-
mica, €, pois, explorada conforme essa utilidade econ6-
mica. Ora, ndo faria sentido na pratica explord-la mais,
aquecendo-a mais, utilizando pessoal mais experiente para
operé-la, até melhorando-a, se isto “nao € rentavel”, isto
é, se se pode prever, que o material de aquecimento, as
pessoas mais eficientes, os melhoramentos ou o acrescer
de matérias-primas custard mais do que tudo isto podera
render. Por outro lado, faz todo o sentido ponderar sobre
as condic¢des nas quais a maquina podera ter uma melhor
performance e quanto melhor esta poderad ser, quais melho-
ramentos poderdo ser feitos segundo o actual nivel dos
conhecimentos, etc. Porque, assim, todas estas medidas
estardo elaboradas e prontas para a eventualidade de pode-
rem comegar a ter vantagens. E, também, faz sentido estar
continuamente a comparar este quadro ideal com a reali-
dade, para ndo deixar passar as possibilidades por falta de
conhecimento, mas antes somente com base em razdes
econdmicas bem ponderadas. Resumindo, cada método
de produgdo utilizado em cada determinado momento
serve a utilidade econémica. Mas estes métodos consistem
nao apenas em pensamentos econdémicos, mas também
em pensamentos com conteddo cientifico. Estes ultimos
tém os seus proprios problemas e a sua propria logica, e
examind-los a fundo de forma consequente — primeira-
mente, sem tomar em consideracdo o factor econémico
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que, em ultima andlise, € sempre decisivo — € a drea da
técnica. Implementé-la na pratica, a ndo ser que o factor
econdmico aconselhe de outra forma, chama-se produzir
no sentido técnico.

Como, em ultima andalise, a utilidade decide sobre
tanto a produgdo técnica como a produgdo econdmica, e
como a diferenga entre os dois estd na natureza distinta
desta utilidade, ha também um outro curso de pensamen-
tos ligeiramente diverso que nos mostra, primeiro, uma
analogia fundamental e, depois, a mesma diferenca. Tanto
do ponto de vista técnico como do ponto de vista econd-
mico, a produ¢do ndo ‘““cria” nada no sentido da lei da
natureza. Em ambos os casos, ela pode apenas influenciar,
dirigir coisas e processos — ou “forcas” — existentes. Para
0 que se segue, precisaremos agora de um conceito que
defina este “utilizar” e “influenciar”. “Utilizar” implica
uma quantidade de diferentes utilizacdes dos bens, uma
quantidade de modalidades de se relacionar com as coisas.
“Influenciar” significa todas as formas de modificacdes
locais, de processos mecanicos, quimicos, etc. Mas trata-se
sempre de, do ponto de vista da satisfacdo das nossas
necessidades, obter algo diferente daquilo que encontra-
mos diante de nds. E trata-se sempre de alterar as relagdes
reciprocas entre objectos e forcas, de unir objectos e forgas
que encontramos separados, assim como soltar objectos e
forcas da conex@o que tiveram até ai. No primeiro caso,
o conceito “combinar” adapta-se sem qualquer problema;
relativamente ao segundo caso, podemos dizer que combi-
namos os elementos que devem ser retirados, com 0 nosso
trabalho, que, como se sabe, pertence aos bens existentes a
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defrontar as nossas necessidades. Isto quer dizer, entdo,
que, tanto do ponto de vista técnico como econdémico,
produzir significa combinar os objectos e as for¢as que exis-
tem ao nosso alcance. Cada método de producdo significa
uma determinada combinacdo desse tipo. Os varios méto-
dos de producdo distinguem-se apenas pela forma como
se combinam, i.e., quer pelos objectos combinados quer
pela proporcao das suas quantidades. Cada acto concreto
de producao representa para nés uma tal combinacao. Esta
interpretacdo é passivel de ser alargada também a trans-
portes, etc., em suma, a tudo que é produ¢do no sentido
mais lato da palavra. Também numa empresa, como tal,
e nas relacdes de producdo de toda a economia nacional,
veremos tais combinagdes. Este conceito desempenha um
papel importante no nosso raciocinio.

Mas as combinagdes econdmicas e técnicas, as com-
binagdes que tém em conta as necessidades e os meios
existentes, e as combinac¢des com base na ideia dos méto-
dos ndo coincidem. E verdade que também o objectivo da
producdo técnica € determinado pela economia, enquanto
a técnica desenvolve métodos de producdo apenas para
bens procurados. Mas a realidade econémica nao executa
estes métodos de producao necessariamente com todas as
consequéncias € da maneira tecnicamente mais perfeita,
subordinando esta execuc@o aos pontos de vista econd-
micos. O quadro técnico ideal que ndo leva as condic¢des
econémicas em consideracdo € modificado. A ldgica
econdémica vence a légica técnica. E, assim, observamos
na realidade a nossa volta correntes defeituosas em vez
das fitas de ago, bestas de carga que cometem erros em
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vez dos espécimes das exposi¢des, 0 mais primitivo traba-
lho artesanal em vez das mais perfeitas maquinas, um rude
sistema econdémico monetdrio em vez da circulagdo de
cheques, e assim por adiante. Deste modo, as combina-
¢des que sdo economicamente as melhores e aquelas que
sdo tecnicamente as mais perfeitas divergem nao neces-
sariamente, mas de facto muitas vezes. Isto acontece ndo
apenas em virtude da falta de conhecimento e indoléncia
mas também em consequéncia da adaptacdao da economia
a situagdes correctamente identificadas.

Os “coeficientes de produg@o” representam a rela-
¢do quantitativa dos bens produtivos numa unidade de
produto; sdo, por conseguinte, uma caracteristica essen-
cial das “combinag¢des”. Aqui, o factor econémico distin-
gue-se nitidamente do factor técnico. Aqui, o ponto de
vista econdmico decidird ndo s6 entre diversos métodos
de produgdo mas, dentro de um determinado método de
producgdo, também influenciard os coeficientes, visto, até
um certo grau, os varios meios de produgdo poderem ser
substituidos uns pelos outros. Por outras palavras, as faltas
de um poderem ser compensadas pelos aumentos de um
outro, por exemplo, a falta de forca de vapor pelo aumento
de trabalho manual e vice-versa.'¢

Expressamos o processo de producao através do con-
ceito da combinagdo das forgas produtivas. Os resultados
das combinagdes sdo os produtos. Vamos agora indicar com
mais precisao o que, na realidade, é aquilo que € para ser
combinado. Em principio, é toda a espécie de objectos e
“forcas”. Em parte sdo, por sua vez, produtos e apenas em
parte sdo objectos presentes na natureza. Também algumas
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“forcas da natureza”, no sentido da fisica, terdo para nés
o cardacter de produtos como, por exemplo, corrente eléc-
trica produzida para a utilizacdo industrial. Em parte sio
objectos materiais, em parte objectos imateriais. Para além
disso, é frequentemente uma questdo de opinido se um
bem é considerado produto ou meio produtivo. O trabalho,
por exemplo, pode certamente ser entendido, sem grande
esfor¢o, tanto como produto dos bens consumidos pelo
trabalhador como um meio de producdo originalmente
existente. Conforme se entender o primeiro ou o segundo,
estes recursos surgem sob o ponto de vista de meios
produtivos e de meios alimenticios ou somente de meios
alimenticios. Decidimos a favor da ultima alternativa,
ndo querendo dar muita importancia a esta conexdo. Nao
queremos que o trabalho seja para nés um produto. Como
se sabe, a inclusao de um bem numa ou noutra categoria
depende frequentemente do ponto de vista da economia
especifica, de maneira que 0 mesmo bem modelo aparece
como bem de consumo para um individuo e para o outro
como meio produtivo. Muitas vezes, também dentro de
uma tnica economia a natureza de um dado bem depende
da utilizacdo que lhe € dada. A literatura tedrica, sobretudo
a mais remota, estd cheia de discussdes sobre estes assun-
tos. NOs contentamo-nos com este aviso. Mais importante,
no entanto, € o que se segue.

E usual classificar os bens em “ordens” segundo a sua
distancia dos actos de consumo finais.'” Por conseguinte,
bens de consumo sao bens de primeira ordem, sendo os bens
cuja combinag@o produz directamente bens de consumo,
bens de segunda ordem, etc., chegando-se a ordens cada
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vez mais “elevadas” ou “distantes”. Neste contexto, nao
pode ser esquecido que apenas o bem que estd na mao do
consumidor, pronto a ser consumido, pertence a primeira
ordem e que, se quisermos ser rigorosos, por exemplo, o
pdo confeccionado que estd na padaria torna-se um bem
de primeira ordem apenas através da combinacdo com
o trabalho de quem distribui o pao. Os bens de ordens
baixas, a ndo ser que sejam directamente produzidos pela
natureza, surgem sempre por meio de uma combinacdo de
bens de ordens mais altas. Existe, por assim dizer, sempre
uma base para cada bem de ordem baixa num bem da
préxima ordem mais elevada que, por combina¢do com
outros bens da mesma ordem ou de outras ordens, se trans-
forma no bem da préxima ordem mais baixa. Pode-se
construir este modelo também de outro modo; para os
nossos fins é melhor alinhar cada tipo de bem na mais alta
de todas as ordens nas quais aparece uma parte desse tipo
de bem. Por conseguinte, o trabalho, por exemplo, € um
bem da ordem mais elevada, porque ja desde o principio
de toda a producao entra o trabalho, embora encontremos
trabalho também em todas as outras ordens. Em proces-
sos de produgdo ou combinagdes sucessivos, cada bem
amadurece através de adi¢des de outros bens até se atingir
um bem de consumo, passando por um nimero maior ou
menor de ordens. Com a ajuda de tais adi¢Oes traga o seu
caminho em direc¢do ao consumidor, como um ribeiro,
com a ajuda dos seus afluentes, abre o seu caminho pelas
rochas para avangar cada vez mais pela paisagem fora.

A nés interessa-nos agora sobretudo a ideia de que
os bens, se olharmos as ordens de baixo para cima, se
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tornam sucessivamente mais amorfos, ou seja, tendencial-
mente perdem cada vez mais as suas formas caracteristi-
cas, aquelas propriedades que os predestinam para deter-
minadas utiliza¢Ges, excluindo-os de outras. Quanto mais
altas sdo as ordens do mundo dos bens que olharmos,
tanto mais estes perdem em especializacdo, em efici€ncia
para um determinado fim. Em contrapartida, o leque da
possivel utilizagdo fica tanto mais largo quanto mais geral
for a sua importancia. Encontramos tipos de bens que sao
sucessivamente menos diferencidveis, e as vdrias catego-
rias tornam-se tanto mais abrangentes a semelhanca de, ao
subir o sistema de conceitos l6gicos, chegarmos a concei-
tos que tém cada vez menos conteudo e sao cada vez mais
amplos. A arvore genealdgica dos bens fica sucessiva-
mente mais restringida. Isto n@o significa mais nada do que
quanto mais distante a nossa posi¢c@o se encontrar do bem
de consumo, tanto mais bens de primeira ordem derivam
de bens semelhantes de ordens mais elevadas. Se alguns
bens consistem inteira ou parcialmente em combinacdes
de meios de produgio similares, sao chamados aparentados
em termos de producdo. Podemos, pois, dizer que o paren-
tesco de produgao dos bens aumenta com a sua ordem.
Ao subir as ordens dos bens temos, por fim, de voltar
aos elementos da produgdo que para 0s nossos objectivos
sdo os udltimos. Ndo € preciso mais nenhum argumento
em como estes tltimos elementos sao o trabalho e os bens
da natureza ou do “solo”, presta¢des de trabalho e solo.'®
Todos os outros bens “consistem” em pelo menos um e,
na maioria dos casos, de ambos. Dai resulta que podemos,
neste sentido, diluir os mesmos em “trabalho e solo”, no
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sentido em que podemos entender todos os bens como um
pacote de prestagdes de trabalho e de solo. Ora, os bens
de consumo tém a vantagem de apresentar uma caracte-
ristica especial que € a capacidade de serem consumidos,
caracteristica essa que os estabelece como o objectivo de
todo esse processo. Mas os restantes produtos que sdo os
“meios de produgdo produzidos” ndo sdo independentes.
Primeiro, ndo sao nenhum novo meio de producio, mas
apenas trabalho e solo “previamente utilizados”. Segundo,
também ndo tém nenhuma caracteristica que os distinga
para além da de bens de consumo, porque ndo sao mais do
que bens de consumo em formacao. Por um lado, portanto,
sdo apenas materializagdes daqueles dois primitivos bens
produtivos, por outro lado sdo potenciais bens de consumo,
ou melhor, partes de potenciais bens de consumo. Nao
existe, por isso, razdo nenhuma — e mostrar-se-4 mais
adiante que ndo existe, de modo algum, raz@o para nds — de
ver neles um factor de producao independente. Passamos
a “dilui-los em trabalho e solo”. Podemos diluir também
os bens de consumo e entender igualmente os factores
produtivos originais como bens parciais de consumo. No
entanto, entender as duas coisas em simultdneo € valido
apenas para os meios de produgdo produzidos, nao tendo
estes nenhum aspecto independente.

Surge agora a questao da relacdo que existe entre 0s
dois factores produtivos originais. Serd que um deles tem
prioridade em relagdo ao outro, ou serd que tém papéis
essencialmente diferentes? A resposta a esta pergunta nao
pode ser dada segundo pontos de vista filoséficos, fisicos
ou de outros critérios gerais, mas, sim, somente do ponto de
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vista econdmico. A nds apenas nos interessa 0 modo como
a relacdo dos dois se apresenta para os fins da economia.
Mas também a resposta que se supde ser vdlida para a
area da doutrina econdémica ndo pode ser vdlida na gene-
ralidade, mas apenas em relagdo a um determinado modo
de entender o processo econémico. SO pode ser referente
a uma determinada construcao do edificio tedrico. Assim,
por exemplo, os Fisiocratas responderam positivamente a
primeira pergunta, com efeito, a favor do solo. A partida
com toda a razao. Na medida em que com isto ndo queriam
dizer mais do que o trabalho ndo ser capaz de criar nada
fisicamente novo, nao hd nada a objectar. Resta apenas
questionar como € que esta opinido se afirma na drea da
economia, se € frutifera ou ndo. Quanto a nds, estar de
acordo com os Fisiocratas neste ponto nao nos impede de
nos recusarmos a aprovar as suas outras opinides. Adam
Smith também respondeu positivamente a esta questao,
mas a favor do trabalho. Também isto, em principio, ndo
esta errado, e teriamos toda a razao se quiséssemos partir
também desta opinido. Ela exprime o facto de a utilizagdo
das prestacdes do solo ndo nos impor nenhum sacrificio
de desagrado, e, se isto levasse a algum lugar, poderiamos
também subscrever esta opinido. Na verdade, Adam Smith
obviamente pensou em considerar as forcas produtivas
oferecidas pela natureza como bem livre, por assim dizer,
Jjustificando o facto de que o sistema econémico realmente
nao os considera como bens disponiveis pela sua ocupa-
¢do por parte dos proprietarios de terras. Obviamente
considerou, pois, que num sistema economico em que nao
haja propriedades seria apenas o trabalho que constitui-
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ria um factor nos cdlculos dos sujeitos econémicos. Ora,
isto € definitivamente incorrecto, mas a sua atitude em si
ndo ¢é insustentdvel apenas por isso. A maioria dos cldssi-
cos deram prioridade ao factor trabalho. Nomeadamente
Ricardo. Foi-lhes possivel fazer isso porque, com a sua
teoria da renda da terra, praticamente eliminaram o solo e
a sua criacao de valor. Se esta teoria da renda da terra fosse
defensdvel, poderiamos certamente ficar descansados em
relacdo a esta opinido. Mesmo um espirito tdo indepen-
dente como Rae ficou descansado com isto, exactamente
porque aceitou esta teoria da renda da terra. Por tdltimo,
um terceiro grupo de autores respondeu negativamente a
nossa questio. E a esses que nés nos vamos juntar. A ques-
tao decisiva para nés € que ambos os factores produtivos
originais sao igualmente indispensaveis para a produgdo, e
precisamente pela mesma razao e da mesma forma.

No que respeita a segunda questdo, também se podem
dar diversas respostas, independentemente da resposta
dada a primeira. Assim, Effertz, por exemplo, atribuiu
um papel activo ao trabalho e um papel passivo ao solo.
E absolutamente claro o que ele pensa neste contexto.
Considera que o trabalho, por assim dizer, € o elemento da
producdo que se movimenta, enquanto o solo representa
0 objecto sobre o qual o trabalho se manifesta. Nisto tem
razao, mas este argumento nao nos proporciona nenhum
novo conhecimento. Sob o aspecto técnico, nao ha prati-
camente nada a acrescentar a opinido de Effertz, mas nao
¢ este lado da questao que € decisivo para nds. Interessam-
-nos apenas conhecer quais as posicdes que os dois facto-
res produtivos originais ocupam nas consideracdes € nas
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accgdes econdmicas do sujeito econémico, e em relagdo a
isso, ambos sdo de igual importancia. Funciona-se tanto
com o trabalho como com o solo. Tanto o trabalho como o
solo sdo avaliados, utilizados conforme principios econé-
micos, e os dois recebem atencdo econémica da mesma
maneira. Com nenhum dos dois acontece algo a nao ser
precisamente isso, com nenhum dos dois se faz outra coisa
que ndo seja trabalho. Visto, entao, que, para os nossos fins,
a mesma coisa acontece a ambos os factores produtivos
originais, colocamos um ao lado do outro, com a mesma
valéncia. Com esta opinido vamos ao encontro do pensa-
mento dos restantes tedricos da utilidade marginal.
Enquanto ja ndo temos mais nada a dizer sobre o factor
produtivo “solo”, até porque acreditamos ter de eliminar
das nossas consideracdes a lei do rendimento decrescente
da terra, que durante muito tempo foi tdo importante para
a teoria econdmica, ¢ aconselhdvel darmos uma vista
mais pormenorizada ao outro factor produtivo, o trabalho.
Deixamos de lado a diferenca entre o trabalho produtivo
e 0 nao produtivo, porque de entre todos estes elemen-
tos conhecidos s6 nos interessa sublinhar aquilo de que
precisamos para 0s nossos propositos. Passamos também
por cima da diferenca entre o trabalho utilizado directa e
indirectamente na producgéo, por nao ser relevante, embora
a discussdo desta questdo certamente possa contribuir
consideravelmente para um conhecimento mais profundo
da vida econémica. Inteiramente sem relevancia para nés
é, também, a distin¢do entre trabalho mental e trabalho
fisico, porque por si s6 o elemento em que esta disting¢do se
baseia ndo justifica nenhuma diferenga economicamente
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significativa. O mesmo se aplica ao “trabalho qualificado e
nao-qualificado”. A relacdo entre o trabalho qualificado, no
caso da “qualifica¢@o” ter sido adquirida, e o trabalho nao-
qualificado é como a relagcdo de um campo cultivado com
um campo no seu estado primitivo. Se a qualificacao for
natural, ent@o a relag@o entre o trabalho assim qualificado
e o trabalho ndo-qualificado € como a relagdo entre um
campo melhor e um pior. No primeiro caso simplesmente
ndo se trata de um bem produtivo original, mas, sim, de
um produto, enquanto no ultimo caso se trata apenas de
um bem produtivo original de mais qualidade.

Existem, no entanto, duas outras distingdes que sdo
importantes para nés na medida em que nos podemos
basear nelas para exprimir uma.consideragao que para nés
é essencial. Trata-se das distingdes entre trabalho dirigente
e trabalho dirigido, entre trabalho independente e trabalho
assalariado. A primeira vista, o que distingue o trabalho
dirigente do trabalho dirigido parece ser essencial. Sdo
sobretudo duas caracteristicas. Primeiro, o trabalho diri-
gente estd numa posi¢do superior em relagdo ao trabalho
dirigido, ocupa um lugar mais alto na hierarquia da produ-
¢ao. Este elemento da direc¢@o e da supervisao do trabalho
de execucdo parece fazer sobressair o trabalho dirigente da
classe do restante trabalho. Enquanto o trabalho de exe-
cucdo se situar simplesmente ao mesmo nivel das pres-
tacdes do solo, tendo do ponto de vista econdémico exac-
tamente a mesma fungdo que este, parece que o trabalho
dirigente estd a dominar tanto o trabalho de execucgdo
como as prestagdes do solo. Constitui, por assim dizer, um
terceiro factor produtivo. O outro elemento que o distin-
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gue do trabalho dirigido parece ser a sua propria natureza.
E que o trabalho dirigente tem algo de criativo, estabelece
0s seus proprios objectivos, desempenha uma fungio espe-
cial. A diferenca entre o trabalho independente e o traba-
lho assalariado pode logo ser reduzida a diferenca entre
o trabalho dirigido e o trabalho dirigente. Na verdade, o
trabalho independente € algo especial apenas pelo facto
de ter essas funcdes, enquanto de resto ndo se distingue
em nada do trabalho assalariado. Quando, portanto, um
sujeito econdmico independente produz por conta propria.
executando também o trabalho, subdivide-se, por assim
dizer, em dois sujeitos econémicos, ou seja, num dirigente
e num trabalhador no sentido habitual. Teremos agora que
examinar estes elementos mais em pormenor.

Em primeiro lugar, é facil de entender que a carac-
teristica da superioridade, a caracteristica da funcdo de
supervisionar em si s6 nao justifica diferengas essenciais.
A mera circunstancia de um trabalhador ser superior ao
outro na organizagdo industrial, dando-lhe instrugdes e
supervisionando-o, ainda ndo faz com que o seu traba-
lho seja algo diferente. Embora o dirigente, neste sentido,
talvez nao execute algum trabalho com as suas prdprias
maos ou contribua directamente para a producdo com o
seu trabalho intelectual, estd, na realidade, a efectuar indi-
rectamente trabalho no sentido habitual, porventura seme-
lhante ao trabalho de um guarda. Muito mais importante
€ o outro elemento, ou seja, a definicdo da direc¢do, da
forma e da extensdo da produg¢io. Embora se possa admitir
que a superioridade mencionada nao tenha grande signifi-
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cado econémico — tendo, no entanto, importancia sociol6-
gica — reconhecer-se-a certamente nesta funcdo de tomar
decisdes uma caracteristica essencial e distintiva.

Ora, € claro que nem todas as tomadas de decisdes
sobre a actividade econémica podem justificar esta posi-
¢ao de trabalho no processo produtivo. Porque em cada
trabalho surge um tomar de decisdes. Nenhum aprendiz
de sapateiro pode reparar um sapato sem tomar algumas
decisdes, sem resolver independentemente algumas ques-
tdes, por muito pequenas que sejam. Aprendeu o “o qué”
e 0 “como”; mas isto ndo o liberta da necessidade de ter
uma certa independéncia. Quando um trabalhador de uma
empresa de electricidade entra numa habitacao para arran-
jar a iluminacdo que estd a falhar, tem mesmo de deci-
dir algo do “o qué” e do “como”. Um agente pode, ele
préprio, ter de participar na decisdo sobre a fixacdo de um
preco, ele pode ter a liberdade de estabelecer o preco do
seu artigo dentro de certos limites — mesmo assim ele nao é
nem um “dirigente” nem necessariamente “independente”.
Com certeza o director ou o proprietario independente de
uma empresa tem de tomar o maior nimero de decisdes
e de resolucdes. Também a ele foi ensinado o “o qué” e o
“como”. Conhece, em primeiro lugar, o “como”. Apren-
deu tanto a producao técnica como todos os dados econd-
micos relevantes. O que € preciso decidir para além disso é
apenas gradualmente diferente das resolugdes que o apren-
diz do sapateiro tem de tomar. O “o qué” é determinado
pela necessidade ou pela procura. Ele ndo decide de forma
soberana sobre os meios produtivos, mas executa, sim, 0
que a situacado exige. Nao estabelece objectivos préprios,
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mas encontra-os. E certo que os dados existentes podem
mudar, e ai dependera da sua habilidade, qudo rapida-
mente € com que jeito sabera reagir. Mas isto € idéntico
na execucdo de qualquer trabalho. Para além disso, a sua
actuacdo ndo se baseia num conhecimento profundo das
coisas, mas sim em certos sintomas aos quais aprendeu a
dar aten¢do. O vinicultor ndo pondera sobre a natureza e o
futuro do movimento antialcool para orientar o seu proce-
dimento — pelo menos ndo na sua qualidade de sujeito
econdémico, embora, talvez, na qualidade de politico.Toma
em consideragdo apenas as tendéncias directamente visi-
veis na procura dos seus clientes. A estas tendéncias cede,
passo a passo, de forma que apenas elementos de pouca
importancia lhe possam passar despercebidos. Resulta,
pois, deste pensamento que, na medida em que os sujei-
tos econdmicos no seu comportamento estejam a tirar as
consequéncias apenas de situacdes conhecidas — e € isto
que estamos aqui a examinar e que a ciéncia economica
tem sempre examinado — ndo tem significado nenhum para
a natureza do seu trabalho se sdo dirigentes ou dirigidos.
A actuacdo dos primeiros estd sujeita as mesmas regras
que a dos tdltimos. Provar que o que € aparentemente arbi-
trario €, de facto, firmemente determinado € precisamente
uma func¢do fundamental da teoria econémica.

Quer isto, entdo, dizer que sob 0s nOSsOs pressupostos
nao ha, de facto, nenhum verdadeiro dirigente que esteja
a frente dos meios de producdo e do processo produtivo.
O verdadeiro dirigente € o consumidor. Aquele que “dirige”
a economia limita-se a executar o que a necessidade, isto
é, a procura e os meios e métodos produtivos existentes
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lhe ditam. Cada sujeito econémico tem influéncia apenas
na medida em que € consumidor, isto €, na medida em que
desenvolve uma procura. Neste sentido, com efeito, cada
sujeito econdmico participa na direc¢do da producio; nao
apenas um individuo a quem foi atribuido o papel de diri-
gente numa empresa, mas todos, nomeadamente também
o trabalhador no sentido mais estrito. S6 nesta medida
existe uma direc¢ao pessoal da produgao, ficando perfei-
tamente claro que esta direc¢do da producao nao envolve
nem uma tomada de decisdo nem um trabalho excepcio-
nal. Em nenhum outro sentido existe uma direc¢ao pessoal
da producao; em todos os outros sentidos existe apenas um
mecanismo que &, por assim dizer, automatico. Os dados
que dominaram a economia no passado sdo conhecidos e,
se nao houvesse alteracdes, a economia decorreria nova-
mente da mesma forma. As alteragdes as quais possam
estar sujeitos ndo sdo tdo bem conhecidas, mas em prin-
cipio o sujeito econémico adapta-se a elas o melhor que
pode. Nao muda nada de acordo com a sua vontade, por
assim dizer; muda apenas aquilo que as préprias circuns-
tancias ja estdo a mudar; elimina aquelas discrepancias
entre os dados da economia e da direccdo da economia,
que surgem quando as situagdes existentes se alteram e as
pessoas tentam continuar a agir da mesma forma. E assim
que a accdo econdmica se apresenta, na medida em que
estd condicionada por circunstincias reais. E verdade
que cada um dos sujeitos econémicos pode agir de uma
maneira diferente daquilo que pressupomos nas nossas
consideracdes; mas na medida em que estamos meramente
a descrever os efeitos da pressao das circunstancias reais,
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a economia carece de qualquer papel criativo. No caso do
sujeito econémico agir de outra forma, surgem fendme-
nos essencialmente diferentes. Mas o que nos interessa
aqui € apenas a explicacdo da logica inerente aos assuntos
econdmicos. Trata-se de descrever o decorrer da econo-
mia, quando simplesmente se tiram as consequéncias das
circunstancias reais. Neste caso, pois, o trabalho pode, pelo
menos tecnicamente, aparecer como sendo o elemento
activo, embora isto ndo implique nenhuma caracteristica
de distin¢do, porque também as forcas da natureza podem
agir activamente. Para a doutrina, o trabalho € passivo, da
mesma forma que os objectos dados pela natureza. O tnico
elemento activo € a vontade de satisfacao da necessidade,
aparecendo como instrumento para isto tanto o trabalho
como o solo.

Dai também resulta que € possivel determinar a quan-
tidade do trabalho pelas circunstincias existentes. Acres-
centamos aqui um ponto que tinhamos omitido antes, a
saber, o volume da reserva de trabalho existente em cada
situacdo. Naturalmente, a quantidade de trabalho que um
determinado nimero de pessoas produz nado € definitiva-
mente determinado desde o inicio. Dependera de quanto
os trabalhadores poderdo esperar dele para satisfazer as
suas necessidades. Vamos, de momento, partir do princi-
pio de que todos 0s sujeitos econdmicos t€m conhecimento
de quais as melhores possibilidades de utilizar o trabalho,
ou seja, que existe uma escala fixa de tais utilizacdes; assim,
em cadanivel desta escala o beneficio que pode seresperado
de cada utilizagao concreta de trabalho serd comparado com
o desagrado que acompanha este uso de trabalho. Milha-
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res de vozes vindas do dia-a-dia econdmico dizem-nos,
em voz alta, que o trabalho para ter o pao de cada dia é
um fardo pesado que as pessoas sO carregam porque tem
de ser e do qual se libertam sempre que possivel. Deste
elemento deduz-se inequivocamente quanto trabalho cada
trabalhador efectuard. No comeco de cada dia de trabalho,
numa tal comparacdo decide-se naturalmente sempre a
favor do trabalho a efectuar. Porque, em primeiro lugar, se
trata de satisfazer as indispensdveis necessidades da vida;
estando-se também ainda no inicio do dia e ainda com
as forgas todas, o elemento do desagrado pelo trabalho é
quase imperceptivel. No entanto, quanto mais se avanga na
satisfacao das necessidades, tanto mais diminui o estimulo
para trabalhar e tanto mais cresce o elemento que é sempre
comparado com ele que € o desagrado pelo trabalho; desta
forma a comparagdo desliza cada vez mais a desfavor da
continuacao do esforco, até que para cada trabalhador
chegue o momento em que o beneficio acrescido e o desa-
grado acrescido se equilibram. Quer isto dizer, entdo, que
a intensidade da sensagdo das necessidades e a intensidade
de desagrado do trabalho estdo a determinar, como duas
forcas independentes e opostas, a quantidade de traba-
lho que esta a ser usada. Estes dois elementos funcionam
como vapor e freio, de forma que em dadas circunstancias
se chegue a um determinado equilibrio. E evidente que a
forca destes dois elementos difere de individuo para indi-
viduo e de nagdo para nagdo. Nesta diferenga reside um
elemento essencial para explicar os destinos pessoais e 0s
destinos das nacdes. Apenas a natureza da regra tedrica é
que nao € influenciada por tal diferenga.'
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Desta forma, entdo, a prestacdo do trabalho assim
como a prestagcdo do solo sdo iguais e sdo simplesmente
for¢a produtiva. Com certeza que a medi¢ao da quantidade
de trabalho de todas as qualidades oferece certas dificulda-
des, mas pode ser feita. Da mesma forma, ndo se levanta-
riam nenhumas dificuldades de principio, para estabelecer
uma qualquer medida fisica para a produtividade do solo.
por muito complicado que isto fosse na pratica. No caso
de (1) existir somente um unico factor produtivo, ou seja.
no caso de o trabalho realizado por apenas uma qualidade
produzir todos os bens — o que é possivel de imaginar.
partindo do pressuposto de que todas as ofertas da natu-
reza sao bens livres e que, em consequéncia disso, ndo ha
nenhum comportamento econémico em relagao a elas — ou
(2) os dois factores produtivos agirem separadamente um
do outro, produzindo um por si alguns bens e o outro produ-
zindo separadamente alguns outros, uma tal medi¢ao seria
tudo o que o agente econdmico precisaria de conhecer para
o seu plano econdmico. Por exemplo, se a producao de
um bem de consumo de um determinado valor precisar de
trés unidades de trabalho e a de um outro do mesmo valor
precisar de duas, isto determinaria o seu comportamento.
Mas na prética efectivamente nao € assim. Os factores de
producdo estdo quase sempre a operar em conjunto. Ora,
se porventura forem necessdrias trés unidades de “traba-
lho” e duas unidades de “solo” para produzir um bem de
um determinado valor, mas para a producao de um outro
bem forem precisas duas unidades de trabalho e trés de
terreno, qual a escolha que o sujeito econémico devera
fazer? Aparentemente € preciso ter um critério para poder
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comparar as duas combinagdes, ou seja, € necessdrio um
nimero proporcional ou um denominador comum. Pode-
mos dar o nome de Problema de Petty® a questao de um tal
nimero proporcional.

A sua solugdo vem-nos da teoria de imputacio. O que
0 sujeito econdémico quer medir é a importancia relativa
daquelas quantidades de meios produtivos para a sua eco-
nomia. Precisa deste critério para, com a sua ajuda, regular
0 seu comportamento econdmico, precisa de indicadores
para se orientar. Resumindo, necessita de uma medida de
valor. Mas tem uma tal medida de forma directa apenas
para os seus bens de consumo, porque somente estes
causam nele directamente esta satisfacio das suas necessi-
dades, cuja intensidade € precisamente a base para avaliar
a importancia dos seus bens. Por agora, ndo tem nenhuma
medida para a sua reserva de produtividade de trabalho e
solo, como também nao o tem — vamos agora acrescentar
— para os seus meios de produgdo produzidos.

E 6bvio que também estes bens devem a importincia
que tém para o individuo apenas ao facto de, igualmente,
servirem para satisfazer as suas necessidades. Contribuem
para a satisfacdo das suas necessidades, na medida em que
estdo a contribuir para a realizacdo de bens de consumo.
Derivam, portanto, o seu valor destes tltimos, recebendo,
por assim dizer, o reflexo do valor dos bens de consumo.
E-lhes “atribuido” um valor, e é com base neste valor atri-
buido que ocupam o seu lugar em cada plano econdémico.
Assim, nao serd sempre possivel indicar uma determinada
expressao finita ao valor total da reserva de meios produti-
vos ou de um dos dois meios produtivos originais, porque
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este valor total muitas vezes serd infinitamente grande.
Mas também ndo € disto que o homem da prética precisa,
nem da teoria. E perfeitamente suficiente, se for possivel
indicar os valores de quantidades parciais de cada bem,
sob a condig¢a@o prévia de que determinadas outras quanti-
dades parciais destes bens sejam garantidas para o indivi-
duo em questdo. Pois, para um determinado sujeito econd-
mico nunca se poe a questdo de ele se separar de toda a
possibilidade de produgdo, ou seja possibilidade de exis-
téncia, mas sempre apenas de aplicar determinadas quan-
tidades da sua reserva produtiva para um qualquer fim.
Um sujeito econdémico isolado, por exemplo, que sem um
dos dois factores produtivos originas nao pode produzir de
todo, ou seja, ndo pode viver, ndo podera indicar qualquer
valor finito para um dos dois. Nesta medida Mill — Prin-
ciples, ed. Ashley, padg. 26 — tem toda a razao quando diz
que as prestacoes de trabalho e terreno sao indeterminadas
e incomensuraveis. No entanto, ele ndo tem razido quando
seguidamente diz que também, em cada caso individual,
nunca se pode determinar qual a percentagem da “natu-
reza” e qual a do trabalho num produto. E verdade que, em
termos fisicos, nao € possivel distinguir os dois, mas para
os fins da economia isto também ndo é necessario. O que
€ preciso para este fim é do perfeito conhecimento de cada
sujeito econémico, a saber, qual o acréscimo de satisfacao
devido a quantidade parcial de cada um dos meios produti-
vos. Mas, neste momento, ndo nos interessa ocuparmo-nos
mais pormenorizadamente com os problemas da teoria da
imputagdo, contentamo-nos, sim, com o facto de que cada
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sujeito econdmico atribui um determinado valor a cada
unidade de um bem produtivo.?!

Ao contrdrio do valor utilitario dos bens de consumo,
este valor dos bens produtivos € um valor de rendimento
ou, como também se poderia dizer, um valor de produti-
vidade. A utilidade marginal do uso dos primeiros corres-
ponde a utilidade marginal produtiva dos tltimos ou, para
introduzir aqui um termo que tem vindo a usar-se muito, a
sua produtividade marginal. A importancia de uma unidade
de prestacao individual de trabalho e terreno € determinada
pela produtividade marginal do trabalho e do terreno. Esta,
consequentemente, tem de ser definida como o valor da uni-
dade de produto com o menor valor possivel de produzir
com uma unidade de uma dada reserva de produtividade
de trabalho e solo. Este valor indica a quota-parte de cada
prestacado de trabalho e terreno no valor do produto global
de uma economia, podendo por isso, num certo sentido,
ser chamado o “produto” de uma unidade de servigo de
trabalho ou solo. Para quem ndo estiver totalmente familia-
rizado com as ideias da teoria do valor, estas curtas frases
nao poderao dizer exactamente o que se pressupde que elas
digam. Remeto o leitor para o livro Distribution of Wealth
de J. B. Clark, onde as mesmas sao explicitadas pormeno-
rizadamente e a sua importancia € sublinhada®, limitando-
-me a observar que isto € o tnico sentido preciso do termo
“produto de trabalho” para os fins da reflexdo puramente
economica. Queremos usd-lo aqui somente nesta interpre-
tacdo. Neste contexto dizemos também que na economia
de mercado os pregos das prestagcdes do solo e do trabalho,
ou seja, a renda da terra e os saldrios, sdo determinados
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pela produtividade marginal de solo e trabalho, ou, dito
de outra forma, que, havendo livre concorréncia, proprie-
tario e trabalhador recebem o produto do seu respectivo
meio produtivo. Limitemo-nos aqui apenas a dar expres-
sdo a este teorema que, na teoria moderna, praticamente
ndo € controverso. Ficara mais claro mais tarde, depois de
termos dado mais explicagdes.

Importante para nds € ainda o seguinte ponto: na
realidade o sujeito econdmico serve-se destes valores dos
meios produtivos com tal segurancga, porque os bens de
consumo nos quais sdo transformados sdao conhecidos
por experiéncia. Como o valor dos primeiros depende do
valor dos ultimos, aquele tinha de mudar se se produzis-
sem outros bens de consumo diferentes dos produzidos até
agora. E como, precisamente para examinar a ratio desta
dada experiéncia, queremos aqui abstrair da sua existéncia
e fazé-la surgir perante os nossos olhos, temos de partir
do pressuposto de que o individuo ainda nao tem a certeza
da escolha entre as possibilidades de utilizacdo existen-
tes. Neste caso usard os seus meios produtivos, primeiro,
para produzir aqueles bens que podem satisfazer as suas
necessidades mais prementes, passando, a seguir, a produ-
¢ao para satisfazer necessidades cada vez menos urgen-
tes. Neste processo observard em cada passo quais outras
necessidades ficarao por satisfazer devido a utilizagao dos
bens de producdo para as necessidades privilegiadas em
dado momento. Cada passo involve, portanto, uma escolha
e possivelmente uma rentincia. Cada passo pode, do ponto
de vista econémico, ser dado apenas se nao inviabilizar a
satisfacdo de necessidades mais intensas. Até a escolha ter
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sido feita, os meios produtivos também nao tém valores
definidos. A cada possibilidade de utilizacdo apresentada
corresponde um determinado valor de cada quantidade
parcial. Qual destes valores serd definitivamente asso-
ciado a cada uma das quantidades parciais podera ser
visto somente depois desta escolha ter sido feita e ter dado
um bom resultado. A condi¢do fundamental de que uma
necessidade ndo deve ser satisfeita antes de satisfazer as
necessidades mais intensas do que a primeira acaba por
ter como consequéncia que todos os bens devem ser de
tal forma distribuidos pelas suas diferentes utilizacOes
possiveis, que a utilidade marginal de cada bem € igual
em todas as suas utilizagdes. Nesta distribuicao o indivi-
duo terd, entdo, encontrado aquela conjugacdo que, nas
condicoes existentes e do seu ponto de vista, representa
a melhor possivel. Se proceder desta forma, podera dizer
que do seu ponto de vista fez o melhor nesta situacgao.
Esforcar-se-a para obter esta distribui¢cdo dos seus bens,
andando a alterar cada plano econdémico implementado ou
proposto até a encontrar. Quando ndo se puder basear em
nenhuma experiéncia, terd de experimentar o seu cami-
nho passo a passo para chegar a esta distribuicdo. Caso
ainda possua uma tal experiéncia de anteriores periodos
econdmicos, tentard ir pelo mesmo caminho. E, no caso da
situacdo que gerou esta experiéncia ter mudado, cederd a
pressao da nova situagao, adaptando o seu comportamento
e as suas valorizacoes a ela.

Em todo o caso, o resultado ¢ uma determinada
maneira de utilizar cada bem, depois uma determinada
satisfacdo de necessidades, e dai um indice de valor
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exprimindo esta mesma em relacdo as varias quantidades
parciais dos bens. Este indice de valor marca o lugar de
cada quantidade parcial na economia individual. Se se
proporcionar uma nova possibilidade de utilizagdo, terd de
arranjar-se com este valor. Somente quando voltarmos aos
varios “actos de escolha” que o individuo efectuou e cujo
resultado € aquele indice de valor, chegaremos a conclusao
de que em cada um deles o que € decisivo nao € este valor
final, mas, sim, sempre um outro, respectivamente. Se qui-
sermos distribuir um determinado bem por trés possibili-
dades de utilizacao, empregd-lo-emos, em relacio a uma
quarta possibilidade de utilizagdo, conforme o estado de
satisfacdo obtido nas primeiras trés utilizacdes. Para a
distribuicdo entre essas trés utilizacdes, no entanto, nao é
este o valor que € decisivo, porque este apenas comecara
a existir no momento da distribuic@o. Decisivos para essa
distribuicdo sdo os valores que poderiam ser realizados
em cada uma das possibilidades de utilizacdo apresenta-
das. Desta forma, acabara por surgir, para cada bem, uma
determinada escala de valores que reflecte os valores de
todas as suas utilizagdes e que lhe atribui uma determinada
utilidade marginal. Para um meio de producao esta é defi-
nida — como dissemos — através do seu “produto”, ou, na
expressao de v. Wieser, através da sua “contribuic¢ao produ-
tiva”. Mas esta escala de valores e esta utilidade marginal
serdao so o resultado de um processo econdémico em anda-
mento calmo, o resultado de actos de escolha definitivos.
Sempre que ainda seja preciso escolher, sio outros os
respectivos valores que devem ser tidos em consideragao.
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Como, entdo, cada producao implica uma escolha
entre possibilidades de utilizagc@o, o que significa sempre
a rendncia a producao de outros bens, ndo traz nunca
apenas vantagens para o sujeito econémico. E certo que as
necessidades satisfeitas serdo sempre mais prementes do
que aquelas que tiveram de ficar para trds, sendo a escolha
nao teria sido feita a seu favor. No entanto, nao € o valor
inteiro do produto que € lucro liquido, mas apenas aquele
excesso sobre o valor do produto que, de outra forma,
teria sido produzido. O valor deste dltimo representa um
contra-argumento a producao escolhida, a0 mesmo tempo
medindo a sua forca. Aqui encontramos o elemento dos
custos. Os custos sdo uma manifestacio de valor. Em
ultima andlise, o que a produ¢do de um bem custa ao produ-
tor corresponde aqueles outros bens de consumo que, de
outro modo, poderiam ser conseguidos com 0 mesmo
meio produtivo e que, devido a producao escolhida, agora
nio o podem ser. E por esta razio que o gasto de meios
produtivos implica um sacrificio. Isto € valido também no
gasto de trabalho. Quando alguém pensa despender uma
determinada quantidade de trabalho para um determinado
fim, deve primeiro interrogar-se que outra coisa se poderia
fazer com a mesma quantidade de trabalho. E a decisdo a
favor da utilizacdo que se esta a considerar serd tomada
apenas quando o bem produzido pelo trabalho nesta utili-
zagdo superar em valor todas as outras utilizacdes possi-
veis. Nesta medida, o trabalho é tratado como os outros
bens. No entanto, hda mais uma condicdo, no que respeita
ao trabalho, que tem de estar sempre preenchida. E aquela
que ja referimos, a saber, que cada utilizacdo, para ser
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tomada em consideracdo, terd de gerar um beneficio que
no minimo compense o desagrado implicito na prestacao
do trabalho. Mas isto ndo altera o facto de que, dentro dos
limites desta condicao, o individuo se comporta em rela-
¢ao0 ao dispéndio de trabalho da mesma forma como em
relacdo ao dispéndio de outros bens.

Quer isto dizer que as necessidades nao satisfeitas
ndo sao de modo algum sem importancia para a economia.
A sua pressao faz-se sentir em todo o lado, e cada medida
produtiva tem de vencer o confronto com elas. Quanto
mais o individuo avanca em direc¢do a uma determinada
producdo, quanto mais produz de um determinado bem,
tanto mais violento se torna este confronto. Pois, quanto
mais uma determinada categoria de necessidades € satis-
feita, tanto menor € o valor acrescentado que podera ser
obtido com mais produgao. Mas, para além disso, o sacri-
ficio ligado a produc¢do numa direc¢do continua sempre
simultaneamente a subir, porque os meios de producao
para aquele unico produto tém de ser retirados de catego-
rias de necessidades cada vez mais importantes. Por isso
0 acréscimo de valor na producao daquele unico produto
serd cada vez menor, até finalmente desaparecer. Depois
de isto ter acontecido, esta produg¢do concreta termina.
Assim, podemos aqui falar de uma lei do rendimento
decrescente da producdo. Mas esta lei tem um sentido
totalmente diferente do da lei da diminui¢do fisica do
resultado da produgdo. Aqui, trata-se de uma diminuicao
do ganho de utilidade por unidade produzida, ou seja,
de um assunto completamente distinto. A validade desta
frase € independente daquela lei da diminui¢do fisica.”
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Esta dltima apenas diz que as unidades de meios produti-
vos fisicos existentes num bem produtivo nao s@o de igual
facilidade de acesso, sendo pelo contrario continuamente
mais dificil obté-las. Naturalmente, isto é importante na
prética, da mesma forma que cada outro factor técnico é
importante; mas € facil uma pessoa convencer-se de que
a lei econémica do aumento dos custos venceria por fim,
mesmo se a lei fisica ndo fosse valida e, até mesmo, se
o contrario fosse o caso. Porque o valor dos dispéndios
a fazer subiria, finalmente, de tal forma que o lucro de
utilizacdo a ganhar com a produgdo deveria desaparecer
também, se o valor fisico destes gastos estivesse a dimi-
nuir continuamente. Se isto fosse o caso, o nivel de satisfa-
¢ao de cada economia seria mais alto, mas nem por isso 0s
acontecimentos fundamentais da economia se alterariam.

A aten¢do que os sujeitos econdmicos estdo efec-
tivamente a dar ao elemento dos custos de produgdo
¢, portanto, nada mais do que a consideracdao que dao a
outras possibilidades de utilizagdo dos bens produtivos.
Esta consideragao constitui o travao de cada utilizacdo
produtiva e, um guia ao qual cada sujeito econémico obe-
dece. Mas na pratica, o hébito cristaliza esta consideragao
muito rapidamente numa expressao curta € manejavel, que
cada sujeito econémico utiliza sem a reformular de novo
cada vez que a usa. Esta curta expressdo € representada
no valor dos custos. E com este valor, que em cada caso
estd estabelecido e que ele apenas adapta as circunstan-
cias que variam, que o sujeito econdmico trabalha. Nele
estdo expressas — em grande medida subconscientemente
— todas as relagdes entre necessidades e recursos disponi-
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veis, nele se reflectem todas as suas condic¢des de vida e o
seu horizonte econémico.

Os custos como expressao do valor das utilizagdes ndo
efectuadas representam o passivo do balango econémico.
Isto € o sentido mais profundo do fendmeno dos custos.
Desta expressao de valor deve ser distinguido o valor dos
bens de custo, porque este representa o valor total dos
produtos efectivamente produzidos que — ex hypothesi — é
maior. Mas, conforme j4 foi dito, no limite da produgao, os
dois valores s@o iguais, porque ali 0s custos sobem até ao
nivel da utilidade marginal do produto, e assim também da
combinagio dos meios produtivos envolvidos. Neste ponto
acontece aquela situagdo que € a relativamente melhor e
que se costuma denominar de equilibrio econdmico®, e
que — enquanto se mantiverem as suas condi¢des prévias
— tem aparentemente a tendéncia de se repetir em cada
periodo econémico.

Ora, isto tem uma consequéncia muito peculiar. Pri-
meiro, resulta dai que a ultima quantidade parcial do pro-
duto € produzida sem ganho de utilidade sobre os precos.
Mas, se entendermos bem, isto € mais do que evidente. Para
além disso, resulta que, na producao, ndo é de todo possi-
vel obter um excedente de valor sobre os valores dos bens
de custo. A producio apenas realiza os valores previstos
no plano econémico que ja antes sao potencialmente exis-
tentes nos valores dos meios produtivos. Também neste
sentido, ndo s6 no anteriormente mencionado sentido
fisico, a produc@o ndo “cria” valores, ou seja, durante o
processo de produgio nao surge nenhum aumento de valor.
Isto no fundo € inteiramente 6bvio. A satisfacdo de futuras
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necessidades, antes da producdo ter cumprido a sua fun-
¢ao0, estd igualmente dependente da posse dos respectivos
meios produtivos como, depois, da posse dos produtos.
O individuo opor-se-4 com a mesma veeméncia a ameaca
do primeiro como a ameaga do ultimo, renunciando ao
primeiro s6 em troca das mesmas compensagdes que
obtém do ultimo.

E um facto, porém, que o processo de imputagdo tem
de recuar até aos ultimos elementos da produgdo, ou seja,
trabalho e solo. Nao pode parar em nenhum bem produtivo
produzido, visto que para cada um deles o mesmo racio-
cinio pode ser repetido. S6 com isto, o nosso resultado é
visto a justa luz. Fica demonstrado que nenhum produto
pode ter um excedente de valor sobre os valores do traba-
lho e do solo contidos nele. Se antes dissolvemos os
meios de produgdo produzidos em trabalho e solo, consta-
tando que eles no processo produtivo ndo tém, por direito
préprio, nenhuma importancia que seja essencial para o
pensamento econdémico, ficamos agora também a saber
que no processo de valorizagdo s@o meramente “itens a
serem gastos”.

Na economia de mercado — estamos aqui a antecipar-
-nos um pouco —e havendo livre concorréncia, os pregos de
todos os produtos deveriam por isso ser iguais aos pregos
dos factores de trabalho e recursos naturais neles conti-
dos. Nem os produtos finais nem os produtos intermedid-
rios poderiam agarrar o minimo de lucro, porque 0 mesmo
preco, que o produto obtém depois da producdo, deveria
antes poder ser obtido pelo conjunto dos meios produti-
VoS necessarios, precisamente porque tanto depende deles

49



como do produto. Cada produtor deveria entregar todo o
seu lucro aqueles que lhe forneceram os meios produtivos,
e na medida em que estes foram, por seu turno, produ-
tores de quaisquer produtos, estes por seu lado deveriam
também entregar os seus lucros, até que por fim toda a
soma de precos originais coubesse a fornecedores de
trabalho e recursos naturais. Sobre isto ainda falaremos
mais tarde.

Neste contexto encontramos um segundo conceito de
custos, o dos custos da economia de mercado. O homem
de negdcios denomina seus custos aquelas quantias de
dinheiro que tem de pagar a outros individuos para obter
a sua mercadoria ou 0s meios para a produzir, em outras
palavras, as suas despesas de producdo ou despesas de
aquisicao. Completamos as consideracdes dele somando
também o valor monetdrio do seu préprio trabalho aos
custos.” Assim, 0s custos sdo na sua esséncia somas de
precos de prestacoes de trabalho e de recursos naturais,
tendo estas somas de precos em toda a economia de ser
iguais as receitas obtidas pela venda dos produtos. Nesta
medida, a producdo deveria essencialmente proceder-se
sem que houvesse lucro. O conceito de lucro liquido tem
um carécter duplo, de forma semelhante ao do conceito de
custos. Na economia individual, o lucro liquido é aquele
valor pelo qual a melhor utilizacdo em dada situagdo se
distingue da melhor utiliza¢ao seguinte, da qual se tem de
desistir por ter escolhido a primeira. Na produ¢do margi-
nal ndo existe nenhum tal excedente, antes € intramarginal,
pela sua natureza. Na economia de mercado, no entanto,
0 lucro liquido seria uma diferenca entre a taxa de custos
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e a receita. Se a economia estiver num estado de equili-
brio, esta diferenca € igual a zero. Enquanto na economia
individual o desaparecimento do lucro de valor significa
simplesmente que todo o lucro possivel foi realizado, a nao
existéncia de lucro liquido numa economia de mercado
significa que os valores dos produtos nao sao de todo
maiores do que os valores dos meios produtivos. Também
na economia fechada nao existe um lucro liquido neste
ultimo sentido, que € o unico relevante para nds, porque
ali todos os valores de produtos sdo, em ultima instincia,
atribuidos aos meios produtivos originais.

E um paradoxo pensar que a economia, precisamente
no seu estado mais perfeito, deveria funcionar sem lucro.
Se, no entanto, tivermos presente o significado das nossas
frases, este paradoxo desaparece parcialmente. E natural
que a nossa afirmacdo nao queira dizer que a economia,
quando perfeitamente equilibrada, produz sem resultados,
mas apenas que, nesta situagao, o total dos resultados aflui
aos factores produtivos originais. De uma maneira seme-
lhante,como o valoré um sintoma da nossa probreza, o lucro
¢ um sintoma de imperfeicdo. O paradoxo mantém-se
somente na outra parte. Aqui, entdo, € importante que se
compreenda que excedentes resultam de vantagens natu-
rais e dadivas da natureza — da localizagdo do terreno, etc.
Tenho de fazer esta adverténcia, para que o facto de haver
rendas diferenciais ndo apareca, porventura, Como uma
objeccdo viva. Queremos prevenir também outro mal-
-entendido possivel. O produtor produz uma tal quantidade
de produtos que os custos marginais sdo iguais as receitas
marginais. Nio tirard ele um lucro intramarginal? As ulti-
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mas quantidades parciais produzidas nao lhe dao nenhum
lucro, mas ndo terd ele tido lucro com as anteriores, que
foram produzidas a custos mais baixos e vendidas a pre¢os
mais altos? Nao. Porque esta forma de pensar apenas nos
ensina a compreender o volume da producao, nao sendo
0 seu proposito que o produtor produza e venda suces-
sivamente o seu produto. Produz, sim, todas as unidades
do seu produto a custos marginais, recebendo para todas
apenas o preco marginal.

Finalmente, ndo pode existir na economia uma taxa
geral de lucro liquido? Admitamos que a concorréncia
podera fazer desaparecer o lucro liquido isolado concreto
de um ramo de negdcios, mas teria de acabar, se esse lucro
existisse em todos os ramos de produgdo, porque, neste
caso, deixaria de haver um incentivo para os produtores
fazerem concorréncia uns aos outros enquanto, como sabe-
mos, trabalhadores e proprietdrios de terrenos podem,
no mercado dos produtos, apenas concorrer entre eles e
ndao com os produtores. Mas isto significaria enganarmo-
-nos profundamente em relagao a natureza da concorrén-
cia. Suponhamos que os produtores obtinham um tal lucro.
Entdo, deveriam apreciar de modo adequado os meios pro-
dutivos aos quais o devem. Ora, estes sd0 ou 0s meios
produtivos originais — a saber, 0s seus servigos pessoais
ou dadivas da natureza — e ali chegamos a0 mesmo ponto
onde ja estivemos antes. Ou sdo os meios de produgdao
produzidos, e entdo tém de ser avaliados em conformi-
dade, ou seja, as prestagdes de trabalho e solo contidas
neles tém de ser estimados com valores mais altos do que
outras prestacdes de trabalho e solo. Mas isto é impossivel,
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porque com estas quantidades de trabalho e solo “pré-pres-
tadas” os trabalhadores e proprietarios conseguem concor-
rer muito bem. De maneira que este lucro liquido nao pode
existi. Como na economia fechada, quando se produz
visando certos produtos cujo valor ja tem de ter sido
antecipado nos valores dos servicos produtivos originais
e onde, mesmo que seja necessario passar por inimeros
produtos intermédios, os valores tém de ficar os mesmos,
assim também na economia de mercado — mesmo que
o processo de producdo seja subdividido em inimeras
empresas independentes — o valor e preco dos servigos
produtivos originais t€ém de absorver o valor e o preco dos
produtos, porque cada individuo faz uma estimativa dos
meios produtivos que utiliza segundo o seu sucesso produ-
tivo, tendo sido precisamente a producao dos mesmos — se
sao produzidos — assim como o seu preco ja estabelecidos
com base nesta estimativa. Por isso, um excedente ou
lucro puro geral ndo € possivel. Mas nao quero cansar o
leitor em demasia, tendo por isso adiado outras reflexdes
que nexte contexto sdo pertinentes para mais tarde.*

Este entendimente € estranho a vida pratica. Mas nao
estd tao alheio da teoria como poderia pensar-se. Desde
que as ideias basicas da doutrina cldssica tomaram formas
mais definitivas, por outras palavras, o mais tardar desde
Ricardo, a maioria dos autores deveriam té-lo reconhecido.
Porque o principio dos custos, em conjunto com a disso-
lucao dos custos em trabalho, conduz necessariamente a
ele. SO € preciso examinar o assunto a fundo. De facto, ¢
dai que também se explica a tendéncia de entender todos
e quaisquer rendimentos como remuneragao do trabalho,
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por vezes até o juro. Se, mesmo assim, o resultado ao
qual chegdmos n@o é pronunciado expressamente?’, isto
deve-se, em primeiro lugar, ao facto de os economistas mais
antigos nao costumarem de forma alguma ser muito rigo-
rosos no que toca as consequéncias inevitdveis de princi-
pios fundamentais e, em segundo lugar, ao facto de o nosso
resultado parecer estar em contradi¢do excessivamente
crassa com os factos. Nao obstante ¢ concludente. Isto foi
confirmado, novamente, pela teoria da imputagado, tendo
sido v. Bohm-Bawerk o primeiro a dizer explicitamente
que em principio a totalidade do valor do produto deveria
ser distribuido por trabalho e solo, no caso de o processo
de producido se desenrolar de forma ideal. Isto implica que
toda a economia esteja perfeitamente adaptada as produ-
¢oes a efectuar, que todos os valores se tenham fixado em
conformidade, que todos os planos econémicos estejam
entrelacados e que a sua implementacdo ndo seja pertur-
bada por nada. Mas isto s6 pode ser aproximadamente
0 caso, se a economia se estd a mover por caminhos que
sejam familiares a todos os seus membros, através de
longa experiéncia.

Haé duas condig¢des, continua v. Bohm-Bawerk, que
sdo responsaveis pela perturbacdo constante desta igual-
dade dos valores dos produtos e dos meios produtivos.
Uma delas € conhecida pelo nome de resisténcia de atrito.
Ha mil razdes pelas quais o grande organismo do sistema
econdmico nao funciona com total prontidao. Enganos,
acidentes, indoléncia, etc. constituem, como se sabe, uma
permanente fonte de perdas, mas também de ganhos.?
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Antes de passarmos ao segundo facto mencionado
por v. Bohm-Bawerk, deixem-me acrescentar aqui algu-
mas palavras sobre dois elementos que sdo de conside-
ravel importancia. O primeiro € o elemento do risco. Na
economia consideramos dois tipos de risco: o risco do
fracasso técnico da produgdo, no qual podemos também
incluir o perigo da perda de bens por forcas da natureza, e
o risco de ndo se conseguir sucesso comercial. Na medida
em que estes perigos sao previstos, t€m um efeito imediato
sobre os planos econémicos. Os individuos ou incluirao
prémios de risco nos seus cdlculos de custos ou efectua-
rdo despesas para prevenir certos perigos, ou, por dltimo,
reagirdo as diferencas de perigo nos vdrios ramos de
producdo — equilibrando-os — simplesmente afastando-se
de ramos produtivos com mais riscos, pelo tempo necessa-
rio, até que as receitas mais altas nestes ramos, consegui-
das por este afastamento, oferecam uma compensacao.”
Em principio, nenhuma destas formas de evitar os peri-
gos econdmicos constitui um ganho. Quem se precaver
contra o risco através de quaisquer medidas — construcao
de um dique, instalacdao de dispositivos de seguranca em
maquinas, etc. — tem, € certo, a vantagem de ter assegurado
o rendimento da sua producdo, mas normalmente tam-
bém tem de suportar os respectivos custos. O prémio de
risco também nado é uma fonte de lucros para o produ-
tor — quando muito é-0 para uma seguradora, que pode
disto obter um ganho intermedidrio, nomeadamente atra-
vés da concentragdo de muitos riscos — porque, no decor-
rer do tempo, terd de responder ao caso que certamente
ocorrera. E aquela compensagdo para um maior perigo é
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apenas aparentemente uma receita mais alta: a mesma tera
de ser multiplicada com um coeficiente de probabilidade,
que faz com que o seu valor real fique outra vez reduzido
—na verdade em precisamente o valor do superavit. Quem
simplesmente consumir este superavit terd de pagar por
isso no decorrer das coisas. Por esta razdo, nao existe o
papel independente que muitas vezes se tem atribuido ao
factor risco na economia, nem a receita independente que,
de vez em quando, se tem associado a isto. Este facto estd
a ser cada vez mais reconhecido actualmente. A situagdo
¢é diferente se os riscos nao forem previstos ou, em todo
0 caso, nao estiverem a ser tomados em considera¢ao no
plano econdémico. Neste caso, eles tornam-se fontes de
perdas, por um lado, e fontes de ganhos, por outro, nomea-
damente quando aquelas possives perdas para um indi-
viduo nao se verificarem, ou, por outro lado, para outros
sujeitos econdmicos, quando, por meio da eliminagdo
tempordria ou permanente da pessoa afectada em conse-
quéncia de um acidente, a oferta — sempre apenas tempo-
raria — ficar aquém da procura ao pre¢o habitual.

A fonte mais rica destes ganhos e perdas — e isto € o
segundo factor que quero mencionar aqui — sdo mudangas
espontaneas nos dados com os quais os individuos estao
acostumados a contar e que criam novas situagoes, a adap-
tacdo as quais precisa de tempo. Até isto ter acontecido,
existe um grande nimero de discrepadncias positivas ou
negativas entre custos e receitas na economia. A adaptagao
estd sempre acompanhada de dificuldades. Na maioria dos
casos, até o mero perceber de que a situacdo estd a mudar
nao acontece com a desejada prontidao. Tirar as conclusdes
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dessa percepg¢do € outro grande passo, que enfrenta muitos
obstaculos sob a forma de deficientes capacidades e meios,
etc. Impossivel, no entanto, é a adaptacdo completa rela-
tivamente aos produtos uma vez existentes e, como €
natural, sobretudo relativamente a bens de duragdo mais
longa. Durante o tempo que tem de decorrer até que eles
tenham sido totalmente utilizados, € inevitavel que ocor-
ram tais alteragdes, e isto é a razao de uma das especi-
ficidades na criacdo do seu valor, com a qual ja Ricardo
se ocupou na sec¢ao I'V do seu primeiro capitulo. As suas
receitas perdem a conexdo viva com 0s seus custos, tendo
de ser simplesmente aceites e os seus valores alterados em
conformidade, sem que se possa alterar a oferta de modo
adequado. Assim, tornam-se em certo sentido receitas de
tipo especial, podendo subir até exceder a soma dos precos
das prestacdes de trabalho e solo neles contidos, como
podem também descer abaixo deles. Sdo olhadas pelos
sujeitos econdémicos de um ponto de vista semelhante
as prestagdes naturais de duracdo limitada. Seguindo
A. Marshall, damos-lhes o0 nome de “quase-rendas”.

Mas v. Bohm-Bawerk apresenta ainda uma segunda
situagdo que podera alterar o resultado da imputacio
e fazer com que uma parte do valor do produto nao se
reflicta nas prestacdes de trabalho e da natureza. Esta tem
a ver, como se sabe, com o tempo* que toda a produgdo
precisa, com excepg¢do da produgdo imediata da procura
primitiva por alimento. Nesta linha de pensamento, os
meios de producdo afinal ndo seriam apenas potenciais
bens de consumo, mas distinguir-se-iam, sim, dos bens de
consumo por uma nova caracteristica essencial, porque,
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entdo, o facto de eles estarem distanciados dos bens
consumiveis em termos de tempo tornar-se-ia essencial,
precisamente porque se dd mais valor a bens presentes
do que a futuros bens. Os meios de produgdo seriam bens
de consumo futuros e, como tal, teriam um valor mais
baixo do que bens de consumo actuais. O seu valor ndo
esgotaria o valor do produto. Estamos aqui a tocar numa
questio extremamente delicada. E preciso analisar, com
0 maximo cuidado, tanto a base factual, que sem divida
existe, como a importancia economica do fenémeno, que
deste modo foi introduzido na teoria. Cruzam-se nele uma
série de influéncias, sendo extraordinariamente dificil
distingui-las claramente. Iremos ocupar-nos com algu-
mas delas mais adiante. Nao é possivel esclarecer esta
matéria por completo neste livro, para o qual esta questao
tem apenas uma importancia defensiva. Aqui queremos
s6 levantar a pergunta se, na circulacao normal de uma
economia, na qual o processo produtivo ano a ano segue o
mesmo caminho, e no qual todos os dados s@o 0os mesmos
todos os anos, existe uma subestimacao sistematica dos
meios de producao em relagdo aos produtos. Esta pergunta
subdivide-se em duas outras: Pode, numa tal economia
— nao contando com coeficientes de risco factuais e
pessoais — dar-se sistematica e geralmente menos impor-
tancia a futura satisfacdo de necessidades do que a satis-
facdo das necessidades presentes? E, segunda: Pode, no
circuito de uma tal economia — independentemente da
influéncia do préprio passar do tempo sobre a atribuicdo
de importancia —, ser o que acontece com o decorrer do
tempo a razado daquela diferenca de valor?
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Uma resposta positiva seria bem plausivel a primeira
destas perguntas. Certamente que prefiro o cumprimento
imediato da promessa de uma oferta valiosa para mim
ao cumprimento no futuro®'. Mas aqui ndo se trata disso.
Trata-se, sim, da valoriza¢ao de elementos de rendimento
constantes e regulares. Imaginemos o seguinte caso:
Alguém usufrui de uma renda vitalicia. As suas necessida-
des mantém-se absolutamente iguais, tanto em tipo como
em intensidade, durante toda a sua futura vida. A renda ¢
grande e suficientemente segura para o dispensar da neces-
sidade de criar fundos de reserva para casos especiais de
necessidade ou para a possibilide de perdas. Ele sabe que
estd protegido contra obrigagdes que possam surgir, assim
como contra outros ou extraordinarios desejos. Nao existe
a possibilidade de pdr eventuais poupangas a render juros —
porque se admitissemos isto, partiriamos ja do pressuposto
do elemento juro, aproximando-nos perigosamente de um
circulo. Serd, entdo, assim que um tal individuo numa tal
situacao valoriza as futuras prestacoes da sua renda menos
do que as que s@o mais proximas no tempo? Separar-
se-ia mais facilmente de futuras prestacdes do que das
presentes — sempre exceptuando o risco pessoal de poder
ja nao estar vivo? De certeza que ndo, porque se fizesse
esta valorizagdo e actuasse em conformidade, ou seja, se
abdicasse de uma futura renda contra uma compensacao
mais baixa que uma renda num horizonte temporal mais
perto, chegaria, no decorrer do tempo, a conclusao de que
obteve uma soma de satisfagdo menor do que poderia ter
obtido. Quer dizer que o seu procedimento lhe traria uma
perda, seria improdutivo. Mesmo assim, uma tal opera-
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¢do pode acontecer, do mesmo modo como também pode
haver outras formas de violagao das regras da utilidade
— também intencionais. Mas nao faz parte das proprias
regras da utilidade que estamos aqui a examinar.” E certo
que a maioria das irregularidades que encontramos na vida
pratica ndo sdo “violacdes”, mas podem ser explicadas
pelo facto de as nossas condi¢gdes prévias nao terem sido
realizadas. Nos casos onde, no entanto, encontramos uma
sobrestimacao totalmente instintiva do consumo presente,
nomeadamente em criangas ou pessoas nao civilizadas,
deve geralmente existir uma discrepancia entre a tarefa
econdmica a ser resolvida e o horizonte econémico do
sujeito: crianga e homem natural conhecem, e.g., apenas a
producdo do momento assim como a preocupagao com o
presente expressa e desenvolvida através dela. Nao é que
tomem futuras necessidades como menos importantes,
mas simplesmente ndo as véem. Por isto ndo saem bem
sucedidos ao tomar decisdes que exijam que se tomem
futuras necessidades em consideracdo. Isto € natural, mas
também € verdade que normalmente nao tém de tomar tais
decisdes. Quem compreender o duplo ritmo das necessi-
dades e dos meios para as satisfazer talvez possa, no caso
concreto, desprezar a consequéncia disso que € a de que
uma modificacao unilateral dos dois seria prejudicial, mas
em principio ndo podera nega-la.

O nosso exemplo € meramente uma forma muito estri-
tamente definida da situag¢ao dos individuos numa econo-
mia que estamos a analisar de momento. Nele, os perio-
dos econdémicos alternam em rotacdo permanente com
resultados por principio invaridveis. Estimar mentalmente
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futuras necessidades como sendo menos importantes
deveria ser prejudicial para os individuos. Acresce ainda,
no entanto, que normalmente ndo hd razao alguma para
uma comparacao de valores presentes e futuros, porque a
economia segue o seu caminho determinado. Estad prepa-
rada para que haja certas producdes. De qualquer maneira,
0 processo produtivo corrente tem de ser levado até ao
seu fim. E intitil sobrestimar actuais necessidades. Depois
de isso ter acontecido, as futuras necessidades torna-
ram-se ja necessidades presentes. Os sujeitos econdémicos
nao tém, de todo, uma escolha entre actualidade e futuro.
Isto tornar-se-4 ainda mais evidente.

Mas tratemos da nossa segunda pergunta. Serd que o
processo de producdo ndo se pode desenrolar sob formas,
nas quais as condicdes prévias do nosso caso tipico nao
se enquadram? Nao sera possivel que o fluxo continuo de
bens flua umas vezes com mais forca e outras com menos?
Mas sobretudo: Nao serd que a circunstancia de um método
de produgao mais fértil requerer mais tempo influencia os
valores das presentes reservas de bens, que sdo as tnicas a
possibilitar-lhes uma escolha, tornando o elemento tempo
num factor no circuito da economia? A resposta negativa
que damos a esta pergunta pode facilmente ser mal-enten-
dida, e s6 mais tarde ganha o seu pleno significado. Nao
estamos a negar o papel efectivo do decorrer do tempo
na economia, apenas o explicamos de outra foma. Quere-
mos ja aqui mencionar especificamente que a introdu-
¢ao de processos mais eficientes, mas mais demorados, ¢
ainda uma outra questao, e que leva a que seja necessario
discutir especialmente qual o efeito do factor tempo nisto.
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Mas agora nao € disso que se trata. Nao estamos a falar da
introducao de novos processos, mas, sim, do circuito de
uma economia que trabalha com determinados processos
que estao em andamento. Neste contexto trata-se sempre
apenas do método de produ¢io mais rendoso que estd a ser
usado, porque este fornece, também para o presente, mais
produtos que a produg¢do menos proveitosa, como ja se
verd. E natural que aqui chamemos “mais rendoso” ao
processo produtivo apenas no caso dele render mais produ-
tos do que todos os outros processos produtivos menos
férteis juntos que estdo a laborar no mesmo periodo de
tempo. Uma vez existindo as quantidades necessdarias de
meios produtivos, este método serd sempre usado sem
que haja qualquer processo de escolha. Segundo a nossa
maneira de ver, este método produz os seus produtos conti-
nuamente. Mas, mesmo que este ndo fosse o caso, nio
haveria nenhuma subestimagdo do futuro produto. Perante
0 seu retorno periddico, isto, Sob 0s NOSsSOs pressupostos,
ndo faria nenhum sentido™, mas em todo o caso acaba-
ria por haver uma distribuicao uniforme do consumo no
tempo. E bem possivel que eu dé mais valor a bens do
presente, se o facto de os possuir me garantir uma quanti-
dade maior de bens para o futuro do que os que tenho até
ao presente. Mas, se tiver a certeza de um fluxo de bens
mais abundante no futuro e se a minha conduta se tiver
adaptado a esta situagao, deixarei de fazer isto e as minhas
valorizagGes para presente e futuro tém de equilibrar-se.
Entdo, ter “mais” bens no futuro ja nao sera dependente
da posse de bens do presente. Podemos estender o nosso
exemplo do pensionista também a este caso. Vamos supor
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que até ao momento ele recebia mensalmente uma renda
de mil coroas. Agora alguém lhe propde que, em vez disso,
poderd receber vinte mil moedas no fim de cada ano. Ora,
até receber a primeira renda mensal o factor tempo podera
fazer-se notar de uma forma bastante desagradavel. Mas
a partir desse vencimento, ele vera a sua situacao melho-
rada, e calculard este melhoramento precisamente com o
excedente total de oito mil moedas por ano, e nao com
uma parte desta soma.

Em parte pode dizer-se algo equivalente sobre o
elemento da abstinéncia®, isto €, de ter de ficar a espera.
Nomeadamente, chamo aqui a atengdo para as exposi¢oes
de v. Bohm-Bawerk. Apenas nos interessa explicitar de
forma precisa a nossa opinido sobre esta questao. Também
relativamente a este fendmeno nao se pode simplesmente
negar a sua existéncia. E muito mais complexo do que
possa parecer, e € de estranhar que ainda nao haja anali-
ses mais profundas tanto da sua natureza como das suas
manifestacoes. Também, neste contexto, é necessario
distinguir entre a aquisi¢ao tnica das condi¢des prévias
de uma producgao e o seu funcionamento regular. Qual-
quer que seja o papel da abstinéncia na primeira — teremos
ocasiao de falar disso ainda vdrias vezes, a primeira vez
no proximo capitulo, quando tratarmos da poupanca —,
¢é certo que na ultima ndo haverd novamente um “ter de
ficar a espera”. Porque, simplesmente, ninguém tem de
“ficar a espera” dos seus rendimentos regulares, ja que as
pessoas 0s podem receber precisamente no momento em
que tém necessidade deles. No circuito normal da econo-
mia nao € necessario resistir periodicamente a tentacao de
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uma produ¢do momentanea, porque esta levaria imediata-
mente a resultados piores. Nao se pode falar de abstinén-
cia, no sentido do ndo-consumo das fontes de rendimento,
porque, sob 0s nossos pressupostos, ndo existem fontes
de rendimento que ndao sejam o trabalho e o solo. Por
ultimo, ndo seria possivel o elemento abstinéncia entrar no
circuito normal da economia pelo facto de, sendo neces-
sario para o aprovisionamento Unico dos pressupostos
da produgao, este elemento abstinéncia ter depois de ser
pago do rendimento regular da producao? No decorrer da
nossa investigacao ficard claro que, primeiro, também no
aprovisionamento dos pressupostos, o elemento abstinén-
cia tem apenas um papel muito secunddrio, ou seja, que,
falando concretamente, a introdu¢ao de novos métodos de
produc¢do ndo exige de todo uma anterior acumulacdo de
bens. Segundo, como v. Bohm-Bawerk tem mostrado, o
calculo auténomo de um elemento abstinéncia resultaria,
neste caso, num duplo cdlculo do mesmo item.”® Seja o
que for que aconteca com o elemento “ter de esperar”, de
certeza nao faz parte do processo econémico que estamos
aqui a considerar.

Conforme a sua natureza, o circuito invaridvel da
economia tem como resultado que ndo existe nenhuma
lacuna entre despesa e satisfacdo de necessidade. Estas
duas s@o, de acordo com a expressdo acertada cunhada
pelo Professor Clark, automaticamente “sincronizadas”.*®
Foi a teoria que — na sua tentativa de explicar o juro neste
contexto — acabou por deturpar o estado claro das coisas,
que o facto do juro somente oculta. As nossas conside-
racOes tratardo de expor isto de forma correcta aquando
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da elaboracdao do modelo do processo econémico como o
estamos a imaginar neste momento. Mas, antes disto acon-
tecer, € preciso fazer mais algumas outras observacgoes.
Depois do problema da imputacdo ser resolvido, a
formacao de todos os diferentes valores de bens na econo-
mia estd explicada. Apenas € preciso acrescentar que 0s
vdrios valores ndo sdo sem nexo, mas, sim, que se condi-
cionam mutuamente. Uma excepgao a regra existe somente
no caso de um bem, que ndo € substituivel por um outro,
envolver por sua vez meios produtivos que também nao sao
substituiveis, acrescido ainda o facto de ndo poderem ser
utilizados para outra produgio. E possivel imaginar casos
destes; podem surgir, por exemplo, relativamente a bens de
consumo oferecidos directamente pela natureza, mas estes
casos sao excepgdes muito raras. Todas as outras quantida-
des de bens e os seus valores estdo estreitamente relacio-
nados entre si. Esta interdependéncia baseia-se na relagao
de complementaridade, na relacdo de outra utilizacdo,
na relacdo da possibilidade de substituic@o e, finalmente,
na relacdo da semelhanca de producdo. Mesmo quando
dois produtos tém tao-somente um tnico meio produtivo
em comum, 0s seus valores sdo relacionados, porque ¢é a
distribuicao deste tinico meio de produgdo que estabelece
arelagdo e porque da participacdo deste tinico meio produ-
tivo depende também a quantidade dos dois bens e, em
consequéncia, dos seus valores, sendo esta distribuicdo
feita segundo a regra da igualdade da utilidade marginal
do meio produtivo nas duas utilizacdes. Nao serd preciso
chamar a atencao para o facto de, nomeadamente, a afini-
dade da produgdo que resulta do factor produtivo trabalho
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englobar praticamente todos os bens. A determinagdo da
quantidade de cada bem, e dai do seu valor, depende por
isso, para cada bem, da pressao de todos os outros valores
de bens, podendo ser totalmente explicada s6 quando se
tomam estes em consideracdo. Podemos entdo dizer que,
para cada individuo, os valores dos diferentes bens cons-
tituem um sistema de valores e que os diversos elementos
que o compdem sdo mutuamente interdependentes. Este
sistema de valores exprime, portanto, toda a economia do
individuo, todas as suas condic¢des de vida, o seu horizonte,
o seu método de produgdo, as suas necessidades e todas
as suas combinagdes econdmicas. O sujeito econémico
individual nunca tem consciéncia, com a mesma inten-
sidade, de todos os elementos deste sistema de valores,
mas, pelo contrério, a maior parte fica, em cada momento,
por baixo do limiar da consciéncia. Mesmo quando um
individuo toma decisdes sobre as suas ac¢des econdmi-
cas, nao se guia pela totalidade dos factos expressos neste
sistema de valores, mas antes por determinados motivos
que estdo ao seu dispor. Em geral, costuma no seu dia-a-
-dia econémico agir conforme habito e experiéncia, e em
cada utilizacao de um determinado bem parte do valor dele
que conhece por experiéncia. Mas a estrutura e a razao
desta experi€ncia sdo determinadas no sistema de valores.
Os valores que constam nele s@o realizados pelo sujeito
econémico, ano apds ano. Ora, este sistema de valores
mostra, como ja foi dito, uma notdvel constancia. Em cada
periodo econémico existe a tendéncia de entrar novamente
nos caminhos ja percorridos e de realizar de novo os mes-
mos valores. Mesmo em situacdes onde esta constincia ¢é
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interrompida fica, contudo, sempre uma continuidade,
porque, mesmo quando as situagdes externas se alteram,
ndo se trata nunca de fazer algo totalmente novo, mas
antes s6 de adaptar as novas circunstancias o que até entdo
era feito. O sistema de valores, uma vez estabelecido,
assim como as combinagdes, uma vez encontradas, siao
sempre o ponto de partida para cada novo periodo econé-
mico, tendo, por assim dizer, uma presuncao propria. Nao
é demais sublinhar novamente qual a verdadeira origem
desta constancia ou continuidade. Ela é imprescindivel
para o comportamento econémico dos individuos. Na pra-
tica, a maioria deles nao seria capaz de efectuar o trabalho
intelectual necessario para criar essa experiéncia de novo.
Observamos, igualmente, na realidade que a quantidade e
o valor dos bens de periodos econémicos passados prepa-
ram as quantidades e os valores dos bens nos periodos
seguintes, mas apenas isto nao ¢é suficiente para explicar a
constancia. Antes, a razao € obviamente o facto de terem
sido precisamente estas experiéncias que deram bons
resultados, e de o individuo ser, portanto, da opinido que
o melhor que pode fazer € repetir estas experi€ncias. Para
além disso, a nossa andlise do sistema de valores, por assim
dizer, a geologia dessa montanha de experi€ncias, também
nos mostrou que, tendo em consideragdo a necessidade e o
horizonte do individuo, aqueles elementos e aqueles valo-
res dos bens realmente se explicam como consequéncias
das circunstancias existentes do meio ambiente. O com-
portamento do individuo que segue a experiéncia ndo &,
por isso, nenhum acaso, mas tem uma justificacdo racio-
nal. Existe uma forma do comportamento econdémico
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que, em dadas circunstancias, constroi o equilibrio entre
meios existentes e necessidades por satisfazer tanto quanto
possivel. O sistema de valores que acabamos de retratar
corresponde a um estado de equilibrio econémico, cujos
vdrios elementos, mantendo-se todos os dados inalterados,
nao podem ser mudados, sem que o individuo verifique
que estd agora pior do que antes. Na medida, entdo, em
que na economia se trata da adaptacdo as circunstancias,
correspondendo simplesmente as necessidades factuais
sem querer altera-las, recomenda-se, de facto, ao indivi-
duo que tenha um tnico e determinado comportamento?’,
e os resultados deste comportamento manter-se-ao, entao,
0S mesmos enquanto as circunstancias existentes se manti-
verem iguais.

Estivemos na nossa andlise, primeiro, a pensar apenas
numa economia individual, tendo agora de alargar os seus
resultados para abranger a economia nacional. Como é facil
de verificar, num grande nimero de pontos isto € possi-
vel sem grandes dficuldades, havendo relativamente pou-
cos pontos que carecam de uma explicacdo especifica,
especialmente para a economia de mercado. Para cada
unidade econdmica apresenta-se aqui ainda a possibi-
lidade da troca. Ora, ndo nos interessa desenvolver uma
teoria elaborada sobre este assunto e contentamo-nos com
formular apenas a sua lei-base. A concretiza¢do de uma
troca estd, evidentemente, ligada ao facto de ambos os
parceiros do intercdmbio, cada um por si, atribuirem um
valor mais alto ao bem a receber pela troca do que ao bem
a trocar. Quando esta condi¢ao existir para dois indivi-
duos, de forma a precisamente um deles preferir um bem
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que o outro tem a um dos seus préprios bens, enquanto, ao
contrdrio, o outro individuo desejar este tltimo mais que
0 primeiro, a troca acontece e continuard a acontecer por
tanto tempo, ou seja, estende-se a tanta quantidade, quanto
as respectivas disposicdes dos dois individuos permiti-
rem. Inicialmente ndo existe uma determinada relagdo de
troca. Esta dependera sobretudo da habilidade, do poder
econdmico e da seguranca da posi¢do dos intervenientes
na troca, mas em todo o caso € possivel indicar a condi-
¢ao sine qua non que tem de existir para que o negocio se
concretize. Ou seja, naquela altura, a relacio entre as utili-
dades marginais da quantidade dos bens a trocar que ficam
na posse dos individuos e as utilidades marginais dos bens
a receber na troca para cada individuo deve ser inversa
a da quantidade dos bens a serem trocados. No entanto,
no caso de nao haver apenas dois individuos a efectuarem
trocas entre si, mas antes no caso de existir nos dois lados
um nimero relativamente elevado de individuos dispostos
a trocar bens, o resultado do intercambio é determinado
inequivocamente conforme a relacdo de troca e de quanti-
dade. Mas para nos isto € secundario. O que nos interessa,
neste contexto, € apenas a alteracdo a qual o sistema de
valores de uma economia, até agora isolada, estard sujeito
devido a esta possibilidade de troca. E evidente que esta
possibilidade leva a uma mudanca radical de todo o plano
econdmico, a que combinacdes completamente diferentes
sejam preferiveis e a que, nomeadamente, com intensas
transacg¢des toda a imagem da economia seja outra. Acon-
tecerd sobretudo uma maior especializagdo na producao,
que serd cada vez mais para venda e ndo para consumo
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préprio. Tudo isto ja tem sido frequente e pormenoriza-
damente investigado. Para nds apenas é importante que
estas novas possibilidades de utilizar os bens alteram as
suas escalas de valor em conformidade, e que sdo em geral
incorporadas no sistema de valores. O sujeito econémico
individual que ainda ndo possua nenhuma experiéncia nesta
nova forma de utilizacao, testard vdrias possibilidades de
troca, durante o tempo que for necessdrio, para finalmente
chegar aquela que, do seu ponto de vista, da o melhor
resultado. Depois adaptard a sua economia em conformi-
dade, tentando sempre alcangar as mesmas possibilidades
de troca. Os bens que produzir para este intercambio ndo
lhe aparecerao sob o ponto de vista do valor de uso que
teriam para o seu consumo, mas meramente sob o ponto
de vista do valor de uso daquilo que podera receber em
troca.*® Portanto, a sua escala de valores dos seus produ-
tos e, por conseguinte, a escala de valores para os seus
meios produtivos serdo compostas pelas escalas de valo-
res utilitarios dos bens a receber em troca. Uma vez encon-
trada a melhor utilizagdo possivel desta forma de aplicar
as suas forcas produtivas, o individuo ird estima-las com
base nesta melhor forma de utilizagdo. A partir de agora,
portanto, actos de troca bem determinados, conforme rela-
¢Oes de troca também bem determinadas, estardo entre
os pilares, suportados pela experiéncia, da sua economia.
O seu sistema de valores serd ajustado a estes actos de
troca, a estas relacdes de intercAimbio e a satisfacdo de
necessidades que disto resulta. Desta forma, aproximamo-
-nos do ponto de partida de toda a nossa pesquisa, mais pre-
cisamente do facto de cada comerciante, de cada produtor
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estar sempre a agir com base numa determinada situacao
habitual, alterando o seu comportamento apenas na medida
em que as circunstancias o exigirem. Evidentemente, nao
¢ preciso nenhuma investigacdo especifica sobre o facto
de, também com estas novas premissas, existir um deter-
minado estado de equilibrio.

Todos os inimeros actos de troca que, em cada
periodo econémico, podemos observar numa economia
comercial constituem, na sua totalidade, a forma exterior
dentro da qual o circuito da vida econémica se desenrola.
As leis da troca mostram-nos como este circuito pode ser
explicado inequivocamente com base em situacdes exis-
tentes. Também nos ensinam que este circuito nao se altera
enquanto as circunstancias se mantiverem inalteradas e
por que motivo, tal como se as circunstancias mudarem,
ele préprio se altera adaptando-se e por que razao. Nesta
medida, em cada periodo econémico acontece sempre o
mesmo: sempre bens de consumo e bens produtivos sao pro-
duzidos e, no caso da economia comercial, também vendi-
dos, ainda; sempre bens de consumo sao consumidos e
bens produtivos sao usados. Sob a premissa de situacdes
constantes, os bens seriam sempre 0s mesmos e 0os métodos
de producao usados seriam também sempre os mesmos.

Mas ndo é somente este elemento que liga os perio-
dos econdmicos uns aos outros, elemento que na vida real
aparece ligado a experi€ncia comprovada e na teoria como
consequéncia do conhecimento da, em dadas circunstan-
cias, melhor combinacdo dos meios existentes. Acresce
ainda o facto de cada periodo econémico operar também
com bens que um periodo anterior preparou para ele, e que
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em cada periodo econémico ha bens que da mesma forma
sdao produzidos para o periodo seguinte, ou seja, que se
prepara o processo econémico do préximo periodo. Para
facilitar a nossa exposicdo, vamos agora explicar este
facto supondo que em cada periodo econémico sdo utili-
zados — para consumo ou para produgdo — apenas produ-
tos que foram produzidos no periodo anterior, tanto como
sdo produzidos apenas produtos que sdo usados — para
consumo ou para produ¢do — no periodo seguinte. Como
¢ facil de perceber, este “entrelacar” dos periodos econé-
micos ndo muda nada na natureza das coisas. Por conse-
guinte, cada bem de consumo, para ser acabado, neces-
sita de dois periodos econémicos, nem mais nem menos.
Os periodos econémicos devem ter a mesma duragdo para
todos os sujeito econdmicos.

Depois de isto ter sido estabelecido, quais sao, entao,
os actos de troca que t€ém de ser efectuados em cada
periodo econdmico? Nao serd possivel agrupa-los em deter-
minadas categorias? Ora, separdmos sobretudo os actos de
troca que sao efectuados apenas para imediatamente trocar
novamente o que se recebeu em troca, sem alteragdes.
A teoria comprova que, em cada economia de mercado,
deve existir um grande niimero de tais actos, mas no nosso
contexto ndo nos interessam esses processos que sao
necessarios por razdes meramente técnicas do mercado.*
Abstraindo deles, salta-nos a vista sobretudo a troca de
prestacdes de trabalho e solo contra bens de consumo,
que acontece em todas as economias comerciais. E este
intercambio que, sem duvida, controla a maior parte do
fluxo de bens econémicos, conectando as suas fontes a sua
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desembocadura. As economias cujos individuos fornecem
prestacdes de trabalho e solo experimentam uma afluén-
cia de bens de consumo e, vindos deles, novos bens de
consumo estdo a afluir & economia. Mas ainda temos de
exprimir isto de forma mais precisa de acordo com 0 nosso
modelo. Afinal, de que prestacdes de trabalho e solo e de
que bens de consumo € que aqui se trata? Sao bens do
mesmo periodo econdémico? Naturalmente que ndo. Tanto
o trabalhador como o proprietdrio vende as suas presta-
¢Oes produtivos, cujos produtos surgem sempre s6 no final
de cada periodo econémico, contra bens de consumo que
jé existem. Para além disso, vendem as suas prestacdes
produtivas contra bens de consumo, enquanto bens produ-
tivos estao também a ser produzidos. De acordo com o
nosso modelo, a situacdo € assim: em cada periodo econo-
mico trocam-se as prestacdes de trabalho e do solo “vivas”
— nao ja incluidas em bens produtivos — que devem ser
usadas, precisamente, neste periodo econdmico, por bens
de consumo que foram acabados no periodo econémico
anterior. O que, nesta afirmacao, ndo for meramente obser-
vacdo de factos serve apenas para facilitar a exposi¢do e
ndo afecta o principio. Todos sabemos em que maos se
encontram as prestacdes de trabalho e solo antes desta
troca. Mas quem sao as pessoas que, nesta transac¢ao, estao
do outro lado, em cujas maos se encontram, antes da troca,
os bens de consumo que os primeiros devem pagar? Sao
simplesmente as pessoas que, neste periodo, precisam de
prestacdes de trabalho e terra, ou seja, as que, acrescen-
tando mais trabalho e solo, querem transformar os meios
produtivos produzidos no periodo anterior em bens de
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consumo — sendo desta forma abrangidos também os
intermedidrios etc. — ou produzir novos meios produti-
vos. Para simplificar, suponhamos que as duas categorias
— como, alids, corresponde ao principio da economia de
mercado com divisdo de trabalho — fazem sempre o
mesmo em todos os periodos econémicos estudados, i.e.,
estdo sempre de novo a produzir bens de consumo ou bens
produtivos. Entdo podemos dizer que os individuos que
no periodo anterior produziram bens de consumo estao no
actual periodo a dar uma parte destes bens aos trabalhado-
res e proprietdrios, de cujas prestagdes produtivas preci-
sam para produzir novos bens de consumo para o periodo
econémico seguinte. Os individuos que no periodo ante-
rior produziram bens produtivos e que no actual periodo
querem fazer o mesmo a favor do periodo seguinte entre-
gardo estes bens produtivos aos produtores de bens de
consumo, mais precisamente a troca dos bens de consumo
dos quais precisam para obter novas prestacdes produti-
vas.

Quer isto dizer que trabalhadores e proprietarios
trocam as suas prestagdes produtivas exclusivamente por
bens de consumo actuais, sendo indiferente se as primei-
ras sdo utilizadas directa ou apenas indirectamente na
producao de bens de consumo. Desta maneira dispensa-
mos a suposi¢do de estarem a trocar as suas prestacoes
de trabalho e solo por futuros bens, ou por promessas, ou
por adiantamentos do futuro bem de consumo. Trata-se
simplesmente de uma troca, ndo de um negdcio de crédito.
O elemento tempo ndo tem nenhuma importancia aqui.
Todos os produtos sdo apenas produtos e nada mais. Para
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cada individuo € totalmente indiferente se produz meios
produtivos ou bens de consumo. Em ambos os casos, o
produto € pago de imediato e no seu valor total. O indi-
viduo ndo precisa de olhar para além do periodo econ6-
mico corrente, mesmo que esteja sempre a trabalhar para
o préximo. Segue simplesmente a lei da procura e, ao
fazer isto, 0 mecanismo do processo econémico tem como
consequéncia estar simultaneamente a tratar também do
futuro. Nao se preocupa com o que vai acontecer aos seus
produtos no futuro, talvez até nido teria, de todo, come-
cado o processo de producdo se tivesse de leva-lo até ao
fim. Nomeadamente, os bens de consumo sdo igualmente
apenas produtos e nada mais, aos quais ndo acontece nada
mais para além de serem vendidos ao consumidor. Nao
estdo nas maos de ninguém, a criar um fundo para a manu-
tencao de trabalhadores, etc., ndo estdo nem directa nem
indirectamente a servir futuros fins produtivos. Por isto,
nao faz sentido perguntar pela acumulagdo de tais reservas.
Mas como este mecanismo se chegou a estabelecer de tal
forma que, depois de instalado, se mantém continuamente
¢ uma outra questao. Vamos tentar responder a ela. Porém,
na propria natureza do mecanismo nao ha resposta para
ela. As suas origens encontram-se bem longe, no passado.
O problema de como se desenvolveu € um problema dife-
rente do problema como funciona.

Esta consideracdo confirma, mais uma vez, que os
meios produtivos produzidos seja onde for, mesmo que
nao na economia de mercado, tém outra funcdo que ndo
a de pecas intermedidrias, de itens correntes. Em nenhum
lado hd deles uma reserva que tenha fungdes especiais.
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Nao apresentam, em ultima andlise, nenhuma exigéncia
ao produto nacional. Nao ha nenhum fluxo de rendimento
que, em ultima instancia, va para eles. Nao ha procura
auténoma que parta deles. Antes pelo contrario, em cada
periodo econémico todos os bens de consumo existentes,
ou seja, todos aqueles que, no nosso entendimento, foram
produzidos no periodo anterior e que pagam as prestagcdes
de trabalho e terra usadas neste periodo, por conseguinte,
todos os rendimentos, sdo consumidos sob o titulo de
saldrio ou renda da terra.* Assim, chegamos a conclusao
de que o movimento de troca entre trabalho e solo, por
um lado, e os bens de consumo, por outro, assumem nao
s6 a principal direc¢do do fluxo da vida econdmica, mas
basicamente a tnica. Todo o rendimento da producao cabe
aos individuos que contribuem com prestagdes de trabalho
ou da natureza. Trabalho e terra repartem-no entre eles;
existem exactamente tantos bens de consumo, € nao mais,
como sao necessdrios para satisfazer a procura efectiva
deles. Isto corresponde também ao dltimo par de factos da
economia: as necessidades e aos meios para a sua satisfa-
¢do. E igualmente uma fiel imagem da realidade enquanto
baseada nos elementos que foram introduzidos até agora.
Foi deturpada pela teoria, tendo ela acabado por criar arti-
ficialmente um sem-nimero de ficgdes e problemas ficti-
cios — como a questao de qual e de cujo “fundo” as presta-
¢oes de trabalho e de solo sao pagas.

A organizacdo de uma economia de mercado apre-
senta-se-nos, portanto, da seguinte maneira: as diferentes
economias individuais aparecem-nos agora sob o ponto de
vista de lugares de producao para as necessidades de outras
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pessoas, sendo o resultado de toda a produ¢do de um povo
“distribuido”, em primeria linha, entre estas unidades. Mas
dentro desta produ¢do ndo ha nenhumas outras fungdes,
a ndo ser a da combinac¢@o dos dois factores produtivos
originais e, em cada periodo econémico, esta func¢do ocorre
quase mecanicamente, praticamente por si mesma, sem
necessitar de nenhum elemento pessoal, com excepg¢ao
da supervisao ou algo semelhante. Entdo, se supusermos
que as prestagdes da terra se encontram em maos priva-
das, ndao ha em cada unidade econdmica nenhuma outra
pessoa, abstraindo do monopolista, que tenha direito ao
resultado da economia a n@o ser quem fornece a producao
trabalho de qualquer espécie ou prestacdes de solo. Nestas
condicdes, ndo existe na economia nacional outra classe
de pessoas, nomeadamente, ndo ha nenhuma classe cuja
caracteristica seja a posse de meios produtivos ou bens
de consumo produzidos. J4 vimos que a ideia da existén-
cia, em qualquer parte, de uma reserva de tais bens esta
completamente errada. Esta opiniao provém, sobretudo,
do facto de um grande niimero de meios produtivos produ-
zidos sobreviverem a vdrios periodos econdémicos. Nao €,
porém, um elemento importante e ndo alteramos nada na
natureza dos acontecimentos. se limitarmos a utilidade de
tais meios produtivos a um sé periodo econémico. A ideia
da reserva de bens de consumo nado tem sequer esta justifi-
cacao, visto geralmente os bens de consumo existirem na
mao do consumidor apenas na quantidade necessdria para
0 consumo momentaneo. De resto, encontramos na econo-
mia nacional apenas bens de consumo a amadurecer, sob
vdrias formas e em varias fases da producao. Encontramos
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um fluxo constante de bens e um processo econdémico a
decorrer continuamente, mas nao encontramos reservas
que estejam constantes nas suas partes integrantes, ou que
sejam continuamente substituidas. E também completa-
mente indiferente, para uma unidade econdmica, se produz
bens de consumo ou bens de producao. Em ambos os casos
vende os seus produtos da mesma maneira, recebendo, sob
a suposicdo de uma concorréncia totalmente livre, uma
remuneracao conforme o valor das suas prestagdes de solo
e trabalho, e mais nada. Se se quisesse chamar empresario
ao director ou proprietdrio de uma empresa, seria um entre-
preneur faisant ni bénéfice ni perte*' sem fungao especial,
nem rendimento especifico. Se se quisesse chamar “capi-
talistas™ aos proprietdrios de meios produtivos produzidos,
estes sO poderiam ser produtores que em nada se distingam
de outros produtores, podendo tdo pouco como 0s outros
vender os seus produtos acima da taxa de custos definida
pela soma de saldarios mais a soma de rendas.

Do ponto de vista desta interpretacdo vemos, pois,
um fluxo de bens que se encontra em constante renova-
¢20.*? Apenas durante poucos momentos existe algo como
reservas, que consistem em bens individualmente deter-
minados; de resto, pode falar-se de “reservas” apenas num
sentido abstracto, ou seja, no sentido de, no decorrer do
mecanismo de producdo e troca, estarem sempre a surgir
em determinados lugares na economia nacional bens de
uma determinada espécie e quantidade. As reservas, neste
sentido, assemelham-se mais ao leito de um rio do que a
dgua que corre nele. Este rio estd a ser alimentado pelas
fontes do trabalho e do solo que correm continuamente e,
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em cada periodo econdémico, vai fluindo para aquelas
reservas as quais chamamos rendimento, para ali se trans-
formarem em satisfacdo de necessidades. Nao queremos
perder tempo com esta questdo. Mencionamos apenas
brevemente que estamos, com isto, a aceitar um deter-
minado conceito de rendimento, mais propriamente o de
Fetter, eliminando do seu ambito todos os bens que nao
sdo sistemdtica e efectivamente consumidos. Num certo
sentido, o circuito da economia € interrompido neste ponto.
Num outro sentido, no entanto, isto ndo acontece, porque
0 consumo gera a vontade de repeticdo e esta vontade, por
seu turno, gera novamente o agir econémico. O leitor terd
de perdoar-nos por, neste contexto, ndo voltarmos outra
vez a falar da quase-renda. Mais séria parece, a primeira
vista, a auséncia de qualquer consideracdao em relacdo a
poupanca. Esta questdo ainda serd esclarecida. De qual-
quer forma, nos sistemas econdmicos que se mantém
sempre iguais, a poupanca nao tem nenhum papel impor-
tante.

Continuemos. O valor de troca de cada quantidade de
bens para cada individuo depende do valor dos bens que
este pode adquirir com ela e que, de facto, tenciona adqui-
rir. Enquanto néo tiver ainda tomado nenhuma decisao a
este respeito, o valor de troca oscila também em confor-
midade com as diversas possibilidades que se apresentam,
e muda se o individuo alterar a direc¢do da sua procura.
Mas, uma vez encontrada a melhor troca a efectuar para
cada bem, e se as circunstancias se mantiverem constantes,
o valor de troca manter-se-a a um determinado nivel, e s6 a
este. Evidentemente, neste sentido o valor de troca de cada
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unidade do mesmo bem € distinto para os diferentes indi-
viduos, consequéncia ndo apenas da diferenga, primeiro,
dos seus gostos, mas também, da sua situacdo econémica
em geral, e ainda, terceiro — e totalmente independente
destes elementos —, em consequéncia da diferenca dos bens
que os diversos individuos vao adquirir em troca.* No
entanto, a relacao das quantidades de cada par de bens que
sao trocados no mercado, ou o seu valor reciproco, o preco
de cada bem, €, como ja foi dito anteriormente, a mesma
ou 0 mesmo para todos os individuos, ricos ou pobres.
No entanto, o facto de todos os precos de todos os bens
serem inter-relacionados com todos os outros bens, apenas
se torna totalmente claro quando os convertemos a todos
num denominador comum. Para fazer isto, substituimos
todas estas outras quantidades de bens, que poderiam ser
obtidas no mercado em troca de uma unidade do bem
que estamos a considerar, por aquelas quantidades de um
desses bens que podem ser obtidas por cada quantidade
destes outros bens. O resultado é que as quantidades do
bem que escolhemos para o papel de denominador comum
sdo iguais umas as outras. Se nao fosse assim, seria possi-
vel alguém obter um resultado melhor com a sua posse
do bem que estamos a considerar se, primeiro, o trocasse
por bens que possivelmente nio precisard, mas que podem
ser obtidos por uma quantidade menor do bem denomi-
nador, para mais tarde os cambiar por aqueles bens dos
quais precisa, obtendo-os desta forma mais baratos. O esti-
mulo suicida deste ganho, porém, faria sempre com que o
mesmo desaparecesse.*
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Vamos agora introduzir uma medida de preco e um
meio de troca nas nossas consideracdes, escolhendo o
ouro para este papel de “bem monetario”. Ao contrario da
teoria da troca que j4 € suficientemente conhecida e que
necessitamos pouco para 0s nossos propositos, de forma
que podemos tratd-la com muita brevidade, teremos de nos
ocupar um pouco mais em pormenor com a teoria mone-
taria. Mas, também aqui nos limitamos as questdes que
mais tarde serdo importantes para nds, apresentando-as
igualmente apenas dentro dos limites e do modo no qual
¢é necessario e suficiente para o que vem a seguir. Vamos,
portanto, deixar de lado problemas que n@o encontraremos
mais neste livro como, por exemplo, o problema do bime-
talismo ou a questdao do valor monetario internacional.
E mais: substituimos sem hesita¢io quaisquer teorias cujas
vantagens se encontrem em direc¢des que ndo vamos ter
ocasido de seguir por outras teorias mais simples ou mais
bem conhecidas, se estas nos prestarem 0 mesmo Servigo,
mesmo que sejam, geralmente, muito menos completas.*

Cada individuo avalia o dinheiro que tem, do modo
como a experiéncia lhe ensina. E, no mercado, todas estas
avaliacoOes individuais de valores fazem com que se esta-
beleca uma determinada relacdo de troca entre a unidade
monetéria e as quantidades de todos os outros bens, em
principio de forma semelhante, como nés afirmdamos antes
relativamente a outros bens. Em virtude da concorrén-
cia entre os individuos e as possibilidades de utilizacao,
estabelece-se, em determinadas circunstancias, um deter-
minado preco do dinheiro. Sem explanar a ideia aqui outra
vez, chamo a atencdo que é ficil alguém convencer-se
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deste facto, se se exprimirem, como ja o fizemos para um
qualquer bem, todas as rela¢des de troca entre dinheiro e
outros bens por meio de uma qualquer medida de preco, ou
seja, se se passar, por assim dizer, momentaneamente para
uma outra moeda.

O pre¢o do dinheiro — um termo que estd comple-
tamente definido pelas ultimas frases e que pretendemos
usar com uma certa frequéncia nas consideragdes seguintes
— baseia-se, entao, como qualquer outro pre¢o, em avalia-
¢oes individuais. Mas em que € que, por sua vez, estas se
baseiam? A pergunta impde-se-nos porque falta, relativa-
mente ao dinheiro, ao contrdrio do caso de todos os outros
bens, a simples explicacio que o seu consumo propor-
ciona as pessoas a satisfacdo de necessidades. Seguindo
v. Wieser*’, respondemos a esta pergunta da seguinte
forma: com certeza, o valor utilitirio do bem material
fornece a base histérica na qual o dinheiro ganha uma
determinada relacao de troca, relativamente a outros bens;
no entanto, em seguida, o valor que este bem assume para
cada individuo e o seu pre¢o no mercado podem afastar-se
desta base e, de facto, fazem-no. No entanto, parece 6bvio
que nem a utilidade marginal individual nem o prego do
ouro como dinheiro se podem afastar da sua utilidade
marginal individual e do seu preco de mercado como bem
de consumo. Porque, se isto acontecer, havera sempre uma
tendéncia a eliminar a diferenca, através da cunhagem de
“ouro de uso” ou através da fundi¢ao de ouro de lei. Isto
¢é correcto. S6 que ndo prova nada. Do facto de um bem
obter os mesmos precos em duas utilizagdes diferentes nao
se pode deduzir que uma das utilizagdes determina este
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preco, enquanto a outra segue meramente o seu exemplo.
Pelo contrério, ndo resta divida de que sdo as duas utiliza-
¢Oes em conjunto que definem a escala de valores do bem
e que o seu preco seria diferente, caso uma delas nao se
verificasse. O “bem dinheiro” encontra-se nesta situagao.
Serve duas possibilidades de utilizagdo distintas. Embora,
certamente, quando o bem se pode movimentar livremente
de uma utilizagdo para a outra, os limites utilitdrios e os
precos tenham de ser de igual valor, € igualmente certo
que o seu valor nunca é explicado unicamente pela sua real
utilizac@o. Isto vé-se muito claramente, se imaginarmos
que todas as reservas do bem monetdrio sao cunhadas em
moedas, o que nao deixa de ser uma possibilidade. Neste
caso, o dinheiro continuaria a ter valor e preco, mas obvia-
mente aquela explicacdo ja ndo seria valida. Independen-
temente disto, a suspensdo da cunhagem, por um lado, e a
proibi¢do da fundicdo, por outro, oferecem exemplos da
pratica do caracter auténomo do valor monetério.

E por isso que mentalmente se pode distinguir de
forma clara entre o valor do dinheiro como dinheiro e o
valor material do bem do qual ele é feito. E verdade que
o ultimo € a origem histdrica do primeiro. Mas, a partida,
quando queremos explicar um valor monetario concreto,
podemos prescindir do valor material da mesma forma
como, quando observamos o curso inferior de um grande
rio, podemos prescindir do contributo que o seu caudal
ainda recebe da fonte. Podemos imaginar que aos indivi-
duos, na propor¢do da sua posse de bens, mais precisamente
da expressdo da mesma em pregos, sdo atribuidas unida-
des de algum meio de troca sem valor utilitario, contra as
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quais em cada periodo econémico todos os bens tém de ser
vendidos. Assim, este meio de troca serd avaliado apenas
como meio de troca. O seu valor, ex hypothesi, s6 pode
ser um valor de troca*’. Cada individuo estimard este meio
de troca conforme o valor que os bens que pode obter em
troca t€m para ele — da mesma forma como anteriormente
afirmamos em relacdo a todos os bens que sao produzidos
para o mercado. Por isto, cada individuo atribuird um valor
diferente aos seus bens monetarios e, embora cada indi-
viduo exprima as estimativas do valor dos seus restantes
bens em dinheiro, estas estimativas terdo um sentido dife-
rente de individuo para individuo, mesmo que em termos
de nimeros sejam equivalentes. No mercado, no entanto,
cada bem terd apenas um preco em dinheiro, e também o
preco do dinheiro no mercado pode, em cada momento, ser
apenas um tnico. Todos os individuos calculam com estes
precos, encontrando-se neste ponto em terreno comum.
Mas apenas aparentemente, porque 0Os precos, que sio
iguais para todos, significam coisas muito distintas para
cada um, os limites a aquisi¢ao de bens que implicam para
cada um deles sdo diferentes.

Como é, entdo, que se forma este valor pessoal de
troca do dinheiro? Neste ponto estabelecemos a relacao
entre a teoria monetaria e aquilo que acabamos de expor
sobre o decorrer do processo econdémico. Notamos de
imediato que, conforme o nosso modelo, o valor pessoal
de troca tem de recuar em relagao aos bens de custo. Disse-
mos que os bens de custo constituem itens correntes e que
nao ha, na economia de mercado, nenhuma criagao auté-
noma de valor associada a eles. Também constatamos que
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nao hda nenhum fluxo de rendimento para os seus respec-
tivos proprietarios. Por esta razdo, ndo existe nenhum
motivo para a formacao de um valor pessoal independente
para a troca do dinheiro. Como no processo econémico,
também no cdlculo do homem de negdcios, expresso em
dinheiro, os meios de produgdo serdo, sob 0s nossos pres-
supostos, itens correntes. Estes individuos ndo avaliardo o
dinheiro conforme o seu valor pessoal de troca, visto com
ele ndo adquirirem bens para o seu consumo, mas irdo,
simplesmente, passa-lo. Quer isto dizer que nao € aqui
que podemos encontrar a criacdo do valor pessoal de troca
do dinheiro, ou seja, o valor de troca reflectido nestas tran-
sac¢cOes tem antes de nascer em outra parte. Resta, pois,
apenas o fluxo primdrio de bens, apenas a troca entre pres-
tacdes de trabalho e solo por um lado, e bens de consumo,
por outro. E s6 em conformidade com os valores dos bens
de consumo, que se pode obter em troca do seu dinheiro,
que cada um avalia a sua reserva de dinheiro. Isto significa
que o importante € a troca entre rendimento monetario e
rendimento efectivo; € o ponto no processo econémico, no
qual nasce o valor pessoal de troca e, consequentemente,
o preco do dinheiro. Agora € facil exprimir o resultado.
Para cada individuo o valor de troca do dinheiro depende
do valor utilitdrio dos bens de consumo que pode obter
pelo seu rendimento. A totalidade das necessidades efec-
tivas de bens de uma economia num periodo econémico
constitui a escala de valores para as unidades de rendi-
mento disponiveis neste processo econémico. Para cada
individuo ha, portanto, também uma tal escala de valores,
inequivocamente definida nas circunstancias existentes,
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e uma determinada utilidade marginal da sua reserva de
dinheiro.”®®* O montante absoluto desta reserva monetd-
ria no sistema econémico nao € relevante. Por principio,
uma soma menor presta 0S mMesmos Servicos que uma
soma maior. Supondo que a quantidade existente de
dinheiro € constante, a procura do dinheiro serd a mesma,
ano apos ano, realizando-se o mesmo valor de dinheiro
para cada individuo. O dinheiro distribuir-se-a na econo-
mia de forma que surja um preco de dinheiro uniforme.
Isto serd o caso, quando todos os bens de consumo estive-
rem vendidos e todas as prestagdes de trabalho e de solo
tiverem sido pagas. O movimento de troca entre as pres-
tacdes do trabalho e do solo, por um lado, e os bens de
consumo, por outro lado, divide-se em dois movimentos:
o da troca entre prestagdes de trabalho e solo e o dinheiro,
e o da troca entre dinheiro e bens de consumo. Mas, dado
os valores e precos do dinheiro terem de ser iguais aos
valores e precos dos bens de consumo, por um lado, e
aos valores e pregos do trabalho e do solo, por outro®,
nota-se facilmente que as linhas mestras do nosso quadro
ndo se alteram com esta introducao de elementos intermé-
dios, isto é, que o dinheiro desempenha aqui apenas uma
funcao técnica de ajuda, ndo acrescentando nada de novo
aos fendmenos. Para usar uma expressao comum, pode-
mos dizer que, nesta medida, o dinheiro representa apenas
o véu das coisas econémicas e que, se abstrairmos dele,
ndo estamos a omitir nada de essencial.

A primeira vista, o dinheiro apresenta-se simples-
mente como uma ordem de pagamento geral para vérias
quantidades de quaisquer bens® ou, como também pode-
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mos dizer, como “poder de compra geral”. A partida, todos
os individuos véem no dinheiro um meio para a aquisi¢ao
de bens; quando vendem as suas prestacdes de trabalho e
do solo, nao o fazem para receber determinados bens, mas
para receber bens em geral, por assim dizer. Se olharmos
mais de perto, a situagdo apresenta-se de forma diferente.
Porque cada individuo valoriza o dinheiro conforme os
bens que realmente compra com ele, e ndao conforme uns
bens quaisquer. Quando fala do valor do dinheiro, estd
a imaginar com mais ou menos clareza o leque de bens,
para os quais esta habitualmente voltado. Se classes intei-
ras de compradores alterassem, de repente, a utilizagcao
dos seus rendimentos, evidentemente, o preco do dinheiro
e também o valor de troca pessoal do dinheiro teriam de
mudar. Mas geralmente isto ndo acontece. Habitualmente
os individuos estabelecem uma determinada tendén-
cia de despesas como sendo a melhor, e esta nio muda
nem subita nem rapidamente. Isto explica o facto de na
vida prética cada um poder normalmente contar com um
valor de dinheiro e preco de dinheiro constantes, apenas
tendo de o adaptar a situacoes que mudam lentamente.
E por essa razio que podemos dizer também do dinheiro
0 que ja antes dissemos de todos os outros bens, a saber,
que para cada parte do poder de compra que existe numa
economia, existe também em algum lado uma procura e
uma oferta de bens, e que a massa do dinheiro, da mesma
forma que a massa dos meios de produc¢do e dos bens de
consumo, percorre 0 mesmo caminho todos os anos conse-
cutivamente. Também a este respeito podemos afirmar que
nao estamos a alterar nada de essencial nos processos, se
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imaginarmos que cada moeda percorre exactamente o
mesmo caminho em cada periodo econémico.

Esta relacdao entre rendimento real e rendimento
monetdrio determina igualmente as alteragdes do valor
do dinheiro.”" O crescimento dos rendimentos moneta-
rios numa economia pode ter as mais variadas causas, por
exemplo, o aumento da quantidade existente de ouro, o
que faz com que cada individuo avalie cada uma das suas
unidades monetérias a um nivel inferior na sua escala de
valores correspondente a dinheiro. Entdo, cada individuo
desenvolvera uma procura mais forte, que levard a um
aumento dos pregos dos bens, o que acabara por estabe-
lecer um novo equilibrio econémico. Tanto o valor como
o preco do dinheiro terdo ficado mais baixos, mas, para
além disso, todo o sistema de precos ter-se-4 modificado,
quer seja sO porque o acréscimo em dinheiro ndo acon-
tece simultaneamente para todas as economias, quer seja
porque, mesmo se isto fosse o caso, as vdrias economias
iriam dispor deste acréscimo de formas diferentes.

Em todas as nossas consideragdes, tratimos do
dinheiro apenas como meio de circulagdo. Considera-
mos a criagdo de valor de apenas aquelas quantidades
de dinheiro que sdo, de facto, usadas todos os anos para
movimentar a massa dos bens. Evidentemente, ha em cada
sistema econémico, por razdes conhecidas, também quan-
tidades de dinheiro que ndo circula, e o que dissemos nao
explica, sem mais, a criacdo de valor das mesmas. Porque,
até agora, ndo chegdmos a conhecer nenhuma utilizacdo
do dinheiro que obrigasse a sua acumulacao, para além
daquela medida que permite aos sujeitos econdmicos pagar
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as suas compras correntes. Nao queremos aqui aprofundar
mais esta questdo, a qual teremos de voltar mais tarde de
qualquer modo, e contentamo-nos com o facto de termos
explicado apenas a circulag@o e a criagao de valor daquela
quantidade de dinheiro que corresponde aos movimen-
tos principais das transac¢des de troca que descrevemos.
Em todo o caso, no circuito normal do processo econd-
mico — que € o que estamos aqui a contemplar — ndo seria
necessdrio reservar grandes quantidades de dinheiro para
outros fins.

Hé4 mais um elemento que ndo consideramos aqui.
O poder de compra ndo € usado apenas para comprar bens
de consumo em troca de prestacoes de trabalho e de solo,
mas também para transferir a prépria posse do solo, assim
como para transferir também o préprio poder de compra.
Nao seria dificil contemplarmos todos estes elementos,
mas eles tém para nés uma importancia essencialmente
diferente daquela que poderiamos tratar no ambito do
nosso presente raciocinio. Convém, no entanto, deixar-
mos aqui uma breve nota salvaguardando que o processo
econdémico, que se repete constantemente e que estive-
mos aqui a descrever, nao deixa muita margem para os
mesmos. Transferéncias do poder de compra como tal ndo
sdo necessarias para o desenrolar deste processo. Ele acon-
tece automaticamente, por assim dizer, e pela sua natureza
nao requer nenhuns negdécios de crédito. Ja referimos que
trabalhadores e proprietdrios nao recebem adiantamen-
tos, mas que as pessoas simplesmente lhes compram os
seus meios produtivos. Isto nao muda por causa da intro-
ducdo do dinheiro, sendo um adiantamento em dinheiro

89



tdo pouco necessdrio como um adiantamento em bens
de consumo ou meios de producgdo. E evidente que nio
precisamos de excluir o caso no qual alguns individuos
adquirem poder de compra de outros, cedendo-lhes em
troca uma parte das suas forcas produtivas originais, por
exemplo, de solo. E o caso de contrair dividas para fins de
consumo, o que ndo tem particular interesse. Semelhante é
a situacdo, como veremos ainda mais tarde, com a transfe-
réncia de propriedades em geral. Podemos, por isso, dizer
que, sob as nossas premissas, o dinheiro simplesmente
nao tem outro papel para além de facilitar a circulagdo dos
bens.

Importa ainda referir que, por uma razao semelhante,
também nao faldmos de meios de pagamento a crédito.
Certamente, ndo apenas uma parte, mas até todo o processo
de troca na economia pode ser realizado com os tais instru-
mentos de crédito. Até ndo € desinteressante imaginar que,
em vez do dinheiro em moeda usado actualmente, esta-
riam a circular somente letras emitidas sobre o mesmo.
Assim fica claro que a tese da necessidade original do
valor material do dinheiro nao significa que o respectivo
bem monetdrio tem, de facto, de circular, porque, para que
se possa estabelecer uma relagdo fixa entre o dinheiro e os
valores dos outros bens, € preciso apenas que ele esteja na
imaginacao associado a algo com um determinado valor, e
ndo que esteja, de facto, a circular. O processo econémico
poderia, pois, ser realizado sem qualquer intervengdo de
dinheiro em moeda. Cada individuo que prestasse servicos
de trabalho e solo receberia uma tal letra, compraria com
ela bens de consumo, para no préximo periodo receber
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outra vez a mesma letra — se mantivermos a nossa ideia de
que o dinheiro percorre 0 mesmo caminho todos 0s anos.
O ponto que tanto nos interessa nesta forma de ver € o
seguinte: presumindo um funcionamento sem dificuldades
e uma aceitacao geral das letras, estas letras apresentadas
cumprem, na perfeicao, o papel do dinheiro e, por fazerem
isto, sdo apreciadas pelos sujeitos econdmicos da mesma
forma que dinheiro em moeda. Isto quer dizer que, para
cada unidade desta “moeda de letra”, estabelecer-se-4 um
determinado preco, a saber, exactamente 0 mesmo preco
que da unidade do bem a que se refere. Também no caso
— e af até ainda mais — em que ndo chega a haver resgate,
sendo a letra, antes, em cada respectiva situagao anulada
por uma contra-exigéncia. Existird, portanto, uma procura
por esta moeda de letra, assim como uma oferta que, sob
0S NOSsOs pressupostos, corresponde exactamente a essa
procura. Mas, como vimos que o preco da unidade de
dinheiro em moedas simplesmente espelha os precos de
bens de consumo e, com isto, também de bens de producao,
resulta dai que o preco das letras fard também o mesmo.
Mais. Resulta também que estas letras sao negociadas pelo
seu valor nominal inteiro, ou seja, estardo sempre al pari,
ndo havendo razdo para efectuar um desconto do seu valor
nominal. Este raciocinio ensina-nos de forma algo mais
pratica do que um anterior ja o tinha feito, que — sob as
nossas premissas — ndo apareceria nenhum juro na econo-
mia nacional, por outras palavras, que a légica dos assun-
tos econémicos, como a apresentamos aqui, ndo explica o
fendmeno dos juros.
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Mas, com excepg¢ao disto, nao hd razdo para conti-
nuarmos a ocupar-nos aqui com os meios de pagamento
a crédito. Se estes instrumentos de crédito apenas substi-
tuem o dinheiro em moeda que esta disponivel em alguma
parte, ndo desempenham eo ipso nenhum papel auténomo.
Se uma determinada ac¢ao de troca for executada todos os
anos por meio de tais meios de pagamento a crédito, entao,
como acabamos de verificar, os respectivos meios de paga-
mento a crédito desempenham, por completo, a funcao do
dinheiro em moeda, nao havendo, nesta medida, nenhum
motivo que tenhamos de ter em conta para a repentina
reentrada de instrumentos de crédito no circuito econd-
mico. Uma emissao em papel-moeda por parte do Estado,
por exemplo, tem naturalmente certos efeitos geralmente
bem conhecidos, mas estes nao nos interessam aqui. Para
além disso, 0 nosso retrato de economia nao contém nada
que possa apontar para o aparecimento de novos meios
de pagamento a crédito. Por isso, mas também porque o
elemento meios de pagamento a crédito desempenhara
ainda um papel muito importante para nés — razao pela
qual pretendemos distinguir claramente entre este papel
e a funcdo do dinheiro aqui descrita — vamos supor que
a nossa circulacdo monetdria até agora consiste apenas
em moeda®, mais precisamente de moeda de ouro, para
ser mais simples. Para melhor distinguir entre os dois
elementos, estabelecemos também que entendemos o
termo dinheiro geralmente como sendo apenas dinheiro
em moeda. Reunimos este conceito, junto com o dos tais
meios de pagamento a crédito, que nao sdo simplesmente
um substituto para uma reserva de dinheiro disponivel em
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algum lado, sob o conceito de meios de pagamento. Isto
ainda nao implica nenhuma afirmacao material. A questdo
sobre se os meios de pagamento a crédito sao “dinheiro”,
serd tratada mais adiante.

O conceito de poder de compra é de alguma impor-
tancia para nds e serd por isso explicado mais pormeno-
rizadamente. Fala-se do poder de compra do dinheiro e
refere-se, com isto, aquilo a que chamamos o preco do
dinheiro. Porque, quando se diz, por exemplo, que o poder
de compra do dinheiro baixou, quer com isto dizer-se
que por uma unidade de dinheiro agora se compra uma
quantidade menor de determinados bens do que antes, ou
seja, que a relacdo de troca entre estes bens e o dinheiro se
alterou a desfavor do ultimo. Nao € isso o que nds enten-
demos por poder de compra. Também se fala do poder de
compra de pessoas ou de classes de compradores. Com
estes e semelhantes termos exprime-se o facto de o valor de
troca pessoal do dinheiro ser, de facto, diferente para dife-
rentes individuos, que os mesmos pagamentos, portanto,
significam diferentes sacrificios para diferentes indivi-
duos, e que em cada economia existem grupos de pessoas
na pratica bastante diferencidveis, dentro dos quais o valor
do dinheiro é notavelmente uniforme. Também este facto,
normalmente muito importante, ndo nos interessa aqui.
Entendemos por poder de compra ndo a capacidade de
comprar, mas mais concretamente aquilo com o qual se
pode comprar e com o qual nio se pode fazer mais nada.
Quando os individuos tentam obter dinheiro, estdo a esfor-
car-se para ter poder de compra, e querem dinheiro somente
na medida em que este representa poder de compra. Numa
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economia cujo circuito é da forma como o descrevemos, o
poder de compra € representado apenas por “dinheiro” no
sentido estabelecido. Contudo, também ali o conceito de
poder de compra nao coincide, em termos do seu contetido,
com o conceito de dinheiro ou de meios de pagamento.
Se, por exemplo, a quantidade de dinheiro aumenta devido
anovas descobertas de ouro, o poder de compra mantém-se
mesmo assim constante, se ninguém puder comprar mais
do que até entdo. No entanto, em cada momento, o poder
de compra mede-se pelos meios de pagamento existentes,
mas a sua natureza ndo consiste simplesmente nos meios
de pagamento. Poderia, antes, equiparar-se ao produto
dos meios de pagamento existentes multiplicado pelo
preco ou o “valor objectivo de troca” do dinheiro. Quero
com este conceito exprimir o significado de uma soma de
meios de pagamento ou, melhor, uma soma, considerando
o seu significado em determinadas circunstincias. O valor
absoluto de uma soma como tal ndo transmite nada acerca
destas circunstincias, mas elas entram naquela expressao
do produto. Neste sentido, podemos definir o poder de
compra como um poder abstracto — ou seja, nao fixado em
bens concretos — sobre bens em geral. Contudo, mais do
que todas as defini¢Oes, a informacgado diz ao especialista
que por poder de compra pretendemos entender o que na
literatura inglesa se chama por vezes “general purchasing
power”>* O poder de compra é um fenémeno da econo-
mia nacional, mas dentro dela € um conceito essencial-
mente da economia privada, que nao pode ser transferido
para o todo. Falaremos de oferta e procura de poder de
compra no mesmo sentido em que o fizemos relativamente
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ao dinheiro. Nesse mesmo sentido também diremos que,
no circuito normal da economia que estamos a considerar,
o poder de compra teria que estar al pari, ou seja, que para
uma unidade de poder de compra poderia trocar-se apenas
uma unidade, nem mais, nem menos: o preco do poder de
compra em dinheiro seria aqui essencialmente igual a um.
Evidentemente, sob as nossas actuais premissas, uma tal
transaccao nao fazia sentido.

Assim, ao fluxo de bens corresponde um fluxo de
dinheiro, cuja direc¢do é oposta a direccao do fluxo de bens
e cujos movimentos, sob a condi¢ao de ndo haver entradas
de ouro nem outras alteragdes unilaterais fortes, ndao sao
mais do que reflexos do movimento dos bens. Com isto
concluimos a descri¢do do circuito. Para uma economia de
mercado como um todo ha a mesma continuidade e — sob
as mesmas premissas —a mesma constancia, de igual modo
como para a economia fechada. Continuidade e constan-
cia, ndo apenas dos processos, mas também dos valores,
embora seja uma falsificacao dos factos falar de valores
sociais. Valores tém de viver numa consciéncia, se a pala-
vra é para fazer algum sentido, ou, dito de outra forma, a
natureza dos valores exige que sejam individuais. Os valo-
res com os quais estamos aqui a lidar nao se referem a um
ponto de vista da economia como um todo, mas apenas
da economia privada. Como em todas as valorizacoes, o
facto social reside no inter-relacionamento dos valores
individuais, nao existindo independentemente uns dos
outros. A economia nacional € constituida pela totalidade
das relagdes econémicas, da mesma forma que a sociedade
¢é constituida pela totalidade das relagdes sociais. Embora
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nao se possa falar de valores sociais, existe efectivamente
um sistema de valores sociais, um sistema social de valo-
res individuais. Estes valores estdo relacionados entre si
de forma semelhante aos valores da economia individual.
Influenciam-se mutuamente através da relacao de troca, de
modo a influenciarem todos os valores de outros indivi-
duos e, por sua vez, a que sejam influenciados por eles.*
Neste sistema de valores sociais espelham-se todas as situa-
¢oes de vida de um povo, nomeadamente, sao expressas
todas as “‘combinacdes”. As combinagdes de produgao sao
realmente factos sociais, porque — apesar de a economia
nacional como tal ndo as determinar —, do seu ponto de
vista, muita coisa aparenta ser conforme o plano, o que
estd totalmente fora do horizonte das pessoas indivi-
duais. O sedimento do sistema de valores sociais €, entao,
o sistema de precos. E uma unidade no mesmo sentido.
Certamente, 0s pre¢os nao estdo, porventura, a exprimir
uma espécie de apreciagao social de um bem. Eles nao sao,
de todo, a expressao directa de um determinado valor, mas
antes apenas os resultados de processos que funcionam
sob a pressdo de muitas valoriza¢des individuais.

O sistema social de valores e precos centra-se numa
determinada situacao, ou seja, numa certa relagao de quan-
tidades de todos os bens em posse dos sujeitos econémi-
cos individuais. Tal como a propor¢do dos sistemas indi-
viduais de valores estd para o sistema de valores sociais,
assim € a propor¢ao dos estados de equilibrio individuais
para com o estado de equilibrio social. Este equilibrio
social € o estado ideal, em que as tendéncias fundamen-
tais da economia encontram a sua expressao mais pura,

96



mais perfeita. Ai, as necessidades relacionadas com um
determinado ambiente fisico e social estdo em equilibrio.
Observando este equilibrio e as suas mudancas, conclui-se
com a maior clareza que sao o alfa e o 6mega do circuito
tal como o descrevemos até agora. A partir deles € possivel,
como vemos, ligar a esséncia do seu conteddo a estrutura
da experiéncia econémica, que formam a base das ac¢odes
dos sujeitos econdmicos com uma linha causal simples e
uniforme.

De passagem, pode ainda mencionar-se que esta
concepc¢ao da economia € quase totalmente independente
das diferentes formas de cultura e de vida. Os factos
fundamentais da formag¢do do valor dos bens de consumo
e produtivos, também os factos fundamentais da producio,
seriam os mesmos num Estado socialista e num Estado
organizado na forma de economia de mercado. A econo-
mia sem troca do sujeito econémico isolado ou de uma
comunidade comunista € consideravelmente diferente dos
processos que sucedem na economia de mercado, e que
podem ser expressos apenas pela teoria dos precos, para
a qual ndo existe nada de andlogo na teoria da economia
comunista. Na medida, no entanto, em que se trata de uma
economia de troca, se esta economia de troca consiste no
mais primitivo intercambio entre cacadores e pescadores
ou de um organismo complicado como o que podemos
observar hoje em dia, ndo tem nenhuma importancia para
as linhas mestras da teoria. Os tragos principais, os contor-
nos do assunto, sdo exactamente os mesmos, € nem o facto
de a contabilidade econdmica ser feita conforme as regras
de uma economia monetaria ou ndo monetaria muda algo,
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porque, como vimos, o circuito monetario numa tal econo-
mia é apenas um expediente técnico, que nao altera nada
na esséncia da questao. Por muito que a economia moderna
possa ser gradualmente diferente da economia primitiva,
acontece essencialmente a mesma coisa em ambas, 0 que.
de facto, nao € de estranhar. Compreende-se facilmente que
o elemento econémico € essencialmente 0 mesmo fend-
meno em todos 0s povos e em todos os tempos, manifes-
tando-se basicamente da mesma forma, por muito dife-
rentes que os resultados concretos destas manifestacdes
possam ser conforme as diferentes situagdes.

Apéndice

Se olharmos agora para o caminho que percorre-
mos, notamos que o circuito dos periodos econémicos nao
contém nada que possa indicar por si proprio a possibili-
dade de um desenvolvimento. E dominado por determi-
nadas necessidades e, enquanto estas necessidades nao
mudarem, mantém-se igual a si proprio. A teoria descreve
a forma como os sujeitos econdémicos reagem as condi¢des
existentes e demostra que esta forma estd manifestamente
definida. Nao investigdmos como estas condi¢des surgem
e, por enquanto, também ainda nao sabemos nada acerca
disto. Ora, visto as condi¢des, em todas as circunstancias
e independentemente de mudarem ou nio, representarem
para n6s dados aos quais os sujeitos econdomicos se tém de
adaptar, quer queiram quer ndo, podemos, a partida, sim-
plesmente supor que sdo constantes — mesmo se mudarem,
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ndo sucede nada que para nés seja fundamentalmente novo.
Os individuos é que comecam, simplesmente, a orientar-se
pelos novos dados. Com base nesta suposi¢do, e na medida
em que os elementos que considerdmos até agora sao as
forcas motrizes da economia, a sua imagem ficard ano
apés ano a mesma. Actividade econdmica sempre igual
— para obter a maxima satisfacdo possivel das necessida-
des de acordo com as circunstancias existentes — esta € a
descricao desta imagem. Por isso, falamos de uma econo-
mia inerte, passiva, condicionada pelas circunstincias,
estaciondria, estdtica. A expressdo “estdtica” ndo é feliz,
visto suscitar a ideia de uma aproximac¢ao a mecanica, que
na realidade nao existe de maneira alguma. Mas também
as outras expressoes apresentam defeitos, nomeadamente,
alguns face aos quais nao é facil acautelar. A economia
estdtica ndo € inerte, pois o circuito da vida econdémica
estd a decorrer; ndo € “passiva” em geral, apenas num
determinado sentido; ndo estd “condicionada” de forma
absoluta pelas circunstancias, porque seria sempre possi-
vel os individuos agirem de outra forma; e, finalmente,
também nado é simplesmente “‘estaciondria”, ja que entdo
a sua natureza também ndo mudaria — como veremos mais
tarde se, por exemplo, houvesse um crescimento constante
da populacdo. Mantemos, entdo, a bem definida e habitual
expressao “‘estatica’, com a qual, feitas estas observacgoes,
ja ninguém se pode ofender com legitimidade. No mesmo
sentido falaremos também de valores, precos, sistemas de
valores e sistemas de precos, etc. estaticos.

Contudo, € certo que partimos de factos que pare-
cem abranger toda a drea da actividade econdmica. As res-
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pectiva necessidades existentes dos individuos serviram de
fundamento para a teoria. Certamente que estdo na origem
do desejo de adquirir bens. Nao devem, entdo, também ser
critério e regra da actividade econémica? Confrontdmo-las
com o ambiente geografico e social, ou seja, com dados
que sao realmente ou inalterdveis ou extra-econémicos.
Acrescentdmos os conhecimentos técnicos existentes —
obviamente também um elemento extra-econdmico. Por
ultimo, estavam, efectivamente, entre os dados também
reservas de bens transitadas de um anterior periodo econ6-
mico. Decerto, deveriamos poder explicar estas economi-
camente. Mas seja onde for que vejamos pessoas a movi-
mentarem-se em termos de economia, elas comegam
sempre em cada periodo econémico com quaisquer quan-
tidades de bens ja existentes, cuja natureza e quantidade
€ muito decisiva para o seu comportamento econémico.
Porém, ndo podemos dizer com base naquilo que expuse-
mos até agora como os individuos chegam a ter esta quan-
tidade de bens. E certo que podemos dissolver esta quan-
tidade de bens em trabalho e solo, mas restara o problema
de como estas prestacdes de trabalho e solo sao “acumu-
ladas”. Nao ¢é de todo seguro que os individuos, ndo tendo
ja esta reserva, comecassem de imediato a acumula-la.
No entanto, € certo que ndo podemos simplesmente partir
do principio de esta reserva ter crescido continua e planea-
damente até chegar ao seu respectivo volume, porque isto
pressuporia pelo menos que soubéssemos algo sobre o tipo
do desenvolvimento econonémico, sendo esta suposi¢ao
careceria de qualquer fundamento. Ora, como encontra-
mos 0s nossos individuos sempre ja na posse de bens,
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sendo que o que dissemos até agora nao nos proporciona
nenhum meio para podermos fazer uma afirmacao sobre
o desenvolvimento econémico, ndo temos outra solugao
sendo aceitar a reserva de bens inicialmente existente
como um dado, o que afinal conseguimos fazer através do
“entrelacar” dos periodos econdémicos.

Mas ndo partimos s6 de factos reais. Também descre-
vemos acontecimentos que, sem duvida, sdo reais. Cada
olhar para a realidade serve mil vezes para confirmar,
nao apenas 0s nossos pontos de partida, mas também os
nossos resultados e cada passo do nosso raciocinio. Nao
serd verdade que, por todo o lado, as necessidades domi-
nam a produgdo através da procura e orientadas pelas
condi¢des existentes? Nao serd necessdrio que o indivi-
duo tenha os vérios itens do seu plano econémico definido
em cada momento? Nao encontramos em todo lado uma
16gica a funcionar, que € orientada para atingir determina-
dos objectivos?

Certamente, a primeira vista a nossa imagem parece
algo surpreendente. Apesar de toda a sua exactidao de
conceito e de todo o seu rigor tedrico, aparenta ser tao
alienada da realidade, com a sua constancia rigida, com a
sua falta de friccdo, com as pessoas que se mantém sempre
iguais e as suas quantidades de bens que se vao renovando
sempre da mesma forma. E evidente que é apenas um
modelo. Mas um modelo que, através de uma série continua
de andlises, esta ligado a realidade, que dela extrai o que
pertence a natureza do processo econdmico, deixando
ficar para trds aparentemente apenas aquilo que nao € forca
motriz e que ndo € inerente a esséncia do processo. Por
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conseguinte, estariamos bem no direito de esperar que ela
reflicta todos os tragos essenciais da vida econdmica. Teria-
mos o direito de esperar que a ideia expressa na pergunta:
Como ¢é que um individuo age sob dadas circunstancias?
cobrisse a totalidade dos processos puramente econdmi-
cos, que uma determinada forma de agir com base em
determinadas circunstancias realmente contivesse o prin-
cipio explicativo da vida econémica.

No entanto, ha outras coisas, para além do desenvol-
vimento, que o leitor ndo encontra no nosso raciocinio.
Primeiro, ndo incluimos todos os tipos de sujeitos econ6-
micos que conhecemos da vida didria. Contdmos apenas
com trabalhadores e proprietarios de terra. Falta, nome-
adamente, o empresario. Mas se, no seu caso, poderia-
mos alegar que o compreendemos e definimos simples-
mente como trabalhador, este subterfigio ndo é, no
entanto, vdlido em relagcdo ao capitalista. Também este
falta. Nao existiria numa economia que correspondesse
a nossa imagem. Mas falta ainda outro elemento. Como
consequéncia da nao-existéncia daqueles dois tipos de
sujeitos econdmicos, faltam os ramos de rendimentos
caracteristicos deles, ou seja, lucro empresarial e juros.
O empresdrio seria, como dissemos, um entrepreneur
faisant ni bénéfice ni perte. Estabelecemos que nao
queremos aplicar o conceito ao nosso director estatico
de empresa. O seu rendimento seria apenas um saldrio
de trabalho, ele apenas “cobriria 0s seus custos” e para
além disso obteria, quando muito, lucros de acaso. Para
0 juro, contudo, falta simplesmente qualquer fundamento,
como me esforcei por provar. Na nossa imagem nio existe
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valor acrescentado, do qual o juro poderia fluir, nem uma
fun¢ao, como remuneragdo da qual poderia surgir. Aqui a
lei dos custos reina com rigor e enquanto bens de custo
aparecem somente prestacdes de trabalho e solo. Por fim,
num sistema econdmomico deste tipo nao pode haver
crises, porque cada passo € dado sobre terreno conhecido
por experiéncia e, nomeadamente, cada passo dd-se na
producdo de cada bem em resposta a procura imediata-
mente existente, que, por sua vez, se baseia directamente
em necessidades e meios existentes. No que se refere a
objeccdo de que todos estes assuntos ou, pelo menos
alguns deles, podem ser explicados com base em causas
exteriores ou “‘resisténcias de fric¢do” e acasos, as minhas
exposicoes dos préximos capitulos dardo, na sua totali-
dade, segundo penso, uma resposta satisfatéria. Para além
disso, iremos ainda vdrias vezes voltar especificamente a
esta questao.

Quero sublinhar mais uma vez que a concepg¢ao que
aqui chamamos estdtica ndo ¢ nem inven¢do minha, nem
pertence, porventura, somente a nossa exposi¢ao. Todos
os tedricos a reconhecem explicita ou implicitamente. Em
todos os tedricos se pode distinguir a descri¢do do circuito
econdémico da questdo de como este circuito se altera.
Um breve relance sobre o desenvolvimento da economia
tedrica mostra isto com bastante clareza.

Antes do século dezoito ndo havia um interesse cien-
tifico nas questdes da actividade econdémica que fosse
suficientemente forte para assegurar um trabalho conti-
nuo e especializado. Como € sabido, foram precisamente
as questdes praticas do tempo as primeiras que levaram
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a uma discussao sistemdtica. Foram, nomeadamente, a
ruptura dos lacos feudais, a luta pela existéncia e pelo
poder nacionais, para a qual os elementos econdmicos se
tornaram cada vez mais decisivos, que provocaram esta
discussdo. Por conseguinte, eram sobretudo questdes do
sistema monetério, das politicas de imposto e comér-
cio, que se tornaram o objecto do interesse acabado de
nascer. Sempre, nos inicios de uma ciéncia, os estudio-
SOS se ocupam primeiro com assuntos que também aos
olhos do leigo parecem estranhos e problematicos, tendo
isto acontecido igualmente nos primérdios da economia.
Procurava-se um ponto de vista relativamente a determi-
nadas questdes individuais, pegava-se em breves relagdes
causais que apareciam aqui e acold, inicialmente sem
conexdao mais profunda. Ainda ndo existia nenhum
problema uniforme da economia, ainda ndo podemos
procurar ai grandes visdes. Particularmente o mercanti-
lismo, como o leitor sabe, ndo era tanto uma orientacao
cientifica, como uma politica prética, e a literatura que
criou — como consequéncia e fendmeno secundario — ndo
contém geralmente nada para além de principios.

Mas, a medida que se anvancou, entrou-se imediata-
mente nos caminhos de uma concepg¢ao estatica. Os primei-
ros foram os Fisiocratas — espero que o leitor me perdoe,
se nestas observagdes que servem apenas um determinado
objectivo, prescindo de me esforgar por ser inteiramente
correcto em termos de histéria dogmaética. Ocuparam-se
directa e imediatamente com o grande facto do circuito
econémico. O seu objectivo mais nobre, o tnico objec-
tivo puramente cientifico, foi descrevé-lo, retratar a engre-
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nagem das suas rodas. Com uma nitidez quase grotesca,
distingue-se neles a ideia do circuito, a inten¢do de descre-
ver a sua anatomia e fisiologia. Mas descrever o circuito
significa ipso facto descrever a economia estdtica — narrar
como quaisquer, mas sempre definidas, forcas produti-
vas percorrem o seu caminho habitual para o seu destino
e quais os fendmenos que podem ser observados neste
contexto. Isto permaneceu o objectivo da economia pura
até aos nossos dias. Continuou sempre a ser seu objectivo
explicar o decorrer regular da vida econdmica com base
em dadas situagdes. E certo que o problema do desenvol-
vimento nao faltou por completo. Mas nunca foi sentido
fortemente e foi sempre tratado de forma mais ou menos
superficial.

Nao ¢ inteiramente assim quando falarmos de A.
Smith. Adam Smith reunia tudo o que existia, seguindo
uma politica de porta aberta, tanto em relagdo a ideias
como a factos. Coleccionava, organizava e juntava, mas
ndo era uma pessoa de rigorosas andlises. E precisamente
dai que advém a forga vital da sua obra, porque o dia da
andlise rigorosa ainda nao tinha chegado. Desta forma,
trata também de um grande nimero de fenémenos do
desenvolvimento. Mas sempre que o seu raciocinio mostra
uma estrutura sélida, o seu modo de ver é essencialmente
estitico. E este o caso, principalmente, nos seus primeiros
capitulos — mesmo que tenham como titulo “Of the causes
of improvement in the productive powers of labour” etc.
— e, nomeadamente, no cerne da questdo, na teoria do
preco e da distribui¢do. Também ndo poderia ter sido de
outra forma, se se tomar como base o principio dos custos.
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O principio dos custos pode ser introduzido, mais ou
menos, da seguinte forma: se perguntarmos o que define o
valor de troca dos bens, do qual praticamente todo o resto
na economia depende, do qual depende a parte do produto
nacional que, em ultima andlise, cada individuo recebe,
salta-nos imediatamente a vista que cada individuo tera,
com a sua despesa, de ganhar tanto como esta lhe custa.
Porque, em geral, o processo econdmico sé pode man-
ter-se, se a saida de bens ndo for maior do que a entrada
dos mesmos. Sempre que acontecer este ultimo caso, a
economia, entregue a si propria, terd de perecer. Por isto, o
preco de cada produto ndo pode ser mais baixo do que os
seus custos. Igualmente, numa economia na qual reina a
livre concorréncia, o pre¢co de um bem ndo pode, por muito
tempo, subir acima dos seus custos, porque o lucro assim
conseguido atraird inevitavelmente a ac¢do dos sujeitos
econémicos para este campo, aumentando deste modo a
procura e baixando o preco novamente ao nivel dos custos.
O caso do monopdlio constitui uma excepgao, ja reconhe-
cida pelos cldssicos. Se agora passarmos a analisar mais
em pormenor esta taxa de custos que, por assim dizer, €
um ponto fixo no grande nimero dos fenémenos irregu-
lares, chegamos a conclusdo de que ela pode ser diluida
em despesas para determinados bens. Por esta razao, nao €
dificil de entender que este nicleo ideal do funcionamento
econémico sé se alcanga quando os valores e os precos
desta despesa sdo fixos e nao se alteram. No caso contra-
rio, surge precisamente essa flutuacdo a qual Smith se
refere no seu capitulo “Sobre o preco natural e o prego do
mercado”. Contudo, os precos daquela despesa produtiva
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sdo constantes somente enquanto os dados gerais da vida
econdmica se mantiverem inalterados. E evidente que isto
ndo quer dizer que a economia nunca se poderia afastar do
seu nivel, mas mesmo assim chega a significar que a teoria
da economia ndo estd a descrever mais do que a forma
como a vida econdmica se adapta as situagdes, sejam elas
constantes ou varidveis. Por conseguinte, se falarmos da
constancia das condicdoes da vida econdmica, quere-
mos, dentro do sistema cldssico, como também dentro
do moderno, dizer com isto que a teoria econémica nao
profere nada sobre a origem destas condi¢des. E se afir-
marmos, tanto no sistema classico como no moderno, que
existe um preco natural, i.e., um preco de equilibrio para
todos os bens em cada dado momento, estamos com isto
apenas a dizer que ha um, e somente um, tal preco que
corresponde a dadas condig¢des e, por conseguinte, também
somente uma quantidade definitivamente determinada de
todos os rendimentos. Igualmente, afirmamos que a teoria
econdmica como tal ndo ganha nada, se supusermos que
aquelas condigdes se alteraram, precisamente, porque a
economia se adapta sempre a elas. Smith sempre explica
quaisquer alteracdes no equilibrio da economia com
perturbacdes resultantes das condi¢des deste mesmo equi-
librio. O seu valor natural e o seu preco natural sdo valor
e prego estdticos, embora nao os defina como o fazemos
hoje, mas na sua esséncia. Sempre que fala do progresso,
nao o explica com base nos préprios processos econdmi-
cos, mas somente através de determinadas alteracdes nos
dados que sd@o regularmente esperadas. Isto € muito claro
relativamente ao crescimento da populacdo, mas menos
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claro em relagdo ao aumento do capital, etc. No entanto,
nao € dificil convencermo-nos de que ali ndo existem
teorias pormenorizadas de tais assuntos, que Smith ndo
se ocupa pormenorizadamente com o mecanismo destes
processos, exprimindo apenas brevemente a sua opinido
sobre as origens dos mesmos, ou seja, por exemplo, a
acumulagdo de capital como consequéncia de poupanca.

Portanto, quando analisamos o raciocinio de Adam
Smith, as verdades econdémicas que encontramos nele siao
essencialmente as de natureza estdtica. Explica-nos, pri-
meiro, o facto social da divisdo do trabalho, para dar um
fundamento a teoria da troca que trata a seguir, assim como
aquilo que se baseia na mesma, dedicando-se, de seguida,
a estas dltimas temdticas para analisar como 0O processo
econdémico toma forma numa organizagdo da economia
comercial e em determinadas condigdes. E verdade que no
terceiro livro nos leva a outros assuntos — mas a0 mesmo
tempo conduz-nos para além da teoria pura.

Nos autores posteriores torna-se ainda mais claro
que o niucleo da teoria € um sistema econémico estético,
assim sobretudo em Ricardo. Smith tinha tracado o circulo
da teoria muito largo e encheu-o com amplo material.
O desenvolvimento subsequente segue agora no sentido de
destilar um sistema uniforme de principios fundamentais.
Simultaneamente, tudo o que se encontra fora deste sistema
é enviado para disciplinas especiais, nomeadamente as
de indole histdrica, ou €, mais correctamente, simples-
mente ignorado, até por fim ser retomado por cientistas
de outra espécie e orientacdo. Esta precisdao abstracta de
certos principios € reconhecidamente o mérito de Ricardo.
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Nao é obra de um discipulo, mas obra de um mestre,
enquanto todos os restantes tedricos que se seguem, até ao
aparecimento da teoria da utilidade marginal, sao de facto
discipulos. De entre as abundantes pesquisas que consti-
tuem a sua obra, Ricardo esbog¢a agora, sem divida, nada
mais do que as linhas mestras de uma estatica, nada mais
do que os elementos de uma ldgica do circuito econémico.
A sublinhar isto, inclino-me a pensar que estou a arrombar
portas abertas. A quantidade de trabalho contida nos bens
apenas pode, no maximo, determinar o seu valor de troca
no estado de equilibrio da economia de concorréncia, e
toda a maneira de ver de Ricardo é orientada para com-
preender este estado. SO o perturbam as alteragdes de dados.
Apenas a sua reac¢do a mudangas de dados € compreen-
dida no conceito de “progress”. Em relagcdo a disposi¢ao
fundamental das forcas produtivas, Ricardo pressupoe
que surgem de uma qualquer maneira e descreve apenas
as suas variacdes dentro do ambito das formas fundamen-
tais existentes. A seguinte frase podera servir de exemplo:
“The estimation, in which different qualities of labour
are held, comes soon to be adjusted in the market with
sufficient precision for all practical purposes ... the scale,
when once formed, is liable to little variation” (pag. 15,
ed. Mc. Culloch 1881). Exprime-se aqui uma opinidao
muito mais agudamente estdtica do que aquela que eu
defendo. Quando Ricardo avanca e descreve a influéncia
da “interferéncia” de uma reserva de meios produtivos
produzidos sobre o decorrer da economia, afim de mostrar,
do seu ponto de vista, que isto ndo muda em nada a sua lei
bdsica da troca, nao nos mostra como se deu a reviravolta
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que tem de acontecer antes na técnica, no modo de funcio-
nar da economia e na cultura em geral, para que possa
haver a criac@o e utilizacdo desta reserva. Em vez disso,
comeca de imediato com a questdo: Se tais meios de produ-
¢do existirem, como € que entdo se estabelece o processo
econémico? Simplesmente pressupde a sua existéncia,
mantendo-se assim rigorosamente no quadro da estatica.
Faz isto também em relacdo a outras questdes. Nas apli-
cagOes mais importantes dos seus principios tedricos, na
doutrina do efeito dos impostos e na doutrina dos valores
internacionais, esta disposi¢ao do seu sistema déd os seus
frutos na forma de resultados precisos e simples. Mostra
como a economia se adapta a situagdes alteradas e qual o
efeito que isto tem sobre as varias categorias de individuos.
A condig¢ao prévia é sempre que a forma de funcionamento
da economia e, geralmente, a totalidade dos dados se
manteriam iguais. Um ultimo exemplo do mesmo assunto
€ o seu capitulo sobre o efeito da introdu¢do de maquinas
sobre os factores envolvidos. Sabe-se que ndo estuda em
profundidade a maneira como estas foram introduzidas,
precisamente porque obviamente supde que as razdes sao
evidentes, que o interesse do produtor € razao suficiente
para explicar os progressos da producdo. Dai que a sua
drea de pesquisa seja apenas a questdao das consequéncias
desta introdu¢@o de méaquinas sobre o emprego e o saldrio
dos trabalhadores. Nem mesmo os pressupostos capitalis-
tas, quero dizer financeiros, de uma tal reorganizagcdo do
processo produtivo lhe interessam. Os seus epigonos conti-
nuaram a ter a mesma atitude. Acontece, no entanto, com
relativa frequéncia, que alguém tenta ocasionalmente dar
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explicagdes sobre transformacgdes sociais e econdmicas
da sociedade, mas estas ultrapassam sempre os limites do
capitulo da teoria. Na sua maioria sdo explicacodes aciden-
tais e, por outra parte, novamente apenas estudos sobre a
questdo de como a economia reage a uma expansao geral
da vida social. Naturalmente existem suficientes teorias
socioldgicas de desenvolvimento, mas ndo € a elas que nos
estamos aqui a referir.

A tnica tentativa algo maior na direccao do problema
do desenvolvimento € a de Karl Marx. Nao estamos aqui
a falar do seu modo de ver a histdria, porque esta opinido
nio esta ligada a sua teoria exacta. E antes uma construcio
tedrica da historia como qualquer outra. Ao pensarmos um
pouco sobre este assunto, percebemos que nao € paradoxo
dizer que uma explicacdo econdmica da histdria, assim
como Marx a tenta dar, ndo pertence a economia no sentido
mais estrito, sendo que de economia nao ha neste racioci-
nio precisamente mais nada do que as afirmagdes de que
os elementos que estdo na base dos acontecimentos sociais
sdo essencialmente de natureza econdmica. Mas isto nao
¢ um pensamento econdmico, ndo opera com métodos,
teoremas e conceitos econémicos e também nao € rele-
vante para a explicac@o dos préprios fenémenos econémi-
cos. No entanto, para além deste trabalho, Marx apresenta
outro relativamente ao “desenvolvimento”. Tentou tratar o
desenvolvimento da prépria vida econémica com 0os meios
da teoria econdmica. As suas doutrinas da acumulacgdo, da
depauperacdo e do colapso resultam de facto de racio-
cinios puramente econdémicos. Tem sempre um alvo em
mira, que ¢ o desenvolvimento da vida econémica como
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tal, e ndo procura apenas perceber como € que funciona
o circuito econdmico num determinado momento. Mas
mesmo assim, os fundamentos da sua teoria sao totalmente
estaticos por natureza — sao, alids, as bases dos classicos.
Embora o seu tom respire desenvolvimento e o elemento
da estatica na sua forma de apresentacdo seja menos visi-
vel, a construcao clédssica continua a ser, também nas suas
maos, o que € pela sua natureza.

Os epigonos de Ricardo, desde James Mill até Cairnes
e Nicholson, encontraram a sua area de trabalho na elabo-
racdo dos principios que herdaram dele, ou seja, da esta-
tica econémica. O facto de que parece mais larga e ampla
do que a drea estdtica definida por nds deve-se, como ja
foi dito, apenas as muitas coisas que eles empurram para
dentro desta drea — nomeadamente a teoria do juro — e que
nao se encontram nela quando pensarmos os seus princi-
pios fundamentais consequentemente até ao fim. Deve-se
ainda ao facto de que cada um destes autores escrevia
também mais ou menos sobre desenvolvimento — tratando
todavia s6 os efeitos de um desenvolvimento existente
sobre a economia estdtica. No decurso desta elaboracao, o
reconhecimento da natureza estatica do sistema tedrico da
economia surgiu cada vez com mais clareza. Foi J. St. Mill
que prestou 0 maior servico a opiniao que estamos aqui
a tentar apresentar e defender, quando disse as seguintes
frases decisivas®:

“The three preceding parts include as detailed a view as our
limits permit, of what ... has been called the Statics of the subject. We
have surveyed the field of economic facts, and have examined how
they stand related to one another as causes and effect ... We have thus
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obtained a collective view of the economical phenomena considered
as existing simultaneously. We have ascertained the principles of
their interdependence; and when the state of some of the elements is
known, we should now be able to infer ... the contemporaneous state
of most of the others. All this, however, has only put us in posses-
sion of the economical laws of a stationary and unchanging society.
We have still to consider the economical condition of mankind as
liable to change ... thereby adding a theory of motion to our theory
of equilibrium — the Dynamics of political economy to the Statics.”

Fica, pois, claro que ndo estou, porventura, a intro-
duzir algo na teoria cldssica que seja estranho a sua essén-
cia. Estou a diferir de Mill apenas na convic¢do de poder
comprovar que o estado estdtico ndo contém todos os
principais fendmenos econémicos, mas que a vida de uma
economia nacional estaciondria é essencialmente, e nos
seus principios basicos, diferente da vida numa economia
nacional nao-estaciondria.

A grande reforma da teoria através da teoria subjec-
tiva do valor ndo deixou intacto o caricter estitico do
sistema tedrico. Disto apercebemo-nos de imediato pelas
exposicoes neste capitulo que — como todo este livro — se
baseiam nessa mesma teoria. De facto, por meio da nova
andlise, o cardcter estitico da teoria até ganhou ainda
consideravelmente em rigor e clareza. Nao ha descrig¢ao
mais “estdtica” que a de Léon Walras, na mao de quem
os principios bdsicos da teoria, desde o comego da nossa
ciéncia, se t€m vindo a cristalizar de forma mais rigorosa.
Os autores da Escola Austriaca atribuem formalmente
pouca importancia aquilo a que chamamos o carécter esta-
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tico da teoria, mas também eles descrevem, naturalmente,
nada mais do que o circuito da economia. Formalmente
muita importincia é atribuida a isto na América, depois
do avango do Prof. J. B. Clark®’. Este autor deu um passo
importante para além do mencionado ponto de vista de
Mill, definindo cuidadosamente o estado estitico e estu-
dando as condi¢des do seu aparecimento, de modo que
a distin¢c@o consciente entre estdtica e dindmica deve ser
associada sobretudo ao seu nome. Foi também ele quem
defendeu energicamente o postulado de uma teoria espe-
cifica da “dindmica”. Com a sua tentativa de cumprir este
postulado ainda nos ocuparemos no segundo capitulo.
Este resumo terd mostrado ao leitor que a nossa
opinido ndo esta de forma nenhuma muito despropositada,
mas antes que a tendéncia da evolucao da doutrina segue
bastante claramente na direc¢do do reconhecimento da
natureza estdtica do actual sistema tedrico. Apenas sobre
os limites e as vdrias caracteristicas da estatica podera
hoje em dia ainda existir alguma divida séria. Os limites
definidos no nosso raciocinio ndo coincidem totalmente
nem com os defendidos pelo Prof. Clark, nem com os de
qualquer outro autor. Por isso chamamos expressamente
a atencdo do leitor para o facto de que neste livro toma-
rei como base e operarei com aquilo que eu considero
ser a esséncia da estdtica, e que o conceito utilizado aqui
terd de ser entendido exclusivamente no sentido que aqui
lhe damos, ndo podendo sem mais nada ser equiparado aos
conceitos do mesmo nome de outros autores. E claro que
estou convicto de que a longa evolucdo que ja desde as
origens da Ciéncia Econdmica caminha em direc¢do a
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divisao em duas partes do seu problema fundamental
acabara por desembocar no meu conceito da estética, ou,
pelo menos, terd de passar por ele. Hoje todo este problema
estd ainda demasiado longe de ser clarificado, para que
se possa alguma vez falar ou ler de estatica, sem ter bem
presente o que é que se quer dizer com a palavra.

Notas

! Este titulo foi escolhido na sequéncia de uma expressao usada por
Philippovich. Ver Grundriss, Vol. 11, Introduction.

2 Das Wesen und der Hauptinhalt der theoretischen Nationalokonomie,
Leipzig 1908, a seguir citado como “Wesen™.

3 Vide v. Wieser: Der natiirliche Wert, 1887, onde esta questao € discu-
tida pela primeira vez e demonstrada a sua importancia.

4 Comparar A. Marshall (tanto os seus Principles, IV livro, como o seu
discurso: “The Old Generation of Economists and the New”), onde esta
ideia se reveste de uma certa importancia.

> Recentemente de novo no trabalho sobre o problema do valor do
dinheiro. Schriften des Vereins fiir Sozialpolitik, nas comunicagdes para
o encontro de 1909.

¢ Vide “Wesen”, II Livro.

" Relativamente a isto, vide nomeadamente A. Smith e A. Marshall.
O conceito tem quase a mesma idade que a Ciéncia Econémica e tem,
como € sabido, um passado movimentado, que faz com que se imponha
tratd-lo com cuidado. Vide relativamente a conceitos proximos também
Fisher, Capital and Income, 1906; também Wagner, Grundlegung. E
finalmente Pigou, Preferential and Protective Tariffs, onde se utiliza
muito o conceito de “National Dividend ™.

8 Von Wieser explicou isto a seguir aos factos do cadlculo de custos. Ver
o seu Natiirlicher Wert.

9 Vide L. Walras, Elements d’économie politique pure, 4.* ed., 1900.

10 “Par Tatonnement”, diz Walras.
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' Neste ponto posso fazer referéncia a toda a literatura sobre a teoria da
utilidade marginal, justificando assim a brevidade, em estilo de esbogo.
das frases no texto.

12 Vide os seus “Preliminary Remarks” nos Principles.

13 “Wesen”, II Livro.

'* A obra que publicou em 1834, foi em 1905 editada por C. W.
Mixter que alterou o titulo para “Sociological Theory of Capital”.
O novo titulo € apropriado assim como as modificacdes efectuadas pelo
coordenador. Uma traducido italiana da obra original encontra-se na
Biblioteca dell” Economista, Vol. IX. Vide sobre Rae: Bohm-Bawerk.
Geschichte und Kritik der Kapitalzinsen, 2.* Edi¢ao, pag. 371, Fisher
na Yale Review, Vol. V e Mixter em Quarterly Journal of Economics
1897 e 1902. Saudamos aqui uma obra que vai para além do seu tempo
e do caminho comum da teoria. Foi exactamente por essa razao que
passou despercepida, tendo de ser redescoberta nos nossos dias. Que
profundidade e originalidade! E, mesmo assim, apenas uma pequena
parte de um mundo de pensamento de grandes dimensdes! Este é o
que perdemos, podendo apenas adivinhd-lo. Alids, o encanto do livro
estd no vislumbrar deste mundo de ideias: em observagdes ocasionais
frequentemente se manifesta o mais profundo conhecimento. Aqui
falou alguém singular, alguém verdadeiro. Os panegiricos dos seus
conterraneos de hoje, no entanto, s6 o prejudicam com o seu exagero
e com a tentativa falhada de querer encontrar nele a teoria de von
Bohm-Bawerk. O que merece a nossa entristecida admiragao nao € o
que Rae nos possa dar hoje, mas, sim, a for¢a que estd na base dos frag-
mentos que nos deu, e aquilo que, debaixo de uma estrela mais feliz.
talvez nos pudesse ter dado.

'S Nem Stolzman poderia objectar contra este arranjo que niao contém
nenhuma afirmacao. Sobre o seu ponto de vista, ver as suas obras: Die
soziale Kategorie 1896 e Der Zweck der Volkswirtschaft 1910.

1o Estas “varia¢des” sdo explicadas com muita clareza e de forma bonita
em Carver: The Distribution of Wealth 1904.

17 Vide Grundsditze de K. Menger e Positive Theorie des Kapitals de
von Bohm-Bawerk.
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18 Isto foi realgado com excepcional clareza por O. Effertz. Se se consi-
derar a forma unilateral com que os cldssicos salientaram o trabalho, a
estreita conexdo que isto tinha com muitos dos seus resultados e que, na
realidade, von Bohm-Bawerk s6 neste ponto formulou com total conse-
quéncia a opinido correcta, deve de facto reconhecer-se um considera-
vel mérito na insisténcia neste assunto por parte de Effertz.

'9 Mais pormenores encontram-se em “Wesen”, Vol. I e II. E evidente
que esta regra € valida apenas no caso de sucesso. Digamos entdo: sala-
rio real por hora, um resultado inequivoco.

20E que, por ocasido dos seus estudos na drea da “aritmética politica”™,
que, como € sabido, de resto também contém muitos pensamentos tedri-
cos, Petty p0Os-se este problema.

! Vide K. Menger, v. Wieser e v. Bohm-Bawerk, que trataram a questdo
pela primeira vez com toda a consciéncia. Vide também “Wesen”, 11
livro e as minhas “Bemerkungen zum Zurechnungsproblem”, Zeitschr.
[ Volksw., Sozialpol.und Verwaltung 1909.

22 Mal-entendidos podem surgir sobretudo se a no¢do de marginal nio
estd a ser suficientemente compreendida. Vide neste contexto o artigo
de Edgeworth sobre distribui¢do no Quarterly Journal of Economics
1904, nomeadamente, a sua resposta as objeccdes de Hobson contra
Clark.

» Ao afastarmo-nos da lei fisica de diminui¢do, damos um passo deci-
sivo para longe do sistema dos cldssicos. Vide meu artigo: Das Renten-
prinzip in der Verteilungslehre, Schmollers Jahrbuch 1906 ¢ 1907.
Mais: E. X. Weiss: Artigo Abnehmender Ertrag, no HWB der Staatsw.
* Vide “Wesen”, I Livro.

» Como Seager diz muito acertadamente, servigos de trabalho pesso-
ais sdo, por assim dizer, “despesas virtuais™; vide a sua Introduction,
pag. 55. No que toca a renda do seu préprio terreno, ji cada comer-
ciante, que faz as suas contas com o minimo de correc¢ao, conta com
ela entre as suas despesas.

% Vide Cap. IV e, nomeadamente, Cap. V.

7 Isto foi o que fez Lotz, por exemplo, embora depois se tenha afas-
tado dessa percepg¢ao de uma forma muito fraca. Handbuch der Staats-
wirtschaftslehre 1821. Indica¢des muito claras encontram-se em Smith.
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* Vide exposicao de v. Bohm-Bawerk em Positive Theorie des Kapita-
lismus, 4.* edigdo, pags. 219 e 316.

» Vide Emery, citado na minha publicag@o: Die neuere Wirtschaftsthe-
orie in den Vereinigten Staaten, Schmollers Jahrbuch 1910, e Fisher,
Capital and Income, 1906.

3 No que toca ao factor tempo na vida econdémica, a autoridade mais
importante para v. Bohm-Bawerk é W. St. Jevons, seguido de John Rae.
Para um tratamento pormenorizado, especialmente do elemento “time-
-preference”, interessa sobretudo Fisher’s Rate of Interest. Ver também
o tratamento do factor tempo em A. Marshall.

31 Alids, vamos adiantar ja aqui que também este facto nao é assim tao
transparente e simples, antes pelo contrdrio, e que as suas razdes neces-
sitam de ser analisadas, andlise essa que efectuaremos dentro de pouco.
2 Quase receio que o Prof. Fisher, com a mais recente formulagao que
lhe deu, tenha dado o golpe mortal a importancia do elemento tempo
— Scientia 1911: Fisher vé a sua importancia na falta de paciéncia dos
sujeitos econdmicos. Esta formulacdo € o contra-argumento absoluto
— visto a falta de paciéncia nao ser nenhum elemento do processo
produtivo.

3 E verdade que os cereais sio mais baratos pouco depois da colheita
do que mais tarde. Mas este facto explica-se pelos custos de armazena-
mento, pela existéncia efectiva de juros, assim como por outras circuns-
tancias, que nao alteram nada do nosso principio.

3 Os autores principais sdo Senior e — por outro lado — v. Bshm-Bawerk
na sua obra Geschichte und Kritik der Kapitalzinstheorien e, ultima-
mente, sobretudo o americano McVane. Vide também o artigo “absti-
nence” no Palgraves Dictionary e a literatura ai indicada. Tipico para a
despreocupag@o com que muitas vezes se trata este elemento €: Cassel.
Nature and Necessity of the Rate of Interest. A nossa opinido estd
proxima da de Wieser: Natiirlicher Wert, e John B. Clark: Distribution
of Wealth. Ver também “Wesen”, 111 Livro.

330 tratamento da mesma matéria por Fisher — Rate of Interest, pags.
43-51 — ¢ viciado pela inclusdo do desconto do tempo, que o autor com
grande despreocupacio considera simplesmente evidente.
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3 Clark atribui, de facto, o mérito de conseguir esta “‘sincronizag¢do” ao
capital. Como se verd, ndo o seguimos a este respeito. Volto a sublinhar:
sob a pressdo de lucros encorajadores e perdas impeditivas, despesa e
sucesso sincronizam-se por si mesmos.

¥ Isto, no entanto, s6 € vdlido para os casos de livre concorréncia e de
monopdlios unilaterais, no sentido técnico de ambos os termos. Mas
para os nossos fins isto chega.

3 Fard a sua avalia¢@o, como se pode formular também, com base no
seu “valor subjectivo de troca” ou, na economia financeira, no seu
“valor lucrativo”. Esta maneira de ver assume facilmente a aparéncia
de um circulo vicioso. Haveria, de facto, um circulo vicioso se, imagi-
nemos, alguém quisesse, por exemplo, explicar a formagdo do preco
da prestacdo de trabalho do trabalhador baseado nesta avalia¢do do seu
trabalho pelo trabalhador. Mas isto ndo o fazemos nem nds, nem outros
tedricos da utilidade marginal.

¥Vide “Wesen”, II Livro.

40 Nesta frase encontra-se o primeiro teorema de base da teoria da distri-
buigao.

4 Uma construgao de Walras. No entanto, é verdade que no seu sistema
de equilibrio existe um rendimento de juros.

42 Ter distinguido claramente entre “fundos” e “fluxos” de bens e ter
tornado esta distin¢do util € um dos méritos do livro ndo suficiente-
mente apreciado de S. Newcomb, Principles of Political Economy 1888.
Na literatura contemporanea, este ponto estd a ser sublinhado sobretudo
por Fisher. Nao ha descri¢ao mais clara do circuito do dinheiro do que
a que esta em Newcomb, pag. 316 e segs.

43 Quero com isto dizer: por causa das diferencgas de gostos e da situag@o
econdmica global, cada sujeito econdmico atribui diferentes valores aos
mesmos bens que estdo a ser adquiridos por troca por outros sujeitos
econémicos. Mas para além disso, os individuos trocam ainda varios
bens.

* Vide, “Wesen”, 1I Livro.

45 Os tragos principais da minha opiniao sobre dinheiro e valor mone-
tario encontram-se em: “Das Sozialprodukt und die Rechenpfennige”,
Archiv fiir Sozialwissenschaft, Bd. 44, 1918. Ali utiliza-se um conceito
monetdrio de outra extensdao do que a aqui exposta.
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% Schriften des Vereins fiir Sozialpolitik, Referate zur Tagung 1909.
Sobre esta questao, vide v. Mises “Theorie des Geldes und der Umlauf-
mittel”, 2." ed., e ja antes Weiss: Die moderne Tendenz in der Lehre vom
Geldwert, Zeitschrift fiir Volkswirtschaft, Sozialpolitik und Verwaltung
1910.

470 dinheiro é avaliado conforme a sua fun¢do de troca. Existe uma
analogia ébvia com a fungido dos meios de producdo. Nesta medida,
0 assunto torna-se mais claro, se se entender o dinheiro simplesmente
como bene instrumentale — como o fazem, sobretudo, alguns italianos.
* Presumindo uma determinada técnica de movimenta¢ao do mercado
assimcomodeterminadoshébitosde pagamento. Vide sobre istoMarshall:
"Money, Credit and Commerce”, ou Keynes: “Tract on Monetary
Reform”, e ainda Schlesinger: “Theorie der Geld-und Kreditwirt-
schaft” 1914.

4 Repito que, para facilitar, estamos aqui a observar uma economia
isolada, visto que, se tomdssemos em conta relagdes internacionais,
apenas complicariamos a exposi¢do, nao trazendo nada de relevante
as nossas consideragdes. Ao mesmo tempo olhamos para uma econo-
mia onde todos os sujeitos econdmicos fazem os seus calculos perfeita-
mente em dinheiro e estdo em contacto uns com 0s outros.

3 Esta opinido ja se encontra em Berkeley. Nunca se perdeu, e ja John
Stuart Mill a recuperou ultimamente. Na literatura alema dos nossos
dias é defendida, nomeadamente, por Bendixen. Nao contradiz nem o
teorema da quantidade, nem a teoria dos custos de produgdao, nem a
“teoria do balango™.

5! Vide von Wieser, op. cit.

2 Em cada economia nacional deste tipo, a quantidade do “dinheiro
em moeda” corresponde ndo apenas a um determinado nivel de precos
mas também a uma determinada velocidade de circula¢iao do dinheiro.
Se todos os rendimentos fossem pagos anualmente, haveria certamente
necessidade de uma maior soma de dinheiro, ou todos os pregos teriam
de ser mais baixos do que se estes pagamentos fossem feitos sema-
nalmente. Presumimos que a velocidade de circulacdo é constante,
visto no contexto deste raciocinio estarmos totalmente de acordo com
v. Wieser, quando este — op. cit., pag. 522 e segs. — diz que mudangas
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da velocidade de circulagdo tal como a quantidade dos meios de paga-
mento a crédito ndo sao causas autébnomas para as alteragdes do nivel
de precos, visto — do nosso ponto de vista ser melhor dizer “na medida
em que” — serem induzidas pelo movimento das mercadorias. Vide
também: Aupetit, Théorie de la monnaie, Del Vecchio, Teoria della
moneta, Giornale degli Economisti 1909.

3 Vide acerca disto entre outros Davenport, Value and Distribution
1908.

3 Existe entre eles uma interdependéncia geral. Vide mais sobre este
ponto em “Wesen”, II Livro.

35 Estou consciente de que a simples escolha de outras expressoes faci-
litaria a aceitagdo da minha opinido. Mas repugna-me fazer concessoes
a adversdrios que se agarram a palavras.

¢ Principles, Livro 1V, I capitulo. Mas nao chegou a desenvolver uma
teoria propria do desenvolvimento — ou seja, uma teoria de desenvolvi-
mento que explica as causas e o proprio processo de desenvolvimento
e que proporcione mais esclarecimentos do que algumas observacgdes
superficiais. Vide o nosso segundo capitulo.

> Vide o seu livro: Distribution of Wealth and Essentials of Economic
Theory. Neste contexto, veja o meu tratado sobre a recente teoria
econémica nos Estados Unidos. Schmollers Jahrbuch 1910.
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SEGUNDO CAPITULO

O fenomeno fundamental
do desenvolvimento econdomico

1.

Sem duvida que o processo social que racionaliza' a
nossa vida e 0 nosso pensamento nos conduziu para além
da contemplacdo metafisica do desenvolvimento social e
ensinou-nos a ver a possibilidade de considerar a ciéncia
experimental — que lhe é paralela e exterior. Mas fez o seu
trabalho de uma forma tao incompleta que temos de ter
cuidado com o fenémeno do desenvolvimento que estamos
a observar, mais cuidado com o conceito que lhe damos,
e ainda mais com o termo com que o designamos, e cujas
associacoes nos podem desencaminhar em todo o tipo
de direc¢des indesejadas. Toda a procura por um sentido
objectivo da histéria, embora ndo seja em si prépria um
preconceito metafisico, estd estreitamente relacionada
com esse preconceito metafisico — mais claramente: com
as opinides oriundas de raizes de origem metafisica que,
conforme a sua natureza, se tornam preconceitos, quando,
ndo prestando atencdo a insuperaveis diferencas, se lhes
permite fazer trabalho de ciéncia empirica. O mesmo se
aplica ao postulado de que um povo, uma civilizagdao ou
até toda a humanidade, tenha de mostrar algum desenvol-
vimento no sentido de uma linha que possa ser entendida
como uniforme, o que até um espirito tao austero como o
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de Roscher admitiu, tal como inumeros filésofos e teodri-
cos de histéria na longa e brilhante sucessdo de Vico até
Lamprecht subentenderam e ainda subentendem. Pertence
aqui, também, a variante da ideia da evolug¢do que tem o
seu centro em Darwin — pelo menos no caso em que esta
maneira de ver seja aplicada a nossa drea simplesmente de
forma andloga — assim como o preconceito psicoldgico,
na medida em que se vé no motivo e no acto volunta-
rioso, sem mais e sem fundamentacao no caso individual,
mais do que um fenémeno que reflecte os acontecimen-
tos sociais — o que sem duivida muitas vezes nos facilita a
compreensdo. Mas existe ainda outra razao para o facto
de a ideia da evolugao estar agora desacreditada na nossa
drea e ser frequentemente, e por uma questdao de princi-
pios, rejeitada, nomeadamente por parte dos historiadores.
A aura de uma mistica ndo-cientifica e extraciéncia, das
mais variadas coloracdes, que envolve a ideia da evolu-
¢do, junta-se também a aura de diletantismo; todas aquelas
generalizacOes precipitadas, insuficientemente fundamen-
tadas, onde a palavra evolugdo tem um papel, fizeram com
que muitos entre nds tenham perdido a paciéncia, tanto
com a palavra como com o conceito e o assunto.

Temos de nos afastar sobretudo de tais coisas. O que
resta depois sdo dois factos. O primeiro é a constante
mudanca de situacdes histdricas, que precisamente por
estas razdes se tornam individuos histéricos no tempo
histérico. Estas mudangas ndo descrevem um circuito que
se vai repetindo continuamente, nem sdo movimentos de
um péndulo a volta de um centro. Estas duas circunstin-
cias, para nés, definem o conceito de desenvolvimento
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social, em conjunto com o segundo facto: que cada situa-
¢do histdrica pode ser tornada compreensivel de forma
adequada com base na situacao anterior. Onde isto nao for
possivel de forma satisfatoria, num caso especifico, reco-
nhecemos que estamos perante um problema nao resol-
vido, mas ndo um problema insoldvel. Primeiramente, isto
¢ valido para o caso isolado. Assim, por exemplo, enten-
demos a histéria da politica interna da Alemanha, no ano
de 1919, como uma das consequéncias da guerra que ocor-
reu anteriormente. Mas é vdlido também de forma mais
generalizada, e.g., para explicar as formas de vida da Polis
da Pentekontaetie, e ainda mais abrangente, por exemplo,
para o Estado moderno, podendo ter validade sempre mais
generalizada, sem que qualquer limite fixo tenha de ser
definido de antemao.

Por agora, o desenvolvimento econémico nao deve
ser definido de forma diferente. E, nesta medida, simples-
mente o objecto da histéria da economia, ou seja, de uma
parte da histéria universal que € essencialmente depen-
dente, que estd separada apenas na forma como ¢ descrita.
Precisamente por causa desta dependéncia fundamental,
ndo se pode, a partida, afirmar que o nosso segundo facto
também se lhe aplique, porque o estado da economia, indi-
vidual e distinguivel, de um povo ndo resulta meramente
do estado da economia anterior, mas antes do estado geral
anterior. A dificuldade de descricao e andlise que dai advém
reduz-se, na pratica, embora ndao fundamentalmente,
de uma forma consideravel através dos factos nos quais
se baseia a maneira de ver da histéria econdmica. Sem
que seja necessario decidirmo-nos neste momento a favor
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ou contra, podemos verificar que o mundo da economia
possui uma relativa autonomia, ja que ocupa uma parte tao
grande da vida de um povo, formando e condicionando
grande parte do resto: € por isso, naturalmente, distinto
escrever uma histéria da economia por si s6 de, por
exemplo, escrever uma historia da guerra. Acresce ainda
outra circunstancia que facilita a representacao de cada
uma das partes distinguiveis do processo social: o efeito
dos elementos heterénimos sobre o que acontece em cada
parte nao é normalmente como o rebentar de uma bomba,
mas, sim, funciona através dos seus dados e do compor-
tamento dos seus individuos; e, mesmo onde surgir um
acontecimento do tipo que ilustrdmos com a parabola
da bomba a rebentar, as consequéncias aparecem apenas
com o aspecto que lhes foi dado pelos factos de cada drea
parcial. Por isso, da mesma forma que a descricao dos efei-
tos da Contra-Reforma sobre as pinturas italiana e espa-
nhola continua a ser histéria da arte, os acontecimentos
econémicos nao deixam de ser econdmicos, por muito que
o verdadeiro complexo de causas seja exterior a economia.

Também esta parte € susceptivel de uma imensa
diversidade de pontos de vista e maneiras de tratar que
podem ser ordenados conforme, entre outros, a amplitude
da sua envergadura — ou, digamos ja, conforme o grau da
sua generalizacdo. Existe uma ligacdo continua, nunca
interrompida e logicamente uniforme, que vai da listagem
do conteido do urbarium do Mosteiro de Niederaltaich
até a descricdo que Sombart deu do desenvolvimento da
vida econémica da Europa Ocidental. Uma descri¢do
como a que acabdamos de mencionar — ndo € apenas uma
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teoria histdrica e uma histdria tedrica do capitalismo, ou
seja, uma histdéria que estabelece uma ligagao causal entre
os elementos factuais, mas, no que se refere ao seu prin-
cipio e desenho, também da economia pré-capitalista do
tempo histérico — é o objectivo mais ambicioso que hoje
em dia se pode querer atingir. E teoria, mais precisamente,
teoria do desenvolvimento econdmico no sentido em que
o estamos a entender neste preciso momento. Nao €, no
entanto, uma teoria econémica no sentido em que o con-
teddo do primeiro capitulo deste livro € teoria econdmica
e que tem sido entendido como “teoria econdmica” desde
os dias de Ricardo. Com efeito, a teoria econdmica, neste
ultimo sentido, desempenha um certo papel numa teoria
como a de Sombart, mas um papel completamente subor-
dinado: ou seja, onde a combinacao de factos histdricos
¢é suficientemente complicada para obrigar a usar modos
de compreensdo que ndo se encontram na experiéncia do
dia-a-dia, o raciocinio adopta a forma oferecida por aquele
instrumento analitico. Porém, em funcao do que interessa
para tornar o desenvolvimento ou percurso histérico com-
preensivel e fazer sobressair os elementos que caracteri-
zam uma situagdo ou determinam um percurso — O que,
num sentido mais estreito, poderia designar-se como a
tarefa especifica do sociélogo econémico ou economista,
frente ao percurso historico, e como teoria de desenvolvi-
mento —, a teoria econdmica da série de questoes “valor —
preco — dinheiro™ praticamente ndo contribui nada.’

Aqui ndo se trata de uma teoria de desenvolvimento
no sentido mais proprio e habitual que acabdmos de descre-
ver. Nao queremos comprovar factores histéricos de desen-
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volvimento — sejam acontecimentos individuais, como o
aparecimento da producdo americana de ouro na Alema-
nha do século XVI, ou circunstancias “mais abrangentes”,
como mudangas de mentalidade do homem econémico,
da dimensdo do mundo descoberto, da organizagdo social,
das constelagdes politicas, da tecnologia de produgao,
etc. —, nem descrever o seu modo de funcionar em relacao
a casos individuais, ou ainda uniformemente em relagao a
tantos casos como € possivel’. O que se pretende €, antes,
melhorar a teoria econdmica, cuja natureza foi explicada
ao leitor no primeiro capitulo, para os seus proprios fins,
tornd-la mais ttil por meio de um acréscimo. Se o que se
segue puder, para além disso, também tornar esta teoria
capaz de desempenhar, com mais eficdcia que até agora, o
seu papel de servidor em relacdo aquela teoria de desen-
volvimento, cuja natureza o leitor consegue compreender
melhor através da obra de Sombart — mesmo assim as duas
opinides estariam em niveis diferentes, tanto no que toca
ao seu sentido como no que toca ao seu objectivo.

O nosso problema € o seguinte: a teoria do primeiro
capitulo narra a vida econémica sob o ponto de vista de
um “circuito’” que, ano apds ano, percorre essencialmente
0 mesmo trajecto — comparavel com a circulacdo sangui-
nea no organismo animal. Agora, este circuito econd-
mico muda, assim como o seu préprio trajecto, e assim a
analogia com a circulagdo sanguinea ja ndo serve, porque.
embora este ltimo também mude na sequéncia de cresci-
mento e declinio do organismo, fa-lo de forma continua.
ou seja, em passos que se podem escolher mais pequenos
do que qualquer tamanho minimo que possa ser indicado.
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e sempre dentro do mesmo quadro. A vida da economia
também conhece estas mudancas mas, para além destas,
conhece outras que nao surgem de forma continua, mas
que alteram elas proprias o enquadramento, 0 percurso
habitual, e que nao podem ser entendidas do ponto de
vista do “circuito”, apesar de serem puramente econémi-
cas — “intra-sistemdticas” como, por exemplo, a passagem
da diligéncia para os caminhos-de-ferro. Ora, tais mudan-
¢as e os fendmenos que dai advém sio o objecto do nosso
estudo. Mas ndo perguntamos: Quais foram as mudan-
cas deste tipo que, pouco a pouco, acabaram por tornar
as economias modernas no que sao hoje? Também nio
perguntamos: Quais sdo as condi¢des de tais mudangas?
A estas questdes, no caso mecionado, deveria responder-
-se entre outras coisas: crescimento da populacdo. Em vez
disso, e de uma maneira tao geral como a teoria o costuma
fazer, perguntamos: Como é que decorrem tais mudancas
e quais sao os fendmenos econémicos que elas provocam?

Exactamente o mesmo dito de outra forma: a teoria
do primeiro capitulo descreve a vida econémica também
sob o ponto de vista de uma tendéncia da economia para
alcancar um estado de equilibrio, tendéncia essa que nos
da os meios para determinar os precos e as quantidades dos
bens, e que se apresenta como adaptacdo aos dados exis-
tentes em cada momento. Ao contrdrio da “consideracido
do circuito”, isto, por si, ndo significa que todos os anos
acontece essencialmente “o mesmo”; significa apenas que
entendemos os vdrios acontecimentos na economia como
fendmenos parciais da tendéncia para alcancar um estado
de equilibrio, mas ndo sempre o mesmo. A situacdo do

129



estado de equilibrio ideal da economia, sempre “ambicio-
nado” (ndo conscientemente, é claro), nunca obtido, alte-
ra-se porque os dados se alteram. A teoria ndo faltam armas
para lidar com estas mudancas de dados. Esta preparada
para perceber as suas consequéncias, tendo também ferra-
mentas especiais para o efeito (por exemplo, a ferramenta
chamada “quase-renda”). Se a mudanca se d4 em dados
extra-sociais — condi¢des naturais — ou em dados sociais
extra-econémicos — que incluem consequéncias de guerras,
alteracdes das politicas comercial, social e econémica —,
ou nos gostos dos consumidores, parece ndo implicar a
necessidade de uma reforma fundamental dos instrumen-
tos intelectuais da teoria. No entanto, estes instrumentos
fracassam — e com isto, esta consideracdo chega ao
mesmo ponto que a anterior — onde € a prépria vida econé-
mica que muda os seus proprios dados abruptamente.
Também neste contexto, a construcdo de uma linha de
caminhos-de-ferro pode servir de exemplo. Mudancas
continuas, que no decorrer do tempo, em constante adap-
tacdo através de inimeros pequenos passos, conseguem
tornar um pequeno negdcio retalhista num grande negé-
cio, e.g., num grande armazem, enquadram-se na andlise
estdtica. Isto, no entanto, ndo se aplica a mudancas uno
actu ou a modificacdes fundamentais efectuadas conforme
um plano na drea da producgao, no sentido mais lato. Aqui,
com o0s seus meios adaptados ao método infinitesimal, a
andlise estdtica ndo s6 ndo consegue prever com precisao
as consequéncias, como também nao sabe explicar tanto
a ocorréncia de tais revolucdes produtivas, como os fené-
menos que surgem nessa ocasido — pode apenas estudar
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o novo estado de equilibrio depois de as mudangas terem
acontecido. Por outro lado, € precisamente nesta ocorrén-
cia que se coloca o nosso problema, o problema do desen-
volvimento econdémico, na nossa interpretacdo muito
estreita e, sobretudo, inteiramente formal, que abstrai de
todo o contetido concreto do desenvolvimento. O direito
vital deste problema e deste desvio do rumo da teoria,
geralmente aceite, ndo reside ja no facto de que, nomea-
damente, na época capitalista (ou seja, na Inglaterra desde
metade do século dezoito e na Alemanha desde os anos
quarenta do século dezanove) as mudancas da economia
terem acontecido desta forma em vez de se processarem
através de uma adaptagdo continua, mas, antes, na sua
fertilidade.*

Por “desenvolvimento” vamos, pois, entender apenas
as mudancas da vida econdémica que tém a sua origem
na préopria economia, i.e., apenas eventuais alteracdes
da economia “entregue a si prépria” e que nao resultam
de um impulso exterior. Se se demonstrar que nao exis-
tem tais causas de mudanca surgidas na prépria drea da
economia, e que o fendmeno, a que na pratica chamamos
desenvolvimento econdmico, resulta apenas do facto de
os dados mudarem aos quais a economia se adapta suces-
sivamente, entdo dirfamos que ndo ha desenvolvimento
economico. Com isto queremos explicitar que o desenvol-
vimento da economia nao € um fendmeno cuja natureza
mais profunda possa ser explicada com razdes economi-
cas, mas antes que a economia, ela prépria sem desenvol-
vimento, €, por assim dizer, arrastada pelas alteracoes do
seu ambiente, que as razodes e, consequentemente, a expli-
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cagdo para o desenvolvimento tém de ser procuradas fora
do conjunto de factos que, por principio, € descrito pela
teoria econdmica.

Também ndo damos aqui o nome de processo de
desenvolvimento ao mero crescimento da economia como
se apresenta no aumento da populacéo e da riqueza, porque
ndo provoca fendmenos qualitativamente novos, mas
apenas processos de adaptacdo do mesmo tipo como, por
exemplo, as alteragcdes dos dados naturais. Querendo diri-
gir a nossa atengdo para outros processos, vamos incluir
tais aumentos nas alteracdes de dados.’

Para ver o que nos interessa de forma clara e nitida
queremos, em relacdo a todo o resto, manter as suposi-
¢oOes estaticas e em geral partir de uma economia estatica.
Supomos, entdo, que a populacdo, a organizacdo politica
e social, etc. se mantenham constantes, ou seja, que haja
geralmente uma auséncia total de mudangas, com exep-
¢ao daquela que estamos a tratar em cada caso, respecti-
vamente.

Importa sublinhar ainda mais um ponto que para nés
é importante, embora ele s6 mais tarde possa surgir sob
a luz correcta. Todos os acontecimentos no mundo social
produzem efeitos nas mais variadas direccoes. Tém conse-
quéncias em todos os elementos da vida social, embora
estas possam ser mais pesadas para uns € mais leves para
outros. Uma guerra, por exemplo, deixa os seus vestigios
em todas as situagdes sociais € econdmicas. O mesmo
acontece, se limitarmos a nossa observagcdo ao campo da
vida econémica. A alteracdo de um unico prego leva, em
principio, a alteracdo de todos os precos, embora algumas
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delas possam ser tdo insignificantes que nao podemos
fazer prova disto na pratica. E todas estas alteracdes tém,
por sua vez, novamente os mesmos efeitos como aquela
primeira que as causou a todas, acabando, por sua vez,
a influencia-la. Nas ciéncias sociais estamos sempre a
lidar com uma amdlgama de efeitos, efeitos reciprocos
e reacgOes na qual facilmente podemos perder o fio que
nos conduz das causas as consequéncias. Para efeitos de
uma maior precisdo, determinamos aqui de uma vez por
todas: falaremos de causa e efeito apenas quando existe
uma relacdo causal irreversivel. Neste sentido, afirmamos
que a causa do valor de troca dos bens € o valor utilitd-
rio dos mesmos. Contrariamente, nao falamos de causa e
efeito quando uma relacdo de efeito reciproco existe entre
dois grupos de factos como, por exemplo, entre a forma-
cdo de classes e a distribuicdo de riqueza. Mesmo que,
no caso concreto, a riqueza de alguém “seja a razdo” da
sua pertenca a uma determinada classe, este facto nao ¢
suficiente conforme os nossos parametros. Nem tao-pouco
quando, num caso especifico, uma alteracdo do valor de
troca de um bem causa uma alteragcao do seu valor utilita-
rio para alguém, o que é perfeitamente possivel. E claro o
que quero dizer com isto: como causa para um fendmeno
econdmico sera definido apenas o seu principio explica-
tivo, isto é, aquele elemento que nos permite perceber
qual a sua natureza. Além disso, por principio, distingui-
mos entre efeitos e repercussdes de um elemento. Assim,
indicaremos um determinado principio explicativo para
o desenvolvimento da economia. As consequéncias que
resultam da sua propria natureza chamaremos “efeitos do
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desenvolvimento”. A outros fenémenos que nao resultam
directamente daquele principio, mas que apenas surgem
regularmente como consequéncia — fendmenos que podem
ser entendidos com base em outros principios explicati-
vos, embora, em ultima andlise, devam a sua existéncia
ao desenvolvimento — damos o nome de “repercussdes da
evolucdo”. Esta distin¢do dos fendmenos de desenvolvi-
mento em duas classes €, como se mostrara, de conside-
rdvel importancia. Em geral, estes fendmenos costumam
ser considerados como sendo de igual nivel, mas veremos
que, conforme a sua natureza, se dividem em primarios
e secunddrios e que, uma vez entendido isto, € possivel
chegar mais perto da esséncia do fendmeno do desenvol-
vimento.

Por ultimo, cada caso concreto de desenvolvimento
baseia-se em desenvolvimentos anteriores. No entanto,
para ver a esséncia do assunto com toda a clareza, vamos
abstrair disso e fazer o desenvolvimento surgir de um
estado sem desenvolvimento. Cada processo de desenvol-
vimento cria as condicdes prévias para os seguintes, o que
altera os seus contornos, fazendo com que as coisas corram
de uma forma diferente do que correriam, se cada fase
concreta do desenvolvimento fosse obrigada primeiro a
criar as suas proprias condi¢des. Mas se quisermos chegar
a raiz da questao, nao devemos incluir na nossa explicagcao
elementos daquilo que € para ser explicado. Esta também
ndo € a nossa inteng¢do, mas, nao o fazendo, estamos a criar
uma aparente discrepancia entre factos e teoria, cuja supe-
racao deve constituir uma grande dificuldade para o leitor.
Deixamos, por isso, aqui a adverténcia: ndo considerem
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7

como causa do desenvolvimento o que € simplesmente
consequéncia de um desenvolvimento ja existente ou ante-
rior.

Se aqui consegui melhor do que na primeira edi¢do
reduzir a minha exposi¢do ao essencial e protegé-la de
mal-entendidos, ndo sdo precisas mais explicagdes espe-
ciais sobre as palavras “estdtica” e “‘dinamica”, que se tém
tornado modernas com um tdo grande nimero de signi-
ficados. Desenvolvimento, no sentido aqui defendido — e
aqui o elemento do desenvolvimento no sentido habitual,
que €, por um lado, especificamente “economia pura” e,
por outro lado, o elemento fundamentalmente relevante do
ponto de vista da teoria econémica — € um fendmeno espe-
cifico, distinguivel em termos praticos e tedricos, que nao
existe entre os fenémenos do circuito ou da tendéncia para
o equilibrio, mas apenas actua sobre estes como uma forca
externa. E a alteracio do, trajecto, em que o circuito se
desenrola, distinto do movimento de circulacio. E a trans-
formacao do estado de equilibrio, distinta do movimento
em direc¢ao a um estado de equilibrio. Mas ndo a todas
estas alteracOes ou modificacdes, somente aquelas que,
em primeiro lugar, surgem espontaneamente na economia
e, em segundo lugar, sdo discontinuadas — porque todas
as outras sao facilmente compreensiveis e nao oferecem
nenhum problema em particular. A nossa teoria de desen-
volvimento € uma maneira de ver especificamente dirigida
para estes fendmenos e para as suas consequéncias assim
como para os seus problemas; uma teoria das alteracoes,
assim delimitadas, do trajecto do circuito; uma teoria da
transicao da economia do centro de gravitacdo existente
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para um outro (“dindmica”) ao invés da prépria teoria do
circuito, da teoria da constante adaptacdo da economia a
centros de equilibrio varidveis e ipso facto também dos
efeitos® dessa mudanca (“estatica”).

IL.

Estas mudancgas espontineas e descontinuas dos
percursos do circuito e deslocacdes do centro de equili-
brio acontecem na esfera da vida industrial e comercial,
mas nao na esfera da procura por parte dos consumidores
dos produtos finais. Quando acontecem mudangas espon-
taneas e descontinuas — “aos solavancos” — nos gostos dos
consumidores, ha uma subita alteracdo dos dados que o
comerciante tem de ter em conta, o que € possivelmente
um motivo e uma oportunidade para adaptagdes do seu
comportamento que ndo sejam graduais, mas nao sao ja os
tais outros fendémenos. Em principio, tais alteracdes nao
causam nenhum problema que requeira a nossa especial
atencao. Trata-se apenas de um caso semelhante a mudanca,
por exemplo, de dados naturais. Por esta razdo, ndao vamos
ocupar-nos com a eventual espontaneidade das necessida-
des dos consumidores, aceitando-a assim como dada. Isto
torna-se mais facil também porque, por experi€ncia, esta
espontaneidade € geralmente pequena. Embora o estudo
econdémico parta do facto fundamental de que a satisfacdo
das necessidades é arazao de toda a produgao, tendo assim o
estado da economia existente em cada momento de ser com-
preendido sob este prisma, as inovagdes na economia nio
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acontecem por norma de forma que: primeiro, surjam
espontaneamente novas necessidades por parte dos consu-
midores; segundo, ocorra a reorientacdo do aparelho
produtivo sob a sua pressdo — ndo negamos a existéncia
deste nexo, somente ndo nos apresenta nenhum problema.
Acontecem, sim, de forma que novas necessidades sejam
inculcadas nos consumidores, por parte da producdo, de
modo que a iniciativa seja desta tdltima. Isto é uma das
muitas diferencas entre o completar do percurso habi-
tual no circuito e o aparecimento de elementos novos: no
primeiro caso € admissivel confrontar oferta e procura
como factores por principio independentes, no segundo
caso nao o €. Donde resulta que, no segundo caso, nao
pode haver um estado de equilibrio no sentido do primeiro.

Produzir significa combinar as coisas e as forcas
existentes na nossa drea (ver acima, pags. 20 e 21). Produ-
zir outros produtos ou produzir de outra forma significa
combinar estes factores e estas for¢as de outra forma.
Na medida em que a nova combinagio pode ser alcangada
a partir da antiga, dando passos pequenos e adaptando-se
continuamente, existe, € verdade, mudanca, eventualmente
até crescimento, mas ndo existe um novo fenémeno que
nao se enquadre na ideia do equilibrio, nem existe desen-
volvimento como nds o entendemos. Enquanto isto nao for
0 caso, € a nova combinac¢@o apenas possa surgir — ou de
facto surja—de forma descontinua, aparecem os fenémenos
que sdo caracteristicos do desenvolvimento. Por razdes de
conveniéncia de exposi¢do nos raciocinios que se seguem,
vamos considerar apenas este caso especifico quando
falarmos de novas combina¢des de meios produtivos.
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Contornos e contetido do desenvolvimento, como nds o
entendemos, sdo, entdo, definidos pela imposi¢ao de novas
combinagdes.

Este conceito abrange os seguintes cinco casos:

1.  Produg@o de um novo bem, quer dizer, de um bem
com o qual os consumidores ainda nao estdo fami-
liarizados, ou de uma nova qualidade de um bem.

2. Introducdo de um novo método de produgdao, ou
seja, de um método de producdo que o respectivo
ramo industrial ainda ndo conhece na pratica; este
método ndo necessita de forma alguma de se basear
numa nova descoberta cientifica, podendo consistir
também numa nova maneira de tratar um bem comer-
cialmente.

3. Abertura de uma nova zona de venda, quer dizer, de
um mercado no qual o respectivo ramo de industria
ainda ndo tenha sido introduzido, sendo indiferente
se este mercado ja tenha existido ou ndo.

4. Conquista de uma nova fonte de fornecimento de
matérias-primas ou produtos semi-manufacturados.
Novamente: ndo interessa, se esta fonte de forneci-
mento ja existiu antes — seja por simplesmente nao se
ter reparado nela ou por se ter considerado inacessi-
vel — ou se terd de ser criada primeiro.

5. Introdugdo de uma reorganizagdo, como a criagdo de
uma posi¢do de monopdlio (por exemplo, através de
um trust) ou a destrui¢do de um monopdlio.
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Ora, ha duas coisas que sao essenciais para os feno-
nemos se darem, através dos quais a imposi¢ao das ditas
novas combinacdes acontece e, também, para a compreen-
sdo dos problemas que se levantam neste contexto: pri-
meiro, pode acontecer (mas nao faz parte da natureza do
assunto) que as novas combinacoes sejam levadas a cabo
pelas mesmas pessoas que controlam o processo produ-
tivo ou o percurso comercial dos bens nas habituais velhas
combinagdes que sao ultrapassadas e suplantadas pelas
novas. Ao invés, de acordo com a concepgao e também por
regra, as novas combinag¢des, melhor dito, as empresas, os
lugares de producdo, etc. que lhes dao corpo ndo tomam
meramente o lugar das antigas entidades mas, para come-
car, existem lado a lado com elas que, alids, normalmente
nao estariam, por si s, em condi¢des de dar o grande novo
passo: para continuarmos com o exemplo que ja usamos
mais acima, geralmente ndo eram os chefes das estacdes
de malaposta que fundavam os caminhos-de-ferro. Este
facto ndo sé realca especialmente a descontinuidade que
¢ caracteristica do nosso acontecimento basico, mas cria,
por assim dizer, uma segunda espécie de descontinuidade,
para além dessa primeira que ja explicdmos, mas controla
igualmente o desenrolar dos fenémenos concomitantes.
Em particular na economia de concorréncia, onde as novas
combinacgdes vingam através da destruicao das antigas pela
concorréncia, € assim que se explica o processo peculiar
(ao qual, no entanto, é¢ dada muito pouca atencao) da ascen-
sdo social por um lado e da desqualificacdo social por
outro, assim como toda uma série de fenémenos isolados —
nomeadamente no ciclo das conjunturas e no mecanismo
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da criacdo de riqueza. Também numa economia fechada,
por exemplo, na economia de uma comunidade socialista,
as novas combinacdes tomariam lugar primeiramente
lado a lado com as antigas. Mas parte das consequéncias
econdémicas deste processo nao aconteceriam e as sociais
faltariam por completo. Quando a economia de concorrén-
cia € furada pela criacdo de grandes frusts como existem
hoje, por exemplo, na inddstria pesada de todos os paises,
0 mesmo serd cada vez mais vdlido e a implantagdo das
novas combinagdes tornar-se-a cada vez mais num assunto
interno da mesmissima entidade econémica. A diferenca
que isto faz € suficientemente grande para poder servir de
linha divisdria entre duas épocas da historia social do capi-
talismo.

S6 em parte relacionado com este aspecto, uma
segunda questao deve ser tomada em atengdo, a saber: basi-
camente nunca devemos imaginar a implantacio das novas
combinagdes e o aparecimento das suas materializacdes
como algo que retina meios de produ¢do nao utilizados.
E possivel que ocasionalmente existam massas de traba-
lhadores desempregados — e esta serd uma circunstancia
que propicia uma condi¢do favordvel e até um incentivo
para a implantacdo de novas combinacdes —, mas o desem-
prego de grande dimensao € apenas uma consequéncia de
acontecimentos histéricos a nivel mundial — como, por
exemplo, a Grande Guerra — ou entdo do desenvolvimento
que estamos a investigar. Em nenhum destes dois casos a
sua existéncia pode ter um papel explicativo fundamen-
tal e, num circuito equilibrado, normal, ndo pode existir.
Nao s6 o incremento que normalmente ocorre todos os
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anos seria demasiado pequeno, mas, através do propor-
cionalmente pequeno alargamento “estdtico” do circuito,
este incremento encontra-se ja absorvido da mesma forma
como o estdo as préprias quantidades de meios produ-
tivos que nele ja tinham sido usadas no periodo econd-
mico anterior: estard ajustado a este tipo de crescimento.’
Em regra, a nova combinacdo tem de retirar os meios
produtivos dos quais precisa de quaisquer combinacoes
antigas — e, pelas razdes ja mencionadas, podemos afir-
mar que, por principio, € isto o que faz sempre. Como
também iremos observar, isto tem consequéncias impor-
tantes para o decorrer da conjuntura, sendo uma segunda
forma de destruir as antigas empresas pela concorréncia.
A implantac@o de novas combinacdes significa, por isso —
o que também podia servir como uma segunda defini¢ao da
forma e do conteido do desenvolvimento na forma como
o entendemos —, a utilizacao diferente da reserva de meios
produtivos da economia. Se aquele rudimento da teoria do
desenvolvimento da economia pura, que estd escondido na
habitual doutrina da constituicdo de capitais, falar sempre
apenas de poupanga e trabalho e se, em conexao com isto,
reflectir sempre apenas sobre o investimento do pequeno
incremento anual que resulta disso, ndo estd a dizer com
isto nada de errado, mas tapa-se a vista para questoes essen-
ciais. E verdade, naturalmente, que o aumento da reserva
nacional de meios de produgdo e a expansdo da procura
que acontecem lenta e continuamente no decorrer do tempo
sdo fundamentais para explicar a evolucao da histéria
econOmica durante os séculos, mas, no que toca a expli-
cacao do mecanismo do desenvolvimento, fica totalmente
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aquém da utilizacdo diferente dos respectivos meios exis-
tentes. De resto, se observarmos periodos mais curtos,
também para o decorrer da histdria: foi a utilizacao dife-
rente das quantidades de trabalho disponiveis como tais,
e ndo a poupanca e o crescimento, que mudaram a face
da economia mundial, por exemplo, nos tltimos cinquenta
anos. Nomeadamente, o crescimento da populacdo, mas
também o aumento das fontes do rendimento das quais
pode haver poupanca, se tornou possivel, na dimensdo em
que aconteceu, somente através da diferente utilizagao dos
respectivos meios existentes.

Também o préximo passo do nosso raciocinio nio € de
forma alguma controverso, é até aparentemente evidente:
para a imposi¢ao das novas combinagdes € preciso dispor
de meios de produgdo. Para o circuito ja existente isto
nido é um problema: as empresas existentes que, interli-
gadas, fazem funcionar este circuito ja t€ém os meios de
produgdo necessdrios, ou podem, como foi explicado no
primeiro capitulo, normalmente obté-los sucessivamente
com o resultado da produg@o anterior. Nao hd nenhuma
discrepancia fundamental entre “entradas” e “saidas”, que
correspondem antes umas as outras, da mesma forma como
ambas correspondem as quantidades de meios produti-
vos oferecidas e aos produtos procurados; uma vez em
andamento, este mecanismo repete-se continuamente. Na
economia fechada o problema também ndo existe, mesmo
se nela houver novas combinagdes a imporem-se, porque
a direccdo central, por exemplo, um ministério da econo-
mia socialista, simplesmente decreta a utilizacdo dife-
rente dos meios produtivos que em todo o caso existem,
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precisamente da mesma maneira como ordenava a sua
utilizac@o anterior. Eventualmente a nova decisao podera
exigir sacrificios tempordrios, privacdes ou esfor¢os mais
elevados aos membros da comunidade; podera pressupor
a solucdo de questdes dificeis — e.g., a pergunta de quais
das combinagdes antigas os meios produtivos necessarios
hao-de ser retirados —, mas uma acc¢ao especial para obter
meios produtivos que ndo estejam ja a disposi¢ao da direc-
¢do central ndo interessa de modo algum. Por iltimo, o
problema da implantagdo de novas combinacdes também
nao se pde na economia de concorréncia, quando o indi-
viduo que as pretende implantar tiver os meios de produ-
¢d0 necessdrios para este efeito na sua posse, ou os puder
trocar por outros que tem ou por quaisquer outros bens.
Este ndo € ja o privilégio da posse de bens, mas meramente
o privilégio da posse de bens disponiveis, ou seja, de tais
bens que estdo imediatamente acessiveis para a implan-
tacdo de novas combinagdes, ou para serem trocados por
materiais ou servigos necessarios.® Caso contrario — e isto
¢ a regra como € o caso fundamentalmene interessante —,
também o proprietdrio de bens, e seja 0 maior trust, se
encontra na posicao do pobre —embora numa posi¢ao rela-
tivamente melhor devido ao seu prestigio e a possibilidade
de oferecer garantias — quando pretende impor uma nova
combinacdo que, ao contrdrio de uma ja existente, nao
pode ser financiada por rendimentos que estejam j4 a fluir,
tendo de obter um crédito em dinheiro ou substitutos do
mesmo para assim comprar os meios produtivos necessa-
rios. Proporcionar este crédito € manifestamente a fungao
daquela categoria de individuos a que se chama “capi-
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talistas”. Igualmente evidente é o método caracteristico
da forma “capitalista” da economia — e suficientemente
importante para funcionar como a sua differentia speci-
fica — de obrigar a economia a tomar novos caminhos,
fazer os seus meios servir novos objectivos, ao contrario
do método das economias fechadas ou de plano de qual-
quer espécie, que consiste simplesmente na execucdo das
ordens do 6rgao directivo.

Nao me parece humanamente possivel contestar
qualquer uma das evidéncias do pardgrafo anterior. Qual-
quer manual real¢a a importancia do crédito: que o edifi-
cio da inddstria moderna ndo possa ter surgido sem ele,
que o crédito torne todos os meios disponiveis férteis,
que faga com que o individuo fique, em certa medida,
independente de riquezas herdadas, que o talento na vida
econdmica “esteja a cavalgar nas suas dividas em direc¢ao
ao sucesso” — isto até a mais conservadora ortodoxia dos
téoricos ndo pode por em causa. Nesta medida, a cone-
xdo entre crédito e implantacdo do novo, que aqui ja se
anuncia e que serd mais tarde expressa de forma muito
mais nitida, ndo se pode também estranhar, porque, em
primeiro lugar, ¢ mental como historicamente 6bvio que
o crédito € necessdrio sobretudo para isto, e que desta
maneira também se embrenhou nas atitudes de empresas
“correntes” — por um lado, porque era preciso para a sua
fundagao, por outro, porque o seu mecanismo, uma vez
existente, por razdes dbvias também se estendeu a “antigas
combinagdes”.” Mentalmente: vimos no primeiro capitulo
que abrir um crédito nfo constitui um elemento necessario
do processo normal da economia no seu percurso habitual,
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isto €, um elemento sem o qual ndo seriamos capazes de
entender os fendmenos essenciais do mesmo. Na implan-
tacdo de novas combinagdes, no entanto, o “financia-
mento” como acgdo especial € necessario por principio,
para a prética tanto como para a imagem mental. Histo-
ricamente: o financiador industrial e o destinatario indus-
trial de dinheiro ndo sdo fendmenos “antigos”. O empres-
tador pré-capitalista dava dinheiro para fins que ndo eram
de negodcios, enquanto o emprestador dos primordios
do capitalismo o dava para outros fins que ndo eram para
as necessidades correntes da empresa. E nds todos ainda
nos lembramos do tipo de industrial que olhava a aber-
tura de crédito como uma capitis deminutio, fugindo dos
bancos e das letras. O sistema capitalista de crédito surgiu
de facto do, e ligado ao, financiamento de novas combi-
nacdes — em todos os paises, ainda que em cada um deles
de maneira especifica; particularmente caracteristico é
o nascimento dos maiores bancos e dos grandes bancos
alemaes — e apenas em conjugacdo com isto comegou-se
a andar a caga de depdsitos e, por sua vez em conexao
com isto, iniciou-se a concessao de créditos de circulagcdo
também a velhas empresas. Por ultimo, ninguém pode
ficar escandalizado se falarmos da abertura de crédito em
“dinheiro ou sucedaneos de dinheiro”. Na verdade, nao
estamos a defender que se possa produzir com moedas,
papéis e notas de crédito, e também nao negamos que para
este efeito sejam antes precisos trabalho, matérias-primas
e auxiliares, instrumentos, etc. Também nds préprios fala-
mos em ter meios produtivos a disposi¢ao.
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No entanto, estamos aqui perante um assunto que
devemos mencionar agora ji. A teoria tradicional encon-
tra um problema no estar disponivel destes meios produ-
tivos e, associados a este problema, existem raciocinios
que sdo essenciais, nomeadamente, para a teoria do juro.
A teoria por nds defendida ndo conhece este problema;
dito de outra forma, parece-nos ser um falso problema: nao
existe no circuito, porque as suas fases se desenrolam com
base somente em quantidades ja existentes de meios produ-
tivos, ndo sendo possivel justificar o seu aparecimento com
razdes do proprio circuito. O problema também nao existe
para a implantagd@o de novas combinagGes'® porque estas
retiram os meios produtivos que necessitam do circuito,
sendo neste contexto completamente indiferente se encon-
tram estes meios no circuito ja sob a forma na qual os preci-
sam, como no caso sobretudo dos “primitivos” e desig-
nadamente o trabalho manual nao-qualificado, ou se tém
de os fabricar ou mandar fabricar primeiro, como muitos
dos meios produtivos “produzidos”. Reconhecemos este
facto e eliminamos este falso problema com os instrumen-
tos a que chamamos “subtrac¢do de meios de produgdo”
e “utilizacdo diferente de meios produtivos”. No entanto,
em vez deste problema, levanta-se para nés um outro: o de
retirar os meios produtivos (que, portanto, sem duvida
Jja existem) do circuito e atribui-los as novas combinagoes.
Isto acontece através do crédito monetdrio, com a ajuda do
qual alguém que queira impor novas combinagdes oferece
mais no mercado dos meios produtivos do que os produto-
res do circuito, arrancando-lhes desta forma as quantidades
de meios produtivos de que necessita. E um processo da
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esfera monetdria e de crédito que — embora o seu sentido e
objectivo seja iniciar a transac¢do de mercadorias — ndo
poderia ser descrito de forma igualmente clara em termos
de mercadorias, sem que se perca algo essencial e do qual
— ao contrario de outros “estilos de economia” — depende,
em conformidade com a impossibilidade de fazer isto, a
explicac@o de fendmenos essenciais da economia moderna.

Por dltimo, mais um passo nesta direccao: De onde
vém 0s montantes que sa0 precisos para a aquisi¢ao dos
meios produtivos necessdrios para as novas combinagdes,
se 0 respectivo sujeito econdmico — por principio — por-
ventura ndo os tiver ja? A resposta convencional a isto é
simples: do incremento anual do fundo de poupanca da
sociedade, acrescido das partes deste que anualmente
ficam libertas. Ora, antes da Guerra ja o primeiro montante
era tio consideravel — talvez possa estimar-se num quinto
da soma dos rendimentos privados nos Estados da esfera
cultural europeia-americana — que, em conjunto com 0O
ultimo montante que escapa totalmente a avaliacdo esta-
tistica, ndo desmente facilmente esta resposta em termos
quantitativos. Tanto mais que de momento também nao
temos a nossa disposicdo nenhum numero que possa
decrever o volume de todas as operacdes de negdcio que
a implantacdo de novas combinagdes implicaria ou que
serviriam para este efeito. Mas ndo devemos partir desta
soma de poupanga anterior, porque o seu volume s se
explica pelos resultados da evolucao, que ja estd em curso,
da economia privada. De longe a parte maior dele nao ¢
resultado de nenhuma poupanga no verdadeiro sentido,
isto é, do ndo-consumo de rendimentos que em geral sdao
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considerados disponiveis por ano para consumo, mas
antes consiste em reservas, resultados da imposicdo de
novas combinacdes, nos quais mais tarde reconheceremos
a esséncia do lucro empresdrial. O que resta — na Alema-
nha antes da Guerra pode ter-se elevado a dois ou trés mil
milhdes — apresenta, de facto, a 6bvia desproporg¢ao rela-
tivamente a necessidade de crédito do novo empreendi-
mento que estd em falta na soma total. Por uma questao
de clareza temos de nos limitar a isto e prescindir do auto-
financiamento, que ¢ uma das caracteristicas mais signi-
ficativas do desenvolvimento bem sucedido em curso.
No circuito, por um lado, ndo existiria nenhuma fonte tao
abundante da qual se pudesse poupar e, por outro, have-
ria consideravelmente menos incentivos para o fazer.
De grandes rendimentos, o circuito apenas conhece even-
tuais ganhos monopolistas e rendas de grandes latifundia-
rios. Os tinicos incentivos seriam a tomada de providéncias
para acidentes, velhice, e talvez também motivos irracio-
nais. Faltaria o incentivo mais importante: a possibilidade
de participar em lucros de desenvolvimento. Assim, num
tal sistema econdmico nao poderiam existir grandes reser-
vas de poder de compra livres as quais alguém que quisesse
implantar novas combinagdes, se poderia dirigir — e s6 em
casos excepcionais as suas proprias poupancas seriam
suficientes. Todo o dinheiro circularia, fixo em determina-
dos canais, preso. Por esta razdo, num tal circuito também
o método de obter dinheiro através da venda de um suporte
de rendimento (e.g., de um territorio) geralmente nao daria
resultado.
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Assim, embora a resposta convencional a nossa per-
gunta nao seja obviamente absurda, nomeadamente quando
se quisessem incluir os resultados de anteriores perio-
dos de desenvolvimento na teoria de desenvolvimento,
do mesmo modo como a prética de cada momento estad a
inclui-la sem distin¢do na oferta monetéria — e, por muito
importante que a existéncia destes fundos possa ser na
prdtica, na situacdo geral de uma economia, o interesse
principal e a prioridade intelectual ndo pertence a esses
fundos, mas a uma outra forma de obter dinheiro para
este fim. No entanto, apenas para este fim. Normalmente,
0 empréstimo para os consumos privado e estatal, assim
como também o crédito de circulag@o no circuito que nio
conhece desenvolvimento, estariam totalmente dependen-
tes destes fundos. A outra forma de obter dinheiro € através
dos bancos. Seja qual for a forma que assume, se o crédito
de conta resultante de um depdsito serve como dinheiro de
contado ao cliente, embora uma parte do montante depo-
sitado sirva como base para um outro crédito a dar a outra
pessoa que também usa este crédito como se fosse dinheiro
de contado, se sdo emitidas notas ndo completamente
cobertas por moedas que simultaneamente deixam de
circular ou se s@o criados aceites bancarios que, nos gran-
des negdcios, podem efectuar pagamentos como se fosse
dinheiro; em todos estes casos ndo se trata da transforma-
¢do do poder de compra que alguém ja tenha tido antes,
mas da criacdo de um novo poder de compra a partir do
nada — do nada também no caso de o contrato de crédito,
para o cumprimento do qual o novo poder de compra é
criado, ser baseado em quaisquer garantias que ndo sio
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por si meios de circulagdo — e que se junta a circulagdo ja
anteriormente existente. Esta € a fonte da qual a imposi¢ao
de novas combinagdes € tipicamente financiada e da qual
teria de ser financiada quase exclusivamente, se realmente
ndo houvesse em cada momento resultados do desenvol-
vimento anterior.

Estes meios de pagamento a crédito, isto €, meios de
pagamento que sao criados com o objectivo, e no acto, da
abertura de crédito, estao a funcionar nas transac¢des exac-
tamente como se fosse em numerdrio, em parte directa-
mente, em parte porque podem sem nenhum problema ser
transformados em numerdrio para efectuar pequenos paga-
mentos ou para efectuar pagamentos a pessoas que nao
trabalham com bancos — no nosso caso, nomeadamente,
assalariados. Com a ajuda destes instrumentos de crédito,
alguém que impde novas combinacdes pode ter acesso, da
mesma forma que com dinheiro de contado, ao mundo dos
meios produtivos, ou, entdo, proporcionar aos individuos
dos quais compra servigos produtivos o acesso imediato
aos mercados dos bens de consumo. Em nenhum instante
existe, neste contexto, a concessdo de crédito no sentido
em que alguém tenha de ficar a espera pelo equivalente,
em bens, do seu servico e tenha de contentar-se com um
crédito a exigir, nem tdo-pouco no sentido em que alguém
teria de pOr a disposi¢do meios de sustento para trabalha-
dores, ou proprietarios, ou meios produtivos produzidos,
sendo todos eles pagos somente do resultado definitivo
da producao e tendo, desta forma, de cumprir uma fun¢do
especial. Do ponto de vista da economia, porém, existe uma
diferenca fundamental entre estes meios de pagamento,
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quando sao criados para novos fins, e o dinheiro ou outros
meios de pagamento do circuito. Os ultimos podem ser
entendidos simultaneamente como um tipo de certificado
sobre a produgdo realizada e um aumento, em consequéncia
disso, do produto social, por um lado, e como uma forma
de ordem de pagamento sobre partes deste do produto
social, por outro. Aqueles falta a primeira caracteristica.
Também sao ordens de pagamento com as quais se podem
adquirir bens de consumo directamente. Mas nao sdo certi-
ficados de producdo ja concretizada. Esta condi¢do, que
estd geralmente associada ao acesso ao depositério dos
bens de consumo, estd aqui ainda por satisfazer, como
¢ evidente. Apenas depois da implementacao bem suce-
dida das respectivas combinagdes, a sua satisfacdo acon-
tecera retroactivamente. E por isso que existe, entretanto,
um efeito especifico desta concessdo de crédito sobre o
nivel dos precos.

Dai o banqueiro ndo ser tanto, em primeiro lugar,
intermedidrio da mercadoria chamada “poder de compra”,
mas antes sobretudo produtor da mesma. Mas, visto que
hoje normalmente também todas as reservas e fundos
de poupanga confluem nele, e a oferta total do poder de
compra esta concentrada nele — tanto o poder de compra
livre existente, como o poder de compra livre ainda por
criar —, ele tem, por assim dizer, substituido ou desapos-
sado o capitalista privado, tornando-se ele préprio capi-
talista. Encontra-se entre os que querem impor novas
combinagdes e os proprietdrios de meios produtivos.
E, no fundo, um fenémeno do desenvolvimento. No entanto
apenas onde nao houver poder de comando que dirija o
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processo econdmico social. Possibilita a imposi¢dao das
novas combinagdes, emite, por assim dizer, em nome da
economia, a procuragio para as implementar. E o éforo
da economia de mercado.

II1.

Acabdmos de chegar ao terceiro dos elementos com
0s quais a nossa andlise trabalha, para o qual os outros
dois s30 o0 objecto e 0s meios — o primeiro: a imposi¢ao de
novas combinagdes, o segundo, fun¢do da forma social:
poder de comando ou crédito — e que, embora os trés
formem uma unidade, pode mesmo assim ser chamado o
verdadeiro fenémeno fundamental do desenvolvimento
econémico. E a esséncia da fungdo do empresario e do
comportamento dos sujeitos econdmicos que sao quem o
suporta. Damos o nome de “empreendimento” a implan-
tacao de novas combinacdes assim como também as suas
materializacdes em instalacdes fabris, etc. Chamamos
empresarios aos sujeitos econdmicos cuja funcdo € a
imposi¢cao de novas combinagdes, e que sao o elemento
activo. Estes conceitos sdo simultaneamente mais amplos
e mais estreitos do que os usuais.!' Mais amplos, porque,
primeiro, chamamos empresdrios nao apenas aqueles
individuos econémicos “independentes” da economia de
mercado, a quem se costuma chamar assim, mas antes a
todos os que, de facto, cumprem a fungao constitutiva para
este conceito, mesmo quando, como hoje em dia é cada
vez mais frequente, sdo empregados “dependentes” de
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uma sociedade anénima — mas também empresa privada
— como directores, membros da direccao, etc., ou quando
o seu efectivo poder e posi¢ao legais se baseiam em funda-
mentos que, nos termos do conceito, sdo alheios a fungdo
de empresério — muitas vezes, embora nao regularmente,
a posse de acg¢des constitui um tal fundamento, nomea-
damente nos casos em que uma empresa existente tenha
sido transformada numa sociedade an6nima para obter
capital em condi¢des mais favordveis ou por causa de uma
partilha, e a pessoa que dirigia a empresa continua a ter o
comando — ou quando lhes falta qualquer relacdo perma-
nente com uma empresa especifica individual, agindo
apenas para pOr em prdtica novas realizacdes, como € o
caso de alguns “financeiros”, “fundadores”, juristas finan-
ceiros ou técnicos —, mas onde o servigo especificamente
juridico, técnico ou financeiro é basicamente acidental,
ndo constituindo, como ainda veremos mais em porme-
nor, o cerne do assunto. Segundo, mais amplos, porque
falamos de empresdrios ndo apenas relativamente aquelas
épocas histéricas nas quais existiam empresarios como
um fenémeno social especial, mas associamos o conceito
e o nome a fungdo e a todos os individuos que, em qual-
quer forma de sociedade, exercem de facto esta funcao,
sejam eles 6rgdos de uma sociedade socialista, senhores
de uma propriedade feudal ou chefes de uma tribo primi-
tiva. Mais estreitos, porque 0 nosso conceito ndo inclui
todos os sujeitos econdmicos independentes que agem por
contra prépria, como € habitual. Nao estamos a considerar
propriedade na empresa — ou em geral qualquer “proprie-
dade” — como uma caracteristica essencial; mesmo nao
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tomando isto em conta, neste sentido independéncia nao
inclui ja per se o cumprimento da fung¢ao constitutiva para
0 nosso conceito. Nao s6 agricultores, artesaos, membros
de profissodes livres — que por vezes sao incluidos — , mas
também “proprietarios de fabricas” ou “industriais” ou
“comerciantes” — que sdo sempre incluidos — ndo t€ém que
ser “empresdrios”.

Mesmo assim defendo que a definicdo apresentada
apenas faz justica a natureza do assunto perante uma analise
deficiente, precisamente a natureza deste fenémeno que a
teoria tradicional também considera, e exprime simples-
mente com mais precisdo o que essa também expressa.
Primeiro, existe concordancia entre a nossa versao e a
habitual no ponto fundamental da distin¢do entre “empre-
sarios” e “capitalistas” — independentemente de se verem
estes como proprietdrios de dinheiro, créditos ou quais-
quer bens materiais. Hoje, e ja desde ha bastante tempo,
esta distingdo é do dominio publico com a excepgdo de
algumas recaidas casuais, o que também resolve a ques-
tao sobre se o accionista comum € um “empresdrio”, e se
a concepg¢ao do empresario como quem assume riscos €
incompativel.'

Para além disso, a habitual caracterizagdo do tipo
de empresdrio através de expressdes como iniciativa,
autoridade, previsdo, etc. vem também inteiramente na
nossa direccdo. Porque no automatismo de um circuito
equilibrado hd pouco espago para tais caracteristicas e,
se tivesse havido uma separacao rigorosa entre o circuito
equilibrado e o processo da alteracdo do seu percurso, a
fun¢do do empresario — a quem todas tais carateristicas
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dizem respeito — teria sido automaticamente incluida no
ultimo, libertando-a daqueles elementos acessorios que
sdo proprios do simples director de producdo no circuito.
Por ultimo, existem defini¢des que poderiamos simples-
mente aceitar. Existe sobretudo a conhecida defini¢do
estabelecida por J. B. Say: A funcdo do empresdrio é
combinar os factores de produgdo, junti-los. Com efeito,
visto fazer isto no ambito de um “trabalho rotineiro”, ano
a ano no circuito, sendo um esforco especial sé pela pri-
meira vez — e ndo apenas um trabalho administrativo como
qualquer outro —, i.e., apenas quando se realiza algo novo,
ou seja, um empreendimento como nds o entendemos, esta
definicdo simplesmente coincide com a nossa. Se Mataja
(Unternehmergewinn 1884) definiu: empresdrio € quem
recebe o lucro empresarial, temos somente de lhe adicio-
nar o resultado do primeiro capitulo, isto €, que no circuito
ndo existe lucro empresarial, para reduzir esta formulagao
a nossa."”’ Este resultado ndo € estranho a teoria, como
mostra a figura do entrepreneur faisant ni bénéfice ni
perte, elaborada por Walras com todo o rigor, que é defen-
dida por todo o seu grupo e por muitos autores exteriores
a este grupo. A tendéncia é que o empresario no circuito
nao faz nem lucro nem prejuizo — o que significa que ele,
nesta situacdo, nao tem nemhuma fungao especial, i.e., ndo
existe como tal, razao pela qual também nao aplicamos a
palavra empresdrio a este director de empresa.

E um preconceito pensar que o conhecimento do
crescimento histérico de uma instituicao ou de um “tipo”
prontamente explica a sua natureza sociolégica ou econd-
mica. E frequentemente a base do nosso entendimento,
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por vezes a unica possivel, que pode também levar a
compreensdo e a uma formulagdo tedrica, mas nao signi-
fica automaticamente compreensao. Ainda mais errada é a
convic¢ao de que formas “primitivas” de um tipo sdo ipso
Jacto também as “mais simples” ou as “mais originais” no
sentido de mostrarem a sua natureza de uma forma mais
pura e descomplicada do que formas posteriores. Muitissi-
mas vezes o contrario € o caso, entre outras razdes porque
com o comego da especializacao, fungdes e caracteristicas
podem sobressair de forma nitida, que em estados “mais
primitivos”, misturadas com outras, sao mais dificilmente
reconheciveis. Isto também sucede no nosso caso. Na posi-
¢ao universal do chefe de uma horda primitiva € dificil
distinguir o elemento do empresdrio de outros. Pela mesma
razao a teoria econdmica teve dificuldades ha cem anos
atrds em distinguir no proprietdrio de uma féabrica entre o
capitalista e o empresario. Com certeza, o progresso das
coisas até agora terd facilitado fazer esta distingdo, do
mesmo modo que o sistema de arrendamento na Inglaterra
tem facilitado a distin¢do entre o agricultor e o suserano
de feudo, ao passo que na Europa Continental, nomeada-
mente na agricultura, esta distin¢ao esta de vez em quando
em falta ou é descurada mesmo hoje em dia.'* Mas no
nosso caso existem mais algumas dificuldades semelhan-
tes. Em tempos passados, o empresdrio geralmente era nao
s6 igualmente o capitalista, era também (e na maioria dos
casos ainda o € hoje) o engenheiro da sua empresa ou, pelo
menos, o seu director técnico, na medida em que isto nao
¢ 0 mesmo ou que, em casos especificos, € contratado um
profissional da drea. Costumava ser, e ainda o é muitas
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vezes, 0 seu proprio director de compras e vendas, o
chefe do seu escritdrio, o director dos seus empregados e
trabalhadores e, as vezes, embora em regra trabalhe com
advogados, em assuntos correntes o seu proprio jurista.
Desempenhando algumas ou todas estas fungdes acaba,
normalmente, por exercer a funcdo especifica de empre-
sario. A razao € que a implantacdo de novas combinagdes
pode ser tdo pouco uma carreira profissional que defini-
ria uma pessoa puramente em termos do conceito, como a
tomada e a aplicagao de decisoes estratégicas, embora seja
esta funcdo, e ndo a execugdo de listas de qualificagdes,
que constitui o tipo “comandante militar”. E por isso que
a funcdo essencial do empresario tem de ser sempre acom-
panhada por outras actividades distintas, sem que alguma
delas necessdria e simplesmente exista universalmente
— e precisamente isto confirma o nosso ponto de vista. Dai
que a defini¢do da Escola de Marshall, que iguala a fungao
do empresdrio simplesmente a “management” no sentido
mais lato, faz bom sentido. Nao a aceitamos, somente pela
razdo de que o ponto essencial que precisamente nos inte-
ressa, que da lugar a fendmenos especiais e que distingue
a accao do empresario de forma caracteristica de outras
actividades, perde-se, na definicao dele, na soma de tare-
fas administrativas correntes. Por isso, aceitamos apenas
objec¢des que possam ser levantadas contra o realce tedrico
de um elemento — que, alids, na realidade quase nunca se
passa sozinho — reconhecendo, no entanto, o facto de que
precisamente, porque, na realidade ha sempre ocasidao de
alterar algo no percurso do circuito e das combinagdes
existentes, o nosso elemento poder, em ocasides nas quais
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a sua natureza ndo estiver em discussao, ser acumulado as
funcdes rotineiras de gestdo corrente. Mas sublinhamos,
também, o outro facto de que este nao € apenas mais um
elemento entre muitos de igual direito, mas, sim, o inico
elemento fundamentalmente importante entre outros que,
na sua esséncia, nao sdo muito problematicos.

Mesmo assim existem tipos — que evoluiram suces-
sivamente no decorrer das coisas — que mostram a fungao
empresarial com particular pureza. De certo, o “fundador”
apenas com reservas se enquadra neste tipo. Porque, inde-
pendentemente das associacdes incomodas, relacionadas
com o estatuto social e moral associado a este fenémeno, o
fundador é frequentemente simplesmente um faiseur que,
como intermedidrio e em troca de uma comissao, compde
um empreendimento, nomeadamente ao nivel da técnica
financeira, ndo sendo o seu criador, ou seja, a forca motriz
na sua construgdo. Ainda assim, recorrentemente também
o ¢, tornando-se entdo em algo como um empresdrio de
profissdo. Mas o que enquadra melhor naquilo que quere-
mos aqui enunciar € o tipo moderno do capitao de indus-
tria'®, especialmente se se reconhecer a semelhanca da sua
natureza, por um lado, e.g., com o mercador na Veneza do
século XII — de resto também na opinido de John Law — e
por outro lado, com o cacique da aldeia que junta, porven-
tura, a sua agricultura e ao seu comércio pecudrio ainda
uma cervejaria rural, uma casa de pasto e uma mercea-
ria. Mesmo assim insistimos que, por principio, alguém €
empresario somente quando “impde uma nova combina-
¢d0” —razao pela qual perde esta propriedade, se continuar
a gerir o novo empreendimento como se este estivesse no
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circuito. Portanto, muito raramente um individuo continua
a ser empresario durante décadas da sua vida, tal como
havera raramente um comerciante que ndo tenha nunca
um momento de empresdrio, por muito modesto que seja
— a semelhanca do que acontece poucas vezes em que
um cientista ndo faz mais do que passar de um novo feito
intelectual para outro, como também raramente acontece
que alguém, ao longo de uma vida inteira de cientista,
nao consiga realizar nenhuma criacao prépria, por muito
pequena que seja: com o que, naturalmente, nada se esta
a dizer contra a utilidade tedrica do nosso elemento, nem
contra a sua particularidade real.

Porque ser empresdrio nao ¢ uma profissao nem,
em regra, um estado permanente. Entdo, os empresdrios,
sendo uma classe no sentido de constituirem um grupo,
que o estudioso cria por meio de classificacdo, nao sdo
uma classe no sentido do fenémeno social ao qual nos
referimos no contexto de “formacao de classe”, “luta de
classes”, etc. O desempenho da fun¢do de empresério cria
posicdes de classe para o empresario de sucesso e para os
seus, pode também imprimir o seu cunho a uma era, esta-
belecer um estilo de vida, um sistema de valores morais e
estéticos, mas ndo significa por si uma posi¢ao de classe,
nem a pressupde. A posicdo de classe que eventualmente
se alcanga nao €, como tal, uma posi¢ao de empresario,
mas, dependendo de como o individuo procede com o
resultado econémico do éxito, € descrita como sendo de
proprietario de terras ou capitalista. A hereditariedade do
resultado e das caracteristicas pode, logo, manter esta posi-
¢a0 durante um tempo prolongado, também relativamente
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a outros individuos, e pode igualmente facilitar mais
empreendimentos aos seus descendentes, mas ndo pode
automaticamente transmitir a funcdo de empresério, o que,
alids, é demostrado de forma bastante clara pela histéria
das familias industriais, contrariamente ao que sugere a
fraseologia da luta social.'

Mas agora levanta-se a questdo decisiva: Entdo porque
é que levar a cabo novas combinagdes € um processo espe-
cial e objecto de uma “funcdo” de espécie particular? Ndo
¢é verdade que cada sujeito econémico gere a sua economia
da melhor forma que pode? Embora, na verdade, nunca
realize as suas inten¢des de maneira ideal, acaba, sob a
pressdo de experiéncias inibitivas e estimuladoras, final-
mente por adaptar o seu comportamento as circunstin-
cias que em regra nao mudam repentinamente e de vez.
Embora nunca nenhuma empresa possa ser alguma vez
absolutamente perfeita em qualquer sentido, aproximar-
-se-4, no entanto, em cada caso a uma relativa perfeicao
no que diz respeito ao mundo que a rodeia, as condicdes
sociais, ao conhecimento do seu tempo e aos horizontes
de cada individuo ou de cada grupo econémico. O mundo
a sua volta estd continuamente a apresentar novas possi-
bilidades, nomeadamente estd constantemente a adicionar
novas descobertas a reserva de conhecimentos da época.
Porque € que o individuo ndo se ha-de valer de tais novas
possibilidades da mesma maneira como das antigas, e,
conforme o seu entendimento, ter mais porcos ou mais
vacas leiteiras, ou seleccionar uma nova sequéncia de
frutos, se for possivel provar que isto lhe traz mais vanta-
gens? E quais os fendmenos ou problemas novos par-

160



ticulares que poderao surgir neste contexto, € que nao se
encontram no circuito habitual?

No circuito tradicional cada individuo est4 seguro do
chao que pisa e apoiado pelo comportamento adaptado a
este circuito de todos os outros individuos com os quais
estd a lidar e que, por seu lado, esperam dele o compor-
tamente habitual. No entanto, quando se encontra perante
uma tarefa que ndo € habitual, ndo é capaz de agir pron-
tamente e de forma racional, ndo é capaz de, sem mais,
fazer o mesmo. Enquanto, em canais habituais, o indivi-
duo comum ndo precisa mais do que da sua propria luz
e experiéncia, frente ao novo ele precisa de orientagdo.
Enquanto, no circuito bem conhecido por todos, estd a
nadar com a corrente, quando, pelo contrario, quiser alte-
rar o seu percurso, estd a nadar contra a corrente. O que
ali era apoio, aqui torna-se num obstaculo. O que era um
dado familiar, torna-se numa incégnita. E por isto que
muitas pessoas, quando chegam aos limites da rotina,
nao sabem como continuar, € as restantes apenas o sabem
fazer de modos muito diferentes umas das outras. Em
todo o caso, o pressuposto de um comportamento que o
observador consegue entender como pronto e racional €
uma fic¢do. D4, no entanto, bons resultados, se e porque
as coisas tém tempo de martelar l6gica nas mentes das
pessoas. Onde isto aconteceu, e dentro dos limites em
que aconteceu, pode trabalhar-se descansadamente com
esta ficc@o e construir teorias com base nela. Entao, ndo é
correcto dizer que o hébito ou o costume ou a mentalidade
ndo-econdmica causam mais uma diferenca entre os indi-
viduos de diferentes classes, tempos ou culturas, e que,
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por exemplo, a “economia da bolsa”, porventura, nao
seria aplicdvel ao agricultor de hoje ou ao artesdo da Idade
Média. Antes pelo contrario, sob a suposi¢ao de qualquer
grau de compreensdao e de qualquer vontade de acgdo
econdmica, a mesma imagem'’ ajusta-se nos seus tragos
basicos aos individuos de culturas totalmente diferentes, e
podemos estar confiantes de que o agricultor utiliza a sua
vitela de forma, em tudo, tdo inteligente e egoista como
o homem da bolsa usa o seu pacote de ac¢des. Mas isto é
vdlido apenas onde inimeros precedentes tenham mudado
o comportamento durante séculos e, nas suas formas
bésicas, durante séculos e milénios, eliminando qualquer
comportamento ndo adaptado. Fora deste dominio onde a
esperteza das décadas parece ser a esperteza do individuo
e onde, exactamente por causa disso, se nos impde a pard-
bola de um autémato acontecendo tudo relativamente sem
dificuldades, a nossa ficcdo perde a sua proximidade com
a realidade.'® Manté-la também nesta situacdo, como faz a
teoria tradicional, significa encobrir coisas que sdo essen-
ciais, e ignorar um facto que, contrdrio a outros desvios da
realidade das nossas suposi¢des, €, por principio, impor-
tante, particular, e fonte da explicacdo de fendmenos que
sem elas ndo existiriam.

E por essa razio que, ao descrever o circuito, as
combinacdes produtivas devem ser incluidas nos dados
como as possibilidades naturais, com excepg¢ao das peque-
nas'® modificacdes possiveis nas formas basicas que
cada sujeito econdémico pode executar sob a pressdao do
ambiente, para se adaptar, e sem se desviar visivelmente
do percurso habitual. Por isto, a implementacao de novas
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combinacgdes é uma funcdo especial e um privilégio de
pessoas que sao muito menos numerosas do que aque-
las que teriam a possibilidade exterior para fazer isto e,
com frequéncia, também de pessoas as quais parece faltar
qualquer possibilidade exterior para o fazer. E por isto
que os empresdrios sdo um tipo® especifico, € por isto
também que a sua actividade constitui um problema espe-
cial e criador de uma série de fendmenos significativos.
Por esta razao, a situacao cientifica € caracterizada por trés
pares de opostos que correspondem uns aos outros. Em
primeiro lugar, pelo contraste entre dois processos reais:
por um lado, decurso ou tendéncia para o equilibrio, por
outro, alteracao do tragado do decurso ou alterac@o espon-
tanea dos dados do agir econémico pela prépria economia.
Em segundo lugar, pelo contraste de dois aparati tedricos:
estdtica e dindmica.”' Em terceiro lugar, pelo contraste de
dois tipos de comportamento, que, seguindo a realidade,
podemos imaginar como dois tipos de sujeitos econd-
micos: sujeitos econdémicos em geral e empresdrios. Por
isso, a nocdo de “melhor método”, no sentido da teoria,
deve ser entendida como “mais vantajosa entre os que
foram postos a prova pela experiéncia e sdao habituais”,
mas nao como o “melhor” dos “possiveis” em cada caso.
Sem esta reserva, a questdo nao resulta, ficando precisa-
mente aqueles problemas sem solu¢ao que sao resolvidos
com base no nosso modo de pensar. Por isso, finalmente,
a unica maneira de ver que se ajusta aos factos € aquela
conforme a qual as novas combinagdes s@o, por principio,
postas lado a lado com as antigas, e ndo aquela, segundo
a qual as préprias combinagdes antigas, modificando-se,
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se transformam automaticamente em combinagdes novas.
E verdade que também isto poderia supor-se, da mesma
forma como existe um direito légico de fazer qualquer
suposi¢ao com a qual até se chega a uma ideia correcta
de algumas questdes, mas ndao daquela que explica o
lucro empresarial, o juro, as crises, a ascensao e queda do
mundo capitalista e uma variedade de outros fendmenos.

Falta ainda indicar com precisao a peculiaridade do
nosso comportamento € do nosso tipo. O mais pequeno
acto didario que uma pessoa realiza significa um eforgo
intelectual gigantesco. N@o s6 cada menino de escola ou
cada professor deste menino deveria ser um gigante inte-
lectual acima do que € humanamente possivel, se fosse ele
préprio a criar tudo aquilo que sabe e aplica através de
uma acg¢ao individual, consciente e planeada, como tam-
bém cada pessoa deveria ser um gigante de compreensao de
todas as condig¢des da vida social e for¢ca de vontade apenas
para sobreviver no seu dia-a-dia, se em cada instante
tivesse de elaborar o seu préprio trabalho e moldar de
forma criativa todos os pequenos actos dos quais este dia-
-a-dia € composto. Isto € vdlido, ndo apenas para entender
e agir no quadro daquelas funcdes gerais da vida individual
e social, assim como para os principios de pensar, sentir e
agir que controlam esta acc¢ao e que sao filhos de milénios,
mas também para aqueles produtos de tempos mais recen-
tes e de natureza mais especial que constituem a ferramenta
particular para a realizacdo das tarefas da vida profissio-
nal. No entanto, precisamente estas tarefas cuja realiza-
¢ao, por conseguinte, significaria um trabalho desmedido,
ndo exigem do individuo nenhum esforco em particular;
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estas, que deveriam ser especialmente dificeis, sdo na reali-
dade particularmente faceis; o que deveria requer capaci-
dade sobre-humana estd ao alcance de todas as pessoas
minimamente capazes em termos de saiude mental, sem
que haja falhas 6bvias. Sobretudo, ndo € preciso lideranca
relativamente a estas trivialidades — no sentido mais lato.
E certo que, em muitos casos, serd necessdrio haver orien-
tacdo; mas esta também ¢ facil, sendo uma fun¢ao que
a um individuo normal nio custa nada aprender. Precisa
também frequentemente de uma especializacdo e, como
uma das formas dela, de uma estrutura hierarquica. Mas
trabalho hierarquicamente superior € apenas trabalho
didario como outro qualquer, compardvel a operacdo de
uma madquina disponivel e utilizdvel; todas as pessoas
conhecem e sabem desempenhar as suas tarefas didrias de
acordo com a rotina, normalmente desempenhando-as por
iniciativa prépria; o “dirigente” tem a sua rotina, como as
outras pessoas tém as suas; a sua fun¢do de controlo nao é
mais do que um tal trabalho de rotina, significando apenas
que ele tem de corrigir algumas aberracdes. Nao é, tao-
-pouco, uma “for¢ca motriz”, como uma lei penal que proibe
0 assassinato € a for¢ca motriz para o facto de normalmente
nao se assassinar.

Isto € assim porque — 0 que aqui apenas constatamos
— cada conhecimento e habito de ac¢do que alguma vez
adquirimos fica enraizado na nossa pessoa de forma tao
solida e indescernivel dos restantes elementos da nossa
personalidade como o aterro de caminho-de-ferro no
solo; nao é necessario que seja constantemente renovado
e de novo trazido a nossa consciéncia, mas desce para
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as profundezas do nosso subconsciente. E normalmente
transmitido, quase sem atritos, por transmissao heredita-
ria, ensino, formacao, pressio do meio ambiente — inde-
pendentemente de como estes factores se possam relacio-
nar entre si. Tudo o que pensamos, sentimos, ou fazemos
com bastante frequéncia se torna automaético no individuo,
no grupo, nas coisas, aliviando a nossa vida consciente.
A enorme poupanga de forgcas que isto representa, ances-
tral e individualmente, ndo é mesmo assim suficiente-
mente grande para tornar o dia-a-dia num fardo leve e
evitar que as suas exigéncias esgotem a for¢a média. E, no
entanto, suficientemente grande para permitir que as suas
exigéncias sociais existentes em dado momento sejam
satisfeitas. Isto € valido também para o dia-a-dia especial
da economia. Igualmente para a vida econdmica resulta
dai que cada passo para fora do dominio da rotina apre-
senta dificuldades e envolve um novo elemento, sendo este
elemento compreendido no, e constituindo a natureza do,
fenémeno da lideranca.

A natureza destas dificuldades pode ser expressa nos
seguintes trés pontos. Primeiro, fora dos caminhos habi-
tuais, o individuo tem falta dos dados que dentro do limite
destes caminhos normalmente conhece muito bem e que
constituem a base das suas decisdes e das regras para as
suas accoes. Ora, isto certamente ndo é como se o individuo
saltasse para fora do seu mundo de experiéncia ou até sé do
seu mundo das experiéncias sociais; ainda tem de, e conse-
gue, fazer previsdes e estimativas com base na sua experién-
cia, em relacdo a muitos assuntos até com bastante segu-
ranca; mas algumas questdes nas suas disposi¢des serdo
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inseguras, outras apenas poderao ser determindveis dentro
de largos limites, e mais algumas talvez possam apenas ser
“adivinhadas”. Isto € vdlido, nomeadamente, para os dados
que devem ser alterados pelo comportamento do indivi-
duo, assim como para aqueles que ainda devem ser criados
pelo mesmo. E verdade que também agora estar a agir
conforme um plano; provavelmente deve agora fazé-lo
com muito mais racionalidade consciente do que faria em
relacdo ao plano habitual que, como tal, ndo precisa de
“reflexdo” alguma; mas este plano precisa ainda de ser
elaborado. Por isso, o plano contém fontes de erros, ndo
apenas gradualmente maiores, mas que sao outros que
nao os do plano habitual. O plano habitual contém toda
a realidade nitidamente definida da imagem de coisas
vistas e vividas; o novo € a imagem de algo imaginado.
Agir conforme o ultimo e conforme o habitual sdo coisas
tdo distintas como construir um caminho ou seguir um
caminho: a constru¢ao de um caminho € tdo pouco s6 um
seguir caminho mais intenso, como a implementacdo de
novas combinacdes € um processo apenas gradualmente
diferente da repeticao da combinacao habitual.

O esfor¢o adicional e o esforco diferente ficam
bem esclarecidos quando se considera que, mesmo com
trabalho preparativo exaustivo, nao é possivel entender
por completo os efeitos e repercussdes do empreendi-
mento planeado e, mesmo o grau de entendimento que,
dependendo de circunstancias e ocasido, seria teorica-
mente possivel, se se tivesse tempo e meios ilimitados a
disposicao, coloca exigéncias praticamente impossiveis
de cumprir. Da mesma forma como, numa dada situagao
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estratégica, é preciso agir, mesmo quando os dados que,
em geral, podem ser obtidos ndo existem para esta ac¢ao,
também na vida econémica € preciso agir mesmo se aquilo
que devera acontecer ainda ndo tiver sido elaborado em
todos os detalhes. Para ter sucesso nisto, tudo depende do
“olhar”, da capacidade de ver as coisas de uma maneira que
posteriormente se confirmard, mesmo quando ndao pode
ser justificada no momento, e que capta o essencial com
firmeza, deixando o ndo-essencial completamente de fora.
Isto acontece assim, nomeadamente, quando ndo se pode
dar conta dos principios que estdo a ser seguidos neste
assunto. Trabalho preparatdrio exaustivo e conhecimento
de causa, amplitude da compreensdo intelectual e talento
para a andlise légica podem, em certas circunstancias,
tornar-se numa fonte de insucesso. Quanto melhor viermos
a conhecer os mundos natural e social, quanto maior se
tornar o nosso dominio dos factos, quanto mais extensa,
com o tempo e a racionalizacdo progressiva, se tornar a
area dentro da qual as coisas podem simplesmente ser
calculadas com rapidez e seguranga, tanto mais a impor-
tancia, precisamente, desta tarefa diminui, devendo por
isso também diminuir a importancia do tipo “empresario”
da mesma forma como ja diminuiu a importancia do tipo
“comandante militar”. Nao obstante, ela incorpora uma
parte da natureza destes dois tipos.

Do mesmo modo como o ponto acima mencionado
tem a ver com a tarefa, o segundo ponto tem a ver com o
comportamento do préprio individuo. Fazer algo novo nao
¢ apenas objectivamente mais dificil, é fazer algo diferente
do que € usual e experimentado; porque as pessoas resistem
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ao novo, iriam igualmente resistir, se ndo existissem as
dificuldades objectivas. Isto é assim em todas as dreas.
A histéria da ciéncia € uma tnica grande confirmagao do
facto de as pessoas terem uma grande dificuldade em, por
exemplo, aceitar uma nova concepc¢ao cientifica. Repeti-
damente o nosso pensamento envereda para o caminho
habitual, mesmo quando este ja se tornou inadequado, e o
caminho novo, mais adequado, ndo ofereca por si nenhu-
mas complicacdes em particular. A natureza do habito
enraizado de pensar, a sua func¢éo vitalizante e que poupa
esforcos, tem o seu fundamento precisamente no facto de
se ter tornado subconsciente, fornecer os seus resultados
automaticamente e estar imune a critica e até a contradi-
¢do de alguns factos. Mas € isto que o habito faz, mesmo
quando ja chegou a sua hora, e neste momento trans-
forna-se num obstdculo. O mesmo acontece no mundo
da economia. Na mente de quem pretenda fazer algo de
novo, levantam-se os elementos do caminho usual e teste-
munham contra o plano incipiente. Por isso, € necessaria
uma nova e diferente forca de vontade, para além daquela
que jd se precisava, para, no meio do trabalho e das preo-
cupacOes didrias, conseguir espago e tempo para conceber
e elaborar a nova combinagao e convencer-se a si proprio a
ver nela uma possibilidade real e ndao apenas um sonho ou
uma brincadeira. Esta liberdade intelectual pressupde uma
grande forga, para além daquela que é exigida pelo dia-a-
-dia, € algo tnico e, conforme a sua natureza, muito raro.

O terceiro ponto € a reac¢dao com a qual o ambiente
social se opde a qualquer um que queira fazer algo de
novo, em geral, ou especificamente na drea econdmica.
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Em primeiro lugar, esta resisténcia pode manifestar-se na
existéncia de obstaculos legais ou politicos. Mas indepen-
dentemente disto, cada comportamento divergente de um
membro da comunidade € desaprovado, embora em graus
muito distintos, conforme se a sociedade estiver acostu-
mada a tal comportamento ou ndo. J4 quando uma pessoa
dd nas vistas no seu comportamento, vestudrio e forma
de viver, em relag@o as outras pessoas do mesmo circulo
social e, naturalmente, ainda mais em casos mais sérios.
estas outras reagem contra. Essa reaccdo € mais acen-
tuada em niveis culturais mais primitivos do que em outros
niveis, mas nunca deixa de existir. J4 o mero espanto
perante a diferenca, j4 a mera constatacdao dela, exerce
uma pressao sobre o individuo. Ja a simples expressdo de
uma desaprovacao pode acarretar consequéncias visiveis.
Mais. A pessoa em questdo pode ser rejeitada socialmente
e, por dltimo, € possivel que surja um impedimento fisico
da sua intengdo e uma agressao directa. Nem o facto de a
diferenciacdo continuada acabar por mitigar esta reac¢ao
— tanto mais que a causa mais importante da diminuic¢io
desta reaccdo € precisamente o desenvolvimento que ainda
queremos explicar com as nossas consideragdes —, nem o
outro facto da reac¢@o social, em certas circunstancias e
sobre alguns individuos, poder funcionar como incentivo
altera alguma coisa na importancia bdasica desta reacg¢ao.
Ultrapassar esta resisténcia € sempre uma tarefa de indole
especial que nio existe no decorrer normal da vida. E tam-
bém uma tarefa que exige um comportamento especial.
Relativamente a assuntos econdmicos, esta resisténcia
manifesta-se, para comecar, da parte dos grupos que estao
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a ser ameacgados por aquilo que € novo, de seguida na difi-
culdade de encontrar a cooperac@o necessdria da parte das
pessoas que se precisam e, por ultimo, na dificuldade de
convencer os consumidores a alinhar. Nao obstante o facto
de estes elementos terem ainda hoje influéncia, embora um
periodo de desenvolvimento turbulento nos tenha acostu-
mado ao aparecimento e a implantacao de coisas novas, €,
todavia, mais fécil estudd-los nas fases iniciais do capita-
lismo. Mas ai sdo tao claros que, para os nossos fins, seria
perda de tempo determo-nos mais com eles.

Lideranga — especificamente enquanto funcdo pro-
pria, ao contrario da mera posi¢ao hierdrquica superior que
existiria em qualquer corpo social, no mais pequeno como
no maior, e em combinac¢do com a qual costuma surgir —em
regra existe pelas seguintes razdes: porque a situagdo que
descrevemos cria uma fronteira para além da qual a maio-
ria das pessoas ndo funciona espontaneamente, carecendo
de ajuda por parte de uma minoria. Somente por essas
razdes: porque, se a vida social em todas as suas dreas fosse
relativamente inalterdavel como, por exemplo, o0 mundo da
astronomia, ou se fosse, embora alteravel, ndo influencia-
vel na sua alterabilidade, ou por ultimo se, embora dirigi-
vel pelo “comportamento” em si ou na consequéncia deste
comportamento, esta dirigibilidade fosse de igual acesso
para todos, entdo nao existiria nenhuma funcao particular
de lideranga para além das func¢des tecnicamente determi-
nadas do trabalho de rotina de cada um, nem o grupo de
veados precisava de ser liderado por um veado-chefe.
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Perante a nova possibilidade, e apenas perante a
nova possibilidade, nasce a tarefa especifica de liderancga,
surge o tipo do lider, do “dirigente”. E por isto que ele
¢ fortemente realgado nos normandos no tempo das suas
campanhas conquistadoras, e tdo fraco nos eslavos durante
os séculos da passividade constante e relativamente prote-
gida da vida nos pantanos do Pripet. Os nossos trés pontos
descrevem a natureza tanto da fun¢do do dirigente como
do comportamento que caracteriza o tipo. Nao € o dirigente
como tal que “encontra” ou “cria” as novas possiblidades.
Estas existem sempre, abundantemente acumuladas pelas
pessoas no decurso do seu habitual trabalho profissional,
sendo também frequentemente bem conhecidas e, onde ha
gente literada, divulgadas na literatura. Muitas vezes as
possibilidades — precisamente quando sao de interesse vital
— ndo sdo muito dificeis de entender, como, por exemplo,
a possibilidade de salvar os passageiros de um navio em
chamas, se se fizer o que for adequado, ou a possibilidade
de considerdveis melhoramentos de toda a situag@o social
e politica na Franca de Luis XVI através da “poupanga”
ou, algo mais tarde, através do estabelecimento do critério
constitucional. S6 que estas possibilidades estdo mortas.
A fungdo da lideranga consiste em torna-las vivas, reais,
consiste em implementé-las. Isto aplica-se a todos os
casos de lideranca, do efémero (exemplificado pelo navio
em chamas), como a lideranga que estd personificada na
actuacao do proprio dirigente, exercendo efeito apenas
através do exemplo. A este contexto pertencem a primi-
tiva lideranca militar, também uma grande parte da lide-
ranca nos campos artistico e cientifico e, em parte, também
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a lideranca da empresa moderna; liderar nao significa o
esforco como tal, mas antes o efeito que através dele tem
em outros. A ac¢do de lideranca de um comandante de
um destacamento de cavalaria nao consiste em, sendo o
primeiro a cavalgar para dentro das linhas inimigas, derru-
bar o adversario lege artis, mas, sim, fazendo isto, arrastar
com ele o seu destacamento. Por fim, pertence ainda a este
contexto a lideranca que funciona por meio do aparelho de
uma elaborada posi¢do hierdrquica social. O tipo do diri-
gente € caraterizado, por um lado, por uma maneira espe-
cial de ver as coisas — nisto, por sua vez, nao tanto através
do intelecto como através da forca de vontade, da forca
de pegar em determinados assuntos e realmente vé-los —
da capacidade de avancar sozinho, de rejeitar incertezas
e resisténcias como argumentos contra e, finalmente, da
sua influéncia sobre outros, que podemos designar como
“autoridade”, “peso” ou “incutir obediéncia”, e que nao
precisamos aqui de examinar mais em pormenor.

Depois do que foi dito, e na medida em que a fungdo
de empresario esta indescernivelmente entrelacada com os
demais elementos de uma posi¢ao de lideranca mais geral,
temos de acrescentar apenas mais duas coisas. Estamos
agora a ver porque atribuimos tanta importancia a implan-
tacdo das novas combinagdes, € ndo a sua “descoberta”
ou “invencdo”. As fun¢des do inventor ou, em geral, do
técnico nao coincidem com as do empresario. O empresd-
rio pode também ser inventor e vice-versa, mas, em prin-
cipio, apenas por acaso. O empresario, enquanto tal, ndao
é o criador intelectual das novas combinagdes; o inventor,
como tal, ndo € empresario nem outro tipo de dirigente.
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O que fazem ¢€ distinto, como também a aptiddo para o que
fazem é diferente — em “comportamento” e “tipo”. Além
disso, ja ndo deve ser necessario justificar porque é que
nao designamos a actividade do empresario como *“traba-
lho”. E verdade que poderiamos fazer isto, mas ento seria
um trabalho totalmente distinto de qualquer outro, tanto
devido a sua natureza como a sua funcao, também de traba-
lho “dirigente”, ainda mais de trabalho puramente “inte-
lectual” e ainda de trabalho que o empresdrio possa, por-
ventura, realizar fora das suas actividades empresariais.

Na medida em que a funcao de empresdrio € assunto
do “entrepreneur” privado, ndo abrange todas as formas de
lideranga que possam ter a vida econdmica como objecto.
Também o lider trabalhador de todas as categorias, também
um representante de interesses pode ser dirigente econd-
mico — e n@o apenas na area da economia politica. A forma
especificamente “empresarial” de lideranca privada na
vida econémica € tingida e moldada, tanto no seu compor-
tamento como no seu tipo, pelas suas condigdes parti-
culares. Nao falta a importancia da “autoridade”, ndo fosse
frequentemente necessario superar obstdculos sociais e
conquistar “relagdes”, assim como expd-las a provas de
resisténcia. Mas € mais reduzida, na medida em que nao
precisa de um “poder de comando” sobre os meios de pro-
ducao, sendo o arrastar dos outros colegas de profissao
certamente sempre uma consequéncia muito importante
do exemplo e da explicagcdo de fenémenos essenciais, mas
muitas vezes ndo necessdria, para o sucesso individual —
ao contrdrio, prejudicial e indesejada pelo empresario® —,
e que acontece sem que seja feito algo para isto; a impor-
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tancia daquela combinacdo especial de nitidez, de estrei-
teza do horizonte e da capacidade de “avancar sozinho” €,
no entanto, tanto maior. Isto também decide sobre o tipo.
Falta-lhe todo o fulgor exterior, como existe em outras
formas de lideranca, pelo facto de o seu pré-requisito
para as exercer ser uma alta posi¢do hierdrquica. Falta-lhe
todo o brilho pessoal, que tem de existir em muitas outras
formas de lideranga, isto €, naquelas, onde se lidera por
“personalidade” ou prestigio num circulo social critico.
A sua tarefa € muito especifica: quem a conseguir desem-
penhar ndo precisa de ser nem inteligente, nem tao pouco
interessante, culto ou “de categoria” em outro sentido
qualquer, e até pode parecer ridiculo nas posicoes sociais
as quais acabard por chegar ex post devido ao seu sucesso.
E tipicamente um novo-rico — segundo a sua natureza, mas
também historicamente (0 que nao tem necessariamente de
coincidir) — e sem tradicdo, por conseguinte muitas vezes
inseguro, adaptdvel e timido — tudo menos um dirigente —
fora do seu gabinete. E o revolucionario da economia — e
o pioneiro involuntério de uma revolucao social e politica
— sendo que os seus proprios companheiros o renegam,
quando ja tiverem avangado mais um passo, de forma que
por vezes ndo seja aceite no circulo de industriais estabe-
lecidos. Em todos estes pontos hd analogias com tipos de
dirigentes de outra espécie. Mas nenhum destes causa tanta
sensacao e, pelas mais variadas razdes, critica desfavora-
vel. Por isto, aqui as diferencas individuais de qualidade
ganham um significado sério para o destino do tipo, tal
como para o destino da forma econémica a qual imprime
o seu cunho.?

175



Vamos, por fim, esclarecer ainda mais o compor-
tamento do tipo — tomando em consideracio 0 nosso
objectivo especifico, nomeadamente o comportamento do
empresdrio privado, capitalista —, do modo em que tanto
na vida como na ciéncia o comportamento de pessoas se
costuma esclarecer melhor, isto €, observando em porme-
nor os motivos* que caracterizam este comportamento.

A importéancia de investigar os motivos do ‘“‘sujeito
econdémico em geral” é muito reduzida para a teoria
econdémica do circuito — ndo, naturalmente, para a teoria
sociolégica dos estilos de economias, épocas econdmicas,
“espiritos econdémicos”, etc. — pelo facto de o sistema de
equilibrio poder ser descrito sem qualquer consideracdo
de motivos.” No entanto, na medida que, apesar disso,
se pretende “entender” os processos que dele fazem
parte, ou se pretende percebé-los no seu sentido de vida,
a motivacao ndo € de forma alguma simples. Sem divida
a imagem de um egoismo individual racional e hedénico
ndo a descreve correctamente. Aquilo que, em determi-
nadas circunstancias sociais — com determinada estrutura
social e constitui¢do produtiva e num dado mundo cultu-
ral —, assim como com hébitos sociais e costumes, tem de
ser permanentemente feito € visto pelo individuo sobre-
tudo sob o ponto de vista do dever, largamente objecti-
vado, e nao como algo que foi escolhido racionalmente
segundo o egoismo individual hedénico. Esta obrigacao
pode estar orientada para o mundo exterior, para um grupo
social mais amplo (pafs, povo, cidade, classe), para um
circulo mais estreito definido por lagos de sangue ou para
a materializacdo do campo de actividade (quinta, fabrica,
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empresa, operdrios), mas apenas raramente e desde hd
relativamente pouco tempo estd também orientada para
a prépria pessoa — onde entdo “obrigacdo”, na corrente
do processo de racionalizacdo, vai desaparecendo cada
vez mais no interesse heddnico. O horizonte temporal de
que faldmos ndo remonta, neste sentido, a mais do que a
Renascenca, em grande parte, e nem para cd da Revolu-
¢ao Industrial. Porém, € possivel dar ao motivo econé-
mico do circuito um sentido mais preciso do que fize-
mos no inicio deste livro (pag. 1). Isto €, visto do lado do
observador, manifesta-se no circuito o sentido essencial
da actividade econdmica, o sentido que explica porque é
que, afinal, existe o agir econémico. E evidente que aqui-
sicdo de bens como contetido do motivo econémico, neste
sentido, significa aquisi¢cdo de bens para a satisfacao de
necessidades. Se se considerar que a forca deste motivo é
caracteristicamente diferente conforme a cultura e o lugar
social da pessoa e que € sempre determinada socialmente, e
mais ainda, que ndo se trata simplesmente de necessidades
de pessoas individuais, mas, sim, quase sempre também
de necessidades de outros dos quais o individuo estd a
cuidar, pode seguramente afirmar-se que os processos para
atingir o equilibrio encontram a sua medida e as suas leis
no mundo da satisfacdo de necessidades, que pode ser
esperada dos actos de consumo; os primeiros podem ser
compreendidos pela interpretacdo do sentido dos ulti-
mos.** Quanto mais a nossa investigagao se concentrar em
culturas, onde o todo social gere a economia, deixando os
diferentes individuos ou grupos geri-la — em culturas, nas
quais se quebraram as relacdes que em outras culturas
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envolvem o individuo ou o grupo parcial para o travar
ou proteger, e nas quais, finalmente, a pessoa individual,
tornada personalidade, criada como individuo, depende
basicamente somente dela propria — tanto mais pode acres-
centar-se que o satisfazer destas necessidades tem um
toque de egoismo — se bem que apenas num sentido lato.

Nada disto pode, neste sentido, ser dito do nosso tipo
de empresirio. E verdade que os seus motivos tém, nomea-
damente, um toque de egoismo — também no significado de
“egoismo acentuado”, falta de considerag@o —, porque lhe
falta muito particularmente qualquer tradicao e ligagao; ¢
a verdadeira alavanca para o quebrar de todas as ligagdes,
e estd particularmente alheio ao sistema dos valores sobre-
individuais tanto da camada de onde vem como da camada
para a qual ascende; muito especialmente, ¢ igualmente
pioneiro do homem moderno e do modo de viver capita-
lista, talhado a medida exacta do individuo, da maneira
de pensar austera, da filosofia utilitarista — o cerebro que
foi o primeiro a ser capaz de, e ter motivo para, encontrar
um denominador comum entre o bife e o ideal. Também
¢ racional — mas apenas, como ja veremos, no sentido do
comportamento racionalmente moldado —, porque tem de
elaborar o que os outros ja encontram feito; porque é o
veiculo de uma reorganizagdo da vida econémica em direc-
¢ao a utilidade de uma economia privada. Mas quando nao
se despe o motivo da satisfacao de necessidades do sentido
exacto que acabamos de lhe dar e gragas ao qual o motivo
tem o conteiido que o torna ttil, esta motivagdo do nosso
tipo € essencialmente diferente — por muito que se queira
alargar o conceito da ac¢do humana de tal forma que todas
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as motivagdes caibam neste esquema — o que, no entanto,
apaga todas as diferengas tornando a questdo numa tanto-
gia. O “motivo econdmico” do nosso tipo — aspiracao a
aquisicdo de bens — nao estd ancorado ao sentimento de
prazer provocado pelo consumo dos bens adquiridos. Se a
satisfacdo das necessidades, neste sentido, for a razao da
actividade econémica, o comportamento do nosso tipo €&,
de todo, irracional ou de um racionalismo diferente.

Observamos na vida do dia-a-dia que as personali-
dades dirigentes da economia, e até todas as pessoas que
na mdaquina da economia sobressaem da massa, chegam
muito rapidamente ao ponto onde tém considerdveis meios
ao seu dispor. Mesmo assim, vemos que dedicam toda a
sua forca a aquisicao de mais quantidades de bens, muitas
vezes sem dar espaco a nenhum outro pensamento. Esta-
rdo agora a aspirar a um equilibrio econémico? Estardao
a cada passo a pensar em necessidades a satisfazer pelos
bens assim adquiridos? Estardo a cada passo a ponderar a
intensidade de certas necessidades contra um valor nega-
tivo que corresponde ao desagrado do respectivo despén-
dio em actividade econémica? Serd possivel decompor os
motivos das suas ac¢des nas duas componentes — satisfa-
¢do e sofrimento no trabalho —, cuja combinagao determina
a quantidade existente de trabalho nas grandes massas de
sujeitos econémicos?

E um facto que, depois de um individuo ter assegu-
rado um determinado estado de satisfacdo, o valor que
sucessivas aquisi¢cdes de bens t€ém para ele rapidamente
desce muito baixo. A Lei de Gossen explica este facto e a
experiéncia didria ensina-nos que, para além de um certo
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nivel de rendimento, que, alids, é diferente de individuo
para individuo, as intensidades das necessidades ainda
por satisfazer sdo extraordinariamente baixas. Para cada
nivel cultural e para cada meio social concreto, é possi-
vel indicar um montante de rendimento, embora apenas
como estimativa aproximada, para além do qual o valor de
cada unidade de rendimento se aproxima de zero. O leigo
estd inclinado a responder que quanto mais meios alguém
possuir tanto maior se tornam as suas necessidades e que
estas novas necessidades se fazem sentir com a mesma
intensidade que as antigas. Isto tem uma ponta de verdade.
A Lei de Gossen é, primeiramente, vdlida para um dado
nivel de necessidades. Mas, na medida em que os meios
aumentam, este nivel vai-se desenvolvendo. Por isto, a
escala da apreciacdo de quantidades de bens crescentes,
na verdade, ndo descerd tdo rapidamente como desceria se
as necessidades se mantivessem inalteradas. Mas os incre-
mentos das necessidades sentidas sao necessariamente
cada vez menos intensos — o0 que, para 0s nossos fins, €
suficientemente comprovado pelo facto de uma determi-
nada soma de dinheiro ter uma importancia muito dife-
rente para uma pessoa para a qual representa tudo que tem,
do que para o miliondrio que sabe que desta soma depende
apenas uma despesa que no fundo lhe € totalmente indife-
rente. Dai deveria agora ter de se concluir que os dirigen-
tes da economica nacional t€ém de ser motivados por uma
ansia de consumo quase insacidvel e que as suas necessi-
dades tém de ser particularmente intensas, se se pressupde
que realmente nao cessam por uma Unica razdo, a saber:
o facto de para eles o ponto de satisfagdo se situar para
além de todas as fronteiras atingiveis.
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Uma tal interpretacdo deve imediatamente levantar
desconfianca, se se considerar que um tal comportamento
seria absolutamente inoportuno. Ter uma actividade remu-
nerada constitui um obstéculo para poder disfrutar preci-
samente desses bens, que costumam ser adquiridos sobre-
tudo para além de um certo nivel de rendimento. Isto inclui
nomeadamente o lazer, sendo que o desejo pelo lazer e
pelo consumo dos bens adquiridos deveria em breve
ganhar uma extraordindria importincia. Porém, temos
de admitir que, na vida prética, se atribui, de facto, um
comportamento tdo irracional a individuos do nosso tipo.
Pessoas que lhes sdo chegadas, mas também pessoas que
deles nao sabem mais do que o nome, sdo muitas vezes
desta opinido. Para além disso, também tem de admitir-se
que, quando se falha um objectivo de tal forma, isto nao
prova automaticamente que nao existam motivos para tal
objectivo. A explicagdo pode ser o habito que, uma vez
adquirido, ainda continua, mesmo se a sua causa ja nao
existir, mas podem também ser outros elementos, meio
patolégicos.

Notamos, pois, que tais individuos mostram uma
indiferenca francamente notavel, até mesmo uma aversao,
relativamente ao prazer do 6cio. Para perceber de imediato
a verdade desta afirmacdo, precisamos simplesmente de
imaginar uma ou outra figura deveras bem conhecida entre
os homens que fizeram histéria econémica, ou mesmo
qualquer pessoa que fica totalmente absorvida nos seus
negécios. Decerto tais individuos tém geralmente uma
forma de vida luxuriosa. Mas a sua vida € luxuriosa, porque
tém os meios para isso. Eles ndo trabalham para viver com
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luxo. Nao é facil fazer inteiramente justica a estes factos.
Tanto a opinido como a experi€ncia pessoais do observa-
dor t€m aqui um papel importante, e ndo se pode a partida
esperar que a nossa afirmacao seja aceite sem problemas.
Mas dificilmente lhe serd negada toda a razdo, nomeada-
mente quando o observador ndo se guia pela opinido geral
que tinha até ao momento e por opinides pré-definidas,
mas, sim, tenta analisar alguns representantes concretos do
nosso tipo. Se fizer isto, aperceber-se-a relativamente cedo
que ha explicacdes nada complicadas para aparentes excep-
¢oes. Nomeadamente que pessoas, nas quais predomina a
aspiracdo ao ocio e o desejo de um determinado resultado
“heddnico”, em particular depois de uma aposentagao com
um determinado nivel de rendimento, geralmente acabam
por alcancgar a sua posi¢do ndo por forca prépria, tendo
conseguido 0s seus eventuais sucessos apenas gracas ao
facto de uma personalidade do seu tipo lhes ter preparado
o caminho. O tipico empresdrio ndo se pergunta se cada
esforco que faz também promete um suficiente “excesso
de prazer”. Pouco se preocupa com os frutos hedénicos
das suas acc¢oes. Trabalha sem descanso, porque ndo sabe
fazer outra coisa, ndo vive para desfrutar daquilo que
conseguiu. Quando um dia este desejo surgir, isto quer
dizer que ele estd a enfraquecer, ndo significa realizagdo,
sendo antes um prentincio da morte fisica. Também por
esta razado o comportamento do nosso tipo ndo pode ser
enquadrado no modelo de um “estado de equilibrio” ou
mesmo numa tendéncia orientada para um tal estado, no
mesmo sentido como o comportamento do “sujeito econd-
mico em geral”, tal como, pela mesma razao, nao se pode
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supor que apenas tira as consequéncias de dados existentes
de uma forma semelhante a deles.”’

Por baixo da nossa imagem do tipo empresarial estd
escrito o moto: plus ultra. Quem correr mundo consegue
entender o tipo, embora nem sempre através de declara-
¢oes tingidas de “caprichos filosoficos™ feitas numa hora
de lazer. A motivacao que, de forma adequada, interpreta o
seu comportamento € suficientemente evidente:

Primeiro existe o sonho e a vontade de fundar um
império préprio, muitas vezes, embora ndo necessaria-
mente, também uma dinastia. Um império que proporcione
espaco e sentido de poder, que no fundo ndo pode haver no
mundo moderno, mas que € aquilo que mais se aproxima
a posicdo de soberano e cujo fascinio tem um particular
efeito, sobretudo para aquelas pessoas que ndo dispdem
de outro caminho para o reconhecimento social. Isto deve-
ria ser analisado mais em pormenor. Com mais precisao
poder-se-4 definir esta motivagdo como “liberdade” e
“base da personalidade” em relagdo a um, como ‘“esfera
de influéncia” em relagdo a outro, como “snobismo” em
relacd@o ao terceiro; mas isto aqui nao interessa muito. Este
grupo de motivos € o que mais se aproxima da satisfacao
pelo consumo. Mas ndo coincide com ela. As necessidades
que aqui sdo satisfeitas ndo sao as do “sujeito econdémico
comum”, ndo constituem a razdo da ac¢do econdmica.

Depois existe a vontade de vencer. Por um lado a
vontade de lutar, por outro a vontade de ter sucesso mera-
mente por causa do sucesso como tal. Sob estes pontos de
vista, a vida econdmica enquanto tal nao interessa. O nivel
do lucro como indice de sucesso — muitas vezes apenas
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por falta de outro — e coluna triunfal. Actividade econ¢-
mica como desporto: corrida financeira, mas mais ainda
jogo de boxe. Mais uma vez existem inimeras variantes.
E algumas delas — a vontade de subir socialmente — confun-
dem-se com o primeiro ponto. De novo, o que foi dito é
suficiente para nés. Novamente trata-se de uma motivagao
cujo caricter € diferente da motivagao especificamente
econdmica, de uma motivagao que € alheia a razdo econé-
mica e as suas regras.

A terceira de tais familias de motivos, por fim, € o
prazer de criar que, claro estd, também existe nas outras,
mas apenas aqui constitui o principio do comportamento.
Pode ser o puro prazer de fazer. O “sujeito econdémico
em geral” tem dificuldade em levar a cabo o seu dia de
trabalho, enquanto o nosso tipo tem um excesso de forca e
pode, da mesma forma como escolhe outras areas de acti-
vidade, também escolher a drea econdémica. Faz mudangas
na economia nacional e arrisca nela, por causa da mudanga
e por causa do risco e, precisamente, por causa das difi-
culdades.?® Por causa também, especificamente, da satis-
facdo na obra, na criagcdo nova como tal, sendo indiferente
se € algo independente ou se nao se distingue do prazer
da accdo. Também aqui os bens ndo sdo adquiridos pela
razdo, ou conforme a lei da razdo, que é o “sentido” da
aquisicao de bens.

Apenas na primeira das trés séries de motivos, a
propriedade privada no resultado da actividade empre-
sarial representa um factor essencial para que esta tenha
efeito. No que se refere aos outros dois, ndo € tanto disso
que se trata, mas antes da forma estranhamente precisa

184



e independente do juizo de outras pessoas, que na vida
capitalista mede “vitéria” e “sucesso” e no qual a obra
que da prazer ao seu criador se realiza e dd bom resultado.
Esta forma nao pode ser facilmente substituida por outra
disposi¢do social, mas a procura de outro tal arranjo nao
¢ nenhum contra-senso. Com efeito, numa organizagao
social que exclui o empresario privado, ndo s6 ha a neces-
sidade de encontrar um substituto para ele, mas também
para a funcdo que ele desempenha, quando pde a maior
parte do seu lucro de lado em vez de o consumir. Mas isto
seria, embora dificil na prética, facil conforme a ideia da
organizagdo. Por esta razao, o estudo detalhado e realista
dos infinitamente diversos motivos que se podem encon-
trar na vida econémica € uma questao bdsica da “econo-
mia planificada™ a ser levada a sério e do socialismo a ser
levado a sério.

Notas

' Neste contexto entendemos isto no sentido de Max Weber.

2 Se, mesmo assim, 0s economistas tiveram desde sempre alguma
coisa a dizer sobre este tema, € apenas porque eles nunca se limita-
ram a teoria econdmica, mas estiveram — geralmente de forma muito
superficial — a exercer sociologia histérica ou, pelo menos, fize-
ram suposi¢des sobre os contornos do futuro econémico. Divisao de
trabalho, aparecimento de propriedade privada de terra, crescente
controlo da natureza, liberdade da economia e seguranga de direito
— estes devem ser os elementos mais importantes que constituem a
“sociologia econémica™ de A. Smith. Referem-se, como se pode ver,
ao quadro social do processo econémico, nao a qualquer espontanei-
dade imanente nele. Este raciocino pode também ser entendido como
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a teoria de desenvolvimento de Ricardo — no sentido, por exemplo, de
Biicher. Contudo, Ricardo acrescenta ainda o pensamento que lhe valeu
o cognome de “pessimista”, a saber, o “progndstico hipotético” que
estipula como, em consequéncia do crescimento continuo de capital e
populacio e associado ao progressivo esgotamento da for¢a do solo, um
dia se chegard a um estado de repouso — que ¢ totalmente diferente do
estado ideal momentaneo de repouso do equilibrio que conhecemos na
teoria moderna — no qual a situag@o econémica seria caracterizada por
uma hipertrofia da renda da terra e uma hipertrofia de todos os restan-
tes rendimentos: é uma suposi¢ido sobre a formagdo de dados, cujas
consequéncias sao deduzidas de forma “estdtica”, e que sao totalmente
diferentes daquilo que mais acima se entendeu por teoria de desenvol-
vimento, por sinal ainda mais diferente daquilo que entendemos neste
livro por esta teoria. Mill desenvolve o mesmo pensamento de uma
forma mais pormenorizada, distribuindo também cor e som de forma
diferente. Mas, essencialmente, o seu quarto livro “Influence of the
Progress of Society on Production and Distribution™ apresenta apenas
0 mesmo. Ja o proéprio titulo do livro indica quanto o autor considera
“progress” como algo exterior a economia, como algo que tem as suas
raizes nos dados e que “exerce influéncia” apenas sobre produgdo e
distribui¢ao. Nomeadamente, o seu tratamento do progresso das “artes
de produgao” € rigorosamente “estdtico”. Este progresso aparece como
algo auténomo que “actua” sobre a economia e cujo efeito é para ser
analisado. O que, neste contexto, ¢ omitido é o objecto deste livro ou,
pelo menos, a pedra basilar da sua construgao. J. B. Clark (Essentials
of Economic Theory 1907), que tem o mérito de ter diferenciado cons-
ciente e fundamentalmente a “estdtica” da “dinamica”, entende os
elementos “dinamicos” como uma perturbac¢ao do equilibrio estatico.
Também nés, do nosso ponto de vista, consideramos uma tarefa essen-
cial estudar os efeitos desta perturbagao, assim como o novo equilibrio
que se estabelece a seguir. Mas enquanto J. B. Clark se limita a isto e,
como Mill, vé precisamente nisto o contetido da dindmica, nés quere-
mos, antes de mais, apresentar uma teoria destas causas perturbadoras,
na medida em que elas para nds sao mais do que isso e, também, na
medida em que o seu proprio aparecimento nos parece estar ligado a
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fenémenos econémicos fundamentais. Explicitamente: duas das causas
pertubadoras que Clark enumera (crescimento do capital e da popu-
lac@o) sdo, também para nds, meras causas perturbadoras, por muito
importantes que possam ser enquanto “factores de mudanga” para
uma outra série de problemas antes referida neste texto. Igualmente
uma terceira causa (alteracdo do gosto dos consumidores) que ainda
justificaremos no texto. Mas, as restantes duas causas (mudangas da
técnica e da organizacio da produg@o) requerem uma analise especial e
provocam mais outra coisa do que “perturbagdes” no sentido da teoria
estatica. O facto de isto nao ter sido percebido € a mais importante
razao isolada para o que nos parece insatisfatério na teoria econémica.
Desta modesta fonte provém, como veremos, uma nova visao integral
do processo econdmico que ultrapassa uma série de dificuldades funda-
mentais, justificando desta forma a nova pergunta no texto. Esta é antes
mais compardvel com a de Marx. Marx defende um desenvolvimento
econdémico interno e nao meramente uma adaptacdo a dados varidveis.
Mas a minha construg@o coincide apenas com uma pequena parte da
area por ele desenvolvida.

3 Por essa razao surgiu um dos mal-entendidos mais aborrecidos com
o qual a primeira edi¢do deste livro se teve de bater. Ele originou a
critica de que esta teoria de desenvolvimento descuidaria todos os
factores histéricos de mudanga, com a excep¢ao de um, nomeadamente
a personagem do empresario. Se a minha exposicdo tivesse a inten-
¢do que esta objeccio pressupde, entdo ndo faria obviamente nenhum
sentido. Mas a minha exposi¢do niao tem absolutamente nada a ver
com os factores de mudanga, mas, sim, com o modo como estes se
impdem, ou seja, com o mecanismo de mudanga. Também o “empre-
sdrio” nao € aqui nenhum factor de mudanga, mas, sim, o suporte
do mecanismo de mudan¢a. Além disso, ndo € verdade que eu tenha
considerado apenas um factor de mudanca, é antes verdade que nao
considerei nenhum. Ainda menos estamos aqui a tratar dos factores que
explicam as mudancas da organizacido do sistema econdmico, estilos
da economia, etc. Isto € ainda outro problema — relativamente ao qual
podemos estar a espera de algo decisivo de uma obra em preparagao
de Spiethoff — e, embora existam pontos nos quais todas estas opinides
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coincidem, significaria deixar os frutos de todas estragarem-se, se nao
se distinguir entre elas e proporcionar a cada uma o direito de crescer
por ela prépria.

* E relativamente aos problemas do capital, crédito, lucro empresarial,
dos juros de capital e das crises (ou seja, das alteragdes da conjunctura),
que esta fertilidade é para ser comprovada aqui. Mas ela ndo se esgota
com isto. Chamo a aten¢do do tedrico especializado para as dificuldades
relacionadas, por exemplo, com o problema do rendimento crescente,
a questao dos multiplos pontos de intersecgao entre as curvas de oferta
e procura, e o factor tempo. Dificuldades essas que também a andlise
de Marshal nao conseguiu ultrapassar, como Keynes sublinhou, com
muita razao. Também aquelas aparecem sob uma luz mais clara quando
olhadas do nosso ponto de vista. Exemplos como estes haveria muitos.
5 A razao por que fazemos isto é que, no periodo de um ano, estas alte-
ragdes sao quase imperceptiveis, ndo dificultando por isso a aplicabili-
dade do método estatistico. Nao obstante, o seu aparecimento € muitas
vezes a condi¢@o do desenvolvimento, no nosso sentido. Mas, embora
frequentemente estas alteragdes tornem o desenvolvimento possivel.
ndo sio elas que o criam.

® Donde se explica que os meios intelectuais da estdtica consigam lidar
com muitas questdes do desenvolvimento no sentido habitual e que, por
vezes, hd autores (por exemplo, Barone) que dao o nome de “dinamica”
precisamente a esta andlise das consequéncias de quaisquer mudangas
através do método motivado pela vontade de alcancar o equilibrio (ou
seja método “estatico”). Utilizaremos raciocinios “estiticos” também
para tratar dos fenémenos secunddrios do desenvolvimento, na nossa
maneira de ver.

7 Antes pode grosso modo dizer-se que a populag@o estd, em cada caso,
a adaptar o seu crescimento ao espago econémico que tem, em vez de
rebentar o espago econémico existente com o seu crescimento espon-
taneo.

8 Um privilégio que cada um pode também alcangar através da
poupanca. Numa economia do tipo artesanal este elemento teria de ser
mais realcado. As “reservas” dos industriais ja pressupdem desenvol-
vimento.

? O mais importante sendo o juro sobre a produgdo, como veremos no
capitulo cinco.
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"' Mas ¢ evidente que os meios de producdo nao caem do céu. Na
medida em que ndo vém nem da natureza nem de fora da economia,
foram ou estdao a ser em cada caso criados pelas diferentes ondas de
desenvolvimento, conforme nés o entendemos e, a partir dai, incorpora-
dos no circuito. Cada onda individual de desenvolvimento e cada nova
combinagao parte, por sua vez, novamente da reserva de meios produ-
tivos do respectivo circuito: galinha e ovo.

' Naturalmente nao tencionamos minimamente “interpretar o conceito
linguistico”, razdo pela qual também nao nos demoramos com signi-
ficados de palavras, nos quais, por exemplo, o “empresario” teria de
ser traduzido para o inglés como “contractor” ou onde “empresario”
significa algo que levaria a maioria dos “industriais” a protestar contra
serem incluidos neste conceito.

"2 Dois exemplos que apoiam a nossa afirmacdo de que, no fundo,
nao fazemos mais do que limpar a efectiva “visdao™ da opinido publica
dos defeitos da sua formulagdo. A concep¢do controversa do accio-
nista deve-se, simplesmente, a um erro dos juristas relativamente as
fungdes deste tipo de sujeito econémico, erro esse que muitos econo-
mistas repetiram, e que fez de uma fic¢do a base da descri¢cao da sua
situacdo juridica. Alids, os casos nos quais meros prestamistas exigem
uma participac¢ao nos lucros mostram que participar nos lucros em vez
de receber juros ainda ndo faz de um “capitalista” um “empresario”.
Por vezes créditos bancdrios sao concedidos desta forma, embora a
participacao seja expressa em percentagens do montante emprestado
—e nao diferente na sua esséncia era também o foenus nauticum. O risco
¢é carregado sempre s pelo capitalista, embora frequentemente também
pelo empresario quando este assume a fun¢ao de capitalista. Falaremos
sobre isto no quarto capitulo.

13 E ébvio que a defini¢io do empresdrio pelo lucro empresarial, em
vez de pela fung@o cujo desempenho da origem ao lucro empresarial,
ndo € brilhante. Mas temos ainda outra reserva em relacdo a ela. Vere-
mos que o empresdrio nao recebe o lucro empresarial pela necessidade
do mercado no mesmo sentido em que o trabalhador recebe o produto
marginal do seu trabalho.
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“ E somente este descuido que explica a atitude de certos tedricos
socialistas em relacao a propriedade agricola, porque a pequenez da
propriedade individual s6 faz uma diferenga fundamental na opiniao da
pequena burguesia — que de resto avalia apenas intuitivamente, o que
nao interessa do ponto de vista cientifico — mas niao na opinido socia-
lista. O objecto e o meio de trabalho do proprietario pode também ser a
grande propriedade. O critério da utilizagdo de outra for¢a de trabalho
que ndo a do proprietdrio e da sua familia — ndo tomando em conta que
se aplica apenas a um tamanho de propriedade em regra pequeno ao
ponto de ser irracional — é economicamente relevante apenas do ponto
de vista de uma espécie de teoria de exploragdao que quase ja ndo ¢
justificavel.

'S Ver, por exemplo, a excelente descri¢ao em Wiedenfeld, Das Person-
liche im modernen Unternehmertum. Embora ja tenha sido publicado
em 1910 no Schmollers Jahrbuch, eu nao tinha conhecimento deste
trabalho quando publiquei a primeira edi¢ao deste livro.

' Sobre a natureza da fun¢@o de empresario, ver agora também a minha
formulacao no artigo “Unternehmer” no Handbuch der Staatswissens-
chaften.

7' A mesma imagem tedrica, mas evidentemente ndo o mesmo em
termos socioldgicos, culturais, etc.

" Em que medida isto se verifica, pode ver-se hoje em dia melhor
na economia de povos e, dentro da nossa esfera cultural, na economia de
individuos que ainda ndo foram completamente arrastados pelo desen-
volvimento dos tltimos cem anos, portanto, por exemplo, na economia
dos camponeses da Europa Central. Este camponés “calcula”, ndo lhe
falta o “sentido de economia”. Mesmo assim, ndo pode dar nenhum
passo para fora do percurso habitual, a sua economia nao mudou
durante séculos ou, se mudou, apenas na consequéncia de violéncia ou
influéncia exteriores. Porqué? Porque a escolha de novos métodos nao
¢ evidente, e também ndo € ja um elemento conceptual da actuagdo
racional na economia.

' Pequenas variagdes que, no entanto, podem somar-se ao longo do
tempo para serem grandes, como ja foi mencionado. O importante ¢ que
o individuo, quando procede a estas modificagdes, nunca se afaste da
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base do habitual. Isto € a regra, quando se trata de pequenas, e excepcio-
nalmente, quando se trata de grandes (uno actu grandes) modificacdes.
Apenas neste sentido atribuimos aqui importincia ao “‘ser pequeno”.
A objeccao de nao poder haver nenhuma diferenca fundamental entre
pequenas e grandes modificagdes, nao € vilida, porque, por um lado, é
falsa em si mesma, na medida em que se baseia na nao-observagao do
principio do método infinitesimal, cuja natureza consiste na possibili-
dade de, em certas circunstancias, se poder dizer do “pequeno” o que
nao se pode dizer do “grande”. Independentemente disso, no entanto, o
que interessa aqui ¢ simplesmente se, no caso de uma mudanga, 0 nosso
elemento surge ou nao. Por isso, o leitor que se ofenda com o contraste
grande-pequeno pode, se quiser, substitui-lo por ajustavel-espontaneo.
Eu préprio nao gosto muito de fazer isto, porque esta expressdo esta
ainda mais sujeita a mal-entendidos do que a outra e, na verdade, exigi-
ria explicagdes mais extensas.

2 Primeiro, trata-se de um tipo de comportamento e de um tipo de
pessoas somente na medida em que este comportamento esta ao alcance
das pessoas sé de modo muito desigual, estando muito acessivel a apenas
relativamente poucas pessoas, constituindo, assim, a caracteristica mais
saliente delas. Visto ter havido criticas a exposi¢ao que fiz na primeira
edicao, no sentido de ter exagerado a peculiaridade deste comporta-
mento e menosprezado o facto de ser (embora mais ou menos) préprio
de todos os homens de negdcios, e também a descri¢do apresentada
num trabalho posterior (Wellenbewegung des Wirtschaftslebens, Archiv
fiir Sozialwissenschaft, 1914) no sentido de introduzir um tipo intermé-
dio (sujeitos econdmicos “semiestaticos™), pode ainda acrescentar-se
0 seguinte: 0 comportamento em questio é peculiar em dois sentidos.
Por um lado, na medida em que se ocupa com outra coisa, que
faz outra coisa que nao significa o comportamento habitual. Evidente-
mente, podem, neste sentido, agrupar-se os dois comportamentos numa
entidade superior, mas isto nao altera o facto de existir uma diferenca
tedrica relevante entre os dois “objectos”, sendo que apenas um objecto
¢ descrito pela teoria habitual. Depois, 0 comportamento em questao
é, para além disto, outra coisa per se, é um agir diferente, que exige
aptidoes nao gradualmente, mas qualitativamente diferentes das que
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sdo exigidas no seu percurso usual no circuito. Mais tarde sobressaira
ainda mais nitidamente qual o tnico comportamento econémico que,
conforme a sua natureza, a opiniao tradicional descreve.

Ora, numa populagio etnicamente homogénea é de supor que
estas aptidoes sejam distribuidas de forma igual as outras, por exemplo,
aptiddes fisicas, o que significa que a curva da sua distribui¢ao tem uma
ordenada, nos dois lados da qual os individuos podem ser arrumados
simetricamente conforme, neste respeito, sao supernormais ou subnor-
mais. Assim, hdo-de agregar-se sucessivamente menos individuos as
cotas superiores, a cota média ou, aqueles que descem para baixo deste
valor. De forma semelhante podemos, certamente, supor que qualquer
pessoa sauddvel saiba cantar, se quiser. Talvez metade dos individuos
de um grupo etnicamente homogéneo tem uma aptidao média para tal, a
capacidade para cantar de um quarto vai progressivamente diminuindo
e, digamos, um quarto tem esta aptidao acima da média. Entre os indi-
viduos deste dltimo quarto, passando por uma série de situagdes em
que a arte de canto vai aumentando e o nimero das pessoas, que a tém,
vai ficando cada vez mais pequeno, acabamos por chegar aos Carusos.
Em geral, € apenas nesta parcela que nos damos conta da capacidade de
cantar, e somente relativamente as maiores sumidades esta pode tornar-
-se a propriedade caracteristica da pessoa. Nao estamos aqui a falar
da profissdo, que no entanto exigira também um certo talento minimo.
Entdo, embora praticamente todas as pessoas saibam cantar, a aptidao
de cantar ndo deixa, por isso, de ser uma propriedade distinguivel e o
atributo de uma minoria, mas nio exactamente de um tipo, porque esta
propriedade — ao contrario da nossa — tem relativamente pouca influén-
cia sobre a personalidade inteira.

Vamos aplicar o que dissemos. Supomos que um quarto da
populagio seja tdo pobre nestas aptiddes — vamos aqui temporariamente
chama-las iniciativa econdmica — que este facto se perceba na pobreza
da personalidade moral e que estas pessoas nos mais pequenos assuntos
da vida privada ou profissional, onde este elemento entra, fazem um
papel lastimoso. Conhecemos este tipo e sabemos que muitos dos mais
cumpridores funciondrios ptiblicos que se distinguem pela sua lealdade

192



ao dever, saber profissional e exactidao, pertencem a este quarto.
Depois existe a “metade”, os “normais”. Estes funcionam melhor nos
assuntos que, mesmo nas situagdes habituais, ndo sdo apenas para ser
“despachados”, mas necessitam realmente de ser “decididos” ou “leva-
dos a cabo”. A este grupo pertencem praticamente todos os homens
de negdcios, sendo nunca teriam alcangado os lugares que ocupam; a
maioria até constitui uma selec¢ao — individual ou hereditariamente
comprovada. Nao € um “novo” caminho o que um industrial té€xtil toma
quando vai ao leilao de 1a em Liverpool. Mas as situagdes la sao sempre
diferentes e o sucesso da empresa depende tanto da habilidade e da
inciativa na compra da 13, que o facto de na industria téxtil até agora
nao haver trusts que sejam compardveis aos da industria pesada sem
divida se explica parcialmente pelo facto de os mais competentes nao
quererem abdicar da sua prépria habilidade na compra da la. Subindo
na escala, acabamos por chegar ao quarto superior, aquelas pessoas
que constituem um tipo que € caracterizado precisamente pelo nivel
daquelas capacidades nos dominios do intelecto e da vontade. Entre
os individuos deste tipo ndo ha s6 muitas variedades (do comerciante,
industrial, financeiro, etc.), mas também uma diversidade continua dos
graus de intensidade da “iniciativa”. No nosso raciocinio existem tipos
de intensidade muito variada. Uns sabem pisar com seguranga onde
ainda ninguém andou, um outro sabe seguir onde apenas um ja andou,
um terceiro apenas segue em grupo, mas neste estd entre os primeiros.
Assim, o grande lider politico de todas as espécies e de todos os tempos
é também um tipo; mas nd3o é uma pessoa tinica que, neste aspecto,
esteja a confrontar uma massa amorfa, mas antes, um fenémeno de topo,
do qual uma variedade continua desce até ao ponto médio, e dai ainda
mais até aos valores baixos. Contudo, nao € apenas a “lideranca™ que
constitui uma fungao especial, também o lider € algo especial e distin-
guivel — pelo que, no nosso caso, ndao faz sentido perguntar: “Onde,
entdo, é que comega o tipo que defendemos?” Para depois declarar:
“Isto, afinal, ndo é nenhum tipo!”

21 A exposicao que fiz na primeira edicao foi criticada por ser
entendida como definindo a “estdtica’” ora como uma constru¢ao tedrica,
ora como imagem de uma situagao real da economia. A teoria estdtica
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nao pressupde uma economia estaciondria, visto também tratar das
consequéncias de alteracoes de dados. Penso que a actual exposi¢ao
jd nao oferece motivos para tal divida. Em principio, entdo, ndo ha
nenhuma conexao necessdria entre teoria estdtica e realidade estaciond-
ria. Apenas na medida em que se torna mais facil de explicar as formas
fundamentais do processo econémico com base numa economia inva-
ridvel, se recomenda por vezes esta suposi¢do na teoria econdmica.
Por inimeros milénios e também em tempos histéricos, em algumas
ocasides no decorrer dos séculos, a economia estaciondria é um facto
incontestdvel, para além de, como Sombart foi o primeiro a subli-
nhar, tender a tornar-se realidade em todos os periodos de depressao.
E porque, primeiro, tanto aquela constru¢iao como este facto nao contém
o elemento que nos interessa e porque, segundo, o facto que explica
esta situacdo, ou seja, o poder do caminho determinado também ter
como consequéncia o facto de aquela constru¢do se ajustar relativa-
mente bem a uma parte da realidade e mal a outra, estabeleci na minha
exposicao na primeira edi¢do uma relacdo entre as duas. A razdo de
ter feito tal reside exactamente nisto. Mas tem ajudado tao pouco que
resolvi desfazé-la agora. E mais: a teoria usa duas maneiras de ver que
talvez ainda possam vir a criar dificuldades. Se € para nos ser demos-
trado como € que todos os elementos da economia se determinam uns
aos outros em equilibrio, ndo se considera este sistema de equilibrio
como jd existente, mas antes que se construa perante 0s nossos olhos
“ab ovo”. Isto nao quer dizer que o seu nascimento seja explicado
geneticamente. Apenas se esclarece a sua existéncia e o seu funciona-
mento logicamente, dissecando-os intelectualmente. Nisto, parte-se do
principio de que as experiéncias e os habitos dos individuos jd exis-
tem. Nao se explica assim como é que estas combinacdes produtivas
chegaram a realizar-se. Além disso, quando se propde examinar dois
estados de equilibrio vizinhos, compara-se, por vezes — nem sempre —,
por exemplo, em Pigou’s Economics of Welfare, a“melhor” combinagao
produtiva no primeiro com a “melhor” no segundo. E isto, por sua vez,
embora ndo o tenha de dizer, pode querer dizer que as duas combina-
¢oes, no sentido em que estamos aqui a falar, sdo diferentes nao apenas
em pequenas variagdes quantitativas, mas também conforme os prin-
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cipios técnico e comercial. Também aqui ndo se investiga o apareci-
mento da segunda combina¢do, nem os problemas com isto associa-
dos, mas apenas o funcionamento e o resultado da combinagdo que —
como sempre — ja surgiu. Embora esta maneira de ver seja justificada
e correcta, ultrapassa o nosso problema. Se ela implicasse a afirmacao
de que, com isto, o problema estava também resolvido, estaria errada.
22 Precisamente quando o “arrastar” coincide com o avango da concor-
réncia. E nisto que se baseia o facto fundamental das continuas elimina-
¢oes de lucros empresariais e o fenémeno, nao menos fundamental, de
depressdes periddicas, como veremos a seguir. Nem sempre o “arrastar”
¢ desta natureza. Nao o é, por exemplo, quando uma industria se junta
para formar um “trust”, e também ndo o ¢ perante os consumidores.

2 A exposicao que fiz na primeira edi¢cdo tem sido criticada como
“favoravel aos empresdrios” e como “glorificagdo” exagerada do tipo
do empresario. Protesto contra isto afirmando que ¢ um argumento nao
cientifico — ou uma forma de argumento que corresponde a uma fase da
ciéncia ja superada. O que poderia ser interpretado como “favoravel aos
empresarios” nao é mais do que a prova de que cabe ao empresdrio uma
fung@o no processo econémico social — ao contrdrio, e.g., do cavaleiro
salteador. No entanto, visto isto hoje ser reconhecido também por parte
de socialistas sérios, s6 pode discutir-se se a nossa versdo € correcta
ou errada, discussao essa para a qual agitacdo e slogans nao ajudam.
Para além disso, nao ha “glorifica¢ao”, nem na tendéncia, nem de facto,
porque os dados e argumentos mencionados sdo compativeis tanto
com uma avaliagdo positiva como negativa da actividade empresarial
privada, especialmente com a recepgao privada de lucro empresarial.
Quem nio tiver absolutamente nada a contribuir para um tal debate,
pode muito bem agitar o seu reservatorio de frases feitas. Mas nao tem
o direito a ser tomado em consideragao.

* Entre os contra-argumentos, que, como os que foram menciona-
dos na nota anterior, sao tomados em consideracdo apenas como
prova de paciéncia, encontra-se também o argumento de que o racio-
cinio deste livro nao passa de psicologia duvidosa. Para além do facto
de a “psicologia” em questdao apenas ter importancia ilustrativa, sendo
0 que aqui nos interessa antes de outros assuntos, ou seja, assuntos
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econdmicos, temos de responder aos quatro significados que esta frase
despropositada pode assumir:

1. Se se pretender dizer que “motivagdo” nao pode, sem mais,
ser considerada como causa explicativa, porque o motivo nao € simples-
mente a “causa” da ac¢ao, mas, sim, antes de mais um reflexo psiquico
dela, isto é correcto. Mas nao defendemos o contrario. O motivo €
apenas o instrumento, com a ajuda do qual o observador possa talvez
tornar a sequéncia de causa e efeito na vida social mais clara do que
normalmente seria, para si e para outros, e com a ajuda do qual possa
compreender esta sequéncia, ao contrario de uma sequéncia na “natu-
reza inanime”. Constitui, como dentro de pouco poderemos dizer com
aproximada precisao, frequentemente um valioso meio heuristico e,
muitas vezes, também um utilizavel “fundamento explicativo”. Aqui
nao € utilizado como “fundamento real”.

2. Se, com a objeccao da “psicologia”, se pretender dizer que
algo daquilo que foi dito nao ¢ “economia”, ndo sendo por isto rele-
vante, esta repreensdo €, ela prépria, irrelevante perante o facto de
precisarmos destes elementos e, no caso de nenhuma ciéncia os ofere-
cer sob a forma necessdria, termos de ser nés proprios a elabora-los, da
mesma forma como o economista também tem por sua prépria conta de
se ocupar com a histdria e a estatistica. Errada e insuficiente € a opiniao.
segundo a qual a ciéncia social, em dltima instancia, se dissolve em
psicologia; ingénuo, porém, € aquele que diz que relativamente a todos
0s nossos problemas deveriamos funcionar sem qualquer psicologia, ou
seja, sem examinarmos e interpretarmos comportamentos observaveis.
Alids — visto também a psicologia ter de ver com reacgdes objectiva-
mente constataveis —, isto ainda ndo significa que

3. quando nos estivermos a dedicar a “psicologia”, estamos a afas-
tar-nos para o inexperimentavel, para aquilo que existe apenas subjectiva-
mente, porque descrevemos e analisamos um comportamento econo-
mico visivel. Se, para além disso, tentarmos “entendé-lo”, “interpretar
o seu sentido”, mesmo assim este proprio comportamento visivel conti-
nua a ser o alfa e o omega da nossa anélise.
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Todos estes argumentos sdao também validos em relagao a frase-
ologia, cuja vitima, para prejuizo da ciéncia, tem sido muitas vezes e
ainda o é, a doutrina “subjectiva” do valor.

4. Se se quiser dizer que a nossa “visdao” do tipo do empresario
é errada e que, nomeadamente, a nossa descricdo da sua motivagao
¢é insuficiente, isto teria de ser provado em pormenor, analisando cada
passo da nossa argumentacdo e tomando em consideracdo o objec-
tivo limitado da nossa descri¢do, que ndo aspira a nenhuma socio-
logia deste tipo. Mas isto nao aconteceu. Ha uma irreflectida espé-
cie de “leitura em diagonal”, que apenas tenta apanhar um slogan, e,
quando pensa té-lo encontrado, satisfeita, pde o raciocinio de lado
para, a partir dai, repetir continuamente apenas o slogan. A esta espécie
de leitura s6 se pode responder de uma tinica maneira: com uma formu-
lagao sempre repetida. sempre mais cuidada, da verdade. O importante
¢é que o leitor que queira compreender sinta na nossa descri¢ao o pulsar
desta verdade e da vida real.

» Este passo estd ligado sobretudo ao nome de Pareto, mas quem o
conseguiu com mais perfei¢do foi Barone (il ministro della produzione
nello sato collettivista, Giornale degli Economisti 1908).

* Quer dizer: neste significado das palavras “hedénico™ e “racional”,
onde a tltima significa: reconhecido pelo observador como corres-
pondente a ou adequado para um dado fim em dadas circuns-
tancias.

7 Certamente, é verdade s6 num sentido muito especial que este tipo
“cria” algo. Ha sempre significados desta frase nos quais, obviamente,
nao seria verdade. O mesmo se aplica a expressdo “nao tira apenas
as consequéncias”. Mas acredito que o texto ¢ suficientemente claro.
Quem achar que nao € convidado a reler a discussao pormenorizada da
primeira edicao.

% Se este tipo de empresdrio ndo foge ao “desagrado™ do esforgo ou se
o esforgo para ele significa “prazer” em vez de "desagrado”, € a mesma
coisa.
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TERCEIRO CAPITULO
Crédito e Capital
Primeira Parte

A Natureza e a Funcao do Crédito'

A ideia-base de o desenvolvimento econémico ser
uma utilizacdo essencialmente diferente das prestagdes
existentes de trabalho e solo conduziu-nos a nocao de a
implementagdo de novas combinagdes acontecer por meio
do desvio das prestagdes de trabalho e do solo das suas
utilizagOes habituais. Para as formas de economia onde o
dirigente ndo tem o poder de dispor sobre estas prestacoes,
isto, por sua vez, conduziu-nos a duas heresias. A primeira
diz que o dinheiro tem, neste processo, um papel funda-
mental, enquanto a segunda defende que neste processo
cabe até um papel essencial aos outros meios de paga-
mento, ou seja, que neste contexto os acontecimentos no
dominio dos meios de pagamento ndo sao meros reflexos
de acontecimentos no mundo dos bens, que sdo a origem
de tudo o que é essencial. Uma longuissima fila de tedricos
asseguram-nos do contrario, em todos os tons possiveis,
com particular determinagc@o e rara unanimidade, com
impaciéncia e indignagc@o moral e até intelectual.

Sempre, quase desde que se tornou ciéncia, a eco-
nomia se debateu com os equivocos populares que envol-
vem o fenémeno do dinheiro. E com razdo. E aqui que
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estd um dos seus méritos essenciais. Quem pondera o que
foi dito até agora chega facilmente a conclusao de que ai
nenhum desses erros estd a ser defendido. Por outro lado,
se se quisesse afirmar que o dinheiro € apenas um meio
para a circulacao dos bens, ndo sendo possivel associar-lhe
nenhuns fenémenos importantes, isto seria errado. Se disto
se quiser fabricar uma objec¢@o contra o nosso raciocinio,
esta ja seria refutada ao comprovarmos que, no nosso caso,
a utilizagdo diferente das forcas produtivas da economia
ndo pode ser conseguida de outra forma que ndo através
de uma modificacido no poder de compra dos sujeitos eco-
némicos. Vimos que, em principio, ndo € possivel pedir
emprestadas prestacoes de trabalho e de solo dos trabalha-
dores e proprietdrios. Acrescento ainda que o empresdrio
também nao pode pedir emprestados meios produtivos nao
produzidos. Porque no circuito ndo existem nem reservas
ndo utilizadas, nem quantidades destas reservas postas a
disposi¢ao das necessidades do empresario. Se, por acaso,
em uma qualquer economia existirem precisamente tais
meios produtivos produzidos de que o empresario neces-
sita, pode naturalmente compra-los. Mas para isto precisa
de poder de compra. Ndo os pode pedir emprestados sem
mais, visto serem necessdrios para os fins para os quais
foram produzidos e o seu proprietario nao poder nem que-
rer ficar a espera do seu rendimento, como também nao
estard na disposi¢do de correr riscos. E verdade que o
empresario poderia restituir-lhe o seu rendimento, mas
apenas mais tarde. Se, mesmo assim, houver alguém que
ihe empreste poder de compra, estamos aqui perante duas
transac¢oes, uma compra e um crédito. Os dois, porven-
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tura, ndo sdo apenas duas partes juridicamente separadas
do mesmo processo, mas antes dois eventos econdémicos
muito diferentes, a cada um dos quais estdo associados
fenémenos muito distintos, como se verd mais tarde. Por
fim, o empresédrio também nao pode ‘“adiantar” bens de
consumo aos trabalhadores e proprietarios®, simplemente
porque nao os tem. Se 0os comprasse, precisava para isso
precisamente do poder de compra. Nao conseguimos
superar este ponto, porque se trata sempre de retirar bens do
circuito. O mesmo € valido também para o pedir empres-
tado de bens de consumo, como para o pedir emprestado
de meios de producao produzidos. Nao estamos, portanto,
a afirmar nada que seja misterioso ou aventureiro.

E evidente que ndo faria sentido responder-nos
dizendo que ndo “é possivel” algo essencial estar asso-
ciado ao dinheiro. Na realidade, o poder de compra é exac-
tamente aqui o veiculo de um processo fundamental que
ndo tem nada de preocupante. Alids, esta objeccdo, por
principio, ndo pode ser feita de forma alguma, porque toda
a gente reconhece o fendémeno inteiramente anialogo no
sentido do qual alteracdes na quantidade ou na distribui-
¢ao do dinheiro podem ter consequéncias muito profun-
das. S6 que esta observacdo até agora nao tinha mere-
cido muita aten¢do (encontrava-se, por assim dizer, numa
via secunddria). Mas a comparacao € bastante instrutiva.
Também aqui ndao hd necessariamente uma alteracao no
mundo dos bens, i.e., uma razao explicativa anterior do
“lado dos bens”. Os bens ai comportam-se igualmente
de uma forma muito passiva. Mesmo assim, sabe-se que a
sua natureza e a sua quantidade sao fortemente influencia-
das por tais alteracoes.
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A nossa outra heresia ndo é de longe tdo perigosa
como parece. Também ela se baseia, em ultima instan-
cia, num facto que ndo s6 é comprovado e evidente mas
também reconhecido. Sao criados na economia nacional
meios de pagamento que, é certo, na sua forma exterior
se apresentam apenas como créditos em “dinheiro” mas
que se distinguem fundamentalmente de créditos em
outros bens pelo facto de prestarem exactamente os mes-
mos servicos que o bem sobre o qual sdo sacados, de
modo a, em certas circunstancias, poderem substitui-los
— de qualquer modo pelo menos temporariamente.’ Isto é
reconhecido n@o apenas na literatura especializada do sis-
tema monetario, mas também na teoria no sentido mais
restrito. Consta em todos os manuais. Nao temos nada a
acrescentar a observacdo, mas, sim, a andlise. A obser-
vacdo da qual precisamos existe, s que também ela se
encontra numa via secunddria. Os problemas cuja dis-
cussdo mais tem contribuido ao reconhecimento tedrico
dos factos que na prética sdo realmente indubitdveis sdo
as questdes do valor e de conceito de dinheiro. Depois da
Teoria de Quantidade ter estabelecido a sua férmula para o
valor, a critica usou o facto da existénca dos outros meios
de pagamento. Isto é sabido. Também se sabe que, nomea-
damente na literatura inglesa, a questao, se estes meios de
pagamento sdo dinheiro e, especialmente, se créditos ban-
cdrios sdo “dinheiro”, se tornou num absoluto esteredtipo.
Alguns dos melhores tedricos deram uma resposta afirma-
tiva, mas para noés € ja suficiente que esta pergunta tenha
sido levantada. O que nos interessa, mesmo se a resposta
aquela pergunta tivesse sido negativa, € que ela tem, sem
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excepcao tanto quanto sei, encontrado reconhecimento.
E sempre analisado com mais ou menos pormenor, como e
em que formas o assunto € tecnicamente possivel.

Isto também ja constitui o reconhecimento de que, na
maioria dos casos ainda é explicitamente sublinhado que
os meios de circulagao criados desta forma nao estao sim-
plesmente a substituir dinheiro em moeda guardado em
qualquer lugar, por acaso, mas que existem efectivamente
em quantidades que ultrapassam todo o resgate no sen-
tido mais restrito. Para além disso, reconhece que nao
estdao, por meras razdes de conveniéncia, apenas a subs-
tituir somas de dinheiro que alguma vez tenham existido,
mas que sdo, sim, criadas de novo, existem lado a lado
com as somas existentes de dinheiro. Também quanto a
outra questdo que mantemos por razdes de exposi¢ao,
embora nao seja fundamental para nos, a saber, que esta
criagdo de meios de pagamento tem o seu centro nos ban-
cos e constitui a sua verdadeira fun¢ao, estamos de acordo
com a opinido vigente ou, para ser mais exacto, pelo menos
com uma opinido que hoje ja se pode chamar vigente.
A criagdo de dinheiro por parte dos bancos através da
constituicao de dividas a pagar contra eles préprios, sobre
a qual ja se pode ler no velho mestre Smith e até em auto-
res ainda mais antigos e totalmente livres de equivocos
populares, ja se tornou hoje num lugar-comum. Apresso-
-me a acrescentar que para os nossos fins ¢ completamente
indiferente se a expressdo “criacao de dinheiro”, que adopto
de Bendixen, é considerada correcta em termos de teoria
ou ndo: a nossa exposi¢ao ¢ completamente independente
das particularidades de qualquer teoria monetdria.
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Por fim, ndo pode haver dividas de que estes meios
de circulacdo entram nas transaccdes através da abertura
de créditos, e que sdo criados sobretudo com o objectivo
da concessao de crédito — exceptuando os casos em que se
trata simplesmente de evitar o envio de moedas. De acordo
com Fetter (Principles of Economics, pag. 462), um banco
€ “a business whose income is derived chiefly from lending
its promises to pay”. Até aqui nao tenho dito nada con-
troverso e, nesta medida, ndo vejo sequer a possibilidade
de uma divergéncia de opinido. Ninguém pode acusar-me.
porventura, de infringir o teorema de Ricardo segundo o
qual “banking operations” nao podem aumentar a riqueza
de um pais, ou seja, eventualmente culpar-me de uma
“vapoury speculation” na linha de Law. Seja como for.
quem quererd negar o facto de nos paises economicamente
mais desenvolvidos talvez trés quartos dos depdsitos ban-
carios serem créditos’ e que o homem de negdcios decidi-
damente costuma, por regra, tornar-se, primeiro, devedor
do banco, para a seguir se tornar o seu credor, que primeiro
“pede emprestado” o que a seguir “deposita” uno actu, para
ja nao falar do facto de quase todos os meninos da escola
saberem que somente uma infima parte de todas as tran-
sacgOes sdo feitas com dinheiro no sentido mais estrito
possivel? Por isso, ndo entro em mais pormenores relati-
vamente a estes assuntos. Seria mesmo inttil apresentar
aqui polémicas que qualquer um, para quem sdo novidade,
pode encontrar em qualquer livro elementar. Pressupde-se
como nao controverso que todas as formas exteriores de
crédito, desde a nota bancdria até a nota de crédito, com-
preendem um contetdo de natureza semelhante.®
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De momento héd apenas um ponto que pode ser con-
troverso. E evidente que aqueles meios de circulagdo ndo
sd0, na maioria dos casos, criados sem base alguma. Penso
ndo estar errado quando digo que tanto o homem de neg6-
cios como o tedrico imaginam como exemplo tipico de
um tal meio de circulacdo, e.g., a letra do produtor, que
este, depois de ter acabado a produgdo e vendido os pro-
dutos, saca ao seu cliente para de imediato “transformar”
o seu crédito “em dinheiro”. Neste caso, estes produtos
servem de base — concretamente, por exemplo, uma guia
de transporte — e, mesmo que a letra ndo seja suportada
por dinheiro existente, ¢ em contrapartida suportada por
bens existentes e, desta forma, pelo menos por um “poder
de compra” de alguma forma existente. Naturalmente,
também estes depdsitos agora mencionados se baseiam,
em grande parte, em tais “valores de mercadorias”. Isto
poderia ser considerado como o caso normal da abertura
de crédito e do pdr a circular meios de pagamento a cré-
dito, devendo qualquer outro caso ser visto como anormal.’
Mas também nos casos, em que nao se trata de um nego-
cio normal de mercadorias, é 6bvio que geralmente se
exige uma garantia. Trata-se, de facto, sempre apenas de
uma mobilizacdo de valores existentes. Desta forma vol-
tarfamos a opinido vigente, que até celebraria um triunfo
especial, porque agora se dispensariam ndo apenas meios
de circulag@o sem suporte, como também se eliminaria o
dinheiro, reduzindo-se o assunto todo a troca de merca-
doria contra mercadoria, ou seja, a processos meramente
do mundo das mercadorias. Esta opinido explica o facto
de haver quem pense que a “criacao de dinheiro”, sendo
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simplesmente um processo técnico € ndo muito interes-
sante para as grandes linhas da teoria, possa ser relegada
para o capital dedicado a circulacgao.

Nao estamos inteiramente de acordo com isto. De
momento apenas tem de ficar sublinhado que o que a pratica
designa como anormal € meramente a criagdo de meios de
circulag@o, que se fazem passar por algo que resultou do
negdcio de mercadorias regular, sem que isto seja o caso.
Independentemente disto, uma mudanca financeira ndo é
simplesmente e nem sempre algo “anormal”. Aberturas
de crédito para o efeito de novas criagdes de certeza nao
0 sdo, mas mesmo assim acontecem frequentemente, de
forma em principio igual — embora, do ponto de vista téc-
nico, a dura¢do mais longa destes créditos os torne natural-
mente diferentes. No entanto, no que toca a cobertura que
em tais casos nao pode ser de produtos ja existentes, mas
somente de outras coisas, o seu significado fundamental
ndo € que os bens, que constituem a garantia, sejam mobi-
lizados através da concessdo de crédito. Isto nao descreve
bem a natureza do assunto. Antes temos de distinguir
entre dois casos. No primeiro caso, o empresario dispde de
alguns bens que pode hipotecar ao banco®. Este facto facili-
ta-lhe certamente, na pratica, a obtencao de um crédito. Mas
isto ndo faz parte da natureza do assunto na sua forma mais
pura. Por principio, a fun¢do de empresario ndo esta asso-
ciada a posse de bens, como igualmente ensinam a anélise
e a experiéncia, embora a circunstancia acidental de ter
bens constitua uma vantagem prdtica. Perante os casos
onde esta circunstincia ndo se verifica, ndao deverd ser
possivel rejeitar esta opinido. Disto resulta, que a frase
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conforme a qual o crédito, por assim dizer, “transforma
bens em moeda” ndo estd a exprimir o verdadeiro pro-
cesso suficientemente bem. No segundo caso, o empre-
sdrio penhora bens, que compra com o poder de compra
que pediu emprestado. Neste caso, a abertura de crédito
acontece primeiro, fazendo com que este, pelo menos por
principio e durante um momento eventualmente muito
curto, care¢a de cobertura. Este caso apoia ainda menos
do que o primeiro a opinido de colocar valores de bens
existentes em circulacdo. Pelo contrdrio, fica perfeita-
mente claro que se trata aqui da criagdo de poder de com-
pra que inicialmente ndo tem correspondéncia em novos
bens.

Dai resulta, portanto, que também a soma do cré-
dito tem, na realidade, de ser maior do que poderia ser,
se existisse apenas crédito com cobertura total. O edificio
do crédito estende-se ndo apenas sobre a base existente de
dinheiro, mas também sobre a base existente de mercado-
rias. Novamente, este facto como tal ndo pode facilmente
ser negado. Apenas a sua interpretacio tedrica pode ser
duvidosa. Neste contexto temos de constatar uma coisa, a
saber, que também para nds aquela distin¢do entre crédito
normal e crédito ndo normal € significativa. Os “certifica-
dos de quota” no fluxo econdmico de bens que € criado
pelo crédito normal sdo certificados de prestacdes anterio-
res e bens existentes. Os que sdo criados pelo crédito que
a opinido vigente classifica como anormal, sdo, conforme
a sua natureza, certificados de futuras prestacdes e bens
ainda por produzir. Deste modo, existe certamente uma
diferenca fundamental entre as duas categorias, tanto rela-
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tivamente a sua natureza, como ao seu modo de funcionar.
Ambas sdo avaliadas como sendo iguais na sua circula-
¢do na economia e ambas prestam 0 mesmo servi¢o como
meios de pagamento — para além de frequentemente nao
poderem ser distinguidas por fora. Mas uma compreende
meios de pagamento aos quais corresponde um input para
o produto social, e a outra meios de pagamento aos quais,
inicialmente, ndo corresponde nada — pelo menos nenhum
input para o produto social, embora na prética esta falta
seja frequentemente compensada por outras coisas.

ApOs estas observacdes preliminares, cuja brevidade
espero ndo cause nenhuns mal-entendidos, passo a tratar
do verdadeiro tema deste capitulo. Em primeiro lugar, é
necessario comprovar a constatacdo, que a primeira vista
¢ de estranhar, de que, em principio, ninguém precisa de
crédito a ndo ser o empresario — ou a afirmagdo equiva-
lente, mas ja muito menos estranha, de que o crédito serve
o desenvolvimento industrial. A prova do lado positivo do
assunto, a saber, que o empresario necessita, em principio
e regularmente, da concessao de crédito — precisamente no
sentido de disponibiliza¢do temporaria de poder de com-
pra — ja ficou resolvida na minha exposi¢do no segundo
capitulo. Para poder produzir em geral, para poder exe-
cutar as suas novas combinagdes, 0 empresdrio precisa de
poder de compra. Este ndo lhe é oferecido automaticamen-
te como resultado dos produtos vindos do periodo econé-
mico anterior, como € o caso do produtor no circuito. Se
ndo o tiver, por acaso, ja de outra forma, tera de o “pedir
emprestado” — e se j4 o tiver, ndo serd mais do que a con-
sequéncia do desenvolvimento anterior. Se ndo o conse-
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guir “pedir emprestado”, entdo obviamente nao se pode
tornar empresario. Isto ndo tem nada de ficticio. E apenas a
expressao precisa de factos geralmente bem conhecidos.
S6 se pode tornar empresério, tornando-se primeiro deve-
dor. Tornar-se devedor é devido a uma necessidade interna
do processo de desenvolvimento, tornar-se devedor € ine-
rente a natureza da questdo, ndo sendo nada de anormal,
uma ocorréncia desagraddvel devido a circunstincias aci-
dentais. A sua primeira necessidade € a necessidade de cré-
dito. Antes de precisar de quaisquer bens, precisa de poder
de compra. E, com certeza, o devedor por exceléncia entre
os tipos de sujeitos econdmicos que a analise da realidade
faz sobressair.’

O que foi dito tem agora de ser complementado
pela prova negativa que na@o € possivel dizer o mesmo de
nenhum outro tipo de sujeito econémico, i.e., que nenhum
outro tipo de sujeito econémico €, conforme a sua natureza,
um devedor no mesmo sentido. Naturalmente que, na
realidade, existem ainda outros motivos para a concessao
de crédito. Mas a questdo decisiva é que, nestes, a aber-
tura de crédito ndo aparece como elemento fundamental
do processo econémico. Em primeiro lugar isto é valido,
sem mais, para o crédito ao consumo. Nao tomando em
consideragdo que a sua importancia s6 pode ser diminuta,
ndo o0 encontramos no nosso caminho quando percorremos
as formas bdsicas e as necessidades da vida econémica. Ter
de pedir um crédito ao consumo, ndo pertence a natureza
de nenhum sujeito econdmico. Igualmente ndo pertence a
natureza de nenhum processo produtivo que os individuos
envolvidos tenham de contrair dividas para poderem con-
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sumir. Dai que o fendmeno do crédito ao consumidor nao
nos interesse mais aqui. E apenas neste sentido que afir-
mamos que o empresario € o tUnico devedor tipico na eco-
nomia nacional. Apesar de toda a sua importancia pratica,
excluimos, portanto, o crédito ao consumo das nosssa con-
sideracdes. Isto ndo significa nenhuma abstrac¢@o — esta-
mos a reconhecé-lo como um facto, mas ndo temos nada
de especial a dizer acerca dele. Exactamente 0 mesmo se
aplica a tais casos onde, por exemplo, a necessidade de
crédito surge apenas para manter o funcionamento de uma
empresa perturbada por acidentes. Estes casos, que estou
a condensar no conceito de “crédito produtivo para o con-
sumo”’, também nao pertencem a natureza de um processo
econdémico, no sentido de ser necessario ocuparmo-nos
dele para podermos entender a vida do organismo econé-
mico. Também eles, neste contexto, ndo nos interessam
mais.

Tendo em conta que cada forma de abertura de cré-
dito para fins de inovagdes, melhoramentos, etc. aparece.
por definicdo, como concessao de crédito ao empresdrio e
constitui um elemento do desenvolvimento econémico, a
unica forma de abertura de crédito que resta, da qual pode-
mos ainda falar aqui, é o crédito regular de exploragao.
A nossa prova serd apresentada, quando o pudermos decla-
rar como “insignificante” no nosso sentido. Como estao,
entdo, as coisas relativamente a este crédito?

No primeiro capitulo vimos que o pedido e a conces-
sao de crédito de exploragdo'® nao faz parte da natureza do
circuito regular da economia. Conforme o nosso modelo,
o produtor, depois de ter acabado de produzir os seus pro-
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dutos, vende-os de imediato e comeca uma nova produgao
com o resultado dessa venda. E verdade que, na realidade,
isto nem sempre se processa assim. Pode acontecer que o
produtor queira comegar a produzir antes de ter vendido os
seus produtos. Mas o importante € que dentro do circuito
podemos, sem omitir nada essencial, descrever o proces-
so como se ele comecasse cada proxima produg¢dao com o
resultado da venda da anterior. O crédito de exploracao
deve a sua importancia, na prdtica, somente a circunstan-
cia de haver desenvolvimento e de este desenvolvimento
abrir imediatamente uma possibilidade para a utilizacao
das quantidades de dinheiro ndo utilizadas. Nestas condi-
¢oes qualquer individuo usard todo o seu resultado quanto
antes, pedindo um empréstimo no valor da sua sua prépria
necessidade de poder de compra apenas para o periodo
de tempo necessario. O fluxo do desenvolvimento esta,
pouco a pouco, a inundar toda a economia, 0 que torna
muito dificil para nés ver as questdes claramente. Se nao
houvesse desenvolvimento, as quantidades de dinheiro
necessdrias para efectuar os negdcios simplesmente teriam
de estar disponiveis em cada unidade econdmica, sem
serem utilizadas durante o periodo de tempo em que nao
sdo precisas. S6 o desenvolvimento muda isto. Rapida-
mente faz desaparecer aqueles individuos que t€ém orgu-
lho em nunca terem utilizado crédito. E quando, depois,
todas as economias estiverem envolvidas no fenémeno do
crédito, quem faz da concessdo de crédito o seu negdcio
preferird esta forma de conceder crédito ao empresdrio,
dado o risco ser menor. Muitos bancos, sobretudo os do
tipo xat #§oxhv “banco de depdsitos”, e quase todas as
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casas tradicionais de renome e com grandes clientelas estao,
de facto, a fazer isto, limitando-se mais ou menos a este
crédito de exploracdo. No entanto, isto € uma consequén-
cia do desenvolvimento.

Com esta opinido ndo estamos tanto em contradi¢ao
com a opinido vigente, como poderia pensar-se.'' Antes
confirmamos, em total harmonia com a nossa exposi¢ao
habitual, que, se quisermos entender a natureza do circuito,
podemos prescindir deste crédito de exploracao. Somente
por a teoria vigente ser da mesma opinido e, tal como nés,
nao ver no financiamento do negdécio regular de merca-
dorias nada que seja essencial para entender o assunto,
consegue exclui-lo das suas reflexdes sobre as linhas basi-
cas do decorrer econémico. S6 por esta razao pode limitar
o seu olhar as mercadorias. No mundo das mercadorias,
porém, encontra algo parecido com negdcios a crédito,
mas sobre isto ja falamos. De qualquer forma, neste con-
texto, a opinido vigente reconhece tdo pouco como nés a
necessidade de criar novo poder de compra. O facto de
também nao reconhecer uma tal necessidade em outros
campos mostra, por sua vez, que € apenas ‘“‘estatica’.

Podemos, entdo, excluir o crédito de exploracao da
nossa exposicao com a mesma justificacdo que o crédi-
to ao consumo. Da consideragdo de ser apenas um expe-
diente técnico de circulagdao — repetimos: no circuito com
desenvolvimento, pelas razdes mencionadas, isto acaba por
se tornar noutra coisa — e de nao influenciar a circulagao
das mercadorias, vamos agora tirar a consequéncia para
a nossa exposi¢ao. Para o distinguir claramente daquele
crédito que tem uma influéncia muito consideravel sobre
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a circulacdao de mercadorias, pressupomos para o circuito
que todas as transaccoes sejam efectuadas com moedas,
que devem estar disponiveis de uma vez por todas numa
determinada quantidade e com uma determinada veloci-
dade de circulacao. De resto, € certamente também possivel
toda a circulacdo de uma economia sem desenvolvimento
consistir em meios de pagamento que se designam como
créditos a receber. Mas, visto estes meios de pagamento
nao serem, de qualquer forma, mais do que “certificados”
de mercadorias existentes e prestagdes anteriores, como
as moedas, e de ndo existir nenhuma diferenca essen-
cial entre estes dois, exprimimos o nosso resultado por
meio da constatagdo que ao crédito de exploragao falta o
que no fendmeno de crédito € essencial, convergindo deste
modo com o que dissemos no primeiro capitulo.

Isto prova a nossa tese e, a0 mesmo tempo, explica
com mais precisdo qual o sentido em que queremos que
ela seja entendida, a saber, o empresdrio € o tinico que por
principio precisa de crédito. Somente para o desenvol-
vimento industrial o crédito tem um papel fundamental,
ou seja, um papel cuja consideracdo ¢ fundamental para
a compreensao de todo o processo. Lembrando o nosso
argumento do segundo capitulo, vé-se imediatamente que
a correlacdo da tese também ¢ valida, i.e., a tese de, se os
lideres nao disposerem de meios produtivos, todo o desen-
volvimento econémico, por principio, precisar de crédito.

Esta funcao do crédito, a tinica que no nosso sentido é
fundamental, consiste, como sabemos, mais precisamente
no facto de a concessao de crédito permitir a0 empresario
retirar os meios produtivos de que necessita das suas utili-
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zagOes anteriores, iniciando uma procura por estes e, desta
forma, obrigando a economia a seguir novos caminhos.
Quer isto dizer que o crédito € a alavanca desta retirada de
mercadorias. A nossa segunda tese diz agora: na medida
em que o crédito ndo vem de resultados passados de
empresas ou, em geral, de depdsitos de poder de compra
criados por desenvolvimento passado, pode unicamente
consistir em meios de pagamento a crédito criados ad hoc,
que ndo podem ser suportados nem por dinheiro no sentido
mais estrito, nem por produtos — mercadorias — existen-
tes. Certamente que pode ter a cobertura de outros valores
que nao sejam produtos, ou seja, de quaisquer bens que
0s empresdrios possam possuir. Mas isto, primeiro, nao €
necessario, e segundo, ndo muda a natureza do processo
que consiste na criacdo de nova procura sem criagdo ime-
diata de nova oferta. Ja4 ndo é necessario provar esta tese
aqui, pois resulta da argumentacao do segundo capitulo.
Neste contexto, apenas interessa ainda que ela nos forneca
a conexao entre abertura de crédito e meio de pagamento a
crédito e que nos conduza aquilo que penso ser a esséncia
do fenémeno de crédito.

Visto a abertura de crédito, no unico caso em que é
fundamental para o processo econémico, sé poder aconte-
cer através de tais meios de pagamento a crédito criados
de novo, se nao tiver havido resultados de desenvolvi-
mentos anteriores, e visto, ao invés, somente neste unico
caso a criagcao de tais meios de pagamento ter um papel
mais do que meramente técnico de circulacdo, a abertura
de crédito involve, nesta medida, a criacdo de poder de
compra. Este poder de compra criado de novo € necessa-
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rio para a concessao de crédito ao empresario. Em casos
onde a concessao de crédito tem uma fungao essencial — e
apenas ai — € necessdrio passar “certificados de quotas”
do fluxo disponivel de mercadorias, que nao siao certifi-
cados relativos a produtos existentes, mas quanto muito
certificados relativos a futuros produtos. Este €, a0 mesmo
tempo, o inico caso em que 0 meio de pagamento a crédito
nao pode, sem prejudicar a fidelidade da nossa imagem
mental, ser substituido por dinheiro em moeda, onde a sua
criacdo se torna essencial, porque podemos pressupor uma
quantidade existente de dinheiro em moeda, tanto mais
que o seu volume concreto nao interessa, mas nao pode-
mos pressupor que aumente no momento € no lugar certos.
Se, portanto, excluimos tanto da abertura de crédito como
da criacao de meios de pagamento a crédito aqueles casos
onde nenhuma das mesmas tem um papel essencial ou
interessante, e se abstrairmos dos resultados de desenvol-
vimentos passados, as duas deveriam coincidir.

Neste sentido passamos, entdo, a definir o amago do
fenémeno do crédito da seguinte forma: crédito é essen-
cialmente criagao de poder de compra com o fim de o por
a disposi¢ao do empresario. Nao €, no entanto, simples-
mente a disponibilizacdo de poder de compra ja existente
— de certificados de produtos existentes. Em principio, a
criagdo de poder de compra caracteriza o método segundo
0 qual o desenvolvimento econémico acontece no sistema
econdémico nao fechado. O crédito permite que os empre-
sarios tenham acesso ao fluxo de mercadorias da econo-
mia antes de terem ganho o seu acesso normal. Substitui,
por assim dizer, o direito a este acesso, temporariamente,
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por uma fic¢ao deste direito. Neste sentido, a abertura do
crédito funciona como uma ordem dada ao sistema econé-
mico de se sujeitar aos objectivos do empresério, como
uma ordem de pagamento sobre os bens de que necessita,
significa confiar-lhe forcas produtivas. Somente assim o
desenvolvimento econémico poderia vingar, levantar-se
acima do mero circuito. E esta fun¢io que constitui a pedra
basilar do edificio do crédito moderno.

Portanto, enquanto no circuito normal a abertura de
crédito ndo € essencial, porque ali ndo existe nenhuma dis-
crepancia inevitavel entre produtos e meios de produciao
e pode, por principio, supor-se que todas as aquisi¢des
da parte dos produtores sdo feitas a dinheiro, e que, em
geral, cada um que passe a comprador foi antes vende-
dor e recebeu o mesmo montante em dinheiro, haverd na
implementacdo de novas combinagdes certamente uma
tal discrepancia, que terd de ser superada. Superi-la é a
fungao de quem concede o crédito e esta pessoa desempe-
nha-a, pondo poder de compra criado ad hoc a disposi¢ao do
empresdrio. Assim, os fornecedores de meios de producao
nao témde “ficar a espera”, mas, apesar disso, 0 empresario
ndo lhes tem de adiantar nem mercadorias, nem “dinheiro”
existentes. Fica, assim, resolvida a discrepancia que, se
nao fosse resolvida, causaria uma extraordinaria dificul-
dade ao desenvolvimento na economia de mercado onde
ha propriedade privada e direito a autodeterminagdo dos
sujeitos econémicos, ou até o tornaria impossivel. Nin-
guém nega que ¢é esta a funcdo do individuo que d4 o
crédito. As opinides divergem apenas sobre a natureza desta
“resolucdo”. Penso que a nossa opinido, longe de ser
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mais ousada ou irrealista do que as outras, se encontra mais
proxima da realidade, tornando toda uma construgdo de
ficcoes supérflua.

E agora muito simples compreender a forma como
concessao de crédito e criacdo de poder de compra per-
mitem ao empresario dispor de bens, como se desenvol-
ve esta procura com que o produtor normalmente conta
através da oferta simultidnea ou anterior, como, portanto,
se desenrola o Unico processo que no caso do empresario
pode acontecer para lhe fornecer os bens necessarios, a
saber, a imposi¢do de uma outra utilizagdo de bens exis-
tentes. No circuito, do qual partimos, produz-se ano apds
ano o mesmo produto, do mesmo modo. Cada oferta habi-
tual tem uma procura correspondente a sua espera algures
na economia, para cada procura habitual existe a oferta
habitual. A quantidade existente de dinheiro tem-se ajus-
tado a este circuito. Todo o processo de todos os bens
procede-se ano apds ano a determinados pregos, cujas
oscilagdes sdo muito insignificantes, de forma que cada
unidade de dinheiro, em principio, percorre 0 mesmo cami-
nho durante cada periodo econdémico. Em cada periodo
econdmico, uma quantidade de poder de compra clara-
mente determinada em termos de volume e utilizacao, esta
disponivel para a aquisi¢do de uma dada quantidade dis-
ponivel de prestacdes produtivas originais, para, a seguir,
passar para as maos dos seus “fornecedores”, acabando
finalmente por ser gasta na quantidade usual e determinada
de bens de consumo. Nao ha nenhum mercado dos deten-
tores das préprias prestacdes produtivas originais, nomea-
damente dos terrenos, e também nao ha nenhum preco para
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eles dentro do circuito normal. Assim, para cada prestacao
produtiva existe, num determinado momento que se repete
em cada periodo econdémico, uma determinada quantida-
de de unidades de poder de compra, para cada unidade de
poder de compra hd uma determinada mistura de presta-
¢oes produtivas e meios produtivos produzidos.'?

Se abstrairmos do elemento, pouco relevante, do
valor material dos sinais de poder de compra, este real-
mente ndo representa nada que exista paralelamente as
mercadorias e fora delas. A sua soma total ndo nos diz
nada, ao contrdrio da listagem das espécies e quantidades
de meios produtivos existentes, com a qual o nivel da eco-
nomia nacional pode ser caracterizado. Mas ainda assim,
esta comparacao indica-nos algo, a saber, o relativo poder
de compra dos diversos sujeitos econdmicos e o poder de
compra da unidade monetdria e, por conseguinte, a base
do valor que num tal sistema econémico ¢ atribuido a uni-
dade. Se agora forem criados meios de pagamento a crédito
—novo poder de compra conforme o nosso entendimento —
e postos a disposi¢do do empresario, este assume um lugar
ao lado dos anteriores produtores, tomando o seu poder
de compra um lugar ao lado da soma dos poderes de com-
pra até af existentes. E natural que isto ndo conduza a um
aumento da quantidade das prestacdes produtivas disponi-
veis no sistema econdmico. Contudo, abre caminho a uma
nova procura que causa uma subida dos pregos das presta-
¢Oes produtivas e, por conseguinte, um parcial enfraqueci-
mento da procura habitual. Daf resulta a “retirada de bens”
da qual faldmos, a imposi¢@o de outras utilizagdes — mas
somente das prestagdes de trabalho e do solo existentes.'?
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N3ao deveriam restar dividas relativamente a esta questao:
0 processo € equivalente a uma compressao'* do poder de
compra existente, do contetido dos “certificados de quota”
e dos “certificados de prestacdes” existentes. Num deter-
minado sentido nao hd nenhuns bens e certamente nenhuns
novos bens, que correspondam ao poder de compra recém-
-criado. Mas estes ganham for¢osamente espaco a custa do
poder de compra anterior. Dito de outra forma: a abertura
de crédito resulta numa nova forma de utilizagdo das pres-
tacdes produtivas existentes, através de uma anterior des-
locacdo do poder de compra dentro da economia nacional.

E ficil ilustrar este processo recorrendo a analogias.
Fichas de jogo, por si, ndo tém nenhum significado aut6-
nomo. A sua quantidade absoluta ndo nos diz nada sobre
o decorrer do jogo. Um aumento desta quantidade altera a
parte proporcional da parada representada por uma ficha,
mas isto ndo € significante se acontecer proporcional-
mente em relacdo a todos os jogadores. Somente as quan-
tidades relativas de fichas nas maos dos vdrios jogadores
tem algum significado, somente a distribuic@o das fichas
€ um indice de processos relevantes. Se entrar agora um
novo jogador que, sem pagar uma entrada, recebe um
nimero de novas fichas que se pressupde ser igual a dos
jogadores até ai existentes, este incremento é com certeza
apenas nominal em relacdo a soma das entradas. Esta
soma nao aumenta em consequéncia disto. Mesmo assim
ha, nisto, um processo fundamental para o decorrer e
resultado final do jogo, a saber, uma alteragdo na propor-
¢ao das reivindicacdes a favor do jogador recém-chegado
a custa dos jogadores habituais.
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Se constituir alguém meu herdeiro, a sua expecta-
tiva é receber no futuro toda a minha herancga. Se depois
constituir outra pessoa também meu herdeiro, estou a criar
uma nova tal expectativa. Como com isto o meu patrimo-
nio ndo aumenta, ambas as expectativas correspondem
a mesma quantidade de bens, a qual antes correspondia
apenas uma expectativa. Nao obstante, o processo nao é
obviamente insignificante, mas, sim, bastante decisivo para
as utilizacdes do meu patriménio e as suas consequéncias
econémicas. Um caso semelhante € a entrada de um novo
co-proprietdrio pro indiviso para junto de co-proprietarios
ja existentes de um bem. Também aqui estamos perante
uma forma de compressdo do contetido dos direitos dos
outros através da constituicio de um direito idéntico a
outros sem aumento do objecto. Trata-se sempre da altera-
¢ao de uma parte proporcional devido ao ingresso de uma
nova reivindicagdo, uma alteracdo da situagdo de controlo
existente que conduz a uma mudancga da forma de utili-
zagdo e, por conseguinte, a novos resultados econémicos.

Descrevemos assim a forma como a criagao de poder
de compra funciona. O leitor pode ver que nao ha nada
ilégico ou mistico nisto.!* A forma exterior concreta dos
meios de pagamento a crédito € completamente indiferente.
No entanto, o assunto observa-se mais claramente no
caso da nota bancdria sem cobertura. Mas também uma
letra que substitui dinheiro ndo existente e ndo é coberta
por mercadorias ja produzidas € da mesma natureza, sem-
pre que circule em vez de meramente servir para fixar
a obrigacdo do empresdrio frente ao seu credor — o que
somente representa uma confirmacdo de outro poder de
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compra dado — e de ser simplesmente descontada, o que
constitui 0 mesmo caso. Todas as outras formas de meios
de pagamento a crédito, até o simples registo de um crédi-
to na contabilidade de um banco, podem ser consideradas
do mesmo ponto de vista. Aparecem sempre ao lado do
poder de compra existente. Como quando um gés entra
num recipiente, onde antes havia uma determinada quanti-
dade de gas em equilibrio de modo que todas as moléculas
ocupem partes iguais do espaco, a parte do espago ocupa-
da por estas moléculas serd reduzida, assim o influxo do
novo poder de compra no espago da economia comprimira
o poder de compra antigo. Depois de terem sucedido as
mudancas de preco necessdrias em consequéncia disso,
entdo quaisquer bens corresponderdo tdo bem as novas
unidades de poder de compra como as antigas, s6 que
todas as unidades de poder de compra agora existentes
terdo menos conteiido do que as que existiam antes, € a
sua distribui¢ao pelas economias individuais terd mudado.

Ao processo acima descrito pode dar-se o nome de
inflac@o de crédito. Aquele distingue-se de qualquer outro
tipo de inflagdo de crédito, da criagdo de poder de compra
para empréstimos a0 consumo ou para empréstimos a exe-
cucdo de operacdes de negdcios do circuito — lembremo-
-nos, e.g., da abertura de crédito para o consumo do Estado
— por uma carateristica muito fundamental. Também nes-
tes casos, ha novo poder de compra lado a lado com o anti-
g0, sobem os pregos, dd-se uma retirada de bens a favor do
recebedor do crédito ou dos individuos aos quais este paga
os montantes emprestados. Com isto, 0 processo acaba.
Os bens que foram retirados sdo consumidos, os meios de
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pagamento criados continuam em circulagdo, o crédito
terd de ser constantemente renovado e 0s precos subirdo
continuamente, a nao ser que o empréstimo seja pago do
fluxo normal de rendimentos — através do aumento de
impostos, etc. Mas isto ¢ uma operacdo nova, especial
(deflacdo) que, acontecendo num nexo causal sobejamente
conhecido, volta a sanar as finangas que, caso contrario,
ficariam permanentemente perturbadas.

No nosso caso, no entanto, 0 processo continua.
O empresario ndo s6 deve juridicamente restituir o
dinheiro ao seu banco, como também pode fazé-lo de
um fundo que acumula normalmente no decurso do seu
negocio. Legalmente ele deve devolver dinheiro ao seu
banqueiro, em termos de economia deve devolver merca-
dorias ao depdsito de bens, o contravalor dos meios pro-
dutivos retirados, ou, como o formuldmos, deve retroacti-
vamente satisfazer a condi¢@o a qual a retirada de bens do
fluxo econémico estd normalmente associada. Fazendo o
ultimo, faz o primeiro. Depois de finalizar o seu negécio
— no nosso modelo, portanto, a seguir a um periodo econd-
mico durante cujo percurso os seus produtos estdo no mer-
cado e os seus meios produtivo sdo esgotados — e, se tudo
correu como esperado, terd enriquecido o fluxo de bens em
mercadorias, a soma dos precos dos quais € maior que o
empréstimo que fez e que a soma dos precos dos bens que
retirou directa e indirectamente. Desta forma mais do que
reestabeleceu o paralelismo entre o fluxo de dinheiro e o
de bens, mais do que eliminou a inflacdo de crédito, mais
do que compensou o efeito sobre os precos'®, de modo que
se possa dizer que neste caso ndo hd nenhuma inflagdo
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de crédito, — antes, uma deflacdo — ha apenas um desfasa-
mento no tempo entre o aparecimento de poder de compra
e o das correspondentes mercadorias, o que temporaria-
mente causa a aparéncia de uma inflagdo.

Para além disso, € exactamente por isto que o empre-
sario pode cobrir o seu débito no seu banco — valor do
crédito mais juros — e, normalmente, ficar ainda com um
saldo activo (= lucro empresarial) que é, portanto, retirado
do fundo de poder de compra do circuito. Apenas este
saldo activo e os juros do banco se mantém necessaria-
mente em circulacdo; o montante do crédito, no entanto,
desapareceu, de forma que o efeito deflacionista deveria
ser ainda mais pronunciado do que acabdmos de mostrar
—se nao houvesse cada vez mais novos e maiores empreen-
dimentos a serem financiados. Assim, as coisas aproxi-
mam-se de um resultado que, embora nao possa ser expli-
cado com a maneira de ver da teoria tradicional, pode ao
menos ser descrito por ela. A explicacao sé pode ser dada
com a nossa visao, mas também com ela apenas em tragos
fundamentais, e tomando em consideragdo que € a unica
que compreende a técnica da questdao e um grande nimero
de fendmenos acessdrios. Na prdtica, no entanto, ha duas
razdes que evitam o desaparecimento rapido do recém-
-criado poder de compra. Em primeiro lugar, a circunstan-
cia de a maioria dos negdcios ndo ser concluida no decurso
de um tnico periodo econémico, mas, sim, na maior parte
das vezes, apenas depois de uma série de anos. E verdade
que isto ndo altera em nada a natureza do assunto, mas
torna-a menos transparente. O recém-criado poder de com-
pra mantém-se em circulagdo por mais tempo e o “‘resgate”
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no prazo legal acontece, entdo, muitas vezes sob a forma
de “prolongacdo”. Do ponto de vista econdmico, nao €
um resgate, mas antes um método de examinar periodica-
mente a empresa e também a situacdo econdmica, regu-
lando o funcionamento da empresa em conformidade.
Do ponto de vista da economia deveria dizer-se, em vez de
“apresentacdo para o resgate” — independentemente de o
documento a resgatar ser uma letra ou um crédito revoga-
vel de conta-corrente — antes “apresentagao para controlo™.
Para além disso, embora também aconteca empreendi-
mentos de longa duragdo serem financiados a curto prazo,
todos os empresdrios e todos os bancos tentarao, por razoes
Obvias, trocar esta base 0 mais rapidamente possivel por
uma mais permanente, registando até como especial €xito,
se for conseguido, num caso especifico, saltar por cima
da primeira fase. Na prdtica, isto coincide mais ou menos
com a ideia de o poder de compra criado ad hoc ser subs-
tituido por poder de compra existente de outro modo. Em
regra, isto € possivel quando a economia estd plenamente
desenvolvida, ja acumulou reservas de poder de compra
— ou seja, por razdes que a nossa propria teoria explica e
que nio se lhe contrapéem —, nomeadamente em dois pas-
sos. Primeiro, sdo criadas ac¢des ou obrigagdes'’, sendo
os seus montantes creditados ao empreendimento, 0 que
sempre significa que os meios do banco estdo a financia-
-lo; a seguir, estas ac¢des e obrigacdes sdo vendidas € pouco
a pouco — nem sempre de imediato: antes, os clientes subs-
critores serdo frequentemente debitados, inicialmente, ape-
nas em conta-corrente — sdo pagos pelos subscritores com
reservas de poder de compra ou provisdes ou poupangas
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existentes, e consequentemente — como se pode exprimir —
sdo reabsorvidos pelo fundo de poupangas da economia
nacional. O “resgate” dos meios de pagamento a crédito e
a sua substitui¢do sao pagos com dinheiro existente. Mas
ainda ndo € aquele resgate da divida do empreséario que, no
fim de contas, interessa, que € o resgate por bens. Este tam-
bém é feito retroactivamente. E evidente que este processo,
que ndo vamos analisar em pormenor, ndo € insignificante
— simplesmente ndo tem aquele significado que constitui
a natureza do assunto, apenas o torna menos transparente.
Em segundo lugar, hd uma outra circunstancia que faz isto:
¢é possivel que os meios de pagamento a crédito desapare-
¢am no caso de o negdcio acabar por ter sucesso, tendo,
por assim dizer, uma tendéncia automdtica de o fazer.
Mas, se ndo desaparecerem, nao hd nenhuma perturbagao,
nem em termos da economica privada, nem no que toca a
economia nacional — porque agora ja existem as mercado-
rias que lhes ddo contrapeso e a tnica forma de cobertura
verdadeiramente significativa, ou seja, a cobertura que o
crédito ao consumo nunca tem. Assim, com a sua ajuda,
o processo pode sempre ser repetido de novo, embora isto
ja nd@o seja no nosso sentido um “novo empreendimento”.
Os instrumentos de crédito ndo sé ndao exercem mais
nenhum efeito sobre os precos como perdem aquele que
originalmente exerciam. Isto € o modo mais importante
do crédito bancario se introduzir também no circuito, até
se ter enraizado ali de tal forma que € preciso trabalho
analitico para se perceber que ndo ¢ essa a sua origem.
Se isto nao fosse assim, a opinido tradicional ndo estaria
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apenas errada — o que estéd de qualquer maneira — mas seria
geralmente imperdodvel e inconcebivel.

Se, entdo, a possibilidade de abrir crédito ndo esta
limitada pela quantidade de dinheiro que existe indepen-
dentemente da concessao de crédito, e também ndo pela
quantidade de bens existentes — inactivos ou totais —, 0 que
¢ que, entdo, a limita?

Antes de mais, relativamente a prdtica: se partimos
da suposi¢ao — que € o caso bdsico, cujo tratamento se pode
facilmente alargar a todos os outros casos — de termos um
padrdo ouro livre (troca das notas bancdrias por ouro, se
assim se quiser, obrigacao de comprar ouro ao prego esta-
belecido por lei, exportagdo livre de ouro) e um sistema
bancdrio agrupado a volta de um banco emissor, mas que,
para além disso, ndo existem nenhumas barreiras e nor-
mas legais para a gestdo do negdécio bancdrio — como, e.g.,
regras para a cobertura de notas, etc. no banco central ou
regras para a cobertura de depdsitos, etc. nos outros ban-
cos —, entdo cada nova criacdo de poder de compra que
antecede o aparecimento das correspondentes quantidades
de mercadorias e que, por conseguinte, faz subir os precos,
terd tendénca a fazer subir o valor do ouro que estd con-
tido na moeda de ouro, para além do valor da moeda como
tal. Isto resultard na diminui¢do da quantidade de ouro em
circulagdo; mas, sobretudo, terd como consequéncia que
os meios de pagamento bancdrios, primeiro as notas e em
seguida directa e indirectamente todos eles, serdo apresen-
tados para serem resgatados, num outro sentido, para outros
fins e por outras razdes diferentes dos que acabamos de
expor. Se se quiser evitar que a solvéncia do sistema ban-
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cario neste sentido corra perigo, os bancos poderao dar cré-
dito apenas de forma que a inflacdo, causada pelo mesmo,
se mantenha tempordria e, para além disso, moderada.
Mas ela pode manter-se tempordria apenas se o comple-
mento de mercadorias do poder de compra recém-criado
surgir no mercado em tempo oportuno, € se, em casos de
insucesso nos quais nio surge de forma alguma, ou em
casos de producdo de grande alcance nos quais aparece
no mercado somente depois de longos anos, o banqueiro
se puder substituir como garante com poder de compra
“existente de outro modo” ou, se puder, enquanto patrao,
substituir os meios de pagamento a crédito, e.g., através
de uma emissdo baseada nas poupangas de outras pessoas.
Dai a necessidade de ter uma reserva que funciona como
travao, tanto no banco central como nos outros bancos.
Em concorréncia com este nexo estd a circunstincia de
todos os créditos concedidos acabarem por se dissolver
em pequenas somas da circulacao didria e, para nesta ser
util, terem de ser trocadas em moedas ou pequenas notas
bancdrias que — pelo menos na maioria dos paises — nao
podem ser criadas pelos bancos. Por fim, a inflagdo de cré-
dito deveria provocar fluxos de ouro para o estrangeiro e,
com isto, mais um perigo de insolvéncia, a ndo ser que os
bancos de todos os paises estejam a expandir a concessao
dos seus créditos mais ou menos simultaneamente, o que, no
entanto, as vezes corresponde aproximadamente a reali-
dade. Nao se podendo, entdo, conforme a natureza do
assunto e sob os pressupostos que fizemos, indicar os limi-
tes da criagdo de poder de compra com a mesma precisao
como, digamos, os limites da produ¢do de uma mercadoria,
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e tendo a fronteira, conforme a mentalidade da populagao,
a legislacao, etc. de ser mais ou menos extensa, podemos,
mesmo assim, constatar que existe sempre uma tal fron-
teira e quais as circunstancias que normalmente garantem
que a mesma ¢ respeitada. A sua existéncia ndo exclui a
criacdo de poder de compra no nosso sentido, nem altera
algo na sua importancia. Mas torna o0 seu respectivo
alcance num dado, certamente eldstico, mas mesmo assim
determinado.

Sem duvida, isto responde a pergunta basica que aqui
nos interessa apenas a um nivel muito superficial, de forma
semelhante a resposta que foi dada a questdo sobre as
razdes que determinam os cambios, quando se diz que
estes, no caso de um padrdo ouro completamente livre,
tém de estar situados entre os limites da paridade do ouro
(“gold-points”). Da mesma forma que neste caso se per-
cebe o essencial quando se suprimir o mecanismo do ouro,
aparecendo por baixo dele os “limites de cotacdo de mer-
cadorias”, assim no noOsso caso — e precisamente por causa
do mesmo principio — estamos perante a fundamentagdo
mais aprofundada do facto de a criagdo de poder de com-
pra ter limites fixos embora flexiveis, quando se observar
o caso de um pais — o caso de paises com intercambio nio
traz nada de novo e deixamos a sua elaboracio ao leitor
— que tem uma moeda de papel ou, para o dizer ja: que
em geral conhece apenas os meios de pagamento banca-
rios. Também aqui a barreira consiste na condi¢do de a
“inflagdo de crédito” a favor dos novos empreendimen-
tos poder ser apenas tempordria, ou antes, de ndo haver
nenhuma inflacdo no sentido do aumento permanente do
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nivel de precos. O travao da economia privada, que asse-
gura o respeito por esta barreira, é o facto de qualquer
outro comportamento perante a afluéncia dos pedidos de
crédito por parte dos empresarios significar prejuizo para
o respectivo banco. Este prejuizo acontece sempre que o
empresario nao consegue produzir mercadorias no valor
de, pelo menos, crédito mais juros. Somente quando o
empresario conseguir atingir este valor, o banco tera feito
um bom negdécio — neste caso, € apenas neste caso, nao
ha inflacdo como mostrdmos, ou seja, nenhuma violagdo
daquela barreira. Daqui é possivel deduzir as regras que,
em pormenor, determinam o volume da possivel criacdo
de poder de compra.

Ha apenas um outro caso no qual o mundo bancario,
se fosse dispensado da obrigacao de resgatar os seus meios
de pagamento em ouro e da consideragdo pelo cambio
internacional, pode provocar inflacao, nao s6 sem pre-
juizo mas até com lucro, e determinar o nivel de precos
arbitrariamente. Isto €, na situacdo em que, embora de
maneira diferente das formas inofensivas ja mencionadas,
injecta meios de pagamento a crédito no circuito, compen-
sando maus compromissos através de uma adicional cria-
¢ao de meios de circulagdo ou concedendo créditos que,
na realidade, servem fins consumptivos, embora se facam
passar por outra coisa — como acontece as vezes com
empréstimos agricolas — por muito boa que seja a sua
cobertura. Em geral, isto ndo pode ser feito isoladamente
por um banco, porque, ndo estando a sua emissdo de
meios de pagamentos a influenciar visivelmente o nivel
de precos, 0 mau compromisso continuaria a ser mau e o
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crédito ao consumo tornar-se-ia mau, se nao estiver den-
tro dos limites em que o devedor podera paga-lo do seu
rendimento. Mas todos os bancos juntos poderiam fazé-
-lo. No contexto das nossas premissas, poderiam repetida-
mente dar créditos, compensando os anteriormente conce-
didos precisamente através do efeito do crédito posterior
sobre os precos. O facto de isto ser possivel até um certo
ponto, mesmo fora destas condi¢des que em lado algum
existem, e por vezes até ter sido facilitado pelo poder
estatal, nomeadamente, por pressdes de interesses agrico-
las, é a razdo principal pela qual, na prética, limitagdes
legais especiais e valvulas especiais de seguranga sao real-
mente necessarias.

O que acabdmos por dizer €, no fundo, realmente evi-
dente. Da mesma forma como o Estado pode, em certas
circunstancias, emitir notas sem que se possa especificar
um limite, da mesma forma os bancos poderiam fazer algo
semelhante, se o Estado — porque € isso que interessa —
lhes transferisse este direito a seu favor e para os seus fins,
e 0 seu bom senso ndo os impedisse de o exercer. Tudo
isto, no entanto, ndo tem nada a ver com O nosso caso,
com o caso da concessao de crédito e da criagao de poder
de compra para conseguir impor novas combinagdes — ou
seja, ndo tem nada a ver com o sentido, a natureza e a
origem da criagao de poder de compra industrial em geral.
Estou a chamar expressamente a atengdo para este ponto,
porque a tese do poder ilimitado dos bancos de criar meios
de circulacdo, tem-se tornado num argumento para atacar
e rejeitar a nova teoria de crédito. Isto ocorreu depois de
ela ter sido apresentada repetidas vezes, ndo apenas sem
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as necessdrias qualificagdes, mas em termos absolutos, e
sem o contexto essencial dos restantes elementos do meu
raciocinio.'®

Segunda Parte
O Capital

Chegou agora o momento de expor uma ideia, que
estd ja ha muito tempo a espera de ser formulada, com a qual
todos os homens de negdcios estao familiarizados e que,
depois da nossa exposi¢do, também o leitor ja deve imagi-
nar. Aquela forma de economia, em que os bens necessa-
rios para as novas producdes sdao retirados das suas
finalidades no circuito através da intervencao do poder de
compra, isto €, pela compra no mercado, € aeconomia capi-
talista, enquanto aquelas formas de economia, em que isto
acontece através de algum poder de comando ou através
de acordo entre todos os participantes, constituem a pro-
ducao sem capital. O capital ndo € mais do que a alavan-
ca que se pressupde possibilitar ao empresario o controlo
sobre os bens concretos de que necessita; nao € mais do
que um meio para ter a disposi¢do bens para novos fins,
ou do que um meio de ditar a produgdo a sua nova direc-
¢do. E esta a tinica funcio do capital e com ela é identifi-
cado o seu lugar no organismo da economia nacional. Para
penetrar na natureza do fenémeno do capital, partimos da
fun¢do do mesmo, nao do uso da linguagem ou das nossas
necessidades terminoldgicas.
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Ora, o que é esta “alavanca”, este meio de con-
trolo? Certamente ndo consiste numa qualquer determi-
nada categoria de bens, nem numa parcela qualquer que
se possa definir, na reserva existente de bens. E geralmente
reconhecido que encontramos o capital na producado e que
este €, de qualquer modo, util no processo produtivo. Por
isso deveria ser possivel, pelo menos em qualquer lado, ver
o seu efeito também no nosso caso, ou seja, no caso da
imposicado de novas combinagdes. Do ponto de vista
do empresdrio, os bens de que necessita estdo todos na
mesma linha, da mesma forma. Se aquilo de que necessita
num determinado caso for um pedago de terreno ou a pres-
tacao de um trabalho, ou uma maquina, ou matéria-prima
— 0 processo € sempre 0 mesmo e nada distingue um destes
casos dos restantes. Evidentemente, isto ndo significa que
nao haja nenhumas diferencas economicamente relevantes
entre estas categorias de bens. Certamente que estas exis-
tem, embora antigamente e até hoje a sua importancia para
as bases da teoria tenha sido, e ainda seja, sobrevalori-
zada. Mas nao ha divida de que a actuagao do empresario
perante todas estas categorias € rigorosamente a mesma:
ele compra-as todas por dinheiro, para o qual calcula ou
paga juros, indiferentemente, se sdo ferramentas, ou ter-
renos, ou prestacodes de trabalho. Todas elas tém a mesma
funcio para ele, todas elas sdo igualmente necessdrias para
ele. Sobretudo é completamente indiferente para a nature-
za do processo, se comega a sua producao desde o primei-
rissimo comecgo, por assim dizer, ou, por outras palavras,
se compra apenas terra e trabalho, ou se compra também
produtos intermédios j4 existentes em vez de os produzir
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ele proprio. Por dltimo, se o empresdrio quisesse adqui-
rir bens de consumo, isto também nao significaria uma
alteracdo essencial. Ainda assim, poderia pensar-se que
a categoria dos bens de consumo seria a primeira a ter o
direito a ser destacada. Precisamente, quando se subs-
creve a teoria de que o empresdrio estd a “adiantar”, no
sentido mais estreito, bens de consumo aos proprietarios
dos meios produtivos. Neste caso, estes bens seriam carac-
teristicamente diferentes dos outros, desempenhando uma
funcao especifica, precisamente aquela que atribuimos ao
capital. Isto seria como se o empresdrio trocasse os servi-
¢os produtivos por bens de consumo. Entdo teriamos de
dizer que o capital consiste em bens de consumo. O que,
de resto, neste caso seria valioso para o empresario nao
seria a sua qualidade de bens de consumo mas, antes,
somente o seu poder de compra. Mas esta possibilidade ja
estd resolvida.

Para além desta opinido, ndo hd, assim, nenhuma
razdo para diferenciar entre todos os bens que o empresario
adquire e dai que também ndo haja razao alguma para agre-
gar qualquer grupo destes bens sob o nome de “capital”.
Nao € necessario explicar que um tal capital seria caracte-
ristico de todas as formas econdmicas, ndao sendo por isto
indicado para descrever a economia “capitalista”. Também
ndo € correcto que o empresario, se alguém lhe perguntar
qual € o seu capital, indique qualquer uma dessas catego-
rias de bens. Quando mencionar a sua “fabrica”, quer com
isto dizer também o terreno no qual ela esta situada e, se
quiser dar uma resposta mais completa, igualmente nao
esquecerd o seu capital de exploracdo, o que directa ou
indirectamente inclui prestacdes de trabalho compradas.
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Mas o capital de uma empresa também nao € o agre-
gado de todos os bens que servem o0s seus objectivos,
porque o capital enfrenta 0 mundo dos bens. Com capital
compram-se bens — “capital estd a ser investido em bens” —,
mas precisamente isto revela a consciéncia de que a sua
funcdo € diferente da dos bens adquiridos. A funcao dos
bens consiste em servir um fim produtivo conforme a sua
natureza técnica, isto é, produzir bens que sdao diferen-
tes do ponto de vista técnico e fisico. A fun¢do do capi-
tal consiste em proporcionar ao empresdrio os bens que
sdo para ser usados produtivamente, poderia dizer-se para
serem “transformados”. O capital € o veiculo da obten¢ao
de bens. Encontra-se entre o empresdrio € o mundo das
mercadorias, como um terceiro agente necessdrio para a
produgdo na economia de troca. Forma uma ponte entre
os dois. Nao participa directamente na produgdo, nio esta
ele proprio a ser “transformado”, realiza, sim, uma tarefa
que tem de ser resolvida antes da producao técnica poder
comegar.

O empresério tem de ter capital antes de poder pen-
sar em obter bens concretos. H4 um momento em que ja
tem o capital necessdrio, mas ainda ndo tem os bens pro-
dutivos, sendo este 0 momento em que se pode ver com
mais clareza do que em qualquer outra altura que o capi-
tal ndo € idéntico a bens concretos, mas antes um factor
independente. O seu tunico fim, a tnica razdo pela qual
o empresdrio precisa de capital — estou a apelar a factos
6bvios—, € precisamente para servir de fundo do qual os bens
produtivos poderao ser pagos. Mais. Enquanto esta aquisi-
¢do nao for concretizada, o capital ndo tem absolutamente

234



nenhuma relagio com quaisquer bens concretos. E ver-
dade que o capital existe — quem poderia nega-lo? —, mas a
sua propriedade caracteristica € precisamente ndo ser con-
siderado como forma concreta de um bem, nao ser tecni-
camente usado como bem, mas, sim, como um meio para
obter aqueles bens que sdo para ser utilizados de forma
técnica-produtiva. Mas depois de esta aquisi¢do ter sido
consumada, ndo consistird, entdo, o capital do empresa-
rio em bens concretos — em quaisquer bens, na verdade,
tanto terreno comprado como ferramentas compradas,
mas certamente em bens? Quando se disser, como disse
Quesnay: “Parcourez les fermes et les ateliers, et ... vous
trouverez des bdtiments, des bestiaux, des semences, des
matieéres premieres, des meubles et des instruments de toute
espece” —do nosso ponto de visto, ainda, se deveria acres-
centar: prestacdes de terreno e trabalho, e provavelmente
também bens de consumo — este aviso, agora, terd ao
menos justificacdo? Bem, o capital desempenhou a fun-
¢ao que lhe atribuimos. Depois dos meios de produgdo
materiais necessdrios e, como € de supor, também das
prestacdes de trabalho necessdrias terem sido compra-
dos, 0 empresdrio ja ndo tem o capital que tinha sido posto
a sua disposi¢do. Gastou-o em meios produtivos. Con-
forme a opinido cientifica vigente agora, o seu capital aca-
bou por consistir nos bens comprados. No entanto, € uma
pré-condi¢do para esta opinido ignorar-se por completo
a funcdo de obtencdo de bens do capital e substituir a
nossa imagem do processo completo pela suposicao irreal
de o empresdrio receber emprestados aqueles bens de que
necessita. Se nao fizermos isto e, em vez disso, segundo
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a realidade, distinguirmos entre o fundo do qual os bens
de producao sao pagos e estes mesmos meios de producao,
nao pode, penso eu, haver nem a minima divida de que é
com este fundo que tudo o que se costuma dizer do capital
estd relacionado e também tudo o que se costuma chamar
fenémenos capitalistas. Se isto for correcto, também se
torna claro que o empresario ja nao estd na posse deste
fundo, precisamente porque o gastou, € que as suas par-
celas nas maos dos que venderam os meios de produgdo
nao tém a partida nenhum outro cardcter do que as somas
que sdo recebidas pela venda de pao nas maos do padeiro.
A expressao que frequentemente surge, no dia-a-dia, e que
da aos meios de produ¢do comprados o nome de ‘“capi-
tal” ndo prova nada; ainda menos, porque existe também
uma outra que sustenta que o capital “estd metido naqueles
bens”. Esta tltima expressao sé pode ser correcta no sen-
tido em que se pode também dizer, por exemplo, que ha
carvao metido num carril de aco, ou seja, no sentido de a
utilizagdo de carvao ter levado a produgdo do carril de aco.
Mas, apesar disto tudo, nao é verdade que o empresario
ainda tem o seu capital? E ndo pode, ao menos, “retirar”
o seu capital novamente deste “investimento”, a0 passo
que o carvao nao pode ser recuperado? Penso que pode-
mos dar uma resposta satisfatéria a estas perguntas: nao, o
empresdrio gastou o seu capital. Em troca adquiriu bens
que ndo tenciona usar como capital, ou seja, como fundo
para pagar outros bens, mas, sim, de maneira técnica-
-produtiva. Se, no entanto, alterar a sua decisdo querendo
desfazer-se outra vez destes bens, haverd geralmente outras
pessoas na disposi¢do de os comprar — e assim ele pode-

236



rd recuperar a posse de um montante de capital maior ou
menor. Deste ponto de vista tem razao, se elipticamente
os chamar o “seu capital”, como os seus meios produtivos
podem servir-lhe ndo apenas como meios produtivos, mais
indirectamente também como capital — na medida em que
pode usd-los para, primeiramente, obter poder de compra e
a seguir outros meios produtivos. Na realidade sao a tinica
base do seu poder de compra no caso de precisar dele
antes de ter concluido a sua produc@o. H4 ainda uma outra
razao para esta opinido, com a qual jia nos ocuparemos.
Com isto responde-se também a segunda pergunta: atra-
vés dos seus meios de produgdo, o empresario pode nova-
mente conseguir capital. Porém, nao consegue recupe-
rar o capital idéntico e na maioria dos casos também nao
consegue 0 mesmo montante. Mas como a identidade nao
interessa, a expressao explicita “retirar o seu capital” tem
um sentido apenas figurativo, mas bastante sauddvel — sem
entrar em conflito com a nossa maneira de ver.

O que é, entdo, o capital se nd@o consiste nem em bens
de uma determinada espécie, nem de todo em bens? A res-
posta € agora bastante evidente: € um fundo de poder de
compra. Apenas como tal pode exercer a sua funcao essen-
cial, a funca@o que na prética € a tinica para a qual o capital
¢ necessdrio e para a qual o conceito de capital tem uma
utilizacao na teoria, utiliza¢ao essa que ndo pode ser substi-
tuida pela denominacao de categoria de bens.

Levanta-se agora a questdo, em que € que, na ver-
dade, consiste este fundo de poder de compra. A pergunta
parece ser muito facil. Mas, infelizmente, verifica-se que é
a partir daqui que verdadeiramente surgem as dificuldades.
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E certo que estas dificuldades sdo basicamente de natureza
terminoldgica, mas podem, antes que se dé por isso, assu-
mir uma importancia muito maior e trazer um malfadado
elemento de insegurancga e falta de clareza a discussdo. Em
parte a solug@o tem de ser necessariamente arbitrdria, em
parte depende de questdes factuais em relacdo as quais nao
nos podemos comportar arbitrariamente. A razao € que o
conceito de capital tem tantos sentidos — ndo apenas na
ciéncia, mas também na pratica — que, se pretendermos
identificar apenas um tnico conceito de capital, tere-
mos necessariamente de colidir com outras utilizagcdes do
mesmo conceito. Ainda outra razao ¢ que neste contexto
é também preciso tomar posicdo em relacdo a problemas
materiais, visto toda esta controvérsia ser somente em parte
uma mera questao de terminologia.

Como disse, € a partida muito facil responder a nossa
questao. Em que € que consiste o meu fundo de poder de
compra? Ora: de dinheiro mais os meus outros bens cal-
culados em dinheiro. Assim chegamos mais ou menos ao
conceito de capital de Menger. De certeza que inimeras
vezes chamo a isto o “meu capital”. Também nao me causa
nenhuma dificuldade de maior distinguir este capital como
um “fundo” do “fluxo” dos rendimentos, de forma que
estamos aqui a dar um passo na linha de Irving Fisher.
Além disso, dir-se-4 com certeza que € exactamente com
essa soma que posso aventurar-me a um negdocio, ou que
pOsSso emprestar exactamente essa soma a um empresario.

Mas, infelizmente este modelo que, a primeira vista,
parece tdo satisfatério ndo € totalmente suficiente. Nao é
verdade que posso entrar na fila dos empresarios s6 com
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esta soma. Se subscrever uma letra que é reconhecida
como circuldvel, posso comprar bens produtivos no seu
montante. Poderia dizer-se agora que estou, precisamente
com isto, a contrair uma divida que ndo faz menos que
aumentar o meu capital. Mais. Poderia dizer-se que os
bens que “comprei” com a letra me foram emprestados.
Mas olhemos com mais atencao! Se tiver éxito, poderei
resgatar a letra com dinheiro ou com pedidos de compen-
sagdes, que ndo vém do meu capital, mas, sim, da receita
da venda dos meus produtos. Quer isto dizer que aumentei
0 meu capital ou, se ndo se quiser admitir isto, fiz alguma
coisa que me presta exactamente 0S mesmos Servicos que
um aumento de capital, sem contrair dividas, que mais
tarde iriam reduzir o meu capital outra vez. Poderia objec-
tar-se que o meu capital teria crescido, se nao tivesse tido
de pagar dividas. Mas estas dividas foram pagas de um
ganho relativamente ao qual ndo se poderia ter a certeza
se aumentaria a0 meu capital, mesmo se o recebesse por
inteiro. Porque poderia té-lo utilizado para comprar bens
de consumo, caso em que nenhum tipo de linguagem acei-
taria designa-lo como elemento de capital. Se for correcto
que a funcdo do capital consiste meramente em garan-
tir ao empresdrio o controlo sobre meios de produgdo, nao
se pode fugir a consequéncia de o meu capital ter sido
aumentado através da criacao da letra, por muito nitido que
seja o contraste que entdo existe entre 0 nosso conceito de
capital e a esmagadora maioria dos outros. Mas nao nos
deixamos intimidar por isto: certamente € uma funcio da
andlise cientifica sublinhar a semelhanca de coisas que, ao
primeiro olhar, sdo distintas, seguir os diversos fendmenos
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até aos seus elementos mais distantes que parecem ser de
natureza distinta. Se tivermos presente o que ja foi dito e
lhe juntarmos o que vai ser dito a seguir, o nosso resultado
perderd muito da sua aparéncia paradoxa. Efectivamente,
nao fiquei mais rico por ter criado a letra. O meu rendi-
mento que consiste em, ou estd calculado em, dinheiro nao
ficou maior, antes pelo contrdrio. Vemos aqui que o termo
“riqueza” possibilita dar conta ainda de um outro aspecto
do assunto.

Mas também ndo € correcto dizer que ja o cdlculo
em dinheiro € suficiente para conferir o caracter de capi-
tal, no nosso sentido, as partes da minha riqueza que nao
consistem em dinheiro, pelo menos ndo stricto sensu. Se
tiver quaisquer bens, normalmente ndo me € possivel obter
os meios produtivos dos quais preciso por troca directa.
Antes, o procedimento é sempre vender os bens que se t€ém
e, em seguida, usar o montante em dinheiro que se rece-
beu como capital, ou seja, para adquirir os bens produtivos
desejados. De facto, a opinido de que estamos a falar
também reconhece isto ao dar importincia ao valor em
dinheiro dos bens que alguém possui. Apenas precisamos
de prosseguir a ideia que ai se exprime totalmente até ao
fim, para percebermos que € apenas uma forma de expres-
sdo eliptica, imprépria quando se d4 o nome de “capital”
aqueles préprios bens. O mesmo € vélido, também, relati-
vamente aos bens produtivos comprados que esta opinido,
como j4 foi referido, também esté a apelidar de capital.

Nesta medida, a nossa defini¢ao €, por um lado, mais
extensa e, por outro, mais estreita do que a de Menger e
outras afins. Apenas meios de pagamento sao capital, mas
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nao s6 “dinheiro”, antes meios de circulagdo em geral,
independentemente da sua forma. No entanto, ndo o sdo
todos os meios de circulacdo, mas apenas aqueles que
exercem a funcgdo caracteristica que nos interessa.

Esta limitacdo estd na natureza das coisas. Se um
meio de pagamento ndo serve para proporcionar meios
produtivos ao empresdrio, retirando os mesmos para
este fim a sua utilizacdo anterior, entdo ndo € capital. Em
conformidade, ndo existe “capital” numa economia sem
desenvolvimento, ou, dito de outra forma, o capital ndo
exerce a sua fun¢do caracteristica, nao é um agente auto-
nomo, mas comporta-se de forma neutra. Ainda por outras
palavras: as varias formas do poder de compra geral nao
surgem sob 0 aspecto que o termo capital incorpora, sao
somente meios de troca, meios técnicos para efectuar as
transac¢des normais. Com isto, o seu papel neste contexto
esgotou-se — nao tém nenhum outro papel para além deste
papel técnico, de modo que podemos prescindir deles sem
omitir algo de muito importante. Mas, na imposi¢ao de
novas combinacdes, o dinheiro e os seus sucedineos
tornam-se um factor essencial, e € isto que expressamos
quando os denominamos de capital. Segunda a nossa opi-
nido, entdo, capital ¢ um conceito associado ao desenvol-
vimento, ao qual ndo hd nada correspondente no circuito.
Este conceito incorpora um aspecto dos processos que
apenas nos € sugerido pelo desenvolvimento. Quero cha-
mar a atenc¢ado do leitor para esta frase que contribui con-
sideravelmente para a compreensdo do ponto de vista que
aqui elaboramos: quando se fala do capital no sentido com
que esta palavra € usada na vida pratica, nunca se pensa
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tanto em coisas Como em processos ou num certo aspecto
das coisas, nomeadamente, na possibilidade da actividade
empresarial, na possibilidade do controlo sobre meios de
producdo em geral. Este aspecto € algo que muitos con-
ceitos de capital t€m em comum, e as tentativas de o fazer
valer explicam, na minha opinido, os tragos “proteicos” da
sua defini¢do concreta. Por conseguinte, nada é capital por
si, absolutamente e em virtude de propriedades imanentes;
seja o que for que se designar como capital, € capital ape-
nas na medida em que satisfaz determinadas condigdes,
apenas de um certo ponto de vista.

Assim, definiremos o capital como aquela soma de
dinheiro, e de outros meios de pagamento, que esta dispo-
nivel em cada momento para ser entregue ao empresario.
No momento em que comecga o desenvolvimento, em que
se sai do circuito, aquela soma de capital pode, na nossa
opinido, como o leitor sabe, apenas numa sua infima parte
ser composta de “dinheiro”, tendo a soma antes de ser
formada por “outros meios de pagamento”. Uma vez que
o desenvolvimento esteja em curso, ou que o desenvolvi-
mento capitalista se seguir imediatamente a formas sem
capital, ou a formas intermédias, como, de facto, aconte-
ceu na realidade, certamente que o desenvolvimento capi-
talista comegard ja com uma reserva de dinheiro. Con-
tudo, estritamente conforme a teoria, isto ndo seria possivel.
E na realidade, isto € igualmente impossivel sempre que se
quiser criar algo verdadeiramente significativo.

O capital é um agente da economia de mercado. Ha
um processo da economia de mercado que se manifesta no
aspecto do capital, a saber, a transicao de meios produtivos
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do controlo de uma economia privada para o de outra. Por
isso, na nossa interpretacao, existe apenas capital privado.
Somente nas maos de economias privadas é que 0s meios
de pagamento conseguem exercer o seu papel de capital.
Desta forma, ndo seria propriamente correcto falar neste
sentido de um capital social. Ainda assim, a soma dos
capitais privados diz-nos algo: indica o volume do fundo
que pode ser posto a disposi¢do dos empresarios, a ordem
de grandeza do poder para desviar os meios produtivos
dos seus anteriores caminhos. Por esta razdo, ndo seria
absurdo' usar o conceito de capital social, embora numa
economia comunista tal capital ndo exista. Mas normal-
mente quando se fala de capital social, pensa-se nos bens
de um povo, tendo sido somente os conceitos de capital
“factuais” que levaram ao conceito de capital social.

Apéndice

E ainda preciso ocupar-mo-nos com as opinides mais
importantes sobre o capital na vida pratica e na ciéncia,
com as quais nos poderiam confrontar. A inten¢do € mos-
trar que a discrepancia é mais pequena do que parece e que
verificimos que as outras opinides tomam o ponto que nos
parece essencial muito mais em consideracdo, consciente
e subconscientemente, do que se possa pensar.

No que toca ao primeiro ponto, ndo se trata de uma
pesquisa do uso da lingua como tal, mas, sim, daqueles pen-
samentos nos quais o capital € um terminus tecnicus. Uma
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tal discussdo ndo € muito fértil, nem muito interessante,
mas infelizmente € necessdria para defender o que foi dito.

Primeiro, ja falimos da ideia que ressalta na expres-
sd0 “meu capital”. Em relag@o a isto acrescentamos ainda:
se perguntarmos a alguém o que € o seu capital, responder-
-nos-a com um montante em dinheiro. Que soma é esta?
Muito tranquilamente podemos responder: € a soma que
conseguiria obter pela realizacdo dos seus activos. Mas
ndo serd isto apenas uma medida, uma expressao uniforme
para outra coisa? Olhemos mais de perto. Se a pessoa quis
dizer que o seu capital sdo os seus bens e se quis meramente
aplicar um método de os medir, a soma de dinheiro seria
quase sempre diferente do “valor de venda”. Porque os
vdrios bens que um individuo possui podem, para ele, ter
mais ou menos valor do que € indicado no valor de venda.
Nao acontecerd muitas vezes alguém ter bens que aprecie
menos do que o dinheiro que poderd obter por eles; por-
que, se assim fosse, vendé-los-ia. Frequente, no entanto,
¢é o caso contrario. Poderia dizer-se que isto € valido para
objectos de usufruto pessoal, mas que todos os bens que
servem para dar rendimento na economia de mercado
sdo estimados de acordo com o seu ganho, que deter-
mina também o seu valor de venda. Ndo &, de todo, assim.
Nao tomando em consideracdo que lagos pessoais podem,
por exemplo, ligar o proprietdrio de uma fabrica herdada
a fabrica que herdou, lacos esses que fazem com que a
aprecie mais do que qualquer outra pessoa; nao tomando
em consideracdo ainda que, na mao do actual proprietdrio,
o rendimento possa talvez ser mais alto do que na mao
de qualquer outro, ndo é sempre garantido que se possa
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vender um meio produtivo ao preco que se deveria pre-
sumir, com base no seu rendimento liquido. Certamente
que existe uma tendéncia para isto, mas as muitas excep-
¢Oes na vida pratica mostram, sem margem de divida, que
aquela estimativa do “capital” em dinheiro ndo serd de
maneira alguma apenas uma medida para o valor de bens.
Porque € que, entdo, o nosso homem nos diz o valor de
venda? Porque, quando se lhe pergunta pelo seu capital,
ele quer dizer: “Isto é o montante do meu poder de com-
pra geral, esta ¢ a dimensao do meu poder econémico.”
E este 0 aspecto que o termo “capital” lhe sugere. Mas,
qual € o sentido que este poder econémico tem? Para que
¢é que o pode usar? Apenas para a compra de bens, e esses
bens s6 podem ser meios produtivos, se nao quiser esban-
jar o seu capital. Quer, portanto, exprimir o seu poder
sobre meios de producdo. Nesta medida, o individuo esta
de acordo com a nossa maneira de ver. Seria facil fazer-
-lhe ver que ndo pode obter meios de producao directa-
mente através de troca e que, por causa disto, o que chama
capital, no fundo, consiste apenas em coisas pelas quais
pode obter capital, com o qual podera depois, de facto,
exercer este poder sobre meios produtivos. Quando consi-
dera os seus bens como capital, estd a pensar no dinheiro
que pode obter por eles, nao como uma medida, mas como
um agente para outros fins. Isto ja implica a admissao que
dar o nome de capital a estes proprios bens involve um
significado eliptico ou figurativo. Precisamente da mesma
forma como chamar a sua prépria for¢a o seu capital: isto
significa que a sua propria forca € o seu meio para obter
capital. Para além disso, o individuo na prética também se
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recusard a considerar as letras que pode sacar como capital
tal como nés o entendemos. Porém, seja qual for a termi-
nologia que quiser adoptar, podemos obriga-lo pela 16gica
a reconhecer que sdo iguais ao seu restante capital naquilo
que aqui € importante. Se, relativamente ao aspecto capi-
talista dos seus bens pensar no seu poder de compra e
considerar que este poder de compra nao ¢ mais do que
a possibilidade de obter dinheiro em troca deles, e mais,
que este dinheiro interessa aqui como meio de controlo
sobre bens produtivos?, como um meio de pagamento para
bens produtivos, entdo ndo hd divida de que este “capi-
tal” é aumentado pela criagdo de meios de pagamento a
crédito. Se o nosso individuo chamar capital aos seus bens
no sentido figurativo, teria também de incluir a sua capa-
cidade de criar meios de pagamento a crédito capazes de
circular, visto também ela contribuir para lhe proporcionar
poder de compra e aumentar o seu controlo sobre meios
de producdo. Se ele responder que isto ndo é habitual,
podemos explicar-lhe que, mesmo assim, terd de fazé-lo se
quiser ser coerente consigo proprio, defendendo de forma
consequente o ponto de vista que aceitou subscrever quando
deu o nome de capital ao valor de venda dos seus bens.
Acabamos de dar relevo ao significado, que pensa-
mos ser essencial, do aspecto capitalista dos processos
comerciais e vimos que a pratica comercial concorda con-
nosco na concepg¢do do capital como poder de compra.
Certamente que temos de tornar o conceito mais preciso
em relacdo a esta linguagem, certamente que teremos de
seguir o cerne desta linguagem até as suas dltimas conse-
quéncias, distinguindo nisto entre o seu verdadeiro con-
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teddo e as suas utilizagoes figurativas, metafdricas ou
elipticas. Mas isto ndo levanta grandes dificuldades, e em
todos os diferentes casos pode reconhecer-se aquele ponto
de vista orientador como se fosse um fio condutor. Entre
eles encontra-se também a expressdo mercado de capi-
tais. O que € o mercado de capitais? Nada mais do que
o mercado do poder de compra?®, o cimulo dos processos
através dos quais os meios de pagamento chegam as maos
dos empresarios. Seja como for que se queira defini-lo em
pormenor, uma coisa € certa: o empresdrio, quando fala
do mercado de capitais, ndo pensa em bens concretos e
ainda menos numa determinada categoria deles, mas, sim,
em documentos de crédito, saldos de activos, dinheiro,
etc. —numa palavra: em poder de compra disponivel, livre.
A este contexto pertence também o termo mobilizacio de
capitais, capital creation. Nao se trata da obteng¢do ime-
diata de bens, nem da produgao de bens para posterior pro-
dugio, mas, sim, da mobilizacdo ou nova criagao de meios
de pagamento a crédito. Aqui, finalmente, pertence o
termo “capitalista”. Um capitalista €, com certeza, alguém
que tenha capital. Porém, segundo o ponto de vista da pra-
tica €, a0 mesmo tempo, alguém de quem se pode obter
capital no sentido de poder de compra, meios de pagamento,
independentemente de a sua riqueza no momento consistir
em quaisquer bens — sendo o tipo destes bens completa-
mente indiferente — ou de dinheiro, ou de qualquer outro
poder de compra.

Aparentemente, € de outro tipo aquele conceito de
capital que, na prética, surge na expressao “capital social”.
O que € o capital social de uma empresa? Com o signi-
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ficado mais técnico, mais elaborado em termos légicos,
encontramos este conceito na contabilidade. A primeira
vista, a nossa resposta a essa pergunta parece contrariar a
prética contabilistica que diz: chamamos capital inicial a
soma de dinheiro que é empregue na fundacao e explora-
¢a0 de uma empresa. Queremos, primeiramente, explicar
esta definicdo para, a seguir, relaciond-la com a maneira de
ver o capital como poder de compra, e, por ultimo, compa-
ra-la com a defini¢@o que resulta da pratica contabilistica.
Para facilitar a descricao, vamos de novo supor que todo o
processo produtivo dura apenas um tnico periodo econo-
mico e que toda a for¢a de producdo da empresa se esgota
por completo nesse tnico periodo, de forma que no seu
final existam apenas produtos ou o rendimento deles, e
nada mais. Todos os produtos devem estar acabados e pron-
tos para serem vendidos apenas no final deste periodo, e
todo o “dinheiro” necessdrio para a producdo ja deve estar
disponivel no principio deste periodo.

O capital social divide-se em capital de fundacio e
em fundo de exploracdo. Com o primeiro compra-se ter-
reno, edificios, mdquinas, etc. e com o dltimo compra-se
o trabalho, as matérias-primas, etc., na medida em que se
tornam necessdrios ao longo do tempo. A soma total dos
precos destes diferentes bens, a soma de todas as despe-
sas produtivas que tém de ser feitas, a soma com a qual a
empresa estd a comecgar, chamamos nés fundo social ou
capital inicial. E indiferente, se esta soma pertence ao em-
presario ou se foi pedida emprestada na sua totalidade ou
parcialmente, também ¢ indiferente, se todos estes bens
sao pagos com ‘“dinheiro” ou com letras ou com outros
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meios de pagamento a crédito. Isto é tudo o que temos a
dizer relativamente ao primeiro ponto.

No que toca ao segundo ponto, € claro, antes de mais,
que capital neste sentido nao € mais do que aquilo que ja
antes denomindmos de capital: o capital social é a soma
de poder de compra, e poder sobre meios produtivos que
a empresa necessita. Serve para lhe proporcionar os meios
produtivos necessarios, € os subjugar ao seu controlo.
Mas temos de mencionar aqui uma segunda funcdo do
conceito de capital, fun¢do essa que queremos chamar de
fungdo contabilistica. E que o montante da soma do capital
é a medida pela qual se mede o sucesso ou o fracasso da
empresa. Indica a marca a partir da qual ha um sucesso
produtivo, € um padrao de comparacao para as forgas pro-
dutivas sacrificadas e o éxito obtido. Representa o peso
minimo que tem de ser equilibrado, se a empresa quer ter
o direito de viver em termos da economia de troca. O capi-
tal, no nosso sentido, estabelece um critério para avaliar as
ac¢oes do empresdrio, € por assim dizer o “talento” com o
qual trabalha, a base para o seu relatério de contas comer-
ciais, a base para um panorama resumido sobre a evolugao
da empresa e o destino das for¢as produtivas que foram
confiadas ao empresdrio. Vista deste angulo, a soma de ca-
pital constitui, por assim dizer, o0 nimero de unidades de
cdlculo que representam os bens produtivos e em relacao
aos quais o resultado (ganho) dos produtos deve ser com-
parado — tornando-se aqui o aspecto do capital das coisas
num modo de célculo, o capital num critério de medida.
Isto € o que estd correcto na opinido que entende o capital,
“expresso” em dinheiro, como uma medida para o valor
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dos bens produtivos. Sendo que nao esgota a sua natureza,
é antes, como verificamos agora, apenas uma fungdo
acessoria do conceito, fun¢do essa que € separdvel da sua
fungio essencial. E importante perceber que capital nesta
funcdo é, no seu volume, idéntico ao capital como fundo
para o empresario pagar os bens produtivos. O capital pro-
porciona ao empresdrio os bens produtivos no mercado.
E ¢é exactamente este montante gasto na compra de
bens produtivos que € facturado e utilizado para avaliar o
sucesso. Pensamos que nesta coincidéncia, que nao acon-
tece relativamente a nenhuma outra delimitagcao do con-
ceito de capital, podemos reconhecer um argumento signi-
ficativo a favor da nossa opiniao.

Mas niao hd divida de que o nosso conceito de capital
colide com o da contabilidade. Assim, chegamos ao tdltimo
ponto que tem de ser esclarecido neste contexto. Antes,
porém, temos a satisfacdo de poder indicar algumas con-
cordancias significativas entre a nossa maneira de ver e a
contabilistica. Primeiro, vemos aqui claramente a distin-
¢ao entre capital e bens. O capital € simplesmente uma
soma de dinheiro, ao passo que o registo dos bens adquiri-
dos tem apenas a finalidade de mostrar o que aconteceu ao
capital. Para além disso, a totalidade do montante com que
a empresa arranca € capital, independentemente de quais
os bens que foram comprados com ele ou quais os mon-
tantes gastos em instrumentos ou terreno. Também nao
se chama capital ao excedente puro, aos fundos de uma
empresa, mas, sim, outra coisa, a saber, a soma do poder
de compra posta a disposi¢do da empresa. Finalmente, o
volume do capital ndo muda devido ao desgaste normal
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dos meios produtivos. Nesta medida podemos, portanto,
contar com a pratica da contabilidade como testemunha a
favor da nossa opinido.

Existe apenas um ponto em que parece comegar a
haver uma diferenca. Os balangos reais parecem nao coin-
cidir totalmente com o nosso quadro tedrico. O facto de,
por exemplo, ndo encontrarmos no lado dos activos o item
“prestagdes de trabalho” é de pouca importancia. Este
item estd simplesmente incluido noutros, nos itens “caixa”
e “existéncia de mercadorias”. Além do mais, vé-se facil-
mente que a nossa suposi¢cdo, que limitava o tempo de
vida da empresa a um tnico periodo de produgao, resulta
em diferencas relativamente aos balancos da pratica, visto
estes serem ajustados a uma outra situacido. Se ali nao
encontramos prestagdes de trabalho, mas, sim, terreno, edi-
ficios, etc., a razdo € precisamente esta circunstincia € nao
uma diferenca essencial: € que os terrenos e edificios e
outros elementos serdo ainda utilizados em periodos eco-
némicos posteriores, passando apenas uma parte dos seus
valores para a existéncia de mercadorias, enquanto uma
outra parte continua a existir autonomamente.

Mais importante é o seguinte: nem sempre todo o
montante que o empresario gasta surge na contabilidade
como o seu “capital”. Antes, distinguem-se outras somas do
“capital”, como, e.g., obrigagdes prioritdrias e letras ven-
cidas. Esta distin¢do deve-se a duas circunstancias: a dife-
renca entre despesas continuas e despesas apenas tempo-
rarias, assim como a diferenca entre “capital” e “dividas™.
No que se refere a primeira, perde a sua importancia sob
a condic¢ao prévia de a empresa perdurar apenas um nico
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periodo econémico e de todos os seus produtos serem ven-
didos somente no final daquele. Entdo cada soma de letras
¢ investida de igual modo, relativamente “permanente”,
como o ‘“capital” neste sentido mais estrito. Mas tam-
bém, no caso de a nossa suposicdo nao ser valida, ndo ha
nisto nenhuma diferenca essencial. Embora se chame
capital par excellence a soma que estiver constantemente
a disposicao da empresa, deve admitir-se que, na relacao
que aqui nos interessa, ndo tem, em principio, outra funcao
do que aquela que é menos constante, flutuante. Na prati-
ca, da-se a ultima com relativa frequéncia o nome de capi-
tal flutuante ou varidvel. E ndo deve haver quem nos con-
tradiga se afirmarmos que aquela utilizacao mais estreita
do conceito de capital ndo € mais do que uma expressao
eliptica para “capital que estd constantemente a disposi¢ao
da empresa” ou para “o elemento constante no capital da
empresa”. O reflexo desta maneira de se exprimir €, entao,
a distin¢ao entre o dispéndio de capital, capital expendi-
ture, e outros dispéndios. Também aqui o factor decisivo
é a duragdo, o caracter relativamente definitivo, sendo a
expressao apenas eliptica. Até a circunstancia de um tal
“nao-dispéndio de capital” possivelmente se efectuar com
anteriores rendimentos nao muda nada de essencial nesta
relacdo importante, por muito significativo que este pro-
cesso possa de resto ser. Para nés, apareceria sob o ponto
de vista de um aumento de capital — e ndo sé a nés aparece
assim, mas também ao empresario ou aos accionistas: o
essencial é que uma nova soma seja usada para adquirir
meios de producdo. Se esta soma for o resultado de ante-
riores proveitos, € certamente agradavel, mas ndo muda
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nada de significativo no processo, antes é como se tivesse
havido um aumento de capital no sentido usual da palavra.
De facto, esta soma ¢ registada ao lado do capital, sendo
por fim adicionada ao “capital”. Se se mantiver a expres-
sdo “‘capital” neste sentido, tal €, por sua vez, apenas uma
outra expressao para “capital inicial”. As diferentes situa-
¢oes juridicas destas somas nao influenciam a sua natureza
econdmica.

Mas, nao serd a segunda diferenca mais significativa,
a distin¢do entre “capital” e “dividas”? Nao serd o meu
capital um activo, a minha divida um passivo? Certamente
nao podemos ser censurados por causa disto do ponto de
vista contabilistico, porque o capital nunca se encontra no
lado activo do balanco. Do ponto de vista do empresario,
como tal, € sempre um passivo, mesmo quando lhe per-
tence a ele —entao o “empresario” ferreiro deve o capital ao
“capitalista” ferreiro. Evidentemente, o direito estabeleceu
outra defini¢do para os seus fins, segundo a qual ninguém
pode ter uma reivindicag@o contra si proprio. Mas isto nao
quer dizer mais do que o facto de ninguém poder instau-
rar um processo contra si préprio. Na pratica, a diferenca
nao € tao grande como se poderia pensar. Se 0 empresario
tiver éxito, realizard as exigéncias contra ele proprio tao
bem como outras pessoas realizam as suas exigéncias con-
tra ele. Se nao tiver éxito, também as outras pessoas nao
podem em rigor realizar as suas exigéncias contra ele
enquanto empresario. O direito s lhes da a possibilidade
de deitar a mdo a outros bens do empresério ou, se o insu-
cesso for apenas parcial, de satisfazer os seus créditos
sob exclusdo dos do préoprio empresario. Mas isto € algo
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distinto, um conjunto de relagdes e factos que tem de ser
rigorosamente distinguido do lado econémico do assunto.
Poderia dizer-se que o capital de uma empresa esta des-
tinado a formar uma reserva contra as suas dividas. Mas
isto seria correcto apenas, se este capital fosse mantido
liquido, por exemplo, se o dinheiro ficasse simplesmente
guardado numa caixa. Se isto nao for o caso, o0 montante
que € “capital” é gasto da mesma forma como o montante
que representa as “dividas”, nao sendo possivel recorrer
ao capital de uma empresa para pagamento dos créditos.
Independentemente de o capital ser grande ou pequeno.
sdo sempre s6 os restos dos bens produtivos e dos produtos
aos quais o credor pode deitar a mao. Se, mesmo assim, se
empresta mais de animo leve a uma empresa com um capi-
tal elevado do que a outra com um capital mais peque-
no, € porque o volume do capital é um sintoma da forca
da empresa, e porque se sabe que no tribunal este capital
nao pode concorrer com as outras dividas®, as dividas no
sentido juridico da palavra. A esperanca de que o capital,
como tal, esteja a disposi¢do para satisfazer as exigéncias
seria tdo ingénua como a ideia de a cada crédito bancario
corresponder uma entrada em moeda sonante e para cada
letra haver em qualquer lugar um determinado montante
de dinheiro a espera para a resgatar.

Em termos econémicos, o “capital” de uma empresa
nao ¢ menos um passivo que todas as outras dividas,
desde a obrigagdo prioritdria até ao dinheiro do dia-a-dia,
0 “use of balances over night”. O papel dos montantes de
dinheiro, que correspondem aos tltimos, nao é diferente do
papel daqueles que correspondem ao “capital” no sentido
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do fornecimento de meios produtivos. Assim,damos o nome
de capital a soma de todos os itens do passivo. A propria
pratica da contabilidade conduz-nos a isto, e ensina-nos
que o seu conceito de capital é demasiado estreito, ou seja,
que distingue o seu capital, por razdes préticas, de outras
somas que lhe sdo similares no que se refere ao seu papel
e a sua natureza. Faz isto para distinguir os vdrios itens da
soma total das despesas efectuadas na empresa conforme
critérios que sdao importantes na pratica e, nomeadamente,
para avaliar a situacdo da empresa, mas que para os pontos
de vista fundamentais que salientamos aqui sd@o de pouca
importancia. Se quisermos preservar aquele elemento do
conceito de capital que contém o nicleo do fenémeno do
capitalismo e cujo entendimento, consciente e subcons-
cientemente, todas as teorias de capital imaginam como
objectivo, teremos, entdo, de alargar este conceito de capi-
tal para além da sua dimensao contabilistica.

Um olhar para a realidade confirma a nossa maneira
de ver. Pois na prdtica vemos que, por exemplo, para uma
sociedade an6nima a questao de como se obtém o dinheiro
necessario — se por emissao de novas ac¢des ou pela con-
tragcdo de dividas flutuantes — ¢ meramente um assunto de
conveniéncia. Todos estes tipos de obtencdo de dinheiro
tém inimeras formas intermédias, todos servem 0 mesmo
objectivo que € a aquisi¢do de bens produtivos ou a imple-
mentagdo de “novas combinagdes”. Na prdtica, existe um
termo para todos eles — sao métodos de “obtenc¢ao de capi-
tais”. Distinguem-se entre eles apenas pela forma juridica.
Esta adapta-se as circunstincias, mas o assunto € sempre
o mesmo. Os homens que dirigem as empresas olham
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todas estas formas juridicas meramente como meios
técnicos para alcancar o mesmo objectivo, € o proprieta-
rio do capital encara-as como varios modos de aplicar
capitais que diferem entre si apenas por vantagens e des-
vantagens juridicas e as correspondentes vantagens e
desvantagens econdmicas.

Este estado de coisas fala, portanto, a favor de uma
maneira de ver uniforme de todas estas somas. Do ponto
de vista da empresa todas estas somas sao o seu capital.
Por esta razdo, € aconselhdvel entender todos os individuos
que contribuem com capital para uma empresa como cre-
dores, no sentido econdémico, desta empresa. Mesmo se
estes desempenharem simultaneamente um papel direc-
tivo na empresa, serd conveniente, no interesse do rigor
conceptual, distinguir este papel do seu papel de capita-
listas. Porém, a grande maioria de todos os accionistas,
sécios comanditarios, etc. ndo tem um tal papel directivo
e a sua posicdo como sécios legais tem pouca relevancia
real perante a impossibilidade de exercer a correspondente
influéncia. Esta influéncia esgota-se, na maioria das vezes,
num controlo que na préitica em pouco excede a influén-
cia que qualquer outro credor possa exercer. Na minha
maneira de ver, faz-se mais justica aos factos se dermos
aos accionistas e sdcios, etc. 0 nome de capitalista, cujas
exigéncias ficam atrds de todas as outras, mas que precisa-
mente por esta razao tém, como seguranga, uma influéncia
directa no andamento dos negdcios e um direito de receber
eventualmente um rendimento mais alto como prémio, do
que se falarmos deles como empresarios. Um consércio
de credores do Estado ndo se torna soberano pelo facto
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de, por vezes, lhe ser concedido um extenso controlo, até
mesmo uma influéncia directa. Um prestamista ndo se
transforma num empresario, no verdadeiro sentido, pelo
facto de lhe ser prometida uma maior parcela do lucro,
0 que o0 motiva para assumir também uma parte do risco.

Na teoria este ponto de vista ja se tem destacado
repetidas vezes. Quase poderia dizer-se que a maneira de
ver juridica tem sido determinante para a economia nacio-
nal somente em situagdes onde se falava sobre o assunto
em termos de principios, mas que sempre que se tratava
de questdes individuais concretas, o ponto de vista que
estamos aqui a defender tem sempre sido tomado mais
ou menos em consideragcdo, pelo menos implicitamente.
O homem da prética conhece-o bem. Isto tornou-se evi-
dente, por exemplo, durante a discussdo sobre a questao se
se deve considerar que os dividendos foram ja tributados
pelos impostos pagos pela sociedade an6nima, ou se devem,
para além disto, pagar o imposto sobre créditos. Como se
sabe, houve diferentes respostas. Embora a avalia¢do desta
questdo dependa mais de outras consideragdes do que da
opinido sobre a natureza econdmica das acgdes, os argu-
mentos de uma das partes mostram, nesta ocasido, que o
nosso ponto de vista ¢ tudo menos novo. A sua importan-
cia para nés reside no facto de — e apenas nisto — reforgar a
nossa determinacgao de entender de forma uniforme todas
as somas de dinheiro que servem os objectivos de uma
empresa.

Como j4a foi dito, isto evidentemente ndo significa
que pretendamos apagar a distin¢do entre as duas somas
que habitualmente se designam como “capital” e “dividas™
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de alguém. Somente do ponto de vista do “aspecto do capi-
tal” € que elas desempenham o mesmo papel, devendo ser
somadas. Do ponto de vista da empresa elas colaboram,
estando ambas a contribuir para alcancar o objectivo da
mesma. No entanto, se se quiser saber qual a situagao de
cada individuo, se todas as empresas entrassem em falén-
cia, se se quiser descobrir o que um individuo conseguiu
até um certo momento, estas somas transformam-se em
opostos, cujo resultado ndo € a sua soma, mas a sua dife-
renga. Isto € o aspecto que para nds é representado pelo
termo “riqueza”. A diferenca entre os conceitos “capital”
e “bens” depende de sob que aspecto se olha para a situa-
¢a0 econdmica de uma pessoa. Ambos sdo formas de cél-
culo para compreender a mesma situagcdo, e cujo senti-
do e justificacdo consistem no objectivo ao qual servem,
nas perguntas para as quais a soma por elas caracterizada
deve servir de resposta. Esta distin¢ao fornece o que even-
tualmente for ainda necessario para responder a diversas
objeccdes Gbvias.

Pensamos que, com a nossa exposicao, consegui-
mos descrever o fendmeno do capital. Mais. Pensamos ter
compreendido o cerne do conceito de capital que € usual
na pratica, sem lhe ter acrescentado nada, simplesmente
elaborando-o mais em pormenor e tornando-o mais amplo,
com base no elemento que ja lhe € inerente. Uma coisa é
certa: 0 homem de negdcios nunca considera um determi-
nado bem como sendo capital, considera os bens sempre
apenas sob o ponto de vista do seu poder de compra. Mas
como vimos que este poder de compra apenas pode actuar
através do médium de meios de pagamento propriamente
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ditos, declaramos simplesmente estes como capital, e com-
prometemo-nos em convencer qualquer individuo da pra-
tica que, quando da o nome de capital a bens concretos, s6
o faz no sentido figurativo, na medida em que pode obter
dinheiro por eles. Como, para além disso, vimos que este
poder de compra pode, em principio, ter apenas a finalida-
de de proporcionar a0 empresdrio 0s meios materiais para
novas produgdes e que os meios de pagamento a crédito
podem também servir para este fim, incluimos estes igual-
mente no capital. Neste contexto, ndo ha divida de que,
se € para ser criada uma empresa nova numa economia
que, até ai, era meramente estdtica, na qual todo o dinheiro
existente estd “empregue”, o capital s6 pode consistir em
meios de pagamento a crédito. Estranhamos esta nogao
apenas porque da nossa experiéncia sO0 conhecemos o
desenvolvimento cheio de vida, e porque o desenvolvi-
mento capitalista surge, de facto, no seguimento do desen-
volvimento pré-capitalista — e ndo no seguimento de uma
situacao sem desenvolvimento — que colocou largas reser-
vas de dinheiro a sua disposi¢do. Vemos, no entanto, que
estas ndo satisfazem minimamente as suas necessidades e
verificamos que nos centros do desenvolvimento capita-
lista, dinheiro “verdadeiro” apenas tem o papel de “tro-
cos”, e que os factos estao a corresponder a nossa visao
tedrica ainda mais do que seria necessdrio para esta ser
util. A nossa maneira de ver € a da pratica, elaborada
logicamente e limpa de contradi¢des, opinides impréprias
e figurativas assim como da noc¢do ingénua do homem
comum que o valor do seu cheque se explica pelo facto de
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o montante em dinheiro correspondente estar depositado
no seu banco.

Seria mais dificil entendermo-nos com as concep-
¢oes da teoria. Poderia dizer-se que os tedricos, nesta
questdo, levantaram poeira que agora os impede de ver
com clareza. Aqui temos de nos imitar a demostrar que a
teoria nao desconhece o elemento que salientamos € que o
contraste entre as vdrias maneiras de ver ¢ menor do que
podera aparecer.” Ao contrario do que € frequentemente
afirmado, a controvérsia nao € meramente de natureza
terminoldgica.® O que estd em jogo ndo € uma expressao,
mas antes uma teoria sobre a natureza de importantes pro-
cessos na economia capitalista. Foi, por isso, um grande
progresso Menger ter tentado atacar os factos directa-
mente. Isso trouxe uma lufada de ar fresco e também um
novo ponto de vista a discussdo. No entanto, Menger
ndo justificou a sua inten¢do da forma como eu pretendo
fazé-lo. Ele afirmou que nado temos o direito de livremente
criar um conceito onde ja existia um que surgiu da pratica.
Independentemente de isto ser ou ndo ser correcto, nao ¢é
este o ponto que para nds € decisivo. Embora na nossa
terminologia possamos actuar com total arbitrariedade,
existem perguntas que sdo tratadas sob o titulo de “teoria
do capital”. Sdo perguntas que nao podem ser respondidas
por nenhuma defini¢do, mas s6 pela andlise dos factos. Na
realidade, notamos que autores que afirmam expressamente
tratar-se apenas de uma questdo terminoldgica prestam
atencdo também a outras consideracées que ndo sio so
de utilidade terminolégica. Defende Von Bohm-Bawerk,
este ponto de vista por principio e examina primeiro a
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natureza do processo produtivo capitalista, e a sua defini-
¢ao de capital esta claramente relacionada com o resultado
que obteve.” Logo, ndo se trata da palavra “capital”, mas
de um grupo de factos, a volta de cuja natureza a discussao
se move, mas cujo substrato ¢ sempre o mesmo. Pensa-se,
neste contexto, sempre num determinado assunto que se
v€ mais ou menos claramente e sobre o qual se pensa de
forma diferente, mas que nao € arbitrario.

No entanto, nao ha divida de que a polémica tem um
lado terminoldgico. Assim, nao € fécil separar as defini-
¢oes terminoldgicas das tendéncias terminoldgicas basea-
das em opinides materiais. Uma vez, serd uma que sobres-
sai mais, outra vez, a outra. Alguns autores prescindiram
por completo do lado material do assunto, podendo assim
movimentar-se mais livremente. Os mesmos acabaram,
por fim, por ndo dar importincia a um conceito uniforme
de capital (e.g., Marshall, v. Philippovich®, v. Schmoller).
E importante, agora, distinguir entre este tipo de conceitos
de capital e os restantes. Este contribuiu para aumentar o
nimero destes conceitos, sem que isso dificultasse o pro-
blema que nos interessa, porque nele ndo ha teorias. Pode-
mos concordar com as exposi¢des dos seus representantes,
e estes com as nossas. Mesmo entre 0s autores que reco-
nhecem apenas um tnico conceito de capital como ttil, ha
quem se sirva do mesmo meramente como um nome para
coisas basicamente arbitrdrias (e.g., Walras, Cossa). Esses,
também nao os iremos tomar em consideragao.

A maioria dos tedricos quer, consciente ou subcons-
cientemente, determinar mais do que apenas um conceito,
quer compreender um fenémeno, resolver um problema.

261



Uma prova disto € ja o facto de muitas defini¢des de
capital, nomeadamente as mais antigas, surgirem como
correcgdes do equivoco popular entre dinheiro e capital.
Contrariando Knies, podemos afirmar que os tedricos nio
pensaram, de forma alguma, sempre em fenémenos dife-
rentes nas suas exposi¢does sobre o capital, mas que,
antes, se tratava de tentativas de entender o mesmissimo
fenémeno, embora sempre visto de diferentes angulos,
precisamente o mesmo fenémeno que também a nds nos
interessa. Esperamos que, com as observacoes seguintes,
isto fique claro. Nao queremos acrescentar nenhuma nova
descri¢do as bem fundamentadas apresentagdes da histéria
do dogma de v. Bohm-Bawerk, Knies, Fisher e outros.’
Queremos demostrar, no entanto, que ha na teoria do capi-
tal um desenvolvimento ao encontro da nossa maneira de
ver. Convém dizer que o que nos interessa ¢ o fendmeno
do capital no significado moderno do termo. A palavra é
antiga e, em tempos anteriores, foi utilizada para desig-
nar coisas essencialmente diferentes. Hoje, nao sabemos
o que fazer com defini¢des como “capitale dicitur omne
bonum quod possidetur” e nao faria sentido incluir estas
também. Na economia pré-capitalista ndo existe nada que
corresponda ao capital e, embora quase todos os tedricos
discordem disto, mesmo assim, estes pensam em primeiro
lugar nas manifestacdes da realidade a nossa volta.
Vamos subdividir os conceitos de capital em grupos,
usando como critério a sua distdncia da nossa opinido,
e dar exemplos para cada grupo. Para comegar, existem
conceitos de capital que contém directamente o elemento
do poder de compra. Assim, como ja foi dito, Menger,
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tendo anteriormente criado um conceito de capital “objec-
tivo”, mais tarde estabeleceu um que € muito préximo do
19" As diferengas que ainda existem entre este con-
ceito e 0 nosso ndo devem ser dificeis de conciliar. As
duas variantes do conceito de capital que Menger (pag. 40)
distingue, coincidem com a nossa opinido. E sobretudo
importante Menger demostrar que o individuo da prética
ndo estd, de maneira alguma, sempre a “confundir” capital
com dinheiro — no sentido que seria uma censura — € reco-
nhecer que o capital, uma vez gasto em meios produtivos,
Jja nao existe como tal. No entanto, Menger liga a parcela
do contetido do seu conceito de capital, que é composto de
reservas de bens calculadas em dinheiro, a raciocinios que
fazem supor que, neste ponto, o seu caminho se separa do
nosso. De qualquer forma, uma total concordancia neste
ponto iria supor uma concordancia com todo o raciocinio
deste livro, porque € somente dentro deste raciocinio que
0 nosso conceito de capital tem o sentido que lhe quere-
mos atribuir. Mas, de qualquer forma, Menger quebrou o
gelo que a partida excluiria um tal conceito de capital da
discussao séria. Posso hoje, com mais esperancas de ser
ouvido, dizer coisas que antes da publicacdo de Menger
teriam sido impossiveis de dizer, devido ao preconceito
inveterado contra qualquer tal opinido."

No mesmo terreno que nés encontra-se F. B. Haw-
ley'?. Tal como nds, ele vé a natureza do capital no ele-
mento do poder de compra e, também como nds, coloca o
capital entre o empresdrio e os meios produtivos. Sobre-
tudo, porém, temos de chamar a atenc¢dao para os traba-
lhos amplamente conhecidos de Mc Leod. O leitor tem o

Nnosso.
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direito de estranhar que nao tenha mencionado este autor
mais cedo. A razdo é que é melindroso citar este nome
que esta proscrito na teoria."”* Por muito que queira fazer
justica a um homem muito menosprezado, tenho de me
apressar a sublinhar que cheguei de forma completa-
mente independente, através de um caminho muito diferen-
te e para um fim também muito distinto, a0 mesmo resulta-
do que ele, a saber, que capital em determinado sentido é
poder de compra. Nao temos nada a ver com o seu outro
conceito de capital — capital como trabalho acumulado.
No entanto, o mérito de Mc Leod em ter descoberto o fac-
to da obtencdo de poder de compra como um elemento
essencial da nossa organiza¢ao da vida econdmica terd de
ser sempre reconhecido, embora nio tenha feito mais com
este conhecimento. Hoje em dia este facto toma-se, em
geral, cada vez mais em consideracdo. Assim, encontra-
mo-lo em relacdo ao conceito de capital em Davenport
(Value and Distribution) e Veblen (Theory of Business
Enterprise), entre outros, onde este conhecimento luta
para ser reconhecido, e onde existe e estd ao alcance do
tedrico. S6 que nao € tratado analiticamente.'

Falaremos agora de um outro grupo de conceitos de
capital, que, embora sejam fundamentalmente diferentes
do nosso, apontam, na minha opinidao, na mesma direc-
¢ao. Podia quase pensar-se que os seus autores s6 nao
estdo simplesmente a pregar a teoria do poder de compra
do capital por causa do andtema da teoria, e porque nao
véem uma funcao especial do poder de compra. Estamos a
falar do grupo dos conceitos de capital imateriais ou “abs-
tractos”. E tdo antigo como o dos “materiais”. Foi sempre
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combatido, mas manteve-se sempre vivo, tendo tido sem-
pre um bom nimero de discipulos, que hoje em dia esta
a aumentar fortemente. No entanto, muitas vezes nao ¢
facil determinar se um certo autor estaria disposto a levar
0 seu conceito a sério ou se este nao € mais do que uma
expressdao abreviada. Porém, em relacdo a um nuimero
consideravel de autores, nao hd divida. Vamos subdividir
0 nosso grupo ainda mais, em opinides que encontram a
natureza do capital no facto de ser uma soma de valores, e
uma outra opinido que vé nele uma “forca produtiva abs-
tracta”.

Um exemplo indubitdvel do primeiro modo de ver
¢ Tuttle.”” Enquanto outros autores apenas ocasional-
mente denominam o capital de soma de valores — como
Turgot, Say, Hermann, Courcelle-Seneuil, Storch, Neurath,
Molinarieoutros—outentamdealgumaformaevitarestaopi-
nido, como, por exemplo, Fetter —, Tuttle'® declara o capital
clara e inequivocamente como sendo um fundo de valores,
que pode ser expresso em dinheiro, mas nao consiste em
dinheiro, seja qual for a forma especifica do bem e a sua
utilizacao concreta. Tal como fez em relagao a todos os
conceitos “abstractos” de capital, v. Bohm-Bawerk tam-
bém se pronunciou sobre este com especial dureza — Kapi-
talll,vol. 1,2.%ed., pag. 62,3." ed., pag. 100. De facto levan-
ta-se a questao: Como € possivel que os valores de quais-
quer bens aparecam como algo auténomo, visto o valor
nio ser separivel do objecto avaliado? E totalmente
impossivel fazer uma coisa com o bem e outra com o seu
valor. Na verdade, pode-se imaginar a totalidade da nossa
propriedade de bens como uma quantidade de valor, mas
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isto ndo tem grande importancia. Portanto, esta defini¢ao
de capital simplesmente nao parece fazer sentido.

Mesmo assim faz, de facto, sentido, precisamente em
duas direc¢des. Quando se forem comparar os valores dos
bens dedicados a uma determinada produ¢do com o valor
dos produtos, o resultado € o successo da producdo. Mas
nao € possivel comparar os proprios bens que foram gas-
tos, com os bens obtidos. A funcio da forma de célculo é
uma funcao do valor do bem e ndo pode ser desempenhada
pelos préprios bens. Quando se olha o capital como uma
forma de calculo, faz bastante sentido basear o conceito
de capital nos valores de bens. Como o leitor sabe, ndo
fazemos isto. Mas nao seria um erro fazé-lo, antes uma ten-
tativa de entender uma fun¢ao que o capital estd, de facto,
a desempenhar, como observamos. Assim, esta opiniao
chega simplesmente a coincidir com a segunda fung¢ao do
nosso conceito de capital. Ora, 0 mesmo acontece com
a primeira fungio. E o dinheiro, o poder de compra, que
desempenha um papel aqui, mas € um papel que estes
autores nao examinam mais em pormenor. Mesmo assim,
€ o unico papel que aquele valor pode desempenhar, para
além do ja mencionado. Se for de facto a desempenhé-lo,
isto conduz ao valor de venda e, deste modo, a opinido de
Menger e, por fim, a nossa. Este valor é, portanto, uma
potencial soma de dinheiro, ndo sendo, nesta qualidade,
atingido pelas objecc¢des de v. Bohm-Bawerk. Vemos entao:
este conceito de capital é baseado em raciocinios que sdo
muito parecidos com 0s nossos.

Algo semelhante € vélido para o outro conceito de
capital que também incluimos neste grupo, embora nao
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possamos, assim tao facilmente, chama-lo uma quantidade
de valor. E o conceito do Professor Clark. De acordo com
ele, o capital ¢ um fundo permanente de forca produtiva
que € composto por um fluxo continuo de varidveis bens
produtivos concretos, como as gotas de 4gua num rio que
mudam constantemente. A intencdo desta construgao é tor-
nar duas coisas claras. Primeiro, o facto de o capital nao
ser destruido como os meios de produ¢do produzidos e as
matérias-primas, mas de se manter. Segundo, o facto de
ser, sem sombra de divida, algo que € distinto destes bens,
algo que até certo ponto leva uma existéncia a parte. Sem
querer entrar nos pormenores desta construcao que Clark
elabora conforme as necessidades da sua teoria e, nomea-
damente, do seu modelo do processo produtivo, temos de
sublinhar aqui que aquelas duas ideias fundamentais apon-
tam na direc¢do que defendemos. O que se mantém, ou
melhor, o que é mantido é aquela soma de unidades de
cdlculo que medem o capital dedicado a uma producgao,
uma forma de calculo que € determinante também para
o sistema de créditos a receber que decide a distribui¢do
do resultado da produgdo. Aquela existéncia separada do
capital exprime precisamente aquele facto que nenhum
individuo da prética contesta, aquela distin¢do que toda
a gente faz entre o capital e a posse de bens. E um reco-
nhecimento da circunstincia de o capital como tal, distinto
de quaisquer bens, desempenhar uma funcgdo especial, de
ser um agente, cujo papel nao pode ser desempenhado por
quaisquer bens técnicos produtivos. Apenas relativamente
a natureza desta fungdo, o Professor Clark ndo concorda
connosco. A diferenca comecga ja com o facto de ele lhe
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atribuir uma funcdo estdtica. Se nao fizesse isto, ou seja,
se olhasse para o seu papel dindmico, a consequéncia evi-
dente seria a defini¢do desta func@o como alavanca para
alterar a direc¢@o da producio, a defini¢ao do capital como
sendo um meio para controlar o mundo dos bens. E, entéo,
este capital coincidiria automaticamente com dinheiro
—uma coisa que Clark hoje estd a rejeitar energicamente.
Mesmo assim, esta construgdo ficard sempre com a fama
de ter aberto o caminho para uma nova opinido. Como nao
poderia deixar de ser, o seu sucesso foi enorme.

Mas também conceitos de capital “fisicos™ t€m fre-
quentemente uma afinidade com o nosso, embora tratem
apenas de forma incompleta as fungdes que na nossa opi-
nido sdo essenciais, ou que até se afastam totalmente do
grupo de factos ao qual damos prioridade. Aqui pertence,
por exemplo, o conceito de capital de Jevons. Se o capital
¢ um fundo de meios de subsisténcia e a pessoa que pos-
sui bens de consumo acabados pode, através dele, obter
meios produtivos — sobretudo prestagcdes de trabalho e de
solo, mas também outros meios produtivos ja existentes
—, ele decide de algum modo sobre eles. Nomeadamente,
pode também pd-los ao servico de “novas combinacdes”.
Se bem que Jevons nao dé relevo a esta funcdo de alterar
a direc¢do da produgdo da economia nacional, fica todavia
claro que € possivel realiza-la através deste conceito. Para
quem queira produzir, os bens de consumo sé interessam
na sua qualidade de poder de compra, 0 que aproxima este
conceito de capital ao nosso, distinguindo-o de todos aque-
les que chamam capital aos bens que sdo tecnicamente
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necessarios para a produgdo, e que, com isso, assombram
e deturpam um importante processo, precisamente o pro-
cesso através do qual o empresario obtém estes bens, ou
seja, o processo que engloba a natureza do capital e a fonte
dos juros. Se nao adoptamos este conceito de capital,
nao € tanto por ele omitir o papel do aspecto do capital
enquanto forma de cdlculo, mas, sim, por nos parece
irreal e nos obrigar, sem necessidade, a substituir uma sim-
ples descri¢ao de acontecimentos reais por uma constru-
¢ao que nao nos ensina nada de significativo. Sera que o
capitalista é proprietdrio de bens de consumo? E se nao
o for, porque vamos supor que o é, se podemos sair-nos
bastante bem sem esta suposi¢ao?'’

Proximo deste conceito de capital estd v. Bohm-
-Bawerk. Pergunta-se a si préprio se deve chamar capi-
tal aos bens de consumo ou aos meios produtivos produ-
zidos. Decide-se, de facto, a favor da dltima alternativa,
mas apenas por razdes de conveniéncia terminoldgica. Se
ndo fizesse isto, surgiria aqui uma ligacdo muito estrei-
ta com a nossa teoria: o proprietario de meios de subsis-
téncia gasta-os para comprar bens de produgdo, por sua
vez utilizando-os para novas combinagdes — inteiramente
no nosso sentido. S6 que estas combinacdes, em Bohm,
exprimem-se apenas no modelo do prolongamento do
periodo produtivo.

Existem ainda outras aproximacdes ao nosso ponto
de vista. Brentano, por exemplo, diz que bens imobilid-
rios hoje sdo capital. Porque é que os terrenos deveriam
ter mudado de carécter? Ora, com o desaparecimento das
limitacOes legais relativamente a mudanca de propriedade,
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e o comec¢o de movimentagdes economicas mais intensas,
tornou-se cada vez mais usual nos circulos dos proprie-
tarios de terras, considerar também as terras sob o ponto
de vista do seu valor monetdrio, do seu poder de compra.
E precisamente esta circunstincia que leva Brentano a
fazer a sua afirmacd@o. Deve, portanto, encarar isto como
uma caracteristica fundamental da qualidade de capital
de um bem. Recordando o que dissemos sobre a tnica
finalidade para a qual este poder de compra pode servir,
por principio, encontramos nesta opinidao facilmente uma
semelhanga com a nossa, e formulamos a opiniao de Bren-
tano no sentido em que hoje em dia as terras representam,
em geral, poder sobre os meios produtivos — pelo menos
indirectamente, via médium do capital no nosso sentido.

Encontramos este elemento do poder de compra com
frequéncia, embora nunca seja considerado mais em por-
menor. Mas ele existe, e esta destinado a mais tarde ou
mais cedo chegar a luz da andlise. Algo semelhante encon-
tra-se por vezes nas defini¢des do capital de exploragdao
(Erwerbskapital) da economia privada, embora neste con-
texto ja se parta de opinides fixas sobre o papel do capi-
tal, com as quais a nossa opiniao nao tem quase nada em
comum — da mesma forma como todas as defini¢des mais
precisas do papel produtivo do capital ja sdo influenciadas
pelo préprio conceito de capital, tendo por isso meramente
um cardcter dedutivo. Procedemos ao contrério, e nao pode-
mos esperar chegar ao mesmo resultado que uma dedu-
¢ao que parte de uma proposi¢cao maior que consideramos
errada.

Mesmo assim, ocorre-nos frequentemente a ideia de
tudo isto muitas vezes ter a ver — COmo pensamos — apenas
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com o entendimento incorrecto do mesmissimo fenémeno,
o fenémeno do poder do dinheiro, que estd caracteristi-
camente oposto aos interesses da terra e do trabalho. Par-
tiu-se desta grande triade que a realidade nos apresenta
assim como da distribuicdo do resultado produtivo entre
as suas trés partes. Mas era preciso explicar o papel e a
natureza daquele poder monetdrio, encontrando-se esta
explicacdo nos bens que supostamente suportam esta
expressao monetaria. E s6 quando, seguindo por este cami-
nho enganado, as pessoas ja se tivessem perdido longe da
realidade — fugindo da Charybdis do problema monetario
e dos mal-entendidos populares que se seguiram, entrando
na Scylla de uma constru¢do completamente errada e
pouco realista — alguns perderam toda a esperanca que
pudesse haver uma concordancia objectiva, declararam
que a disputa era meramente terminoldgica e estabelece-
ram, da parte deles, conceitos de capital com total liber-
dade. Era esta a situacdo quando Menger deu um novo
impulso a discussao.

Todas as defini¢des, por exemplo, que véem a natu-
eza do capital ndo numa determinada natureza técnica de
certos bens, mas, sim, num determinado aspecto, nas dis-
posicdes dos sujeitos econdmicos, t€ém certamente algo
em comum com a nossa. Quando, porventura, se vé o ele-
mento caracteristico na relacdo com o rendimento — como
Mill, Dietzel, Schéffle — ou na sua utilizag@o para o futuro
— como sobretudo Knies — estd-se, certamente, a imagi-
nar algo que se encontra também préximo do nosso modo
de ver. Também nés entendemos o capital como algo que
serve o rendimento, algo também que torna uma futura
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producao possivel. A diferencga, aqui, estd em toda a dispo-
si¢do da imagem tedrica da realidade. Ao passo que todas
estas opinides partem do principio de que a funcao rendi-
mento tal como a funcdo enquanto meio produtivo pode-
rdo no futuro ser desempenhadas apenas por bens, dedu-
zindo dai como evidente que o capital devera ser composto
por bens, nés observamos o assunto com mais atengao e
descobrimos que hd um agente que estd activo antes do
comeco da producdo técnica, e damos a este 0 nome de
“capital”. Por isso, talvez possa dizer-se que se trata aqui
de diferentes entendimentos do mesmissimo facto. Talvez
ainda mais. Poderia até ser que também estes autores esti-
vessem sempre primeiro a pensar numa soma de dinheiro e
com a sua defini¢cao do capital quisessem dar uma resposta
a pergunta sobre o que estd escondido por baixo deste véu
do dinheiro. Quem, como a maioria dos economistas, for
da opinido de que o dinheiro ndo pode ter nada de essen-
cial ou de auténomo, estd, de algum modo, por si mesmo
a afastar este véu, querendo encontrar bens por baixo dele.
Aparecem, entdo, os bens que sdo adquiridos com este
dinheiro. E € a estes que depois se chama capital. Porque
nao fazemos o mesmo — se o dinheiro for de facto utili-
zado apenas para adquirir bens, porque ndo chamamos a
estes bens capital? Simplesmente, porque desta forma um
processo essencial seria disfar¢ado, um processo que para
a compreensdo da economia capitalista € indispensavel.
Estes conceitos de capital contém sempre ja uma tentativa
de andlise, um comec¢o de uma solucao do problema. A sua
elaboracao pde certas coisas em relevo, enquanto remete
outras para a sombra. Criamos outro conceito de capital
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exactamente porque a andlise expressa naquelas opi-
nides nos parece errada ou, pelo menos, incompleta. Mas o
objectivo e a inten¢@o do nosso raciocinio sao exactamente
os mesmos que os daqueles autores.

Algo parecido pode dizer-se relativamente aquela
defini¢cdo do capital que inclui todos os bens. Sob um
ponto de vista significa simplesmente a bancarrota dos
conceitos de capital “material”. Mostra como a defini¢ao
destes autores deve ser fraca, como conduz para fora do
bom caminho, para onde ja ndao se consegue parar. Mas,
de um outro ponto de vista, avanca uns passos N0 nOsso
caminho. Todos os bens econdémicos tém poder de com-
pra, com todos se pode obter capital — representando todos
eles, portanto, capital potencial, por assim dizer. Dito de
outra forma: para a producao sdo precisos bens de todo
0 tipo, 0 que se percebe claramente, sobretudo quando se
deixam os meios de pagamento de lado e se pressupde
que as aquisi¢des produtivas de trabalho e solo acontecem
com bens de consumo. Quer isto dizer que todo o tipo de
bens sdo “capital”. A diferenca, também entre esta opi-
nido e a nossa, reside apenas na descrig¢ao tedrica daquilo
que acontece. Ao passo que aqueles tedricos comecam 0
seu raciocinio no momento em que — eventualmente com
excepcao de terra e de trabalho — o empresdrio ja tem na
sua posse todos os bens necessarios para a produgdo, o
nosso comega um pouco mais cedo, porque olhamos tam-
bém ao modo como o empresario obtém estes bens. Para
aqueles o que € preciso sdo apenas bens; para estes sao
precisos, na nossa opiniao, sobretudo meios de pagamento
— na primeira opinido, um ponto de vista econémico-social
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entra nos processos puramente de economia privada da eco-
nomia capitalista. Nenhum daqueles tedricos iria nega-lo
ex professo. S6 que nao hd nada de essencial ou de espe-
cialmente interessante neste processo. Atribuem impor-
tancia apenas a producdo técnica, sendo precisamente
por causa disso obrigados a mudar a esséncia do fené-
meno do capital para esse parametro. Mas os defensores
desta direccao querem, igualmente, entender o mesmo que
nos. A diferenca reside somente no facto de nés pararmos
na soma de dinheiro com a qual o capital se apresenta,
penetrando mais neste fendmeno, enquanto aqueles nao
encontram nada de importante nisto e pensam vislumbrar,
por baixo disto, uma massa de bens, que seria a tinica coisa
que interessa.

Da maioria dos conceitos de capital poderia dizer-
-se algo parecido. Quando, por exemplo, Hermann faz um
esfor¢o tdo grande para sublinhar a continua¢io econémi-
ca dos bens de consumo produtivos, ndo ha divida de que
quer com isto explicar teoricamente a nao-destrui¢ao do
capital na produgdo e introduzir esta ideia na teoria. Estd a
pensar no capital contabilistico que ndo € “gasto”. E como
para ele € evidente que a teoria ndo pode lidar com opera-
¢oes de calculo ou de crédito, mas apenas com os bens que
formam a base das mesmas, tenta encontrar algo andlogo
nos bens. A nossa interpretacdo do processo € outra, pois
acreditamos que seja mais veridica e simples, mas relati-
vamente ao objectivo encontrimo-nos “no mesmo barco”
com a grande maioria dos economistas e, quase sempre,
surgem também neles aqueles elementos que tomamos sis-
tematicamente com fundamento.
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Apenas uma minoria relativamente pequena estabe-
leceu conceitos de capital que perderam o fenémeno real
do capital totalmente de vista e, com a liberdade assim
conseguida, seguiram apenas objectivos terminoldgicos.
Pertencem a este grupo, nomeadamente, aqueles que adop-
tam, por exemplo, Estado, virtude, etc. como “capital”.
Também estes conceitos de capital tém o seu sentido.'
Porém, encontram-se completamente afastados dos cami-
nhos para a solucao dos problemas do capital. Nestes con-
ceitos de capital, a maneira como a ciéncia tem tratado este
assunto teve realmente a consequéncia de todos os pontos
de referénca se terem perdido e a teoria de capital se ter
totalmente degenerado.

E ainda necessdrio chamar a atengdo para um ponto
de contacto importante entre a nossa teoria do capital e a
de Marx. Como se sabe, segundo Marx a caracteristica do
capital € que este serve como “meio de exploracao” do
trabalhador, baseando-se esta “explora¢do” obviamente no
facto de o empresdrio — que Marx, contudo, em confor-
midade com o entendimento cléssico, equipara ao capi-
talista — conseguir obter o controlo da forca do trabalha-
dor. Como v. Bohm-Bawerk sublinhou, 0 mesmo também
¢é valido para o solo, e do nosso ponto de vista podemos
acrescentar que todos os meios produtivos técnicos estao
na mesma situacao. A nossa concordancia nao vai, entao,
muito longe, visto Marx por a tonica em diferenciar o tra-
balhador dos meios produtivos materiais, fazendo dos tlti-
mos os meios de exploragao do primeiro. Para além disso,
a expressao “explora¢do” aponta numa direc¢ao diferente
da nossa. Mas, afinal, a ideia-base € que o capital é essen-
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cialmente o meio de controlo da produgdo, e esta ideia é
toda nossa. Para além disso, ¢ fundamentada na observa-
¢ao de factos, e mesmo que Marx tenha desta observagao
tirado conclusdes com as quais ndo concordamos, e .que
tenha interpretado aquela ideia bésica incorrectamente e
que até se tenha despistado por completo na sua elabora-
¢ao0, sempre existe aqui um ponto, no qual a nossa opiniao
toca a dele — e todas aquelas opinides que sdo mais ou
menos influenciadas pela sua.

Ha mais outro tipo de aproximag@o a nossa maneira
de ver que devemos mencionar aqui. Schmoller (Grund-
riss 11, pdg. 171) tem realgado de forma correcta, na minha
opinido, que o conceito de capital de Menger nao € s6 efec-
tivamente o conceito da pratica dos negdcios, mas, sim,
que ¢ também, repetidas vezes, utilizado pelos tedricos.
Acreditamos que podemos dizer isto também do nosso
conceito. De facto, por muito que os economistas ex pro-
Jfesso o rejeitem e nos acusem de ter uma opinido superfi-
cial e até uma anatemizada “notdria confusio”, estao de
facto, por muito que isto surpreenda, contra a sua vontade
frequentemente de acordo connosco. Mencionaremos ape-
nas poucos exemplos desta utiliza¢do contrdria a definicao
do conceito de capital, que estd completamente de acordo
com a nossa. Nisto, o ponto de divergéncia salta também
claramente a vista.

Podemos citar aqui ja o velho mestre Smith: sem
divida ele da o nome de capital aos proprios bens, e nao
ao dinheiro com o qual o empresdrio os comprou. Mas,
depois, fala repetidas vezes do facto de capital ser desem-
bolsado para a compra de diversos bens, o que s6 pode

276



dizer respeito a capital no nosso sentido, como v. Ko-
morzynski (Kredit, pag. 163) ja sublinhou. Contudo
Komorzynski disse a seguir que mesmo assim se dedu-
zia de muitas passagens de Smith que ele queria que ape-
nas os bens adquiridos fossem entendidos como capital.
Refere-se, por exemplo, ao Volume II da edicao de Edin-
burgo 1809, pag. 118: “What the borrower really wants and
what the lender really supplies him with is not the money
but the money’s worth or the goods which it can purchase.”
Mas, o que é que isto quer dizer? E certo que o dinheiro
ndo € consumido, € antes usado para aquisi¢cdes. Mas exac-
tamente por esta razdo o que ¢ emprestado € dinheiro" e
nao “really the goods which it can purchase”. Se alguém
supuser isto, estd a deturpar o processo. Se se puder demos-
trar que esta eliminacdo do dinheiro provoca uma defi-
ciéncia essencial no quadro tedrico, que a ficcdo que o
empresario pede emprestados os proprios bens de que
necessita elimina algo essencial da imagem mental dos
processos reais, entdo nao ¢ recomendavel. Neste caso, pri-
meiro, ja nao poderd defender-se a opinido de o dinheiro
ndo ter papel algum que deva ser tomado em consideragao,
e segundo, terd de se levar mais a sério a questao sobre se
capital € aquele dinheiro ou os bens adquiridos por ele.
Dai, € apenas um pequeno passo até a nossa opinido, que a
questao para o circuito ndo € relevante, mas € significante
para o desenvolvimento. Também a chave para o pro-
blema do capital se encontra na nitida distin¢cao entre cir-
cuito e desenvolvimento. A falta desta distin¢do explica
que Smith assim como os seus sucessores pensem poder
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provar a insignificAncia do dinheiro, embora depois nao
consigam de forma coerente manter essa prova.

Algo parecido vemos em Ricardo. Uma das muitas
passagens que poderiamos citar diz — ed. Mc Culloch,
1881, pag. 47 — “Whilst every man is free to employ
his capital, where he pleases, he will naturally seek for
it that employment which is most advantageous; he will
naturally be dissatisfied with a profit of 10 per cent, if by
removing his capital he can obtain a profit of 15 per cent.”
Em que estd Ricardo a pensar? Em ferramentas, maté-
rias-primas, bens de consumo para os trabalhadores? Mas
podera simplesmente dar-se-lhes outras utilizagdes? Certa-
mente apenas em parte e com prejuizos. Quando se vende-
rem tais bens, para comprar outros, isto também traz perdas
— necessariamente, sem divida — como € facil de entender.
Para além disso, esta operagdo muda o capital real. Nao
que este capital tenha encontrado outra utilizacao, antes é
outro capital que foi adquirido. O antigo foi abandonado.
E apenas o poder de compra que pode procurar outra uti-
lizagdo. O poder de compra é também o unico elemento
que resta do antigo capital. E aquilo que, quem quiser dei-
xar um determinado ramo, pode adquirir em troca da sua
reserva de bens. A operagdo ndo s6 passa pelo dinheiro
enquanto médium neutral, mas conduz, sim, ao poder
de compra como um factor de processos fundamentais.
Ricardo, evidentemente, assume no texto citado o ponto de
vista do capital ainda nao investido. Mas este consiste em
qué?DeacordocomRicardo, v. Bohm-Bawerkdiz: “Poupa-
-se no consumo, poupando desta forma for¢as produtivas
que depois serao aplicadas em novas produgdes’’. Mas serd
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que estas forcas produtivas que se podem poupar sao pre-
cisamente aquelas que fazem falta? E ndo € um facto que
um empresdrio pode, através do médium do dinheiro a cré-
dito, obter bens produtivos sem poupar, sem que ele pro-
prio poupe e sem que alguém “poupe”? Se isto for assim,
qual é entdo o impedimento de aceitar a nossa opiniao? De
facto, ninguém que leia esta passagem pode ter a minima
divida de que Ricardo estd simplesmente a pensar em
“capital monetdrio”. Pois faz referéncia a “moneyed class”
e aos bancos. As suas exposicdes sO se ajustam ao “capital
monetario”, e embora ex professo tenha adoptado a opi-
nido de este “capital monetario” na sua esséncia consistir
em bens, estd a desmentir-se pela acc¢do. Esta parece ser
também a opinido de v. Schmoller. Ainda poderia defen-
der-se que, naquele conceito de capital, haja uma andlise
mais profunda das formas monetdrias e do crédito, e que
aquele conceito representa o resultado dessa andlise, resul-
tando dai o “dinheiro” ser apenas a superficie das coisas.
Porém, esta andlise é errada, e aquele capital monetdario
continua a ser o que é.

Exactamente o mesmo encontramos em Mill*’, que
declara que o capital é composto por bens, dizendo expres-
samente que dinheiro ndo consegue desempenhar none of
the functions of capital. Porém, quando fala da distin¢ao
entre capital a circular e capital fixo (I Livro, VI Cap.,
§ 1), menciona que o primeiro € gasto pela producao. Por
esta razdo, seria preciso substituir “esta parte do capital”
constantemente através da venda dos produtos, e, depois
de a ter substituido, o empresdrio ver-se-ia obrigado a
comecar logo outra vez a gastd-la para comprar matéria-
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-prima e prestagoes de trabalho. O capital estaria, entdo,
a desempenhar a sua funcio, andando de miao em mao.
Ora — o0 que € que se obtém pela venda dos produtos?
O que € que se substitui por estes? O que € que se gasta
para comprar matérias-primas e prestacdes de trabalho?
O que € que anda de mao em mao, perdendo rapidamente
a sua qualidade de capital, s6 para depois a ganhar
outra vez? E dinheiro, pois! A exposi¢io de Mill ndo deixa
divida de que se trata de algo que é oposto aos bens pro-
dutivos. E ainda, bens de consumo nao passam continually
de mao em mao.

Nao sou o primeiro a notar isto. Relativamente a
mesma passagem, Tchernychewsky (I’Economie politique
jugée para la Science, critique des Principes d’Economie
Politique de John-Stuart Mill, Bruxelles 1874, Tome I)
escreveu uma longa consideracao em que acusa Mill de
ser inconsequente. No entanto, chega a conclusdo de que o
mesmo assunto pode ser expresso de forma “correcta”, i.e.,
do seu ponto de vista, através também do conceito de capi-
tal de Mill. Em oposicao a este argumento, temos de real-
car que isto sO € possivel na economia estatica. De facto, se
a economia se move num circuito sempre constante, € pos-
sivel simplesmente substituir o dinheiro pelos respectivos
bens e abstrair do dinheiro, uma vez que nesta situacao este
desempenha um papel técnico de mercado totalmente
neutro. Mas numsistemadinamico cabe-lhe, efectivamente,
a funcao essencial de conduzir os bens para fora dos seus
canais estaticos, fazendo-os seguir novos caminhos — este
papel, que abrange um processo fundamental, ndo pode
ser eliminado por aquela consideracao.
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Falemos ainda de Fawcett (Manual of Political Eco-
nomy, 4.* edi¢do, 1874), leal discipulo de Mill, que afirma
ser uma current fallacy pensar que capital consiste em
dinheiro (pag. 17). Antes, diz, consiste em “wealth, which
has been accumulated with the object of assisting pro-
duction” (ibidem, e jd na pag. 11).>! Mas logo a seguir
(pags. 87 e 88) fala de investimentos de capital. Afirma
que capital ingés foi posto a disposi¢cao de Estados estran-
geiros, inimeros empreendimentos no mundo inteiro foram
fundados com capital inglés. Absolutamente correcto. Mas
terdo sido bens que a Inglaterra emprestou? De certeza que
ndo. Foram meios de pagamento, em troca dos quais se
compraram bens na Inglaterra, mas também nos proprios
paises estrangeiros ou em qualquer outro lugar. E inte-
ressante sobretudo o ultimo caso. De certeza que a maior
parte da soma daqueles empréstimos foi gasto em saldrios,
nao foi para os bolsos dos trabalhadores ingleses, mas, sim,
para trabalhadores locais, que o gastaram ndo necessaria-
mente em bens de consumo ingleses, mas antes, principal-
mente, em bens de consumo nacionais. Mesmo assim era
capital inglés, como o proprio Fawcett afirma. No entanto,
english nisto era apenas o dinheiro, o poder de compra.
Se, de repente, surgisse a necessidade de conseguir
100 milhdes de Libras Esterlinas para a industria de algo-
dao, diz Fawcett, seria facil de as obter através da reducao
dos investimentos no estrageiro.”> O que € que se poderia
obter? Dinheiro, e nada mais. Diz ainda que o pagamento
das reparagdes de guerra francesas em 1871 despejou a
Franga de capital que poderia ter sido aplicado in revising
the various branches of industry. Mas esta soma consistia,
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em grande parte, em instrumentos de crédito. E assim
continua. No X capitulo do III Livro, Fawcett comega
por afirmar que ndo faz sentido dizer que crédito estd a
criar capital para, de imediato, continuar afirmando que os
documentos dos depdsitos dos bancos illustrate the extent
to which credit increases the capital of a country. Quando,
por vezes, assegura que nao se podem alimentar traba-
lhadores com crédito, ndo vamos certamente contraria-lo.
Sublinharemos, no entanto, que ele préprio, quando nao
fala de capital ex professo, esta sempre a pensar em coisas
que ndo servem de comida para os trabalhadores, nem de
meios produtivos técnicos para as fabricas.

Para 0s nossos propdsitos, isto € suficiente. Basta para
descrever a nossa opinido sobre a natureza e a funcdo do
capital e mostrar ao leitor que estamos apenas a exprimir
em palavras o que ha ja muito tempo precisa de ser dito
com precisdo. Ja Cairnes disse: “The existence of a large
amount of capital in commercial countries in disposable
Jorm, or, to speak less equivocally, in the form of money or
other purchasing power (meu destaque ), capable of being
turned to any purpose required, is a patent and undeniable
Jact.” Mc Leod real¢ou energicamente este facto. Sidgwick,
Bagehot e Bonamy Price estdo entre os economistas que
0 mantiveram no ambito da teoria, embora a opinido
vigente tenha sempre tentado livrar-se dele. O que eu fiz
foi apenas descrever com mais precisdo o papel deste
capital e mostrar que, com este facto, todo o fenémeno do
capital estd esgotado. S6 mostrei porque € que, em certos
casos, este capital ndo pode ser simplesmente substituido
por bens. Dai resulta uma nocdo um pouco distinta do
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processo econémico. Mas também resulta dai que, se é
verdade que a opinido vigente triunfou sobre a confusdo
popular de dinheiro e bens, €, por sua vez, culpada de uma
confusdo entre poder de compra e os bens que podem ser
adquiridos com o mesmo. Esta confusao dificulta o enqua-
dramento tedrico do processo dindmico da economia.
O capital é um agente particular, mas nao é nenhum bem
no sentido habitual da palavra. Caracteriza um processo,
um método para impor novas combinagdes.

Terceira Parte
O Mercado Monetario

Ha mais um passo a dar. O capital ndo é nem a tota-
lidade nem uma categoria dos meios de producdo — origi-
nais ou produzidos. O capital também ndo € uma reserva
de bens de consumo. E um agente especial. Como tal
tem de ter um mercado, no sentido tedrico em que existe
um mercado de bens de consumo e um de meios produ-
tivos. E, na vida real, tem de haver algo semelhante que
corresponda a este mercado tedrico, como hé relativa-
mente aos outros dois mercados tedricos. Vimos no pri-
meiro capitulo que existem mercados para as prestagcoes
do trabalho e da terra, assim como mercados dos bens
de consumo, nos quais tudo € decidido que é essencial
para o ciclo da economia nacional, enquanto os meios
de produgdo fabricados, que sob todos os aspectos sdo
itens correntes, nao possuem nenhum mercado de tendéncia
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independente, nenhum tal centro ideal e pratico de proces-
sos essenciais. No desenvolvimento que introduz o0 novo
agente chamado “capital” no processo econémico, tem de
haver ainda um terceiro mercado onde se passam coisas
interessantes, o mercado do capital.

Um tal mercado existe. A realidade mostra-nos este
mercado directamente, mais directamente do que nos
mostra os mercados dos servigos e dos bens de consumo.
E muito mais concentrado, muito mais bem organizado,
muito mais facil de ver e abranger com a vista do que os
outros dois. E 0 que o comerciante chama mercado finan-
ceiro, e sobre o qual, sob este titulo, os jornais falam
todos os dias. O nome, também do nosso ponto de vista,
ndo € inteiramente satisfactério: ndo € apenas “dinheiro”
que estd a ser negociado nele. Poderiamos, por isso, em
parte juntar-nos ao protesto da economia contra a opiniao
que esta expressa no nome. Mas resolvemos aceitd-lo. Em
todo o caso, o mercado de capitais € o mesmo fenémeno
ao qual a pratica d4 o nome de mercado monetério.

Outro mercado de capitais nao existe.! Elaborar uma
teoria do mercado monetério, seria uma tarefa interessante
e compensadora. Ainda ndo possuimos uma tal teoria.’?
Nomeadamente, seria interessante e compensador recolher
todas as regras praticas da experi€ncia pelas quais o homem
da prética se guia quando toma resolugdes e avalia determi-
nadas situacdes, e examind-las relativamente ao seu con-
teido tedrico. Grande parte destas regras é firmemente
definida e orienta todos os autores de artigos sobre o mer-
cado monetdrio. Estas regras praticas do progndstico do
tempo econdémico encontram-se, de momento, comple-
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tamente afastadas dos caminhos da teoria, embora o seu
estudo nos conduza para bem dentro da compreensao da
economia moderna. Nao nos ocuparemos aqui com esta
questdao. Mencionaremos apenas 0 que € necessario para
0s nossos fins, o que pode ser feito em poucas palavras.
Na economia sem desenvolvimento ndo existiria um
tal mercado monetdrio. Se for muito bem organizada, e se
as suas transacgdes se fizerem com meios de pagamento a
crédito, teria provavelmente também um centro de com-
pensacao, uma espécie de Clearinghouse, uma espécie de
central contabilistica da economia nacional. Nos proces-
sos desta institui¢do, todos os acontecimentos econémicos
iriam reflectir-se; por exemplo, nos pagamentos periddi-
cos de saldrios, nos pagamentos de impostos, nas neces-
sidades das movimentagdes da colheita, nas necessidades
dos tempos de descanso. Mas estes seriam apenas proces-
sos contabilisticos, ndo se poderia falar de um mercado.
Numa economia com desenvolvimento estas fun¢des tém,
igualmente, de ser realizadas. No desenvolvimento hd,
porém, também sempre lugar para poder de compra tem-
porariamente ndo utilizado. Finalmente, tal como ja foi
sublinhado, no desenvolvimento também o crédito ban-
cério € dedicado aos propositos do circuito. Assim, acon-
tece que estas fungdes, na pratica, se tornam elementos
da funcao do mercado monetdrio, que sdao envolvidas na
engrenagem do mercado monetdrio, que as necessidades
do circuito se juntam a procura do empresario no mercado
monetério e que dinheiro, vindo do circuito, aumenta a
oferta do poder de compra no mercado monetirio. E por
esta razao que, em cada artigo sobre o mercado monetério,
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sentimos o pulsar do circuito; € por esta razdo que veri-
ficamos a procura de poder de compra crescer na altura
da colheita, na altura dos pagamentos dos impostos, etc.
enquanto, a seguir a estas fases, € a oferta do poder de com-
pra que aumenta. Mas isto ndo nos pode impedir de distin-
guir os acontecimentos do circuito no mercado monetdrio
dos outros. Apenas os tltimos sdo essenciais, os primeiros
juntam-se a eles, e o facto de estes aparecerem, sequer,
no mercado monetdrio, ¢ somente uma consequéncia do
desenvolvimento. Todas as estreitas ligacdes de efeitos
mutuos, que naturalmente existem entre ambos, nao
mudam o facto de, também na prética, poderem sempre ser
distinguidas, sendo sempre possivel dizer o que, daquilo
que acontece no mercado monetdrio, € circuito e o que é
desenvolvimento.

O cerne da questao reside na necessidade de crédito
dos novos empreendimentos. Isto torna-se ainda mais
claro, se nos lembrarmos que, por razdes da concisdo e
simplicidade da exposi¢@o, estamos aqui a prescindir da
influéncia das relagdes internacionais, que todas as econo-
mias tém, e das interven¢des vindas da economia externa,
as quais todas as economias estdo sujeitas. Deste modo,
os fenémenos da balanga de pagamentos da economia, do
comércio de ouro, etc. desaparecem para nds. Com esta
reserva, ¢ essencialmente e sobretudo uma tnica coisa
que acontece no mercado monetdrio: aparecem nele, por
um lado, os empresdrios do lado da procura e, por outro,
os produtores e comerciantes com poder de compra — ban-
queiros —do lado da oferta, ambos com o seu staff de agentes
e intermedidrios. O objecto de troca € o poder de compra
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presente, o preco € o poder de compra futuro, como vamos
ter oportunidade de discutir mais tarde. Na luta didria pelo
preco entre as duas partes decide-se o destino do desenvol-
vimento futuro. Nesta luta de precos, o sistema de valores
do futuro surge primeiro sob uma forma pratica e palpavel,
e relacionado com a situacao presente da economia nacio-
nal. Neste contexto, seria totalmente incorrecto pensar que
créditos a muito curto prazo para novos empreendimentos
sdo insignificantes, devendo, por esta razdo, a formagao
do seu preco ser irrelevante para os empresarios. Pelo con-
trario, em lado algum a situagc@o global da economia se
exprime tao nitidamente e de forma tao determinante como
no preco do dinheiro do dia-a-dia: € que o empresario
nao obtém necessariamente o crédito para o periodo todo
durante oqual precisadele, mas, sim,de casoacaso, frequen-
temente quase de dia-a-dia. Mas, nomeadamente a espe-
culacdo que é muitas vezes a Uinica a manter, sobretudo, as
acgdes de novos empreendimentos no mercado, trabalha
quase exclusivamente com tais créditos a curto prazo, que
podem hoje ser concedidos e amanha ser negados.
Estamos pois, na prdtica, também a observar o fun-
cionamento dos dois partidos do mercado — com nitidez
nos mercados monetarios mais desenvolvidos, e menos
claramente nos outros. Vemos como se manifesta a neces-
sidade de crédito da industria, e como a banca ora a apoia
e encoraja, ora tenta trava-la, ora lhe nega qualquer futura
satisfacdo. Enquanto nos outros mercados da economia
nacional tanto a procura como a oferta mostram uma certa
constancia também no desenvolvimento, surgem aqui
oscilagdes estranhamente grandes de um dia para o outro.
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Explicaremos isto com base na fungdo especial do mer-
cado monetdrio. Todos os futuros planos e futuras perspec-
tivas na economia nacional exercem influéncia sobre ele.
Por outro lado, todas as situacdes de vida do povo, todos
os acontecimentos politicos, econdmicos e naturais fazem
o mesmo. Nao ha praticamente nenhuma noticia, que nao
influencie a decisao sobre a implementacao de novas com-
binagdes, que nio mude a situacdo do mercado monetdrio
e as opinides e intenc¢des dos lideres. O sistema de valores
do futuro tem de ser adaptado a cada situagc@o nova e, em
conformidade com cada situagdo nova, tem de se agir de
algum modo diferente do que o planeado anteriormente.
Nem sempre isto poderd acontecer s6 pelas variagoes do
preco do poder de compra. Muitas vezes, os seus efeitos
sao acompanhados, ou substituidos, por influéncias pes-
soais. Mas entender-se-4 em que sentido podemos dizer
que isto ndo afecta o principio da questio. E evidente que
também a natureza concreta de cada elemento do poder
de compra, particularmente o periodo de tempo durante o
qual estd disponivel, levara a que haja diferentes precos de
dinheiro no mesmo momento € no mesmo sitio, 0 que nao
nos deve confundir.

Estas observagdes abrangem uma grande quantidade
de factos e esquematizam muitas formas, que exterior-
mente sa0 muito distintas e cujos pormenores constituem
alguns problemas para ser resolvidos. Mas tratamos aqui
apenas das grandes linhas mestras. O mercado monetério
€ sempre, por assim dizer, o quartel-general da economia
capitalista, de onde as instru¢des emanam para as suas
vdrias partes, e o que se discute e decide nele é sempre,
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na sua esséncia, o estabelecer do plano para o desenvolvi-
mento futuro. Todas as espécies de necessidades de crédito
se dirigem a este mercado, e € nele que todas as espécies
de projectos econdmicos comeg¢am a relacionar-se entre si,
lutando nele pela sua realizac@o. Todos os tipos de poder
de compra, saldos activos de todas as espécies, afluem
a ele com ofertas. Isto leva a uma grande quantidade de
operacoes de arbitragem e manobras intermedidrias, que
podem, a primeira vista, dissimular ligeiramente o cerne
da questdo. Mesmo assim, estou convencido de que, no
fundo, a nossa opinido ndo tem de recear ser contrariada.

A funcdo principal do mercado monetério ou mercado
de capitais €, portanto, o transaccionar de crédito a favor
da implementacdo dos valores do futuro, o financiamento
do desenvolvimento. E o desenvolvimento que cria este
mercado, e é do desenvolvimento que este mercado vive.?
No decorrer do desenvolvimento este mercado acumula
mais uma — isto €, uma terceira — fun¢do: torna-se um
mercado das proprias fontes de rendimento. Investigare-
mos mais tarde a relacio entre o preco do crédito e o preco
de fontes de rendimentos permanentes ou temporarios.
O que fica claro aqui € que a venda de tais fontes de ren-
dimento representa um método para obter capital, e a sua
compra uma possibilidade de aplicacdo de capital, pelo
que a transac¢ao de fontes de rendimento nao pode estar
alheia a0 mercado monetario. Pertenceriam neste contexto
igualmente as transacc¢des de solo, sendo apenas devido a
circunstancias secunddrias pouco significativas que estas,
na pratica, ndo aparecem como um elemento dos aconte-
cimentos no mercado monetdrio; ainda assim, ndo falta a
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ligacao causal entre ambos. Também outros suportes de
rendimento permanentes ou participacdes nos mesmos
sd0, sO sob condicdes técnicas conhecidas, negociados
directamente no mercado monetdrio. Nao obstante, nin-
guém tem dividas de que a formacgdo dos seus valores e
precos € totalmente influenciada pelos processos do mer-
cado monetario. Para evitar mal-entendidos voltamos a
lembar ao leitor que todas as nossas afirmagdes fazem par-
te de uma maneira de ver global, que se baseia nos seus
préprios pressupostos e que utiliza a sua prépria lingua-
gem. Se se esquecer isto, tudo o que foi dito neste capitulo
pode facilmente aparecer numa luz errada.

Notas da Primeira Parte

' O raciocinio que a seguir serd apresentado de forma basicamente
inalterado tem, entretanto, recebido confirmag¢do e melhoramento
valiosos pelos estudos de A. Hahn (Volkswirtschaftliche Theorie
des Bankkredits, 1.* ed. 1920, 2." ed. 1926). Insistimos em chamar a
atengao do leitor para este livro original e meritério que consideravel-
mente promoveu o entendimento do problema. Relativamente a muitos
pontos, indicamos, paralelamente, também W. G. Langworth y Taylor
em: The Credit System 1913. Talvez os fenémenos do apds-guerra e
as discussdes sobre o papel do crédito bancdrio na prosperidade e na
depressao tenham consideravelmente libertado aquilo que tenho e tinha
para dizer da aparéncia de um paradoxo que se sentencia a si proprio.
Hoje todas as teorias sobre o ciclo conjuntural consideram o facto do
“crédito adicional” na prosperidade e discutem a pergunta posta a dis-
cussao por Keynes, se o ciclo pode ser mitigado por influéncia origi-
ndria do dinheiro. Isto ainda ndo significa a aceita¢cdo do meu ponto de
vista, mas deve acabar por ter este resultado. Veja-se também a minha
contribuicdo “Kreditkontrolle™ no Archiv fiir Sozialwissenschaft und
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Sozialpolitik 1925. Ultimamente, e por caminhos totalmente diferentes,
Robertson (Banking policy and the price level 1926) chegou a resulta-
dos semelhantes. Dentro em breve, o contetido deste capitulo serd uma
evidéncia.

2 A construgdo da teoria que, desde Quesnay, estd a forgar esta no¢ao
irrealista desmente-se desta forma a si prépria. E tio importante que
se pode falar de uma “economia de adiantamento” (Vorschussokomie).
3 Se, entdo, ndo se deve geralmente listar créditos sobre bens como
algo auténomo a estes mesmos bens — tdo pouco como a espiga € 0s
graos de trigo — a situacdo aqui é obviamente algo diferente: enquanto
nao posso cavalgar num crédito a pagar sobre um cavalo, posso com
uma divida em dinheiro fazer em certas circunstancias exactamente o
mesmo que com este proprio dinheiro, a saber, fazer compras.

* Vide J. St. Mill. De resto, qualquer economista, por muito conser-
vador que seja relativamente a este ponto, admitird que o teorema de
Ricardo ndo € sempre correcto. Vide como exemplo L. Laughlin que
nos seus Principles of Money constata: “Credit does not increase ca-
pital — ou seja, meios produtivos — but mobilizes it and makes it more
efficient and thereby leads to an increase in product.” Teremos ainda
algo de semelhante a dizer.

> Somente poucos bancos deixam aparecer nos seus extractos
periddicos qual a parcela dos seus depdsitos que se baseia em entradas
reais e qual ndo. A estimativa acima mencionada baseia-se em documen-
tos ingleses que deixam transparecer isto, pelo menos indirectamente,
e deve corresponder a uma communis opinio. Isto nao é valido para a
Alemanha, por exemplo, porque nesse pais nao existe a pratica de sim-
plesmente creditar a conta do cliente com o valor de um crédito aberto.
Contudo, a natureza do assunto nao € diferente por isso. Em rigor, alids,
todos os depésitos bancdrios assentam em meras notas de crédito, como
Hahn sublinha correctamente — s6 que os créditos “depositados™ sao
créditos que t€ém uma cobertura particular e ndo aumentam a capacida-
de de compra do depositante.

® Naturalmente hd, em todo o caso, bastantes tedricos que assumem
inteiramente o ponto de vista do leigo que olha com admiragdo para
0s “montantes gigantescos que se encontram nos bancos”. E mais de
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estranhar que, de vez em quando, também autores financeiros caiam
nesta linguagem. Um exemplo € o livro, de resto bastante titil, de Clare,
Money Market Primer, que, embora nao defenda simplesmente este
ponto de vista, define os montantes disponiveis para a concessdao de
créditos como “other peoples money”, o que, no entanto, é valido ape-
nas para uma parte deste montante ¢, mesmo ai, somente num sentido
figurativo.

7 Ao dizer isto, ja considero o caso onde, numa economia nacio-
nal, o movimento comercial regular se processa com meios de paga-
mento a credito, ou seja, onde o produtor recebe do seu cliente uma
letra ou uma carta de crédito e com esta compra directamente os meios
de produgdo de que precisa. Isto ndo constitui nenhuma abertura de
crédito no verdadeiro sentido e o caso nao €, em nada de essencial, dife-
rente do negécio em dinheiro por meio da circulagdo de moeda. Este
caso, do qual aqui nao falaremos mais, foi mencionado no primeiro
capitulo.

8 De resto, no caso de se tratar de coisas como terrenos ou acgdes,
que ndo estdo a circular — ou nao estdo a circular no mercado de merca-
dorias —, a criacdo de dinheiro tem exactamente o mesmo efeito sobre o
mundo do dinheiro e sobre os precos que uma criagao de dinheiro sem
cobertura. Muitas vezes, as pessoas nao se dao conta disto. Repare-se no
erro andlogo no caso de criagao de dinheiro por parte do Estado, quando
este dinheiro € “fundamentado” em terras. O possivel e frequente apoio
desta categoria de meios de pagamento em quaisquer valores de bens
elimina apenas a inseguranca que, de outra forma, haveria, mas nao
elimina o facto de a nova procura de produtos que ela provoca nao cor-
responder uma nova oferta de produtos. Vide o capitulo II.

9 E de salientar que o empresério é devedor ainda num outro sentido
mais profundo: ele retira — mais uma vez por principio — bens do fluxo
de bens econdmicos, antes de lhe ter acrescentado alguma coisa.
Neste sentido torna-se, por assim dizer, devedor do conjunto social.
Recebe bens emprestados aos quais nao tem aquele direito que € habi-
tualmente o dnico a abrir o acesso a reserva de mercadorias. Vide o
capitulo II.
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10 Espero que o leitor nao confunda este crédito de exploragdo com
aquela soma que também o empresdrio tem de receber para a “opera-
¢d0”, em oposic¢ao a implantacdo da empresa, ou seja, sobretudo para o
pagamento de saldrios correntes.

I E, alids, imediatamente confirmada pelos factos: Durante muitos sé-
culos praticamente s6 existia o crédito ao consumidor. Faltava o crédito
de exploragdo, assim como o “crédito de fundagao”. O circuito econo-
mico vivia sem eles. E somente no desenvolvimento moderno que o
crédito de explorac@o tem vindo a ganhar a importancia que hoje tem.
E como uma fabrica moderna, em termos econémicos, nao se distingue
em nada de essencial de uma oficina medieval, chegdmos a conclusao
de que também a primeira, em principio, nao precisa do crédito.

12 Vide o nosso modelo no primeiro capitulo, que mostra a raziao pela
qual nao estou a indicar meios produtivos produzidos lado a lado com
as prestacdes de trabalho e solo, embora obviamente o poder de com-
pra também se confronte com eles e nao apenas com as prestacdes de
trabalho e solo.

13 Neste ponto estou a divergir de Spiethoff. As suas trés contribui¢des
“Die dussere Ordnung des Kapital-und Geldmarktes”, “Das Verhdl-
tnis von Kapital, Geld und Giiterwelt” e “Der Kapitalmangel in sei-
nem Verhdltnisse zur Giiterwelt” (Schmollers Jahrbuch 1909; também
independentemente sob o titulo “Kapital, Geld und Giiterwelt” tém
sobretudo o mérito de ter tocado no problema. Numa série de pon-
tos anteciparam o que estd a ser explicado neste capitulo. Também se
chama expressamente a atengdo para a possibilidade “da criacao de
novos substitutos para o dinheiro” (e.g., na segunda contribuicao,
pag. 85). Mas, para isto, existiria uma “barreira econémica intranspo-
nivel, que se prende com as reservas existentes de bens. Somente pode-
rdo ter efeito na medida em que estas medidas artificiais conseguirem
por em movimento bens que até ai estiveram parados”. Se se ultrapassar
esta barreira, os pre¢os irdo subir. Isto € certamente correcto — e, para
nds, € precisamente o cerne da questao. Estamos de acordo que, eviden-
temente, um aperto de dinheiro ndo pode ser remediado por via da cria-
¢do de poder de compra — ou pelo menos s6 quando houver um panico
momentaneo.
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14 O primeiro a ser comprimido é o poder de compra dos tradicionais
produtores no mercado dos meios produtivos, a seguir o poder de com-
pra das pessoas que nao participam de todo ou de forma nao corres-
pondente ao aumento dos rendimentos em dinheiro resultante da pro-
cura do empresario no mercado dos bens de consumo. Isto explica o
aumento de precos nos periodos de prosperidade. Se ndo estiver em
erro, foi Mises quem cunhou para este processo o termo muito feliz de
“poupanga forcada™.

15 Vide também A. Hahn, contribuicao “Kredit” no Handwdrterbuch
der Staatswissenschaften.

16 S6 isto ja explicaria a baixa dos precos nos periodos de depres
sd0, e explica, de facto, a descida do nivel de precos em tempos quando
nao ha outras causas que a evitam, por exemplo, a decoberta de ouro.
17 J4 isto precisa também de tempo. Segundo a velha tradi¢@o, nao é
considerado “de bom tom” dar logo a uma empresa, que ainda ndo
provou a sua validade, a forma de uma sociedade anénima, a ndo ser
que existam factores muito poderosos que praticamente garantam o seu
sucesso, e ainda menos, “atirar sem demora estas acgdes a cabega dos
clientes™.

'8 Vide o de resto excelente artigo de Hahn no Handbuch der Staatswis-
senschaften na ribrica “Kredir’. Face a sua formulagdo parece-me
correcto dizer: embora a quantidade possivel de poder de compra a ser
criado de novo nao seja coberta e limitada por mercadorias existentes.
ela é-o, sim, por futuras mercadorias.

Notas da Segunda Parte

! Especialmente nao nos casos em que cada unidade de capital se mede
pelas quantidades de meios produtivos que estdo disponiveis por cada
uma delas. Se se fizer isto, também se pode falar de um capital real —
embora somente num sentido figurativo.

? Vide defini¢ao do capital como soma de “montantes de dinheiros
angariadores” no Biirgerliches Gesetzbuch fiir das Deutsche Reich.
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3 Vide sobre isto Spiethoff, 1.° cap. pag. 42, que, no entanto,
entende por mercado de capitais apenas o mercado do “capital empre-
sarial e empréstimos a longo prazo”, enquanto o “mercado monetario”
€ o mercado de capital emprestado a prazos mais curtos”.

* Knappe, Bilanzen der Aktiengesellschaften, rejeita a utilizagdo por
Simon da expressao “dividas” neste contexto. Em termos juridicos tem,
naturalmente, razao.

5 Vide a discussdo do conceito de capital em Wesen, II Livro, onde
foram desenvolvidos ainda outros pontos de vista.

® We cannot solve problems by defining capital, diz A. Marshall. Cer-
tamente que nenhuma definicdo pode substituir a falta de solugdes de
problemas. Mas pode exprimir o resultado de pesquisas — € no nosso
caso pode obstruir o nosso entendimento do fendmeno do capital.

7 Faz uma escolha verdadeiramente arbitrdria, apenas entre produtos
intermédios e a reserva de bens de consumo.

# Sobre a riqueza v. Philippovich diz em parte aquilo que nés dizemos
do capital.

° Um trabalho recente desta natureza de W. Jacoby € pouco satisfatério.
' Conrads Jahrbiicher, Vol. XVII.

'O conceito de capital de Menger foi, muitas vezes, acolhido com
aplausos. Vide as exposi¢des de v. Philippovich, v. Schmoller,
Lexis e outros sobre este assunto.

12 Enterprise and the Productive Process 1907. Se o ponto em discussdo
for suficientemente importante para isso, tenho decididamente de dar a
prioridade desta forma de ver da natureza e posi¢do do capital a Haw-
ley, mesmo que nio a tenha copiado dele. A ideia faz, sem divida, parte
do desenvolvimento doutrinal nos nossos dias.

13 E estranha a falta de generosidade da doutrina vigente contra ele —
vide, por exemplo, Roscher e Knies. E verdade que em parte é com-
preensivel. Nos detalhes do seu raciocinio comete frequentemente
erros que desacreditariam um novato. Também ndo se pode negar que
nem as suas exposi¢des juridicas nem o seu tom em geral causam uma
impressdo especialmente favordavel ou de confianca. Mas, por outro
lado, foi muito injusto reduzir o seu mérito apenas aos seus trabalhos
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sobre a banca. Foi um pensador muito original. Foi, como € sabido, um
dos mais dbvios percursores da teoria psicoldgica do valor. Reconhe-
ceu o caracter exacto da economia pura antes de Walras. Pode talvez
ter sido prejudicado por um sucesso pouco oportuno no inicio da sua
actividade literaria. O governo de Napoleao III mandou difundir os seus
“Elements”! Mas nem isto nem a faléncia do banco que dirigiu € um
contra-argumento cientifico.

14 Se quiséssemos fazer uma lista completa, tinhamos de mencionar
muitos nomes mais. Encontramos algo parecido, por exemplo, em
v. Komorzynski, v. d. Borght, Wittelshofer.

15 The real concept of capital, Quarterly Journal of Economics 1904.

16 Nao temos nada a ver com o restante contetido da teoria do capital de
Tuttle, que se afasta totalmente do nosso caminho.

7 A antiga controvérsia sobre se os meios de subsisténcia dos traba-
lhadores sdo “capital”, na qual Jevons tao radicalmente toma partido,
tem, alids, interesse para nds. Sobretudo os autores que afirmam que
estes meios de subsisténcia nas maos do capitalista sdo capital, mas nas
maos dos trabalhadores ndao o sdo, t€ém obviamente de admitir que o
cardcter capitalista de um bem nao depende da sua natureza técnica — e
isto também ja é um passo na nossa direc¢ao. Praticamente todos os
autores estdo ansiosos de ver no capital algo mais do que um determi-
nado tipo de bens. Mas ndo podemos aqui tratar mais pormenorizada-
mente deste assunto.

'8 Vide sobre isto “Wesen”, II Livro.

' Se comprar uma cagadeira, certamente estou, de alguma forma, a
pagar a cacada que conseguirei com ela. Mas nem por isso a compra
de uma cagadeira ¢ minimamente idéntica a compra dos veados que
espero cagar.

2 Vide a critica de Mc Leod sobre Mill em Theory of Credit,
I Vol.

2 De resto, ja diz na pag.11 que o empresério precisa de dinheiro para
pagar saldrios. Mas, se precisar de poder de compra para pagar saldrios,
também o precisa para comprar prestacdes de terra.

22 Este assunto foi expresso de uma forma mais bonita e mais correc-
ta por um individuo da pratica: “England ... collects tribute from all
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the nations of the world in the form of interest, not for the use of her
wealth or capital, but for the use of her credit. Paradoxical as it may
sound, it is litterally true that England ... collects interest upon millions
and millions of her own indebtedness to other nations.” A. B. Stickney,
Medium of Exchange and the Banking Function, American Bankers
Assoc., reuniao de 1901. S6 que o autor continua, mesmo assim, a subs-
crever o conceito de capital material.

Notas da Terceira Parte

! Quanto muito, poderia, com Spiethoff (op. cit.), distinguir-se o mer-
cado de capitais, como sendo o mercado de poder de compra a longo
prazo, do mercado monetario, como sendo o mercado de poder de com-
pra a curto prazo. Mas a mercadoria em ambos € o poder de compra.

2 Veja-se, ndo obstante, A. Hahn: Zur Theorie des Geldmarktes, Archiv
fiir Sozialwissenschaft und Sozialpolitik 1923.

* Esta percepgdo, que € simultaneamente a percep¢do de quanto o de-
senvolvimento € um assunto de disposi¢do psiquica e vontade enér-
gica de avancgar, manifestou-se, ndo sem um toque humoristico,
numa resolu¢do tomada durante uma reunido de empregados da Bolsa
de Londres em 1909, onde constava que todas as pessoas teriam a obri-
gacdo de acreditar na alta dos precos na bolsa e em prosperidade, e que
quem exprimisse uma opinido contrdria estaria mal intencionado.
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QUARTO CAPITULO

Lucro Empresarial ou Valor Acrescentado’

Nos primeiros trés capitulos cridmos a base que
suporta tudo o que esta para vir. Como primeiro fruto, che-
gamos a uma explicacao do lucro do empresario, e chega-
mos 14 tao féacil e naturalmente que, para manter este
capitulo curto e simples, prefiro apresentar algumas consi-
deragdes mais complexas que, para dizer a verdade, per-
tenceriam aqui, antes no contexto do proximo capitulo, no
qual depois resolveremos os busilis de uma sé vez. O lucro
empresarial ¢ um excesso para além dos custos. Primeira-
mente, visto do ponto de vista do empresario. Como uma
longa fila de economistas ja nos tem dito, € a diferenca
entre a receita e as saidas numa empresa de negdcios. Por
muito superficial que esta definicdo seja, como ponto de
partida € suficiente. Por “saidas” entendemos aqui todas
as despesas que a producdo causa ao empresario, directa
ou indirectamente. Nao podemos esquecer, neste contexto,
que tem de se lhes acrescentar uma remuneragao adequa-
da para o trabalho do proprio empresdrio, assim como
uma adequada renda dos terrenos que lhe possam perten-
cer, e, finalmente, um prémio de risco. No entanto, nao
insisto que o juro do capital seja excluido destes custos.
Efectivamente, aparece de facto ou nos custos ou, se 0
capital pertencer ao préprio empresdrio, contabilistica-
mente da mesma forma como o seu saldrio de trabalho
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ou a renda do seu préprio terreno. De momento conten-
tamo-nos com esta constatagdo, tanto mais que muitos
tedricos colocam o juro do capital, por principio, também
inteiramente na mesma categoria do saldrio e da renda.
Deixo o leitor completamente a vontade para, neste capi-
tulo, seguir a nossa opinido e abstrair da existéncia do
juro de capital ou, no sentido de qualquer uma das teorias
do juro, reconhecé-lo como terceiro ramo de rendimento
estdtico, incluindo-o entre os custos empresariais. Nao nos
interessa aqui nem a sua natureza nem a sua fonte.

Nesta definicdo de “saidas’™ pode parecer duvidoso se
resta ainda uma diferenga em relag@o a receita. Prova-la
é, por isso, a nossa primeira tarefa. A nossa solucdo
exprime-se em poucas palavras: no circuito, o rendi-
mento total de uma empresa — com excepg¢ao dos lucros de
monopdlios — € apenas suficientemente grande para cobrir
as mencionadas saidas. Nele existem somente produtores
que nao t€m lucro, nem sofrem perdas, e cujo rendimento
¢é caracterizado suficientemente bem com o termo wages
of management. E como as novas combinacdes que sdao
implementadas no desenvolvimento sdo necessariamente
mais vantajosas que as antigas, o rendimento total ¢ maior
do que na economia estdtica, por conseguinte, maior que
aquelas saidas.

Em honra de Lauderdale’, que foi o primeiro a
ocupar-se com 0 nosso problema, comeco pelo melhora-
mento do processo produtivo, mais precisamente, com O
exemplo respeitdvel do tear mecéncio, o que € aconselhd-
vel também pelo facto de v. Bohm-Bawerk® jd o ter ana-
lisado em pormenor. Muitos, sendo a maioria dos actos
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dos dirigentes da economia moderna, sao deste tipo. Espe-
cialmente no periodo da passagem do século dezoito para
o século dezanove houve esfor¢cos bem sucedidos nesta
direccdo, que muito influenciaram também as opinides
cientificas. Na verdade, naquele periodo encontramos as
diversas fungdes que, em termos de conceitos, devem ser
distinguidas na introducdo de melhoramentos de produ-
¢ao0, de facto, ainda menos separadas que hoje. Individuos
como Arkwright eram simultaneamente inventores e reali-
zadores. Nao tinham a sua disposica@o o sistema de crédito
como o temos hoje. Contudo, espero ter demonstrado o
suficiente para que o leitor me permita, sem mais explica-
coes e repeticdes, aplicar o modelo desenvolvido na sua
forma mais pura.

Entdo, as coisas procedem-se da seguinte forma:
Quando um individuo, numa economia na qual a indus-
tria téxtil produz apenas com trabalho manual, vislumbrar
a possibilidade de fundar uma empresa que trabalha com
teares mecanicos e se tiver a necessdria forca para superar
todos os inldmeros obstaculos, tomando entdo a decisdao
definitiva, precisara sobretudo de poder de compra. Pede
este poder de compra emprestado ao seu banco e funda a
sua empresa. E completamente indiferente se é ele préprio
a construir os teares ou se manda construi-los a uma outra
empresa conforme instru¢des suas, limitando-se apenas
a usa-los. Se, agora, um trabalhador com um tal tear for
capaz de, por dia, produzir seis vezes mais do que um tra-
balhador manual, é evidente que a nossa empresa deve
obter um excesso sobre os custos, uma diferenca entre
rendimento e saidas. Isto acontece precisamente sob trés
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condig¢des. Primeiro, o preco do produto niao deve baixar
em consequéncia da sua recente oferta* ou, pelo menos,
ndo tanto que o maior volume de produto por trabalha-
dor nao renda uma receita mais elevada do que o volume
de produto mais reduzido obtido com o trabalho manual.
Segundo, os custos didrios dos teares devem ser mais bai-
xos do que a didria de cinco trabalhadores ou, pelo menos,
mais baixos do que a soma que resta se considerarmos
uma eventual baixa do preco do produto e dai deduzirmos
o saldrio do unico trabalhador. Como terceira condigao,
formulamos um complemento das outras duas. Nestas,
aparece o saldrio dos trabalhadores que operam os teares,
assim como saldrios e renda associados ao pagamento dos
teares. Inicialmente, pensei no caso em que estes saldrios
e rendas fossem apenas os saldrios e rendas que eram
vigentes antes de o nosso homem aparecer no mercado.
Se a sua procura for relativamente reduzida, podemos dei-
xar isto permanecer assim.” Mas se este nao for o caso, os
precos de trabalho e terreno sobem de acordo com a nova
procura, porque as restantes fabricas de tecido continuam,
primeiramente, calmamente a produzir e os meios de pro-
dugdo necessarios ndo t€m de ser retirados, precisamente,
a elas, mas, sim, a quaisquer fébricas. Isto acontece através
de uma proposta mais elevada de precos. E por esta razio
que o nosso homem tem de prever e estimar o aumento
do pre¢o no mercado dos meios de produgdo, que surgirad
na sequéncia do seu aparecimento, nao podendo usar nos
seus cdlculos simplesmente os anteriores saldrios e rendas,
antes tem ainda de acrescentar um montante correspon-
dente, de modo que surja ainda um terceiro item a ser
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deduzido. Somente quando a receita o excede também a
ele, ha um excedente sobre os custos.

No nosso exemplo, estas trés condi¢cdes foram cum-
pridas na prética inimeras vezes. Isto mostra a possibili-
dade de serem cumpridas e, logo que possivel, haver um
excedente sobre os custos.® Mas, naturalmente, ndo sdo
sempre cumpridas, e onde isto ndo é o caso ndo havera,
se esta situacdo tiver sido prevista, a instalacdo da nova
oficina; mas se esta situagdo ndo tiver sido percebida
antes, ndo vai haver excedente, mas, sim, perda. No entanto,
quando estdo cumpridas, o excedente obtido ja € ipso facto
um rendimento liquido, porque, visto os teares produzirem
um volume fisico maior de produto do que as prestacdes
de trabalho e de solo contidas nele poderiam ter produzido
com o método anterior e visto os meios de produgio esta-
rem obviamente a disposi¢do do nosso sujeito econémico
ao coeficiente de custos, existe uma diferencga entre o ren-
dimento que é medido conforme os pregos que se forma-
ram, com utilizacdo exclusiva de trabalho manual, como
precos de equilibrio, ou seja, precos de custo, e as saidas
que sdo agora essencialmente mais baixas por unidade de
produto do que nas outras oficinas. No entanto, o método
anterior, no caso de os precos dos meios de producio e
dos produtos serem constantes, possibilitaria também uma
producao sem perda. Nao consideramos neste raciocinio
a possibilidade de registar a patente, sendo algo desde ja
totalmente compreensivel. Esta diferenca ndo é necessa-
riamente destruida pelas alteragdes de preco resultantes do
aparecimento do nosso sujeito econdémico enquanto pessoa
que procura e oferece. Isto € tdo claro que, neste momento,
podemos abdicar de uma formula¢do mais precisa.
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Mas segue agora o segundo actododrama. Quebrou-se
0 encanto e, sob o impulso do atractivo ganho, surgem
cada vez mais oficinas novas com teares mecanicos. Da-se
uma completa reorganiza¢ao do ramo, com as suas subidas
de producio, suas lutas de concorréncia, a sua expulsao de
oficinas antiquadas, os seus eventuais despedimentos, etc.
Mais adiante examinaremos este processo ainda mais em
pormenor. De momento apenas nos interessa uma unica
coisa: o resultado final tem de ser um novo estado de equi-
librio, no qual — com novos dados — hd novamente a lei
dos custos, de modo que os precos dos produtos sao agora
iguais aos saldrios e rendas do trabalho e solo que foram
investidos nos teares, mais os salarios e rendas do trabalho
e solo que tém de ser acrescidos aos teares para que nas¢a
o produto. Até que se atinja este estado, aquele impulso
para produzir cada vez mais quantidades de produto nao
acabard, assim como nao acabard a pressao do preco que
resulta da oferta crescente.

Em consequéncia disto desaparece o excedente do
nosso sujeito econémico e dos seus primeiros sucesso-
res.” Porém, ndo desaparece de imediato, mas, sim, regra
geral, somente apés um periodo mais longo ou mais curto
de descida continua.® Contudo, o excedente é realizado,
ascendendo em dadas circunstincias a uma determinada
soma de rendimentos liquidos, mesmo que apenas tempo-
rérios. Quem € que os recebe? Obviamente 0s sujeitos eco-
némicos que estiveram a introduzir os teares no circuito da
economia, ndo apenas 0s que tdo-somente os inventaram
e também ndo apenas os que meramente os fabricaram e
os utilizaram: quem os fabricou conforme instrucdes rece-
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bera apenas o seu preco de custo; quem os usou conforme
instrugdes terd de no principio compra-los a precos tao al-
tos que mal lhe cabe algo do lucro. Quem recebe o lucro
sa0 0s sujeitos econdmicos cuja ac¢ao foi responsavel pela
introdug@o dos teares, sejam os que os fabricam e utili-
zam, ou apenas os que os fabricam ou apenas os que os uti-
lizam. No nosso exemplo, a maior &nfase esta na utilizagao,
mas isto ndo € essencial. A introdu¢d@o acontece através da
fundagao de novas empresas, seja para o fabrico dos tea-
res, seja para a sua utilizagao, ou seja para ambas as coisas.
O que € que 0s nossos sujeitos econdmicos contribuiram
paraestasituacao? Contribuiram apenas a vontade e aacg¢ao:
nao bens concretos, porque estes compraram-nos — de
outros ou de si proprios —, ndo o poder de compra com
0 qual compraram, porque este pediram-no emprestado —
de outros ou, se quisermos incluir também esforcos vin-
dos de anteriores periodos, de si proprios. E o que é que
eles fizeram? Nao acumularam quaisquer bens, também
ndo produziram nenhuns meios produtivos originais, mas,
sim, utilizaram meios produtivos de outra forma, mais
apropriada, mais vantajosa. O que fizeram foi “implemen-
tar novas combinacdes”. Sao empresdrios. O seu lucro, o
superavit a0 qual nenhuma obrigacdo esta ligada, é um
lucro empresarial.

Na mesma medida em que a introdugdo dos teares €
um caso especifico da introdu¢ao de maquinas em geral,
a introdu¢do de mdquinas é um caso especifico de todas
aquelas alteracdes do processo produtivo, no sentido mais
lato, que visam produzir a unidade do produto de forma
menos dispendiosa, criando assim uma discrepancia
entre 0 seu anterior preco € 0s novos custos. A esta rubrica
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pertencem muitas inovagdes na organizagdo das empresas
e todas as inovagdes nas combinagdes comerciais. Para a
totalidade de tais casos pode repetir-se, palavra por palavra,
0 que estivemos aqui a dizer. Representativa do primeiro
grupo € a introducdo de grandes empresas na industria de
uma economia que as ndo conhecia antes. Numa fébrica
de grande escala € possivel uma organiza¢ao mais apro-
priada e uma melhor exploracao dos elementos da produ-
¢do do que em empresas mais pequenas € pequenissimas;
igualmente, € possivel escolher um local mais apropriado.
Mas a introdugdo de empresas de grande escala ¢ dificil.
Sob 0s nossos pressupostos, todas as condi¢des para isto
estdo em falta: os trabalhadores, os funciondrios treinados,
as necessdrias condi¢des de mercado. Inimeras sdo as
resisténcias de natureza social e politica. A propriaempresa,
ndo sendo ainda conhecida, precisa de um talento especial
para ser implementada. Mas se um individuo possuir tudo
0 que for necessdrio para ter sucesso nestas circunstan-
cias, e se conseguir obter o crédito necessario, pode levar
a unidade de produto ao mercado a um pre¢o mais barato,
obtendo, caso as nossas trés condi¢des sejam realizadas,
um lucro que fica nas suas maos. Mas, o nosso individuo
triunfou também em prol de outros, abriu caminho para
outros e criou um modelo que estes podem copiar. Os outros
podem segui-lo, e vao-no fazer, primeiro alguns, depois
toda a gente. Novamente da-se aquele processo de reorga-
nizacao, cujo resultado serd inevitavelmente a destrui¢do
do excedente da receita para além dos custos, logo que
a nova forma de empresa estiver incorporada no circuito.
Mas € verdade que antes foram feitos lucros. Repetimos:

306



aqueles individuos nao fizeram mais do que utilizar bens
existentes de forma mais eficiente, implementaram novas
combinagdes e sao empresarios, conforme o0 nosso enten-
dimento. O seu lucro € um lucro empresarial.

Como exemplo de casos de combinagdes comerciais,
vamos considerar a escolha de uma nova fonte, mais barata,
para o fornecimento de um meio de producido, talvez de
uma matéria-prima. Aquela fonte de abastecimento ndo
existia anteriormente para a economia nacional. Nao havia
nenhuma ligagao directa e regular com o seu pais de origem
— por exemplo, ultramarino —, nem uma linha de transatlan-
ticos, nem uma ligacdo de correspondéncia. A novidade
¢ ousada para a maioria dos produtores impossivel. Con-
tudo, se alguém, com vista a esta fonte de abastecimento,
fundar uma empresa e tudo correr bem, pode, novamente,
produzir a unidade do produto de modo mais barato, man-
tendo-se 0s precos anteriores no inicio essencialmente
iguais. Nesta situac@o, o empresaro tem um lucro. Nova-
mente, ndao contribui com mais do que vontade e accdo,
novamente, apenas combinou os elementos ja existentes
de uma nova forma. Novamente é empresario, o seu lucro
¢ um lucro empresarial. E, novamente, este lucro assim
como também a fun¢@o de empresario como tal desapare-
cem no turbilhdo da concorréncia que segue em torrentes.
A este contexto pertence o caso da escolha de novas vias
de transporte.

Inteiramente andlogo aos casos da simples melhoria
do processo produtivo é o caso da substitui¢do, seja de um
bem produtivo ou de um bem de consumo por um outro
bem de producdo ou de consumo que cumpre a mesma
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ou aproximadamente a mesma fun¢do, mas € mais barato.
Entre os exemplos concretos, encontra-se a substitui¢do
parcial de 1a de ovelha por algodao no tltimo quartel do
século dezoito, e todas as producdes de sucedaneos. Estes
casos devem ser tratados do mesmo modo como os que
menciondmos no pardgrafo anterior. A diferenca, quer
dizer, o facto de os novos produtos com certeza nao obte-
rem os mesmos precos que aqueles que até a0 momento
foram produzidos no respectivo ramo da industria, tem
apenas uma importancia gradual para o nosso argumento,
como ¢ facil de observar. Alids, exactamente 0 mesmo €
védlido como para os casos ja considerados. Novamente,
¢ indiferente se os respectivos individuos produzem, eles
proprios, o novo bem produtivo ou o novo bem de con-
sumo, ou se apenas o utilizam ou, entdo, vendem, reti-
rando-o para estes fins das suas eventuais anteriores uti-
lizagcdes. Também aqui, estes individuos ndo contribuem
com nenhuns bens, nem com poder de compra. Também
aqui obtém, ndo obstante, um lucro que estd associado a
implementacdo de novas combinacdes. Reconhecemo-los
também como sendo empresarios. E, também aqui, o lucro
nao sera de longa duragao.

A criacdo de um novo bem capaz de melhor satisfa-
zer as necessidades existentes, que ja antes estavam a ser
satisfeitas, ¢ um caso um pouco diferente. Um exemplo
disso € a producdo de melhores instrumentos musicais,
enquanto até a0 momento apenas existiam instrumentos
piores. Neste caso, a possibilidade de lucro provém do
facto de o preco mais alto obtido pelo melhor bem exceder
0s seus custos, que normalmente também sdo mais altos.
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E facil verificar a sua existéncia. A adaptacdo das nossas
trés condicOes a este caso também nao acarreta nenhu-
ma dificuldade, podendo ser deixada ao critério do leitor.
Se houver um excedente, passando-se, por esta razdo, a
introduc@o de melhores instrumentos, haverd também aqui
atendéncia paraum processo de reorganiza¢ao noramo que,
por fim, acaba por reestabelecer o dominio da lei dos custos.
Afinal estamos aqui, obviamente, perante uma nova com-
binacao de elementos existentes, uma accao de empresario
e um lucro empresarial, embora nao permanente. Os casos
da constru¢@o de caminhos-de-ferro e de canais apresen-
tam uma combinacao do caso de uma melhor satisfacdo de
necessidades com o caso de custos mais baratos por uni-
dade do produto, aliada a um aumento particularmente
grande da procura.

A procura de novos lugares de venda, nos quais um
bem ainda ndo estd enraizado e onde nao € produzido, é
uma fonte extraordinariamente abundante, tendo sido,
sobretudo, em tempos passados igualmente uma fonte
muito duradoura de lucro empresarial. Nesta categoria
insere-se o lucro comercial primitivo, podendo mencionar-
-se, como exemplo, a venda de contas de vidro a uma tribo
de negros. O principio deste processo € que o comprador
aprecia um bem surgido de novo da mesma forma como
aprecia uma dddiva da natureza ou o quadro de um antigo
mestre, quer dizer que a formacao do seu preco ndao toma
os custos de produgcd@o em consideracdo. Nao podemos
prever o nivel que o preco atingird. Mas é precisamen-
te isso que explica que um bem, liberto de todas as suas
ligacOes produtivas e comerciais e transplantado para um
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territério desconhecido, seja capaz de obter um pre¢o mais
alto do que os seus custos determinados pela influéncia
destas ligagdes e do ambiente no qual é produzido, que
vale a pena incorrer em todas as despesas relacionadas
com o vencer das inimeras dificuldades que impedem a
descoberta daquele mercado vantajoso. Inicialmente, sao
também poucos os individuos que se apercebem e podem
fazer isto. Também isto € um acto empreendedor, a imple-
mentacdo de uma nova combinagdo. Origina igualmente
um lucro empresarial que se mantém nas maos do empre-
sario. E evidente que, mais cedo ou mais tarde, a fonte
acaba por secar. Hoje em dia surgiria muito rapida-
mente uma organizacio correspondente, fazendo com que
o comércio de contas de vidro rapidamente deixasse de dar
lucro ao empresdrio.

Desta forma tratdmos, simultaneamente, o caso da
producdo de um bem totalmente novo. Inicialmente, um
tal bem tem de ser impingido ao consumidor, talvez até
ser oferecido. Existe um grande nimero de resisténcias.
Mas quando estas estiverem vencidas e os consumidores
tiverem acesso ao bem, segue um periodo, no qual o preco
¢ formado meramente com base em apreciacdes directas e
sem estar muito relacionado com os custos, que aqui tam-
bém consistem, basicamente, nos pregos até agora validos
das prestacdes de trabalho e solo necessarias. Ai, pode
haver uma diferenga que fica nas maos dos produtores bem
sucedidos. Novamente, estes sdo empresarios que contri-
buiram apenas com vontade e ac¢cdo, meramente imple-
mentando a nova combinacdo de elementos produtivos ja
existentes. Novamente, hd lucro empresarial. E este volta
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a desaparecer quando o novo bem estiver integrado no cir-
cuito da economia e 0 seu preco se tiver estabelecido na
proporcao normal dos seus custos.

Estes exemplos mostram-nos a natureza do lucro
empresarial como sendo o resultado da implementacao de
novas combinagdes. Também mostram como 0 processo
tem de ser imaginado — essencialmente como uma nova
utilizacdo de bens produtivos existentes. O empresario
ndo poupa para obter os meios de que precisa, também
nao acumula bens antes de comegar a sua produgao. Igual-
mente, quando uma empresa ndo for fundada de uma sé
vez na sua forma definitiva mas, antes, se desenvolve len-
tamente, o processo ndo € tdo diferente como se poderia
supor. Se 0 empresdrio nao esgotar a sua forca na fase
do planeamento e se, para além disto, ficar junto a sua
empresa, efectuard novas alteracdes — que conforme a
nossa terminologia sao sempre novos empreendimentos —,
frequentemente com meios que retira dos seus anteriores
lucros empresariais. Neste caso, 0 processo apresenta-se
de uma forma algo distinta, mas a sua esséncia continua a
ser a mesma.

O mesmo € valido, se um novo empreendimento
parte de um produtor do mesmo ramo e fica ligado a sua
anterior produgdo. A partida, isto ndo é de modo algum
a regra: na maioria dos casos, as novas empresas estao a
ser fundadas por novos empresarios, € as antigas passam
a insignificancia. Mas, mesmo quando um individuo que
até a0 momento operou a sua empresa num ciclo anual
sempre igual, se tornar empresario, isto ndo muda nada na
esséncia do processo. O facto de, neste caso, 0 empresario
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ja ter na sua posse a totalidade ou uma parte dos meios
produtivos necessdrios ou, entdo, de poder paga-los de
um fundo de exploragcdo existente, ndo muda a sua fun-
¢do como empresirio. E verdade que neste caso o nosso
modelo ndo se ajusta até ao ultimo detalhe. Ainda, a nova
empresa mantém-se lado a lado das outras empresas que,
por enquanto, continuam a laborar de modo habitual, mas
tanto o elemento da nova procura de meios produtivos
como o da nova oferta de produtos recua. Contudo, cons-
truimos o0 nosso modelo desta forma apenas porque o caso,
que na prdtica é mais importante, assim o exige e porque
nos mostra o principio do processo e, sobretudo, o facto de
nao ser necessario o novo provir directamente do velho. Se
o nosso modelo for interpretado de forma correspondente,
ajusta-se, na sua esséncia, também a este caso. Também
aqui se trata apenas da implementacdo de novas combina-
¢oes e nada mais.

Nunca é o empresdrio quem suporta o risco.” Nos
nossos exemplos isto fica bem claro. Quem fica prejudi-
cado, quando o empreendimento corre mal, ¢ quem dé o
crédito. Porque, se bem que sejam pedidas responsabili-
dades a eventuais bens do empresario, uma tal posse de
bens — embora possa ser uma ajuda — ndo é nada signifi-
cativa. Mas mesmo se o empresario se financiar a si pro-
prio com anteriores lucros empresariais, ou se contribuir
com os meios produtivos da sua empresa “estdtica”, o seu
risco reside na fung¢do de emprestador ou de proprietario de
bens, e ndo na sua fung¢do de empresario. Assumir o risco
nao faz, em caso algum, parte da funcdo do empresario.
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Pode pdr em risco a sua reputagio, sim, mas nunca a res-
ponsabilidade econémica directa de um fracasso seréa dele.

Podemos acrescentar aqui, brevemente, que o lucro
empresarial, como o estamos a entender aqui, € o elemento
central do fenémeno que € designado por lucro de funda-
dor. Seja qual for esse lucro, a sua base € aquele excedente
temporario sobre os custos de produ¢do no novo empreen-
dimento. O fundador pode, como vimos, ser o tipo mais
puro da espécie empresario. E, entdo, aquele empresario
que mais rigorosamente se limita a propria fun¢do empre-
sarial, ou seja, a implementacdo de novas combinagdes.
Se, na fundacdo de um empreendimento, tudo acontecer
de forma totalmente correcta e numa perfeicao e previsao
ideal em todos os aspectos, o lucro empresarial sera exac-
tamente aquilo que deveria ficar nas maos do fundador.
E evidente que, na pritica, isto é totalmente diferente.
Mas este € o fundamento econémico deste assunto. Certa-
mente, isto aplica-se apenas ao efectivo fundador e ndo ao
agente que por vezes efectua o trabalho técnico da cons-
tituicdo de uma sociedade andnima, assumindo frequente-
mente também o nome de fundador. Este agente recebe
apenas uma remuneracao, que tem o caracter de um sald-
rio. Por dltimo, com a criagdo de uma sociedade an6nima,
geralmente ndo se esgota tudo que € criado de novo dentro
dela. Antes, os seus dirigentes envolvem-se muitas vezes em
novos “empreendimentos”, ai continuando o papel do fun-
dador inicial, tornando-se empresdrios, seja qual for a sua
posicao oficial naempresa. Mas, se supusermos que a socie-
dade an6énima, uma vez fundada, € simplesmente mantida,
entdo o fundador € o Unico que exerce uma actividade de
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empresario nesta sociedade. Vamos supor que os pregos
dos meios de produgao'® sao representados por promis-
sérias — como acontece frequentemente na América —,
que o rendimento excedente capitalizado de fontes de ren-
dimento permanentes, que incluem a empresa, é represen-
tado por acgdes, e que, para além disso, hd ac¢des de fun-
dador que o mesmo receberia gratuitamente. Neste caso,
estas accoes de fundador ndo renderiam nenhuma receita
permanente, proporcionando ao fundador apenas o exce-
dente temporério que surge antes da empresa estar inte-
grada no corpo da economia, mas que depois perde o seu
valor. Num tal caso, o lucro empresarial apareceria na sua
forma mais pura.

Temos agora de elaborar este quadro do lucro empre-
sarial. Para este efeito perguntamo-nos o que € que cor-
responde a este fendmeno num outro sistema econémico
que nao seja a economia capitalista. A economia de troca
simples, quer dizer a forma de economia em que existe tro-
ca de produtos mas que nao conhece o método capitalista
que, portanto, para além de um tal movimento de troca,
consiste em unidades econémicas fechadas, nao nos apre-
senta nenhum problema novo. Nestas unidades econémi-
cas deveria existir um outro tip de poder de controlo sobre
os meios produtivos, pelo que a economia de troca deve
ser incluida no caso que vamos comecar a tratar a seguir.
Mas, de resto, 0 mesmo serd valido como para a economia
capitalista. Para evitar repeti¢des, vou agora ocupar-me da
economia fechada.

Neste contexto, hd dois tipos de organizagdo que inte-
ressam. Uma, na sua forma mais rigorosa, ¢ a de uma her-
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dade feudal isolada, onde todos os bens materiais perten-
cem ao senhor feudal e todas as pessoas lhe estdo sujeitas.
A segunda € a de uma economia comunista na qual um
orgdo central decide sobre todos os bens materiais e pres-
tagdes de trabalho, pronunciando todos os juizos de valor.
Inicialmente, as duas formas podem ser tratadas em con-
junto. Em ambas se trata de sujeitos da economia, cujos
objectivos concretos e caracteristicas exteriores sao talvez
muito diferentes, mas que t€ém ambos, em todo o caso, o
controlo total sobre a economia, ndo podendo esperar de
outras economias nem uma coopera¢ao na producao, nem
a abertura de possibilidades de lucros. Isto demonstra,
simultaneamente, a diferenca em relagdo aos nossos exem-
plos: falta 0 mundo dos pregos, restando apenas 0 mundo
dos valores. Passando, entdo, da consideragdo dos nossos
exemplos para a considera¢do da economia fechada, entra-
mos na pesquisa mais pormenorizada dos fendmenos do
valor, que sdo o fundamento do lucro empresarial.
Sabemos que também aqui existe um circuito, no qual
reina com rigor a lei dos custos, no sentido da igualdade
de valor entre produtos e meios produtivos, e sabemos
que, também aqui, o desenvolvimento econémico, como
o entendemos, acontece apenas sob a forma da imposi¢ao
de novas combinagdes de bens existentes. Podia pensar-se
que, neste contexto, seria necessario acumular reservas de
bens e que tal constituiria uma fungao especial. O primeiro
é, em parte, correcto. E verdade que ndo o é sempre, mas
com frequéncia a acumulagdo de reservas serd um passo
na direc¢do do objectivo, ou seja, para a implementacao de
uma nova combinac¢do. Ndo constitui, no entanto, nenhuma
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fun¢do em particular, a qual fendmenos de valor especiais
poderiam estar associados. E sempre o dirigente, ou o direc-
tério, da economia que simplesmente decreta uma outra
utilizagdo dos bens. E completamente indiferente, se isto
conduz directamente aos resultados desejados, ou apenas
indirectamente, através de um estddio prévio da acumula-
¢do de reservas. E igualmente indiferente se todos os par-
ticipantes individualmente aprovam os novos objectivos,
estando preparados para acumular as eventuais reservas.
Os dirigentes nao sentem nenhum sacrificio € nao tomam
nenhum eventual sacrificio tempordrio dos liderados em
consideragdo — se, e enquanto, as rédeas estiverem fir-
memente nas suas maos. Se puderem, os dirigidos vao,
em qualquer caso, opor-se a realizagdo de planos muito
abrangentes, se estes limitarem o seu presente consumo —
0 que nao € necessdric que aconteca, mas poderd aconte-
cer."' A sua resisténcia pode tornar estes planos inviaveis.
Mas, com excepcdo disso, ndo tém nenhuma influéncia
directa e econdmica sobre o que ha-de acontecer, nomea-
damente uma limitacdo do consumo e uma acumulagdo
de reservas nao € um acto voluntdrio da sua parte. Por
esta razao, isto nao implica nenhuma fungao especial que
teriamos de acrescentar ao nosso quadro do processo de
desenvolvimento. Se o dirigente prometer um prémio aos
dirigidos, isto ndo € diferente de quando um comandante
militar promete aos seus soldados uma remuneragao espe-
cial: € a recompensa com que se pretende comprar a obe-
diéncia dos dirigidos, mas que nd@o pertence a natureza
do assunto e ndo constitui nenhuma categoria especial
puramente econdmica. Neste contexto o “senhor feudal”
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nao ¢é diferente, a ndo ser num certo grau, do dirigente de
uma economia comunista. A circunstincia de, segundo a
ideia dos ultimos, a vantagem a ser conquistada reverte a
favor da comunidade, enquanto o “senhor” possivelmente
visa apenas o seu proprio interesse, nao implica nenhuma
diferencga essencial, pela simples razao de que uma nova
conquista, antes que as massas a tenham provado, lhes
fica tdo distante como uma conquista que cabe apenas ao
“senhor”.

Deste raciocinio resulta também que o elemento do
decorrer do tempo nio pode, neste contexto, ter nenhuma
influéncia auténoma. No entanto, os dirigentes nao devem
comparar o resultado da combinagdo planeada apenas com
o resultado que os mesmos elementos produtivos poderiam
conseguir no mesmo periodo de tempo, se fossem utiliza-
dos como até a data, mas devem comparé-lo igualmente
com os resultados daquelas novas combinagdes que, com
0os mesmos meios, poderiam implementar-se mais. Se
estas ultimas precisarem de menos tempo, € necessario
adicionar os resultados de tantas outras combinagdes que
poderiam implementar-se durante o tempo que a combina-
¢do planeada precisa. Por esta razao, no plano econémico
da economia fechada, sobressaira, certamente, o elemento
do tempo, enquanto na economia capitalista a sua influén-
cia estd expressa no elemento do juro, como ainda have-
mos de mostrar. Mas isto € mais do que evidente. Um
outro papel, porventura, no sentido de o “ter de ficar a
espera” ou o “dar menos valor ao consumo futuro” se tor-
narem factores especiais, aqui também nao existe. A razao
por que ndo se gosta de ficar a espera é porque entretanto se
poderia fazer outra coisa. A tnica razdo, pela qual o futuro
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consumo parece ser menor, ¢ porque o elemento a deduzir
dos “outros consumos alcangdveis” se torna tanto maior.
quanto mais distante no futuro for a sua realizagdo.

Resumimos. O dirigente de uma tal comunidade, seja
qual for exactamente a sua posicdo, retira uma determi-
nada quantidade de meios produtivos das suas anteriores
utilizagdes e, com eles, realiza uma nova combinacio,
por exemplo, a produc¢do de um novo bem ou a producao
de um bem ji conhecido com melhor qualidade ou com
um melhor método de producao. Neste contexto, é total-
mente indiferente, em ultimo caso, se ele retira os meios
produtivos necessarios do preciso ramo de producio que até
ai ja tinha produzido o mesmo bem, ou se o deixa con-
tinuar a trabalhar da forma habitual, iniciando paralela-
mente a produ¢ao com o método melhor e retirando os
meios produtivos necessdrios de outros ramos de produ-
¢ao. Ex hypotesi, os novos produtos terdo um valor mais
elevado — seja como for que se forme o juizo de valor de
uma tal sociedade — do que aqueles que até agora foram
produzidos com as mesmas quantidades de meios pro-
dutivos. Como € que se desenrola, entdo, o processo da
imputagdo relativamente aos novos produtos? Como serao
as avaliacdes dos elementos que participaram, no momento
em que a combinacdo tiver tido sucesso e os produtos exis-
tirem, ou seja, no momento em que o seu valor tiver sido
determinado? Melhor ainda € escolher o momento, em que
a decisdo de implementar a nova combinacao tiver sido
tomada, e presumir que tudo ird acontecer exactamente
de acordo com a decisao.



Em primeiro lugar, os actores t€ém de fazer um juizo
de valor: o valor dos novos produtos tem de ser compa-
rado com o valor dos produtos que os mesmos meios de
producdo, usados até a data, poderiam produzir também
agora no circuito normal. E evidente que este juizo de
valor é necessdrio para, em geral, poder avaliar a vantagem
da nova combinagdo, sendo que, sem 0 mesmo, nenhuma
accao ¢é possivel. A questdo central do nosso problema ¢
agora qual o valor que deve ser atribuido aos meios de
producdo dos dois valores que podem, alternativamente,
ser produzidos com eles. Uma coisa é certa: antes de se
tomar a decisio sobre a implantacao da nova combinacgao,
s6 podera ser o valor anterior, porque ndo faria sentido adi-
cionar, ja antes, o valor acrescentado da nova combinacao
aos meios produtivos, visto a sua implementacao, entdo,
J& ndo aparecer mais como uma vantagem, para além de
se perder a base a comparagao necessaria dos valores nas
duas utilizagdes. Mas, depois de ter sido tomada a decisao,
como € que a questdo se apresenta? Nao se deveria, a partir
deste momento, imputar todo o contributo produtivo, no
sentido de Wieser'?, aos meios produtivos, como acon-
tece no circuito porque, entdo, eles realizarao o valor mais
alto de modo que, se tudo funcionar na perfei¢ao ideal,
todo o valor dos novos produtos se reflicta nos meios pro-
dutivos usados?

A minha resposta € ndo. E afirmo que nesse momento
as prestacoes de trabalho e de solo devem ainda ser impu-
tadas com os seus valores antigos. E precisamente pelas
seguintes duas razdes. Em primeiro lugar, os valores
antigos sao valores habituais. Foram formados durante
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longos anos de experiéncia e fixaram-se na consciéncia
dos sujeitos econémicos. Sao alterados apenas no decorrer
do tempo e sob a pressdo de mais anos de longa expe-
riéncia. Os seus valores sd0 muito persistentes, tanto mais,
porque as proprias prestagdes de trabalho e de solo nao se
alteraram em relacdo a situacao anterior. Pelo contrério,
os valores dos novos produtos estao fora do sistema de
valores habitual, exactamente da mesma forma como os
precos dos novos produtos na economia capitalista. Eles
ndo se juntam simplesmente aos anteriores valores numa
linha continua, antes, sdo separados deles por um inter-
valo. Nestas condigdes, justifica-se a opiniao'® conforme
a qual cada bem produtivo deve ser imputado apenas com
o valor que realiza em outras utilizacdes que nao a actual,
porque apenas este valor, ou seja, no nosso caso O seu va-
lor anterior, estd dependente dos meios produtivos concre-
tos. Se os mesmos nao fossem usados, seriam substituidos
por outros das outras utilizacées. Nenhuma unidade de um
bem pode ser avaliada mais alta do que outra do mesmo
tipo, quando e durante o tempo em que estas existem em
simultaneo. Ora, as prestacdes de trabalho e de solo uti-
lizadas na nova combinacdo sdo exactamente idénticas
aquelas que sdo utilizadas simultaneamente, nao podendo,
por isto, ter nenhum outro valor do que essas. Se nao
forem idénticas, existird de certeza uma diferenca de
valor, mas que poderd, sem problemas, ser explicada e
que nao afecta o principio. Mesmo no caso extremo, em
que todas as forcas produtivas da economia servem a nova
combinacdo, teriam nesta fase de ser imputadas com os
valores anteriores. Valores esses que, no caso de fracasso,
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poderiam ser novamente realizados, e dos quais, no caso de
serem totalmente destruidos, se calcularia a dimensao da
perda. E esta a razdo, pela qual a implementagio bem suce-
dida de novas combinagdes pode resultar num excedente
de valor também numa economia fechada, ndo apenas
na economia capitalista. Estamos a falar de um supera-
vit no sentido de um valor para o qual nao existe nenhum
direito de imputacdo por parte dos meios produtivos, e
ndo apenas um de excedente de satisfacdo em comparacao
com a situacdo anterior. Também podemos dizer: o valor
acrescentado'* no desenvolvimento nao é apenas um feno-
meno da economia privada, mas também um fenémeno
da economia nacional. Nesta medida, este excedente da
economia nacional € inteiramente 0 mesmo que o lucro
empresarial capitalista, que ja ficdmos a conhecer anterior-
mente.

Em segundo lugar: pode chegar-se a0 mesmo resul-
tado também através de uma outra ordem de ideias. Pode
entender-se a actividade empresarial dos dirigentes, que
— como sabemos — é uma condicao prévia para a realiza-
¢ao de uma nova combina¢do, como um meio produtivo.
Nao costumo fazer isto, porque estou mais interessado em
confrontar empresdrio e meios de producdo. Mas neste
contexto, esta maneira de ver presta um bom servigo. Pelo
momento, estabelecemos entdo a posicao de dirigente
como um terceiro factor produtivo original. Assim, € evi-
dente que a este também tem de ser imputado alguma par-
cela do valor dos novos produtos. Mas quanto? Em prin-
cipio, o dirigente e os meios produtivos sdo igualmente
necessarios, e se se pussesse a questao da perda de sequer
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de um dos dois elementos, o dirigente deveria estar eco-
nomicamente preparado para proporcionar todo o valor do
produto, com excep¢do de um minimo, para evitar a perda
dos meios produtivos, e todo o excedente dos novos pro-
dutos com excep¢do de um minimo, para evitar a perda da
sua forca criativa. Isto ndo € surpreendente e nao contradiz
o que dissemos sob o ponto “em primeiro lugar”. Todas
as categorias de valores sdo determinadas em termos da
sua ordem de grandeza meramente pelo elemento da con-
corréncia, seja a dos bens, seja a dos sujeitos econémicos.
Visto na economia fechada faltar o segundo tipo de con-
corréncia, e visto nela também a diferenca entre aquilo que
¢ lucro empresarial e aquilo que nio o € ter muito menos
importancia — como ja vamos ver — do que na economia
de mercado, a dimensdo do seu valor nem sempre sobres-
sai de forma semelhante e com a mesma clareza que na
economia de mercado, onde esta diferenca é fundamen-
tal e a situacdo € quase sempre a mesma. Mesmo assim,
podemos, para a maioria dos casos, indicar quanto € que
serd imputado a fung¢do empresarial. Na maioria dos casos,
como ja foi dito, as unidades dos meios produtivos sdao
substituiveis, mas o dirigente ndo o é."> Deste modo, sera
atribuido aos primeiros o valor de cuja realizacdo se teria
de abdicar no caso de ser necessdrio substitui-los, sendo o
resto imputado a fungio do dirigente. A fungio do dirigente
¢ atribuido o valor dos produtos novos menos o valor
que poderia ser realizado sem a mesma. Aqui, portanto.
o excedente corresponde a um direito especial de atribui-
¢do, o que significa que nao pode, de maneira nenhuma,
aumentar a reivindicacdo que emana dos meios produ-
tivos.



Contudo, ndo pode ser esquecido que nao estdvamos
totalmente correctos ao falarmos sempre da imputacao do
valor anterior aos meios produtivos. Pois € verdade que o
seu valor marginal nas anteriores utiliza¢des sobe devido a
retirada de meios produtivos, que essas antigas aplicacdes
estdo a sofrer. Demos conta do mesmo fendmeno na eco-
nomia capitalista. O aumento dos precos dos meios produ-
tivos devido a nova procura do empresario na economia
capitalista corresponde, precisamente, a este processo de
valorizagdo. Por conseguinte, devemos corrigir a forma de
nos exprimirmos. Mas, na esséncia da questdo nada muda.
E evidente que este aumento de valor nio pode ser confun-
dido com uma imputacao do valor de desenvolvimento aos
meios de producao.

Ninguém pode contestar que o processo de valoriza-
¢ao aqui descrito seja real e que o lucro empresarial como
um valor especial na economia fechada nao faca sentido.
Também a economia fechada tem de ter consciéncia
daquilo que faz, qual a vantagem que novas combinagdes
lhe trazem e, igualmente, qual a origem desta vantagem.
No entanto, poderia afirmar-se que o lucro empresarial
enquanto categoria de distribuicao ndo tem significado na
economia fechada. Num certo sentido, isto € correcto. No
tipo “senhorial’” da economia fechada, o senhor pode livre-
mente dispor da quantidade do produto que corresponde
a sua prestacdo. Mas nesta situacado, o senhor pode livre-
mente dispor de todos os rendimentos — pode dar mais,
mas também menos, aos trabalhadores do que corresponde
a sua produtividade marginal. No tipo comunista de econo-
mia até todo o lucro empresarial pertence a comunidade —
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pelo menos € essa a ideia. Isto ndo nos interessa propria-
mente. Mas, dai ndo se pode tirar a conclusdo, especial-
mente para a economia comunista, de que o lucro empre-
sarial € diluido no saldrio, que a realidade ali afasta a teoria
de valores e que o saldrio abrange o produto todo? N3o, ndo
¢ assim. Tem de se distinguir entre o cardcter economico
de um rendimento e aquilo que acontece com este rendi-
mento. O caricter econdmico de um rendimento baseia-se
numa prestacdo produtiva. Neste sentido damos o nome
de salério ao rendimento que se justifica pela prestacdo de
trabalho. Com livre concorréncia numa economia de mer-
cado, € precisamente este rendimento que pertence ao tra-
balhador, mas, somente, porque o principio deste tipo de
economia é a remuneracdo conforme prestagao marginal.
Isto € necessdrio apenas na medida em que na economia
capitalista €, precisamente e apenas, este saldrio que ori-
gina esta prestacdo. Se o servigo estivesse assegurado de
outro modo — porventura, por um sentido de obrigacio
social ou por coac¢c@o — o trabalhador poderia perfeita-
mente receber menos: mas, mesmo assim, o seu saldrio
estaria ainda determinado pela produtividade marginal do
trabalho, e aquilo que receberia a menos teria de ser classi-
ficado como privacao do saldrio econémico. Também esta
dedugao seriasaldrio, s6 que saldrio que é tirado ao trabalha-
dor. Numa economia comunista, o dirigente de certeza nao
receberia o lucro empresarial. E, certamente, nao se pode
simplesmente afirmar que isto impossibilitava a existéncia
de desenvolvimento. Antes seria possivel que as pessoas
numa tal organizagdo comegassem, com o tempo, a mudar
a sua forma de pensar fazendo com que estejam inclinados
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areclamar o lucro empresarial, como o estadista ou o gene-
ral estdo inclinados a ficarem, total ou parcialmente, para
eles com as conquistas que fizeram. Mas o lucro empre-
sarial continuaria a ser lucro empresarial. O facto de nao
ser aceitdvel caracterizd-lo como saldrio econémico dos
trabalhadores consegue perceber-se, quando se adaptar a
idea que v. Bohm-Bawerk expressou, de forma cldssica,
em relac@o a sua categoria do juro.'® A mesma também se
adapta a renda da terra, onde igualmente deve ser distin-
guido entre o cardcter da contribui¢do positiva do solo e
o pagamento do rendimento nele baseado a determinados
sujeitos econémicos."’

Como saldrio de quais trabalhadores deveria o lucro
empresarial ser entendido? Pode pensar-se em duas res-
postas a esta pergunta. A resposta mais ¢bvia seria: como
salario dos trabalhadores que trabalharam nos novos pro-
dutos. Vamos nesta questao agora abstrair da parte do solo.
Bem, ndo pode ser assim, porque, neste caso, estes traba-
lhadores receberiam ex hypothesi um salario mais alto do
que os seus colegas que continuam a trabalhar da forma
anterior. Mas estes ultimos ndo prestam menos trabalho,
nem trabalho de menos qualidade, de modo que, ao acei-
tarmos esta eventualidade, entramos for¢cosamente em con
flito com um principio basico do processo econdmico que
exclui valores diferentes para bens idénticos. Ja para nao
falar da injustica que uma tal regra implicaria: criava pura
e simplesmente trabalhadores privilegiados. E verdade
que um tal arranjo € possivel, mas o que estes trabalhado
res receberiam a mais ndo seria salario.
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A outra resposta em que se pode pensar €: a unidade
de valor a qual damos o nome de lucro empresarial e a
quantidade de produto que corresponde a ela constituem
simplesmente uma parte do dividendo nacional tendo de
ser distribuidas uniformemente entre todas as prestacoes de
trabalho do respectivo periodo econémico — pressupde-se
similaridade do trabalho, tomando em consideracao res-
pectivas dissemelhancas de modo conhecido, de forma
que o trabalho qualificado inclui o esfor¢o da aquisi¢do
desta qualificacdo. Neste caso, os trabalhadores que nao
trabalharam nos novos produtos recebem mais do que o
produto do seu trabalho. Nunca ainda se atribuiu um sig-
nificado econdmico a um saldrio que € mais alto do que o
valor total do produto. Nao € dificil admitir, portanto, que
os trabalhadores neste caso recebem o seu rendimento nao
inteiramente como saldrio econémico, mas parcialmente
de um titulo ndo-econémico. No entanto, este arranjo &
possivel, como sdo também muitos outros. E que toda a
colectividade tem, de alguma forma, de dispor do lucro
empresarial como de todos os outros rendimentos. Até tem
de dispor dele a favor dos trabalhadores, visto ndo haver
quem tenha direito a uma parte. Nesta tarefa, pode proce-
der segundo os mais variados principios, como, por exem-
plo, distribui-lo em conformidade com a intensidade da
necessidade. Também pode ndo distribuir, e realizar objec-
tivos gerais. Mas isto nao muda nada nas categorias econé-
micas. No circuito normal ndo € possivel os trabalhadores
receberem, directa ou indirectamente, mais do que o seu
produto econémico mais o produto do solo, porque mais
nao ha. Se no nosso caso isto € possivel, é simplesmente
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por um agente que aqui € activo, renunciar ao seu pro-
duto ou ser despojado dele. Se definirmos o ambiguo
termo “exploragdo” no sentido de haver exploracao onde
um factor que é necessério para a produ¢ao, ou entdao o seu
proprietario, recebem menos do que o seu produto no sen-
tido econémico, podemos dizer que o salario em excesso
dos trabalhadores sé € possivel através da exploracao do
dirigente. Se limitarmos o termo ao caso em que uma
prestacdo pessoal é privada do seu produto — para excluir
o conceito da exploracao da aplicacdo a terra, onde seria
despropositado devido a ndo-existéncia de proprietarios de
terrenos na economia comunista — podemos ainda falar de
uma exploragdo do dirigente sem, no entanto, querer ou
poder associar a isto um juizo de valor.

Por esta razdo o lucro empresarial, em principio,
ndo se torna saldrio no sentido econémico, nem mesmo
quando, na sua totalidade, € atribuido ao trabalhador. Na
pratica, é importante também para uma economia comu-
nista perceber este ponto com clareza e distinguir sempre
0 lucro empresarial do saldrio, porque disto dependem,
manifestamente, tanto a compreensao geral da sua vida,
como decisdes sobre questdes concretas. A nés, toda esta
reflexdo abre uma percep¢do mais profunda da esséncia
do lucro empresarial. Ensina-nos, sobretudo, que o fené-
meno € independente da forma concreta da organizagdo da
economia nacional. E mais ainda. A verdade comum, ou
seja, que o lucro empresarial, enquanto fenémeno de valor
especifico e auténomo, estd no seu 4mago associado ao
papel de dirigente na economia. Se o desenvolvimento nao
precisasse de lideranga e de coer¢dao nenhumas, o lucro
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empresarial existiria, é certo, conforme o seu montante em
saldrios e em renda da terra, mas nio seria um fendmeno
sui generis. Todavia, enquanto isto nao for o caso, ou seja,
enquanto a massa das pessoas tiver sequer a mais pequena
semelhanca com as massas de todos os povos dos quais
temos conhecimento, ndo devera toda a receita ser atribuida
as prestagoes do trabalho e da terra'®, mesmo sendo os
processos econdmicos de uma perfei¢do ideal, mesmo que
estes corressem sem um minimo de atritos e demoras.
Chego agora ao segundo acto, que o drama da imple-
mentacao do novo tem também na economia fechada.
Também na economia fechada, o lucro empresarial nao
vive para sempre. Também ai ocorrem necessariamente
mudancas que lhe pdem um fim. A nova combinagao foi
implantada, os seus resultados existem, todos os que duvi-
daram foram calados, as vantagens acabaram por se tornar
evidentes. Simultaneamente, é evidente a forma como
obté-las. Agora precisa-se, quando muito, de um director
ou de um capataz, mas nao da forca criativa e do poder
de comando do dirigente. E preciso, apenas, repetir o que
ja foi feito, para conseguir as mesmas vantagens. E isto
podera ser feito, e sera feito, mesmo sem o dirigente. Mesmo
que haja ainda resisténcias a superar, 0 processo, em prin-
cipio, tornou-se diferente, mais facil. As vantagens torna-
ram-se realidade para todos os membros da sociedade, e
os novos produtos, distribuidos regularmente no tempo,
estdo permanentemente em frente dos olhos das pessoas,
livrando-as — no sentido daquilo que dissemos sobre esta
questdo no primeiro capitulo — de qualquer sacrificio ou
necessidade de espera até a finalizagdo de mais produtos.
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Ja ndo se exige da economia nacional que aspire a objec-
tivos mais elevados, mas apenas, que assegure a continui-
dade do fluxo existente de bens. Isto é o que podemos
esperar dela.

Havera4, entdo, uma repeti¢ao do novo processo produ-
tivo."” Nao serd necessdrio para este efeito mais nenhuma
actividade empresarial. Se entendermos esta, novamente,
como um terceiro factor produtivo, podemos afirmar que
na mera repeticao das novas combinag¢des que ja se torna-
ram rotina, um dos factores produtivos que eram neces-
sdrios para a sua implementacao fica suprimido. Por con-
seguinte, fica igualmente suprimido o direito a atribui¢do
que origina do mesmo, sendo que os valores dos outros
— por exemplo, das prestacdes de trabalho e da terra —
podem e vao crescer até a exaustdao do valor do produto.
Agora apenas estas outras sdo necessdrias, agora elas
sozinhas realizam o produto. Somente a elas deve ser
imputado. Portanto, primeiramente as prestacdes de traba-
lho e do solo que s@o de facto utilizadas numa producio,
mas logo a seguir, de acordo com principios conhecidos,
também a todas. Os valores daquelas prestacdes de traba-
lho e de solo expandirdo primeiro, para a seguir difundi-
rem para todas as outras.

Por esta razao, os valores de todas as prestacoes de
trabalho e de terra subirdo em conformidade. Mas esta
subida tem de ser distinguida da subida que ja acontece
no momento em que a nova combinagdo € imposta, nao
apenas em termos de grau, mas também em termos de qua-
lidade. Esta subida ndo significa nenhuma subida da sua
escala de valores, mas, sim, meramente uma subida da
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sua utilidade marginal, na sequéncia da circunstancia de
as anteriores producdes, devido a retirada de meios produ-
tivos, ndo poderem ser continuadas como antes, podendo
por conseguinte satisfazer apenas necessidades de maior
intensidade que anteriormente. No primeiro caso, a situa-
¢ao € completamente distinta.Trata-se, pois, da entrada do
valor dos novos produtos na escala de valores dos meios
produtivos. Isto leva, igualmente, a subida da sua utilidade
marginal, mas ndo apenas dela, mas também do seu valor
total. Esta diferenca ganha significado pratico, quando se
trata do controlo sobre quantidades relativamente gran-
des deles. Agora, portanto, os valores dos meios produ-
tivos expressam o facto de que deles — e somente deles —
depende o novo incremento de satisfacdo das necessidades
e que o produto do trabalho e do solo cresceu. Agora ja
nao entram nas contas com o valor que costumavam ter no
anterior circuito anual, mas com aquele que estdo a reali-
zar no novo circuito. No momento da transi¢do nao faria
muito sentido atribuir-lhes um valor mais alto do que o seu
valor de substitui¢ao de entdo. Mas agora, o seu valor de
substitui¢do ja inclui também o valor da nova utilizacdo.
Da mesma forma como, no circuito antigo, o valor que era
realizado regularmente determinava os valores dos meios
produtivos, no novo circuito é, por sua vez, o valor regu-
larmente nele realizado, que € determinante. O aumento
do valor do produto social arrasta consigo os valores dos
meios de producgdo, e a nova situagao rapidamente substi-
tuird o seu valor habitual determinado pela experiéncia, por
um novo valor que, por fim, se tornara habitual, ensinado
pela experiéncia, baseado na nova produtividade marginal.
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E desta maneira que o contacto entre produto e meios de
producdo deveria ser estabelecido. Através dele passaria
todo o fluxo de valores, eliminando qualquer “lucro”. Quao
pouco no sistema antigo existiam discrepancias entre as
duas categorias de valor, tao-pouco haverd estas discre-
pancias no novo sistema. Se tudo funcionasse na perfeicao
ideal, a economia comunista faria muito bem, do ponto de
vista econdmico, em considerar a totalidade do resultado
da produgao como rendimento permanente do seu trabalho
e do seu solo, e em distribui-lo pelos seus membros para
ser consumido.? Os factos nao a desmentiriam.

Até aqui, o processo da eliminagdo do lucro empresa-
rial na economia fechada processa-se de uma forma intei-
ramente andloga a sua eliminacao na economia capitalista.
Mas a outra parte deste processo na economia capitalista
tem de faltar na economia fechada, a saber, o baixar do
preco dos novos produtos devido ao aparecimento de sujei-
tos econdémicos concorrentes. Certamente, também aqui
0s novos produtos precisam de ser integrados no circuito,
também aqui a relacdo entre os seus valores e os valo-
res de todos os outros produtos tem de ser estabelecida.
Mentalmente conseguimos ainda distinguir a imposi¢cao
do novo e o processo da sua integracdo como sendo dois
processos distintos. Mas € facil de perceber que faz, na
pratica, uma diferenca considerdvel se os dois proces-
sos acontecerem de facto uno actu ou nao. Na economia
fechada a demonstracdo de um excedente que tem a sua
razao de ser na actividade empresarial é perfeitamente
suficiente para resolver o nosso problema. Na economia
capitalista, este valor consegue chegar ao empresario s
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através do mecanismo dos processos do mercado, e sé
através deste mecanismo pode, por sua vez, ser destruido
ou lhe ser arrancado. Ao simples problema do valor junta-
-se aqui mais o outro, que €é: Qual a razdo pela qual o lucro
empresarial é efectivamente atribuido ao empresério? Este
mecanismo produz alguns fenémenos que, por forga, fal-
tam na economia fechada.

Contudo, nao s6 o0 amago da natureza econémica do
lucro empresarial € idéntico em todas as formas de organi-
zagdo, mas também o dmago da natureza do processo que
o elimina. Em todos os casos, a questao reduz-se a remo-
¢ao dos obstaculos que evitam que a totalidade do valor
do produto seja imputada as prestagdes de trabalho e de
solo, ou seja, que os seus precos sejam igualados ao preco
do produto. Os principios dominantes do processo sao sem-
pre que a economia, se nao houver entraves, primeiro, nao
tolera excedentes de valor em produtos individuais e,
segundo, obriga sempre os valores dos meios produtivos
a seguir os valores dos produtos. Estes principios sao
validos imediatamente na economia fechada, enquanto na
economia capitalista sdo realizados através da livre con-
corréncia. Na economia capitalista os precos dos meios
produtivos tém de se estabelecer de tal forma que esgotam
o preco do produto. Na medida em que isto ndo for possi-
vel, o preco do produto tem de baixar em conformidade.
Se nestas circunstancias o lucro empresarial existir sequer.
a razdo é unicamente que a transi¢dao de uma situacao, em
que nao existem excedentes de valor, para um novo, em
que estes também nao existem, ndo pode acontecer sem a
ajuda do empresdrio e sem que, para além disso, seja satis-
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feita também a outra condicao que na economia capitalista
ainda € necessdria — a saber, que o empresario ndo pode ser
imediatamente roubado do seu lucro pela concorréncia.

O lucro do empresério estd ligado aos meios de produ-
¢ao0, exacatamente no mesmo sentido em que o esfor¢o do
escritor estd ligado ao seu manuscrito parcialmente com-
pleto. Nem lhes € atribuida uma parcela do lucro empresa-
rial, nem a sua posse e a sua atribuicdo faz parte da fungao
do empresario. E sobretudo, como vimos, o lucro empre-
sarial ndo estd contido no aumento permanente de valor
dos meios produtivos originais em consequéncia da nova
utiliza¢do. Olhemos o caso de uma economia de escrava-
tura em que tanto a terra como o trabalhador pertencem ao
empresdrio que os comprou com o objectivo de implantar
uma nova combinacdo. Se alguma vez se puder fazer isto,
¢é neste caso que se poderia dizer que o solo e o trabalho
foram pagos com o respectivo preco das suas utilizacdes
anteriores, e que o lucro do empresario € o montante que a
terra e o trabalhador produzem agora permanentemente
mais. Mas isto seria incorrecto, por duas razdes. Em pri-
meiro lugar, inicialmente as receitas dos novos produtos
subirdo a um valor, de onde a concorréncia as tera de fazer
descer outra vez, de modo que esta maneira de ver nao
estaria a tomar um dos elementos do lucro empresarial em
consideracdo. Mas, em segundo lugar, o excedente per-
manente — a ndo ser que seja quase-renda — €, em termos
econdémicos, um incremento do saldrio assim como da
renda da terra, sendo aqui, no entanto, atribuido ao “pro-
prietario do trabalho” e ndo também ao trabalhador. Em
geral, os escravos e a terra t€m agora, certamente, um valor
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mais elevado para o seu proprietério. Contudo, ele tornou-
-se permanentemente mais rico enquanto seu proprietario
e ndo enquanto empresario, exceptuando um lucro unico
ou tempordrio. A situagdo nao € diferente, se um meio de
producdo natural comegar a existir s6 na nova combina-
¢do, por exemplo, um ribeiro enquanto forca hidrdulica.
Nao é a forga hidraulica que gera o lucro empresdrial.
O que ela gera continuamente € renda da terra, como nds
a entendemos.

Portanto, uma parte daquilo que comega por ser lucro
empresarial, converte-se em renda. Neste processo, a natu-
reza econdémica do respectivo valor muda. Vamos supor
que o dono de uma plantacao, que até ao momento planta-
va cana-de-agucar, passa agora a plantar algodao, o que até
ha pouco?®' era ainda muito mais lucrativo. Trata-se de uma
nova combinacdo, o que faz do individuo um empresério
que realiza um lucro empresarial. Na lista dos custos, a
renda da terra consta inicialmente apenas com o valor que
corresponde a cultura da cana-de-aciicar. Supomos, igual-
mente, — o0 que de facto aconteceu — que, mais tarde ou
mais cedo, a concorréncia que surge va forgar a receita a
baixar. Se, ainda assim, sobrar um superavit, como € que
este pode ser explicado e o que é, economicamente? Pode,
exceptuando fricgdes, ser somente o resultado do facto de
o respectivo solo ser diferencialmente adequado a planta-
¢do de algodao ou da renda da terra ter, na sequéncia da
nova utilizacdo, sofrido uma subida geral — em principio,
estdo sempre os dois elementos envolvidos. S6 este facto
ja justifica que a receita permanentemente mais elevada
seja considerada, na sua totalidade, como renda da terra.
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Acresce ainda que a func¢io de empresario do nosso indi-
viduo desaparece se ele continuar a plantar algodao, de
forma que agora todo o ganho tera de ser imputado aos
meios produtivos originais.

Uma palavra, ainda, sobre a relagdo entre o lucro
empresarial e o lucro de monopdlio. Quando os novos pro-
dutos aparecem pela primeira vez, o empresario nao tem
concorréncia. Por conseguinte, os seus precos estabele-
cem-se, inteiramente ou dentro de certos limites, conforme
os principios do preco de monopdlio. O lucro do empresa-
rio na economia capitalista contém, portanto, um elemento
de monopdlio. Vamos agora supor que a nova combinagao
consiste na implementa¢do de uma posi¢ao permanente de
monopolio, porventura, na fundagdo de um trust que nao
tenha de recear a concorréncia de outsiders. Entao é natu-
ral considerar-se o lucro empresarial, simplesmente, como
lucro de monopdlio permanente, e o lucro de monopdlio,
simplesmente, como lucro empresarial. Contudo, estamos
em frente de dois fendmenos econémicos completamente
distintos. A implementacio da organizagdo de monopdlio
é um acto empresarial, e o seu “produto” exprime-se num
lucro empresarial. Uma vez em andamento, a organiza-
¢ao continua, neste caso, a obter sempre um superavit, mas
este agora faz parte dos elementos naturais ou sociais que
sao os fundamentos da posi¢cdo de monopdlio — tornou-se
lucro de monopdlio: o lucro de fundador e a receita per-
manente sao, pois, coisas distintas, na pratica. O lucro de
fundador é valor do monopdlio, o superavit permanente €,
justamente, ganho da condi¢do de monopdlio.
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Nao podemos, no dmbito deste trabalho, continuar
com estas consideracdes. Talvez ja sejam demasiado lon-
gas. Mas, mesmo que me censure por fazer o leitor can-
sar-se com estas questdes, ndo posso deixar de sentir a
repreensao pelo facto de nio ter clarificado todos os pon-
tos exaustivamente e por nem todos os mal-entendidos
estarem excluidos. No entanto, os aspectos mais essenciais
da questao devem ter sido esclarecidos. H4 ainda mais
algumas observagdes a fazer antes de deixarmos o tema.

O lucro empresarial ndo é uma renda, possivelmente
uma receita de vantagens diferenciais nos elementos per-
manentes de uma empresa. Também nao € um ganho de
capital, seja como for que se defina o capital. Deste modo
nao hé razdo alguma para falar de uma tendéncia — que na
realidade nem sequer existe — no sentido de equilibrar os
lucros empresariais entre eles. Somente a confusao entre o
juro e o lucro empresarial explica o facto de alguns autores
afirmarem uma tal tendéncia®, se bem que no mesmissimo
lugar, a0 mesmo tempo € no mesmo ramo possamos obser-
var receitas extraordinariamente diversas. Por fim, que-
remos sublinhar que o lucro empresarial também nao ¢
salario. Em principio, seria facil de pensar isto. Nao € de
certeza um mero residuo, é a expressao do valor daquilo
que o empresario produz, exactamente no mesmo sentido
em que o saldrio é a expressdao do valor daquilo que o
trabalhador produz. E tdo-pouco uma receita de explora-
¢a0 como o saldrio. S6 que o saldrio é determinado em
func¢do da produtividade marginal do trabalho, enquanto
0 lucro empresarial ¢ uma excep¢ao evidente desta lei:
o seu problema é, precisamente, que a lei dos custos e a
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lei da produtividade marginal parecem exclui-lo. O que
o “empresario marginal” recebe € totalmente indiferente
para o sucesso de todos os outros. Cada aumento de sala-
rio difunde-se sobre todos os salarios. Quem tiver sucesso
como empresario €, inicialmente, o tnico a té-lo. O sala-
rio é um elemento do prego, o lucro empresarial ndo o é
no mesmo sentido: o pagamento de saldrios constitui um
dos travdes da produgdo, o lucro empresarial ndo. Poderia
dizer-se dele, com mais razao, o que os classicos afirma-
vam acerca da renda da terra, ou seja, que nao entra nos
precos dos produtos. O saldrio ¢ um ramo de rendimentos
permanente; o lucro ndao é ramo de rendimentos nenhum,
se se contar a repeti¢ao regular de uma receita entre as pro-
priedades caracteristicas do rendimento. Foge das maos
do empresario, assim que a sua func¢ado estiver concluida.
Esta associado a criagdo nova, a realizagc@o dos valores de
desenvolvimento, do sistema de valores do futuro. E ao
mesmo tempo filho e vitima do desenvolvimento.?

Sem desenvolvimento n@o ha lucro empresarial, sem
lucro empresarial ndo ha desenvolvimento. Em relagdo a
economia capitalista deve acrescentar-se ainda que sem
lucro empresarial também nao ha criacao de riqueza. Pelo
menos ndo o grande fenédmeno social que estamos a obser-
var — este é com certeza uma consequéncia do desenvol-
vimento e, precisamente, do lucro empresarial. Se excep-
tuarmos a “‘capitalizacdo” de rendas — um processo que é
também originado somente pelo desenvolvimento, e cuja
natureza vamos examinar no proximo capitulo — e a acti-
vidade de poupanca em sentido proprio — a qual ndo atri-
buimos um grande papel — e, por fim, ofertas que tanto o
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desenvolvimento nas suas reac¢des como também o acaso
fazem chegar a alguns sujeitos econémicos — ofertas essas
que, € certo, sdo tempordrias, mas podem, se ndo houver
consumo, resultar na criacdo de riqueza —, resta ainda a
fonte da criag@o de riqueza que é de longe a mais impor-
tante e da qual surgiu a maioria dos bens. O ndo-
-consumo do lucro empresarial ndo é poupanca no sentido
proprio, ndo € diminui¢cdo do nivel habitual de satisfagao.
Podemos, por isso, dizer que € a ac¢do do empresario que
cria a maioria da riqueza. Parece-me que a realidade con-
firma de forma convincente esta dedu¢do da formacao de
riqueza do lucro empresarial.

Embora neste capitulo tenha dado ao leitor a alterna-
tiva de, lado a lado com o saldrio e a renda, listar também
o juro de capital como despesa de produgdo, tenho con-
duzido o nosso raciocinio como se o empresdrio ficasse
com a totalidade do excedente sobre saldrios e rendas.
Na realidade, tem evidentemente ainda de pagar o juro de
capital, o que reduz o excedente neste montante. Para nao
ser acusado de dar a uma soma, primeiro, 0 nome de lucro
empresarial, e, depois, 0 nome de juro, sublinho expres-
samente que este ponto serd ainda completamente escla-
recido.

O volume do lucro empresarial ndo é tao definitiva-
mente determinado como o volume dos rendimentos no
circuito. Sobretudo, ndo se pode dizer dele, como dos ele-
mentos de custo no circuito, que seja justamente suficiente
para originar precisamente esta — que € determinada ape-
nas pelas causas determinantes do sistema de equilibrio —
“quantidade oferecida de prestacdes de empresdrios” que
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tem de ser esclarecida em cada caso. Uma tal quantidade,
que € para ser determinada teoricamente, nao existe. Tan-
to a soma total de lucro empresarial que € de facto reali-
zada numa determinada data como também o lucro obtido
por um qualquer empresdrio podem ser considerdvel-
mente maiores do que teria sido necessdrio para suscitar
as prestacdes empresariais que foram de facto efectua-
das. Certamente, esta soma total estd frequentemente a ser
sobreestimada.”* Na verdade, tem de ser tomado em con-
sideracao que também o sucesso individual, obviamente
desproporcional, tem a sua fungdo, porque a possibilidade
de o alcancar é muito mais atractiva do que correspon-
deria ao seu volume multiplicado pelo coeficiente de
probabilidade, porque, por assim dizer, tais expectativas
pertencem a “remuneracdo” também daqueles empresa-
rios para os quais nao se realizam. Contudo, € absoluta-
mente claro que — sobretudo se ndo houvesse o habito e
a no¢do da proporcdo de tais oportunidades — montantes
mais pequenos e, nomeadamente, montantes totais mais
pequenos teriam, em muitos casos, 0 mesmo resultado.
Como também € claro que a relacao entre a qualidade do
esforco e o sucesso privado é muito mais ténua aqui do
que, por exemplo, no mercado das profissdes livres. Isto
ndo s6 € significativo em termos da teoria dos impostos
— embora o significado deste momento praticamente seja
muito limitado pela consideracao da “formacao de capi-
tal” no sentido de aumento da reserva de meios produtivos
produzidos —, mas explica também porque o empresario
pode tdo facilmente ser roubado do seu lucro e porque o
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empresario “empregado”, por exemplo, o “director” indus-
trial que frequentemente assume o papel de empresario,
pode em regra sem problema ser indemnizado com muito
menos do que o valor inteiro do lucro empresarial. Quanto
mais a vida ficar racionalizada, nivelada, democratizada
e quanto mais fugazes se tornarem os relacionamentos
do individuo com pessoas concretas — nomeadamente a
familia — e com coisas concretas —uma determinada fabrica
ou uma determinada casa de familia —, tanto mais alguns
dos motivos enumerados no segundo capitulo ja nao
fazem sentido algum, e o deitar da mao do empresério ao
seu lucro perde em forga.” Paralelamente a este processo
estd a ocorrer a progressiva automatizacao do desenvol-
vimento que, em parte surgindo das mesmas raizes, tem a
tendéncia a enfraquecer a fun¢ido do empresdrio.

Porém, nao apenas naquela época que ainda nao
conhecia os inicios deste processo social mas também
ainda hoje, a fun¢ao do empresario ndo € apenas o veiculo
da constante reorganizacao da economia, mas também o
veiculo da permanente mudanga dos elementos que com-
poem as camadas superiores da sociedade. O empresario
bem sucedido sobe na escala social, e com ele os seus, aos
quais os resultados do seu sucesso proporcionam uma base
que ndo € directamente dependente daquilo que eles fazem
pessoalmente. Esta ascensao constitui 0 mais importante
impulso no mundo capitalista, porque acontece através da
derrota, pela concorréncia, de empresas antigas e, desta
forma, também das existéncias associadas a estas empre-
sas, corresponde a ela sempre um processo de descida, da
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desclassificagdo e da eliminagao. Este destino ameaca,
igualmente, o empresdrio cuja for¢a enfraqueceu ou, ao
menos, os seus herdeiros, caso com a riqueza nao tenham
também herdado a garra. Ameacga, entdo, ndo s6 por todo
lucro empresarial individual se esgotar e o mecanismo
da economia de concorrénca nido permitir lucros perma-
nentes mas, antes, destroi precisamente aquele estimulo
da busca de lucro que € a sua forca motriz; mas ameaga
também porque, no caso normal, as coisas se processam
de modo que o sucesso do empresdrio se concretize na
posse de uma empresa, sendo os seus herdeiros que conti-
nuam a gerir essa empresa conforme o circuito até serem
suplantados. Um provérbio americano diz: Three genera-
tions from overall to overall — trés geracdes desde o fato-
-macaco até novamente ao fato-macaco. E € assim que deve
mesmo acontecer.”® Excep¢des hd poucas, e sdo mais do
que compensadas por casos, em que a descida € ainda
mais rdpida. Porque hd sempre empresdrios e familiares
e herdeiros de empresarios, a opinido publica assim como
também a fraseologia da luta social gostam de ignorar este
estado de coisas. Faz “dos ricos” uma classe de herdeiros,
afastada da luta pela vida. Porém, as camadas superiores
da sociedade assemelham-se a hospedarias, que, € verda-
de, estao sempre cheias de pessoas, mas sempre de outras
— de pessoas que vém de baixo mais profusamente do que
muitos de nds queremos acreditar. Abre-se assim um novo
leque de questdes, cujos frutos nos permitirdo ver a verda-
deira natureza da economia de concorréncia capitalista e
da constru¢ao da sua sociedade.
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Notas

! As mais importantes teorias do lucro empresarial podem ser caracte-
rizadas com as seguintes designagdes que sdo imediatamente compre-
ensiveis: teoria de fric¢@o, teoria da remuneracéo do trabalho, teoria do
risco, teoria da renda diferencial. Chamo a aten¢ao que foram discuti-
das em “Wesen”, III Livro. Nao vou entrar numa critica destas teorias,
ainda menos porque uma tal critica resulta automaticamente dos pontos
fulcrais explicados neste capitulo. No que se refere a histéria do dogma,
vide Pierstorff assim como Mataja. Citamos aqui também J. B. Clark
cuja teoria se encontra mais perto da nossa; vide o seu livro Essentials
of economic theory.

2 Inquiry into the nature and origin of Public Wealth. 1804. E verdade,
no entanto, que Lauderdale visava com isto um objectivo totalmente
distinto do nosso.

* No seu livro Geschichte der Kapitalzinstheorien, VII, 3.

* Neste ponto nos desviamos do exemplo de Lauderdale, para ficarmos
fiéis a nossa visao global do processo e a0 mesmo tempo a realidade.

3 Isto seria o caso da concorréncia totalmente livre, cujo conceito
implica que nenhum sujeito econémico tem forca suficiente para com
a sua oferta e a sua procura influenciar visivelmente quaisquer precos.
® Chama-se a aten¢@o para o facto de que nesta frase nao ha, porven-
tura, um semelhante apelo a factualidade de um fenémeno que pre-
cisa, primeiro, de ser explicado, como se encontra em relacdo ao
facto do juro em alguns representantes da teoria da produtividade.
De resto, uma fundamentacao mais alargada seguira.

7 Vide v. Bohm-Bawerk, op. cit., pag. 174.

¥ Mas, para simplificar a descri¢ao, limitamos o processo geralmente a
um tnico periodo econémico.

? Vide II cap., pag. 102 e segs.

' Em rigor, aqueles precos dos meios produtivos que constituem os
investimentos materiais e cujos valores correspondem aos pre¢os que
tinham na sua anterior utilizagao, sem tomar em considerag¢@o a nova uti-
lizagao pretendida, embora, na pritica, seja sempre preciso pagar mais.
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' Porque o que eles, em geral, observam com os seus préprios olhos
é a privagao do momento, enquanto o futuro lucro para eles é pos-
sivelmente tao pouco realista, como se nunca fosse existir. Isto € vélido
para todos os niveis culturais dos quais temos conhecimento: nunca na
historia onde se deu um desenvolvimento que pressupunha a coopera-
¢ao de massas relativamente grandes, faltou o elemento da coacgao.
Na verdade, em muitos casos nenhum sacrificio é exigido dos indivi-
duos dirigidos.

'2Vide Natiirlicher Wert, pag. 70 e seg.

3 Que normalmente ndo aprovo sem mais, vide Wesen, II Livro e
“Bemerkungen iiber das Zurechnungnsproblem”, Zeitschr. f. Volksw.,
Sozialp. und Verw. 1909.

'* Apenas este excedente, que, portanto, na economia privada apare-
ce como lucro empresarial e juro de capital, pode ser designado como
mais-valia no sentido marxista. Nao existe outro excedente deste tipo,
nem um excedente que possa ser explicado de outra forma.

15 Mesmo quando a actividade do dirigente concorre com um meio de
producao insubstituivel, resta um valor a favor da primeira, porque, na
fase da introdu¢@o da nova combinag@o, o meio de producao deve ser
calculado apenas com o seu valor anterior.

16 Positive Theorie, capitulo final.

17 Vide Wesen, 11I Livro. _

'8 Uma palavra sobre a opinido que hoje em dia se ouve frequentemen-
te, a saber, que o empresario nao produz nada, sendo a organizacao a
produzir tudo; que, por assim dizer, o produto nao é produto de nin-
guém — mas do conjunto social. Esta opinido cont¢ém um elemento
de verdade, a saber, que naturalmente cada pessoa € o produto do seu
ambiente hereditdrio e pessoal, e que ninguém pode criar algo para o
qual ndo existem condi¢des. Mas isto ndo nos serve de nada na drea da
economia, onde nao se trata da formagao das pessoas, mas de pessoas
ja formadas. Colocados perante a pergunta, se a iniciativa individual
tem uma fungio, seriam precisamente os defensores desta opinido que
mais entusiasticamente diriam que sim. Precisa e correcta ela é, para
além disso, também em relagao as repercussdes do desenvolvimento.
De resto, parte somente do preconceito popular de que s6 quem trabalha
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fisicamente realmente trabalha e, mais ainda, da impressao de todos os
elementos do desenvolvimento se entrelacarem de forma tao bonita,
baseando-se cada fase de desenvolvimento na anterior. Mas, isto é o
resultado do desenvolvimento, uma vez posto em andamento, e nao
explica nada. O que interessa € o principio do seu mecanismo.

19 Podia opor-se que, quando o novo estiver demasiado distante do
habitual, continuard ainda a ser preciso exercer pressao. Neste ponto
tem de se distinguir: ou, num tal caso, o novo ainda nao foi entendido,
nao estando ainda familiarizado. Ou a nova combinagado simplesmente
ainda ndo foi imposta. Pressupomos que ja foi imposta, o que pode, de
facto, demorar bastante tempo. Depois, alguma pressdao por parte da
organizacao €, certamente, sempre necessaria, nomeadamente através
de anteposi¢ao ou subordina¢iao. Mas isto € algo distinto da obrigacao
de impor coisas novas. Por ultimo, é possivel que no sistema feudal
exista uma desvantagem directa para as massas, que esteja associada
com o novo. Neste caso, a pressao também ¢é necessaria depois de o
novo ter sido implantado. Mas isto € igualmente algo distinto. Para
manter algo que ja existe, nao € preciso haver o nosso tipo de dirigente,
apenas uma posi¢ao de controlo.

% Como, afinal, a economia capitalista também o faz a sua maneira.

! Escrito em 1911.

22 Enquanto outros, como, por exemplo, Lexis, contestam a igualdade
também da taxa de juro. O problema, que causou tantas dificuldades a
Marx, deixa de existir, quando se aceita o nosso resultado.

2 Quanto isto corresponde a realidade e quao claramente apa-
rece a vista imparcial percebe-se na observagao de A. Smith — que qual-
quer pessoa da pratica poderia ter feito e que na vida normal, de facto,
faz — que novos ramos de produgdo sao mais lucrativos que antigos.

2 Vide sobre isto Stamp: Wealth and taxable capacity 1922
pag. 103 e segs.

% Vide sobre isto o meu tratado: “Sozialistische Moglichkeiten von
heute”, no Archiv fiir Sozialwissenschaft 1921.
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26 Existem ainda poucos trabalhos sobre este fenémeno que ¢, mesmo
assim, fundamental. Veja-se, no entanto, por exemplo, Chapman e Mar-
quis: The recruiting of the employing classes from the ranks of the wage
earners. Journal of the R. Statistical Sociery 1912.
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QUINTO CAPITULO

O Juro de Capital

Observacao prévia. Depois de ter reflectido bastante,
volto a apresentar aqui, pela segunda vez, a teoria do juro
que publiquei pela primeira vez na primeira edi¢do deste
livro, sem alteracdes, excepto com apenas alguns cortes
estilisticos sem importancia. A todas as objec¢des que che-
garam ao meu conhecimento posso apenas responder com
a referéncia ao texto original. No entanto, estas objeccoes
levaram-me a nao fazer mais cortes no texto. Gostaria
de poder fazé-los. Mas, como, exactamente, as questdes
que eu préprio acho difusas e demasiado pormenorizadas
e que prejudicam a simplicidade e eficdcia do raciocinio
anteciparam de forma correcta as objec¢des mais impor-
tantes, estas ganharam assim um direito a vida que talvez
originalmente ndo tenham tido.

Em particular, a exposi¢do de entdo ja deixou bem
claro o facto de que nao nego o juro como elemento nor-
mal da economia moderna — coisa que seria totalmente
absurda — mas, sim, que o explico, de modo que nao con-
sigo compreender a alegacdo de ter feito o primeiro:
o juro € um agio do poder de compra presente sobre o poder
de compra futuro. Este 4gio tem muitas causas. Algumas
delas nao levantam problema algum. Sdo os casos do juro
sobre o empréstimo para o consumo. O facto de alguém
numa subita emergéncia — no caso, por exemplo, de um
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fogo ter acabado de destruir a sua fabrica — ou na espe-
ranca de um incremento do seu rendimento no futuro — se
um estudante veio a saber que a sua tia estd muito doente
e o declarou seu herdeiro — dar mais valor a cem marcos
presentes do que a cem marcos futuros, nao tem de ser
explicado e torna evidente que nestes casos pode existir
juro. Neste contexto pertencem todas as categorias de
necessidade de crédito por parte do Estado. Sempre houve
estes casos de juro. Poderia naturalmente também havé-
-los no circuito sem desenvolvimento. Nao sdo estes casos
que constituem o grande fendmeno social que precisa de
ser explicado. Este €, antes, o juro produtivo, que também
se encontra por toda a parte no sistema econdmico capita-
lista, e nd@o apenas no lugar onde nasce, ou seja, no novo
empreendimento. Demonstro simplesmente que a fonte do
juro produtivo € o lucro empresarial, sendo o juro na sua
esséncia uma derivagdo deste lucro. Demonstro, ao mesmo
tempo, que este juro (o proprio juro mais o que chamo
“consideracdo de juro” dos lucros) — que a partir da impo-
sicdo de novas combinagdes se expande por toda a econo-
mia, penetrando até no mundo das empresas antigas, nas
suas vidas — ndo seria nenhum elemento necessario, se nao
houvesse desenvolvimento. E apenas isto que pretendo
dizer quando afirmo que “a economia ‘estdtica’ nao
conhece o juro produtivo”, embora isto seja fundamental
para o nosso entendimento do processo vital e da estru-
tura econdmica do capitalismo. E ndo sera isto, ao fim
de contas, praticamente evidente? Ninguém pode negar
que, da mesma forma como a situacdo dos negodcios
decide sobre 0 movimento da taxa de juro — “situacdo dos
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negdcios” quer normalmente (i.e., exceptuando influéncias
de elementos extra-econémicos) dizer nada mais do que
ritmo momentaneo do desenvolvimento — a necessidade
de dinheiro do novo constitui o efectivo factor principal na
procura industrial no mercado monetdrio. Serd que € um
passo muito grande desta convic¢do até ao reconhecimento
de que este efectivo factor principal é, de facto, o factor
fundamental tedrico, aquele que acaba por fazer entrar
no jogo 0s outros que procuram entrar, a0 passo que, de
outra forma, estes outros — ou seja, as antigas empresas
que se movimentam no circuito em percursos vezes sem
conta experimentados e repetidos — ndo teriam, conforme
a sua natureza, necessidade de se dirigir ao mercado mon-
tario, porque normalmente sdo suficientemente financia-
das pelo lucro corrente da sua producdao? Dai, contudo,
resulta todo o resto — nomeadamente, que 0 juro esta asso-
ciado ao dinheiro e n@o a bens.

Preocupo-me com a verdade e ndo com a originali-
dade da minha teoria. Gosto particularmente de a basear,
tanto quanto possivel, na teoria de v. Bohm-Bawerk — por
muito decididamente que este tenha recusado que haja
algo em comum. De facto, das trés famosas causas nas
quais baseia o 4gio de valor do presente poder de compra,
rejeito apenas uma. Inicialmente deveria, também do seu
ponto de vista, tratar-se de poder de compra, embora ele
passe de imediato para o 4gio de bens presentes, seguindo,
penso eu, apenas o preconceito tradicional. A razdo que
rejeito € o menosprezo psicoldgico de futuros consumos
enquanto fendmeno auténomo. O elemento da relagdo
variavel de procura e satisfacdo, no entanto, poderia
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usar-se como férmula para a minha teoria. E os “desvios de
producao”? Se v. Bohm-Bawerk mantivesse a sua expres-
sao “enveredar para desvios de producdo” e seguisse a
indicacdo ai contida, este desviar-se seria uma ac¢ao de um
empresario como outra qualquer — um dos muitos subcasos
do meu conceito da imposi¢ao de novas combinacdes. Nao
o fez. Estou convencido de que, baseado na sua propria
andlise, se pode mostrar que na repeticao continuada de
desvios de producdo ja implementados e tornados rotina
ndo hd nenhum rendimento liquido colado. Nao deixa de
chegar 0 momento em que a nossa tentativa de explicacdo
segue para caminhos essencialmente diferentes. Porém,
ela totalmente satisfaz as exigé€ncias em termos da teo-
ria de valor de v. Bohm-Bawerk e em nenhum momento
esta sujeita a alguma das objec¢des que v. Bohm-Bawerk
tenha manifestado até agora.'

1. O juro do capital s@o, assim nos ensina a expe-
riéncia, um rendimento liquido permanente do qual uma
certa categoria de sujeitos econdmicos beneficia. Donde
vem, e porqué? Nesta questao hd, em primeiro lugar, a per-
gunta pela fonte deste fluxo de bens: para que possa fluir, é
preciso que exista um valor diponivel do qual possa sair.”
Isto implica, em segundo lugar, a pergunta por que razao e
para qué este valor se torna o saque de precisamente estes
sujeitos econdmicos, ou seja, a pergunta pela razdo deste
fluxo no mundo dos bens. Aqui estamos perante a pergunta
que € de longe a mais dificil e que se podia chamar o pro-
blema fulcral do juro de capital: Porque é que este fluxo de
bens flui continuamente, porque é que o juro € um ganho
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liquido que alguém pode consumir sem com isso piorar a
sua situacdo econémica?

A existéncia do juro torna-se um problema porque
sabemos que no circuito econémico normal a totalidade
do valor do produto tem de ser atribuido aos factores de
producgdo originais, ou seja, as prestacdes do trabalho e
do solo, e que, consequentemente, todo o resultado da
producdo deve ser distribuido entre o trabalhador e o pro-
prietdrio do solo, ndo podendo haver outros rendimentos
liquidos permanentes a ndo ser o saldrio e a renda. A con-
corréncia, por um lado, e a imputagdo, por outro lado,
devem destruir qualquer excesso do resultado da venda
sobre as despesas ou do valor do produto sobre o valor das
prestacoes do trabalho e do solo nele investidas. O valor
dos meios de producdo originais devia, com a fidelidade
de uma sombra, estar colado ao valor dos produtos, e nao
devia permitir que existisse a mais pequena diferenca per-
manente entre eles.’ Mas o juro é um facto. E agora?

Este dilema ¢ mau, muito pior do que o dilema ana-
16gico relativamente ao lucro do empresario que foi relati-
vamente facil de resolver, porque ali se tratava apenas de
fluxos de bens temporarios, nao permanentes, € por isso
nao entrdvamos tao fortemente em conflito com os factos
fundamentais e indubitdveis da concorréncia e da impu-
tacao, sendo possivel chegar tranquilamente a conclusao
de as prestagdes do trabalho e da renda serem as unicas
fontes de rendimento cujo resultado liquido nao é reduzido
a zero por aqueles factos. Podemos assumir duas atitudes
relativamente a este dilema.

W
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Ou se aceita, e neste caso € preciso, assim parece,
declarar o juro como uma forma de salario ou renda de solo
e, visto o ultimo ndo ser muito bem admissivel, declara-lo
simplesmente como saldrio: como roubo de uma parcela
de saldrio — teoria da exploragdo —, como saldrio de um
trabalho prestado pelo capitalista — teoria do trabalho no
sentido mais literal da palavra — ou como salério do tra-
balho contido nas ferramentas da produg@o ou na matéria-
-prima — sendo esta iltima, por exemplo, a opinido de
James Mill e Mc Culloch. Todas as trés tentativas foram
feitas. A critica de v. Bohm-Bawerk quero apenas acres-
centar que a nossa andlise do empresério, nomeadamente,
o seu isolamento dos meios de produgdo, retira as duas
primeiras variantes uma parte do seu fundamento.

Ou se repudia o resultado da teoria que conduz ao
dilema. Neste caso pode, primeiro, por sua vez prolon-
gar-se a lista dos custos, ou seja, pode afirmar-se que, com
saldrio e renda pagos, ainda ndo foram pagos todos os
meios produtivos necessdrios. Segundo, pode andar-se a
procura, nos mecanismos da imputagio e da concorréncia,
de um travao escondido que permanentemente impede os
valores das prestacdes do trabalho e do solo de alcancarem
o nivel do valor produtivo, de forma a sobrar um excesso
de valor permanente.® Passo agora a discutir, em breves
palavras, estas duas possibilidades.

Aumentar a lista dos custos ndo significa, neste sen-
tido, meramente constatar que o juro também representa
uma despesa regular no balanco de uma empresa. Isto
seria somente uma evidéncia sem poder explicativo.
Trata-se aqui de mais, ou seja, da concep¢do do juro
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enquanto um factor de custos no sentido mais estrito e
verdadeiro, como o explicdimos pormenorizadamente no
primeiro capitulo. Isto é equivalente a constituicdo de um
terceiro factor de produgdo original, que originaria juro
do mesmo modo como o trabalho origina saldrio. Se fosse
possivel fazer isto de forma satisfatdria, significaria que
as nossas trés perguntas, acerca da fonte, do motivo e do
nao-desaparecimento do juro, teriam evidentemente uma
resposta imediata, ficando o dilema do juro resolvido. Um
tal terceiro factor de producao seria a abstinéncia. Se isto
constituisse um esforco auténomo de natureza especial,
todos os nossos desejos teriam sido realizados de forma
impecavel, tendo sido explicadas sem sombra de divida
tanto a existéncia e fonte de um rendimento liquido per-
manente, como também a sua imputagdo a determinados
sujeitos econdmicos. Apenas restaria provar que, de facto,
exactamente este juro depende precisamente deste factor.
Mas, infelizmente<ns1:XMLFault xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat"><ns1:faultstring xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat">java.lang.OutOfMemoryError: Java heap space</ns1:faultstring></ns1:XMLFault>